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ПРЕДИСЛОВИЕ
Центральная проблема любой современной экономики – это обеспечение экономического роста. Государство способствует экономическому росту с помощью промышленной политики, то есть совокупности долгосрочных мер, направленных на рост производства, разработку и освоение инноваций, улучшение отраслевой структуры и развитие экспорта готовой продукции. Главной целью промышленной политики в России в современных условиях является структурная модернизация.

Структурная модернизация экономики возможна только при активной инвестиционной поддержке. Экономический кризис, зародившийся еще в советские времена и получивший большой размах в период реформирования российской экономики, сопровождался резким сокращением инвестиций в экономику страны. Только за 90-е годы инвестиции в основной капитал снизились в 6 раз.

За годы реформы почти не происходило обновления основных фондов. Уровень инвестиций в основной капитал и ввод в действие основных фондов был настолько низким, что не обеспечивал даже их простого воспроизводства. В развитых странах срок работы оборудования составляет 10 лет, в России – 12 лет (нормативный), а фактический – 30 лет! В экономике страны продолжается процесс «проедания» основных фондов. В настоящее время их уровень обновления в стране таков, что позволяет обновить их полностью лишь за 62,5 года. В развитых странах  обновление оборудования  осуществляется примерно каждые 5 – 7 лет.

Изложенное позволяет сделать вывод о том, что для того чтобы преодолеть прогрессирующие процессы деиндустриализации экономики в России необходимо активизировать обновление основных производственных фондов страны.

Крупнейшей сферой экономической деятельности в этом направлении является строительство, которое обеспечивает расширенное воспроизводство производственных мощностей и основных фондов для всего народного хозяйства.

Строительство объединяет деятельность общестроительных и специализированных строительных организаций, проектно-изыскательских и научно-исследовательских организаций, а также организаций, выполняющих строительно-монтажные работы хозяйственным способом. В число строительных организаций включаются юридические лица всех форм собственности, выполняющие работы по договорам строительного подряда или государственному контракту, заключаемым с заказчиком. 
В процессе создания основных фондов, представляющих собой строительную продукцию строительных организаций, заняты рабочие кадры, применяются средства труда (техника) и предметы труда (материалы). В результате взаимодействия  основных элементов строительного процесса создается конечная строительная продукция (представляющая собой здания, сооружения, объекты), которая может быть представлена как  в натуральном, так и в  денежном выражении.

 Экономическая сущность строительного процесса выражается затратами на его осуществление. Затраты строительной организации, связанные с воспроизводственно-хозяйственной деятельностью по возведению объекта строительства, подразделяются на единовременные и текущие. К единовременным затратам относятся затраты на создание или приобретение основных фондов строительных организаций, стоимость материальных запасов в оборотных средствах, незавершенное строительство. Текущие затраты – это все издержки строительного предприятия, непосредственно или косвенно связанные с созданием объекта строительства: заработная плата, строительные материалы, амортизационные отчисления, прочие затраты. Общая сумма текущих затрат составляет себестоимость строительно-монтажных работ.

Строительство затрагивает различные стороны экономической и социальной жизни общества и требует организации систематического наблюдения за выполнением программы ввода в действие объектов и производственных мощностей, экономического анализа строительной деятельности, выявления имеющихся отклонений от установленных заданий, их характера и причин, наблюдения за состоянием сметно-финансовой и производственной дисциплины в строительстве. Этим объясняется особое значение экономического анализа в  деятельности строительных предприятий. 

Эффективное управление деятельностью строительного предприятия основывается на знании текущей экономической ситуации, тенденции в изменении основных производственно-экономических показателей, на комплексном анализе использования производственных (трудовых, материальных, основных производственных фондов) и финансовых ресурсов. Задачами экономического анализа является систематическое изучение влияние отдельных факторов на ход строительной деятельности и оценка ее результатов, выявление неиспользованных резервов и предупреждение потерь в строительстве, анализ и оценка эффективности инвестиционных решений.

 Рыночная экономика создает необходимые условия для выбора таких решений, которые обеспечивают строительной организации более эффективные, конкретные пути выполнения установленных заданий и повышение эффективности строительного производства в целом. 

В настоящем учебнике излагаются теоретически и методические основы анализа и диагностики финансово-хозяйственной деятельности строительных предприятий,  приводятся примеры аналитических расчетов, построения графиков и диаграмм. 
Учебник состоит их введения, четырех глав с контрольными вопросами и заданиями для самостоятельной работы.

В первой главе учебника рассмотрены теоретические основы анализа и диагностики финансово-хозяйственной деятельности предприятия, его виды и организация. Особое внимание уделено методике факторного анализа. 
Вторая глава учебника посвящена анализу производственно-экономической деятельности строительного предприятия. Здесь рассматриваются особенности анализа показателей объема  строительной продукции,  вопросы анализа использования трудовых и материальных ресурсов, анализа эффективности использования основных производственных фондов. Значительное внимание уделено  анализу себестоимости продукции строительства, а также  исследованию взаимосвязи затрат на производство и реализацию продукции, объема продаж и прибыли. Рассматривается методика расчета производственного левериджа. 

 В третьей главе представлен анализ и диагностика финансового состояния строительного предприятия, факторный анализ прибыли и рентабельности.  
Четвертая глава посвящена анализу инвестиционной деятельности строительного предприятия. Рассматривается методика анализа и оценки эффективности и риска инвестиционного проекта, эффективности лизинга.
В работе присутствуют необходимые конкретные числовые примеры аналитических расчетов, характеризующие те или иные аспекты и методику анализа, что позволит студентам оценить практические результаты рассмотренных в учебнике теоретических положений.
Учебник подготовлен заведующим кафедрой экономики и менеджмента в строительстве Санкт-Петербургского государственного инженерно-экономического университета, заслуженным деятелем науки Российской Федерации, доктором экономических наук, профессором В.В. Бузыревым (предисловие, гл. 1; гл. 2, 3 – в соавторстве с И.П. Нужиной), доцентом кафедры экономики строительства Томского государственного архитектурно-строительного университета, почетным работником высшего профессионального образования Российской Федерации, кандидатом экономических наук И.П. Нужиной (гл. 4; гл. 2, 3 – в соавторстве с В. В. Бузыревым). 
Учебник соответствует действующему Государственному образовательному стандарту высшего профессионального образования по специальности «Экономика и управление на предприятии (по отраслям)».

ГЛАВА 1. ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ ОСНОВЫ АНАЛИЗА ФИНАНСОВО-ХОЗЯЙСТВЕННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ПРЕДПРИЯТИЯ

1.1. Сущность, функции и принципы экономического анализа 

Составной частью теории познания является анализ реальной, практической деятельности людей, охватывающей экономику, науку, культуру и другие сферы. Но основной сферой деятельности человека была, есть и будет экономика. Ее анализ принято называть экономическим анализом. В буквальном переводе с греческого языка анализ означает «исследование объекта путем его разложения на составные части». В широком понимании экономический анализ обеспечивает взаимосвязанное изучение хозяйственных фактов, событий и процессов преимущественно на микроуровне, внутри предприятий в условиях их становления и развития, в происходящих количественных изменениях, переходящих в качественные.

Будучи одной их экономических дисциплин, экономический анализ связан, прежде всего, с экономической теорией, которая создает фундамент для возникновения и развития всех экономических наук. Экономический анализ, в свою очередь, на основе аналитических исследований обеспечивает накопление и аккумуляцию сведений о проявлении тех или иных экономических законов.

Глубокое и всестороннее исследование хозяйственной деятельности нельзя провести, не зная экономики отрасли и организации деятельности предприятия. Обратная связь проявляется в использовании результатов экономического анализа для разработки и реализации мероприятий по повышению эффективности функционирования всех сфер деятельности предприятия.
Экономический анализ связан с планированием и управлением производством. В анализе широко используются нормативные и плановые материалы. В результате анализа создается информационная база для принятия обоснованных и наиболее целесообразных управленческих решений.

Непосредственная связь прослеживается между анализом и бухгалтерским учетом. Причем эта связь носит двойственный характер. С одной стороны, данные бухгалтерского учета являются одним из основных источников информации для проведения экономического анализа, а с другой стороны – требования к информации, возникшие в ходе аналитической работы используются для совершенствования бухгалтерского учета.

Очень важной является связь экономического анализа со статистикой. Здесь находят применение многие статистические методы, начиная от расчёта обобщающих показателей и заканчивая установлением количественных мер взаимосвязи явлений.

Математические методы также играют важную роль в экономическом анализе. В частности, математическое программирование, модели массового обслуживания, имитационное моделирование и т.д. Финансирование и кредитование предприятий также связаны с экономическим анализом. Для его проведения необходимо знать действующий порядок финансирования и кредитования, взаимосвязи с финансовыми и кредитными органами.

Предметом экономического анализа являются хозяйственные процессы  и экономические явления, которые формируются и развиваются под воздействием внутренних и внешних факторов и получают отражение через систему экономической информации или систему экономических показателей. 
Содержание экономического анализа состоит  в исследовании динамики экономических процессов и факторов, её определяющих, что позволяет разработать научно обоснованные стратегические и текущие планы деятельности предприятия и дать объективную оценку результатов его функционирования.

Применительно к предприятиям конкретных отраслей народного хозяйства экономический анализ используется под названием «анализ финансово-хозяйственной деятельности предприятия».

На основе результатов анализа разрабатываются и обосновываются управленческие решения. Анализ предшествует решениям и действиям, обосновывает их и является основой научного управления производством, обеспечивает его объективность и эффективность. Поэтому анализ финансово-хозяйственной деятельности – это функция управления, которая обеспечивает научность принятия решений.

Содержание анализа финансово-хозяйственной деятельности как научной дисциплины раскрывается через функции, которые  выполняет анализ в системе других прикладных экономических наук.

К функциям анализа относятся следующие:

· установление закономерностей и тенденций экономических явлений и процессов в конкретных условиях предприятия;
· научное обоснование текущих и перспективных планов развития предприятия;
· контроль за выполнением  планов и управленческих решений, за рациональным использованием ресурсов;

· поиск резервов повышения эффективности производства на основе изучения опыта других предприятий и достижений науки и практики;

· оценка результатов деятельности предприятия за анализируемый период по выполнению планов, достигнутому уровню экономического развития, использованию производственных мощностей;

· разработка мероприятий по использованию выявленных резервов в процессе хозяйственной деятельности.

Принципы анализа финансово-хозяйственной деятельности могут быть сформулированы следующим образом:

1. Анализ должен быть объективным, конкретным, точным. Источником информации для экономического анализа деятельности предприятия являются реальные данные бухгалтерского учета и статистической отчетности, достоверно отражающие экономические процессы и явления  предприятия. Результаты анализа получают конкретное количественное выражение. 
2. Анализ должен быть комплексным, охватывать все аспекты деятельности предприятия. 
3. Анализ должен отражать системный подход к исследованию объекта анализа. Системный подход предусматривает максимальную детализацию изучаемых явлений и процессов на элементы, их систематизацию и синтез (обобщение). Систематизация предполагает изучение взаимосвязи и взаимозависимости экономических явлений и показателей. Экономические явления и процессы изучаются не изолированно, а во взаимосвязи друг с другом. При обобщении результатов анализа необходимо из всего множества изучаемых факторов выделить главные, от которых зависят производственные и финансовые результаты деятельности предприятия.

4. Анализ должен носить научный характер. В процессе экономического анализа используются научно-обоснованные методики расчета показателей, факторного анализа, оценки финансового состояния предприятия и др..
5. Анализ должен быть действенным, активно воздействовать на ход производства и его результаты, своевременно выявляя недостатки, просчёты, упущения в работе и информируя об этом руководство предприятия. Результаты анализа используются в практической деятельности для повышения эффективности функционирования предприятия.
6. Анализ должен производиться систематически, а не от случая к случаю.

7. Анализ должен быть оперативным. Оперативность означает умение быстро и чётко проводить анализ текущей ситуации, принимать управленческие решения и претворять их в жизнь.

8. Анализ должен быть эффективным, т.е. затраты на его проведение должны давать многократный эффект.

Таким образом, основные принципы анализа:

- это научность, объективность, комплексность, системность, достоверность, действенность, оперативность, эффективность и др.  

Именно на этих принципах должен базироваться анализ финансово-хозяйственной деятельности на любом уровне.

1.2. Виды и организация анализа финансово-хозяйственной 
деятельности предприятия
Объектом анализа является производственно-хозяйственная и финансовая деятельность предприятия. Предприятие рассматривается как управляемая система, состоящая из ряда взаимосвязанных подсистем управления (производства, снабжения, трудовых и материальных ресурсов, маркетинга, финансирования и кредитования, реализации продукции и т.п.)

Анализ финансово-хозяйственной деятельности предлагается классифицировать по следующим видам:

1. По признаку времени анализ подразделяется на предварительный (перспективный) и последующий (ретроспективный). 

Предварительный анализ проводится до осуществления  хозяйственных операций. Он применяется для прогнозирования результатов деятельности предприятий в будущем с предупреждением  возможных негативных последствий.

Ретроспективный анализ проводится после совершения хозяйственных актов и используется для объективной оценки результатов деятельности предприятия.

Ретроспективный анализ, в свою очередь, делится на оперативный и итоговый (результативный). Оперативный (ситуационный) анализ проводится сразу  после совершения хозяйственных операций или изменения ситуации за короткие промежутки времени (смену, сутки, декаду и т.д.)

Итоговый (заключительный) проводится за отчётный период времени (месяц, квартал, год.)

2. Поскольку хозяйственная деятельность предприятия состоит из отдельных подсистем: экономики, техники и технологии, организации производства, социальных условий труда и др., аспект анализа по желанию управляющего органа может быть смещён в сторону каких-либо из этих подсистем. В связи с этим выделяют:

2.1. Технико-экономический анализ, содержанием которого  является изучение взаимодействия технических (технологических) и экономических процессов и установление их влияния на экономические результаты деятельности предприятия.

2.2. Производственно-экономический анализ, объектом которого является продукция предприятия или выполняемые работы, оказываемые услуги, себестоимость продукции (работ, услуг),  а также использование трудовых и материальных ресурсов, основных производственных фондов
2.3. Финансово-экономический анализ, основное внимание которого уделяется финансовым результатам деятельности предприятия: выполнению финансового плана, эффективности использования собственного и заёмного капитала, выявление резервов  роста прибыли и рентабельности, улучшения финансового состояния и платёжеспособности предприятия;

2.4. Социально-экономический анализ изучает взаимосвязь социальных и экономических процессов, их влияние друг на друга и на экономические результаты производственно-хозяйственной деятельности.
2.5. Инвестиционный анализ, содержанием которого является анализ и оценка инвестиционной деятельности предприятия.
3. По методике изучения объектов анализ  деятельности предприятия может быть сравнительным, диагностическим, факторным, маржинальным, экономико-математическим, экономико-стратегическим, функционально-стоимостным и т.д.:

3.1. При сравнительном анализе обычно сопоставляются отчётные показатели, характеризующие результаты хозяйственной деятельности, с показателями плана текущего года, данными прошлых лет, лучших предприятий такого же профиля.
3.2. Факторный анализ позволяет выявить степень влияния факторов на прирост и уровень результативных показателей.
3.3. Диагностический (экспресс-анализ) представляет собой способ установления характера нарушений нормального хода экономических процессов на основе типичных признаков, характерных только для данного нарушения.
3.4. Маржинальный анализ – метод оценки и обоснования эффективности управленческих решений в бизнесе на основании причинно-следственной взаимосвязи объёма реализации, себестоимости  и прибыли.
3.5. Экономико-математический анализ даёт возможность выбрать оптимальный вариант решения экономической задачи на основе выявления резервов повышения эффективности производства за счёт наиболее полного использования имеющихся ресурсов.
3.6. Стохастический анализ (дисперсионный, корреляционный, компонентный и др.) используется для изучения вероятностных зависимостей между исследуемыми процессами хозяйственной деятельности предприятий.
3.7. Функционально-стоимостной анализ  (ФСА) представляет собой метод выявления резервов и базируется на функциях, которые выполняет объект. Он ориентирован на оптимальные методы их реализации на всех стадиях жизненного цикла здания (научно-исследовательские работы, проектирование, строительство, эксплуатация.) Основное назначение ФСА в том, чтобы выявить и предупредить лишние затраты.

4. По охвату изучаемых объектов анализ делится на сплошной и выборочный. При сплошном  анализе выводы делаются после изучения всех без исключения объектов, а при выборочном – по результатам обследования только некоторых объектов.

5. По содержанию программы анализ может быть комплексным, тематическим или локальным. При комплексном анализе оцениваются результаты деятельности предприятия во взаимосвязи и взаимозависимости всех его показателей, при тематическом или локальном рассматриваются отдельные показатели производства, например, себестоимость продукции, рентабельность производства и пр.

Все источники данных для анализа делятся на плановые, учётные и внеучётные.

К плановым источникам относятся различного вида планы предприятия (перспективные, текущие, оперативные), а также различного вида нормативные материалы, сметы, ценники и пр.

Источники информации учётного характера – это все данные, которые содержат документы бухгалтерского, статистического и оперативного учёта, а также все виды отчётности, первичная учётная документация.

К внеучетным источникам информации относятся документы, которые регулируют хозяйственную деятельность (законодательные акты, хозяйственно-правовые документы). К внеучётным источникам информации следует также отнести сведения макроэкономического характера, прежде всего уровни инфляции в экономике в том или ином периоде. Они оказывают  существенное влияние  на социально-экономические процессы в любых объектах хозяйствования и подлежат обязательному учёту и оценке при проведении экономического анализа.

Можно выделить следующие основные этапы проведения экономического анализа:

- составление программы анализа (составляется календарный график, определяется состав исполнителей и распределяются обязанности между ними);
- определение перечня необходимых источников информации;
- отбор и проверка информации;

- выбор и расчёт показателей;

- аналитическая обработка экономической информации;

-  сопоставление показателей, установление причинных связей и зависимостей;
- измерение и оценка влияния факторов на изменение результирующих показателей;
- обобщение результатов анализа, выявление резервов улучшения финансово-хозяйственной деятельности предприятия;

- разработка предложений по использованию выявленных резервов;
- оформление результатов анализа;
- принятие управленческого решения, контроль за реализацией предложенных мероприятий.
Однако для управления строительным производством необходимо иметь представление не только о ходе реализации производственной программы, результатах хозяйственной деятельности, но и тенденциях и характере происходящих процессов и изменений в экономике предприятия. Осмысление всего этого достигается с помощью экономического анализа. В процессе анализа вся первичная информация систематизируется, упорядочивается и проходит обработку аналитическими методами. Проводится сравнение достигнутых результатов производства с данными за прошлые периоды и с показателями других аналогичны предприятий, определяется влияние различных факторов на величину результативных показателей, выявляются недостатки резервов, намечаются перспективы развития.

Обоснование принимаемых управленческих решений осуществляется на основе результатов  экономического анализа. Именно такой анализ предшествует решениям и действиям руководителей, обосновывает их и является основой научного управления производством, обеспечивает его объективность и эффективность. В связи с этим можно полностью разделить точку зрения специалистов в области теории управления производством, что экономический анализ – это функция управления, которая обеспечивает научность принятых решений.

Как функция управления, анализ хозяйственной деятельности тесно связан со стратегическим планированием и прогнозированием производства, поскольку без глубокого анализа невозможно реальное осуществление этих функций. Подготовка информации для планирования и прогнозирования, оценка качества и обоснованности принимаемых плановых показателей, проверка и объективная оценка плановых заданий – всё это нуждается в реальных, постоянно проводимых аналитических разработках.

Важную роль играет анализ в деле определения и использования резервов повышения эффективности строительного производства. Он содействует рациональному использованию ресурсов, совместной организации труда, внедрению новой техники и технологии производства, предупреждению перерасхода затрат на производство, в результате чего повышается конкурентоспособность предприятия, укрепляется его экономика и эффективность. 
1.3. Методика экономического анализа деятельности предприятия
Методика экономического анализа деятельности предприятия – совокупность специальных приемов, способов, методов, применяемых для обработки экономической информации о деятельности предприятия.
Важнейшими способами и приемами обработки данных являются:

             – наблюдение, сводка, группировка

             – абсолютные и относительные величины

            – средние величины

            –  ряды динамики

            – сравнения

            – факторный анализ.
Наблюдение, сводка, группировка.  Изучение финансово-хозяйственной деятельности строительных  предприятий предполагает в качестве первого шага сбор данных по заранее разработанному плану, который и  называется статистическим наблюдение.  План сбора данных может быть как  тематическим,  отражающим конкретные экономические явления и процессы на предприятии так и комплексным, охватывающим все аспекты финансово-хозяйственной деятельности. Экономические явления и процессы на предприятии характеризуются системой производственно-экономических показателей. 
Собранный в процессе наблюдения материал подвергается  первичной обработке: осуществляется проверка достоверности информации, систематизация и классификация. 
Для обобщения первичного статистического материала применяют способ сводки и группировки данных. Сводкой называется сведение воедино материалов наблюдения и получение обобщающих характеристик изучаемого экономического явления. Простым примером сводки является выполнение итоговых подсчетов, определение общего результата влияния факторов на объем выполненных строительно-монтажных работ, на снижение себестоимости и т.д..
Группировкой называют выделение среди изучаемых явлений характерных групп по тем или иным признакам. Например, анализируя  численность работников предприятия, необходимо выполнить группировку работников по возрасту, стажу, образованию, квалификации и другим признакам.
Абсолютные и относительные величины. С помощью абсолютных величин характеризуются  количественные размеры (вес, объем, продолжительность, площадь, стоимость и т.д.)  явлений и процессов. Объемы строительно-монтажных работ можно выразить в  стоимостном исчислении – тыс. руб. и с помощью натуральных измерителей – м3, м2, тонны, штуки и т.д..
Относительные величины выражаются в процентах, в коэффициентах или индексах. Относительные величины используются для характеристики уровня выполнения планового задания, динамики показателей, изменения цен, структуры.

 Средние величины. Для обобщающей количественной характеристики совокупности однородных экономических явлений по какому–либо признаку используются средние величины, т.е. с помощью одного числа характеризуют всю совокупность анализируемых явлений. Например, средняя заработная плата, средний разряд рабочих, средний разряд работ. В экономическом анализе используются различные типы средних величин (простые средние, взвешенные средние, среднегеометрические и др.).  Методика расчета средних величин детально рассматривается в статистике. 
Ряды динамики. Рядом динамики называется ряд данных, характеризующих изменение показателя во времени. Так, рядом динамики является изменение стоимости основных производственных фондов (табл. 1.1). Каждое отдельное значение показателя ряда динамики называется уровнем. Для характеристики изменения уровня ряда динамики вычисляют: абсолютное отклонение, относительное отклонение, темп роста и темп прироста.
Таблица 1.1.                                                                                                                                      
Анализ динами стоимости основных производственных фондов
	Показатели
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006

	1. Стоимость основных производственных фондов, тыс. руб.
	14408
	15156
	18685
	21476
	25570

	2. Абсолютное отклонение к предыдущему году, 

тыс. руб.
	-
	+748
	+3529
	+2791
	+4094

	3. Относительное отклонение к предыдущему году, %
	-
	 +5,19
	+23,28
	+14,94
	+19,06

	4. Темп роста к предыдущему году, %
	-
	105,19
	123,28
	114,94
	119,06

	5. Темп прироста к предыдущему году, %
	
	5,19
	23,28
	14,94
	19,06

	6. Абсолютное отклонение к базовому году (2002), 

тыс. руб.
	
	+748
	+4277
	+7068
	+11162

	7. Темп роста к базовому году (2002), %
	100
	105,19
	129,68
	149,06
	177,47

	8. Темп прироста к базовому году (2002), %
	
	5,19
	29,68
	49,06
	77,47


Абсолютное отклонение определяют как разность двух уровней динамического ряда. Так, абсолютное отклонение стоимости основных производственных фондов   в 2006 г. по сравнению с 2005 г. составило 25570 – 21476 = + 4094 тыс.руб. Знак «+» означает, что по сравнению с предыдущим периодом произошло увеличение стоимости основных производственных фондов.  Если в результате определения абсолютного отклонения получается знак «–», то это свидетельствует о снижении значения  анализируемого  показателя.

 Если ставится задача определить абсолютное отклонение по сравнению с базисным годом, то в качестве базисного года принимается первый год динамического ряда. Так, по сравнению с базисным (первым) годом абсолютное отклонение в 2006 г. составило 25570 – 14408 = + 11162 тыс. руб. 

Относительное отклонение определяется в процентах и показывает, на сколько процентов произошло увеличение или снижение показателя в отчетном году по сравнению с предыдущим или по сравнению с базовым годом. Так, относительное отклонение стоимости основных производственных фондов в 2006 г. составило:
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Аналогично выполняются расчеты в последующие периоды.

Темп роста определяется как отношение уровня показателя последующего периода к уровню показателя предыдущего периода (или базового) и умноженное на 100%. Темп прироста определяется как темп роста минус 100%. Если наблюдается рост показателя, то темп роста будет больше 100%, а темп прироста со знаком «+», в противном случае (при снижении показателя) темп роста меньше 100%, а темп прироста соответственно со знаком «–».

Темп прироста показателя совпадает с его относительным отклонением, так как показывает, на сколько процентов произошло увеличение или снижение показателя.

Сравнения. В процессе сравнения изучаемое явление сопоставляется с уже известным явлением для выявления общих черт и различий. В анализе финансово-хозяйственной деятельности предприятия используются следующие виды сравнения.
1. Сравнение плановых показателей с фактическими (отчетными) для оценки степени выполнения планового задания.

2. Сравнение фактического значения показателей с нормативным значением для объективной оценки результатов деятельности, контроля за  расходом ресурсов,  соблюдением установленных нормативов, выявления резервов.
3. Сравнение фактических показателей отчетного периода (например, года) с показателями прошлых лет для выявления тенденции в динамике показателей развития предприятия.

4. Сравнение показателей анализируемого предприятия с показателями аналогичных предприятий отрасли, региона для оценки достигнутых результатов, выявления резервов.

5. Сравнение динамики нескольких показателей для определения взаимосвязи и взаимозависимости. Например, темпов роста производительности труда, фондовооруженности труда и фондоотдачи для выявления причин снижения или факторов роста фондоотдачи; темпов роста стоимости выполненных СМР  в действующих и сопоставимых ценах для выявления действительной тенденции в изменении объемов СМР. 

6. Сравнение показателей по различным вариантам проектных решений с целью выбора оптимального.

В соответствии с типами сравнения различают следующие виды сравнительного анализа.

1. Горизонтальный  анализ – определение абсолютного и относительного отклонения  фактического (отчетного) показателя от значения показателя в предыдущем или базовом периоде.
2. Вертикальный анализ – определение и последующее сравнение  структуры экономических показателей (с плановой, нормативной и т.д.).

3. Трендовый анализ – исследование рядов динамики и выявление тенденций в развитии предприятия.

Факторный анализ. Все явления и процессы финансово-хозяйственной деятельности предприятия взаимосвязаны и взаимозависимы. Например, стоимость выполненных строительно-монтажных работ 
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зависит от численности рабочих 
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и среднегодовой производительности труда одного рабочего 
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. Зависимость можно представить в виде двухфакторной мультипликативной модели:
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В данной факторной модели 
[image: image8.wmf]
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– это результативный показатель, 
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 – показатели-факторы, влияющие на результативный показатель.
Фактор – это движущая сила процесса, причина его возникновения и развития. Изменение факторов вызывает изменение результативного показателя.  Действие факторов приводит к образованию резервов. Резервы – это реальные неиспользованные возможности повышения результативности и эффективности деятельности предприятия.
Факторный анализ – это методика изучения и измерения влияния факторов на результативный показатель. 

Основные задачи факторного анализа.

1. Отбор факторов, которые влияют на исследуемый результативный показатель.
2. Классификация и систематизация факторов. Определение количественных и качественных факторов.

3. Моделирование взаимосвязи между показателями-факторами и результативным показателем. Построение факторной модели.

4. Расчет степени влияния каждого фактора на результативный показатель.

5. Оценка значения каждого фактора для изменения результативного показателя. Формулировка выводов. 
При выполнении факторного анализа необходимо учитывать, что одни факторы оказывают непосредственное (прямое)  влияние на результативный показатель, другие – косвенное. В зависимости от этого различают факторы первого, второго, третьего и последующих уровней подчинения. К факторам первого уровня относятся те, которые непосредственно влияют на результативный показатель. Факторы, которые влияют на результативный показатель косвенно, через изменение факторов первого уровня называются факторами второго уровня (или порядка) и т.д.. Например, зависимость стоимости выполненных строительно-монтажных работ от трудовых факторов можно представить в виде схемы (рис. 1.1). 
К факторам первого порядка, влияющим на стоимость строительно-монтажных работ 
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 непосредственно, относятся: численность рабочих
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 и годовая производительность труда одного рабочего 
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[image: image15.wmf]
Рис. 1.1. Взаимосвязь факторов стоимости выполненных 
строительно-монтажных работ
К факторам второго порядка, косвенно влияющим на стоимость выполненных строительно-монтажных работ через факторы первого порядка, относятся: количество дней, отработанных одним рабочим в течение года 
[image: image16.wmf](
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, и дневная производительность труда одного рабочего 
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. К факторам третьего порядка, косвенно влияющим на стоимость выполненных строительно-монтажных работ через факторы второго и первого порядка, относятся: продолжительность рабочего дня 
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 и часовая производительность труда одного рабочего 
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При выполнении факторного анализа необходимо соблюдать правило: сначала рассматриваются количественные факторы, а затем качественные. Если несколько количественных или несколько качественных, то сначала рассматриваются факторы первого порядка,  а затем факторы второго порядка, третьего, четвертого и т.д.. 

В рассматриваемой модели (рис.1.1.) три фактора являются количественными (среднегодовая численность рабочих, количество дней, отработанных одним рабочим в течение года и продолжительность рабочего дня в часах) и три фактора – качественными (годовая производительность труда одного рабочего, дневная производительность труда одного рабочего, часовая производительность труда одного рабочего). 

Итак, взаимосвязь стоимости выполненных работ и трудовых факторов согласно рис. 1.1 можно выразить с помощью следующих мультипликативных моделей:
1. Двухфакторная модель – 
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2. Трехфакторная модель – 
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3. Четырехфакторная модель – 
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Для исследования влияния изменения факторов на результативный показатель используются следующие способы и методы:

– способ цепных подстановок:

– способ абсолютных и относительных разниц;

– индексный метод;

– интегральный метод.

Способ цепных подстановок. Способ цепных подстановок используется тогда. Когда взаимосвязь между показателями- факторами и результативным показателем имеет функциональный характер и может быть представлена в виде прямой или обратной зависимости.  
Сущность данного способа состоит в последовательной замене базисного значения фактора на фактическое для определения влияния факторов на результативный показатель хозяйственной деятельности. При помощи способа цепных подстановок последовательно выделяют влияние на результативный показатель только одного фактора и исключают влияние остальных. Способ дает удовлетворительные оценки факторных влияний при строгом соблюдении последовательности подстановок, четком разграничении количественных (экстенсивных) и качественных (интенсивных) факторов. Разность между двумя расчетными значениями показателя в цепи подстановок определит влияние того фактора, для которого произведена замена базисного значения на фактическое. В качестве базисного значения используется плановое значение или фактическое значение показателя в предыдущем периоде.

Порядок применения способа цепных подстановок рассмотрим на примере.

Пример. Строительная фирма располагает информацией об объемах, выполненных за 2006-2007гг., среднесписочной численности рабочих за эти же периоды. Необходимо проанализировать влияние численности и среднегодовой производительности труда одного рабочего на выполненный объем строительно-монтажных работ (табл. 1.2).

Таблица 1.2
Исходные данные для  факторного анализа

	Показатель
	Условные 

обозначения
	Базисный период

2006г.
	Отчетный период

2007г.
	Отклонение

	
	
	
	
	+/-
	%

	1. Выполненный объем СМР, млн. руб.
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	4500
	5200
	+700
	+15,56

	2.  Среднегодовая численность рабочих, чел
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	390
	420
	+30
	+7,69


Окончание табл. 1.2
	Показатель
	Условные 

обозначения
	Базисный период

2006г.
	Отчетный период

2007г.
	Отклонение

	
	
	
	
	+/-
	%

	
	
	
	
	
	

	3. Отработано всеми рабочими за год:  дней
        часов
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	97500

780000
	107520

881664
	+10020

+101664
	+10,28

+13,03

	4. Среднегодовая производительность труда одного рабочего, млн.руб.
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	11,538
	12,381
	+0,843
	+7,31

	5. Количество отработанных дней одним рабочим за год
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	250
	256
	+6
	+2,4

	6. Среднедневная производительность труда одного рабочего, тыс.руб.
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	46,154
	48,363
	+2,209
	+4,79

	7. Средняя продолжительность рабочего дня, час.
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	8
	8,2
	+0,2
	+2,5

	8. Среднечасовая производительность труда одного рабочего, тыс.руб.
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	5,769
	5,8977
	+0,1287
	+2,231


Как известно, объем выполненных СМР зависит от двух основных факторов первого уровня: численности рабочих и среднегодовой производительности труда одного рабочего. Имеем двухфакторную мультипликативную модель: 
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Алгоритм расчета способом цепных подстановок будет выглядеть следующим образом:

1) 
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2) 
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3) 
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Расчет степени влияния факторов.

1. За счет увеличения среднегодовой численности рабочих на 30 человек объем выполненных СМР увеличился на 346 млн. руб. (4846 млн.руб.– 4500 млн.руб.).

2. За счет повышения среднегодовой производительности труда одного рабочего на 0,843 млн.руб. объем выполненных СМР увеличился на 354 млн. руб. (5200 млн.руб. – 4846 млн. руб.).
Таким образом, изменение (прирост) объема выполненных СМР на 700 млн. руб. (5 200 – 4 500) явилось результатом влияния следующих факторов:

а) среднегодовой численности рабочих
        
+346 млн. руб.

б) производительности труда одного рабочего
+354 млн. руб.                          

                                                           Итого +700 млн. руб.      

 Алгебраическая сумма влияния факторов обязательно должна быть равна общему приросту результативного показателя.

Если требуется определить по вышеприведенным данным влияние изменения средней продолжительности рабочего дня, то следует воспользоваться трехфакторной моделью:
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Алгоритм расчета для этой модели:
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Изменение объема выполненных работ на 700 млн.руб. (5 200 – 4 500) произошло за счет изменения:

а) среднегодовой численности рабочих 
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б) количества отработанных дней одним рабочим за год 
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в) среднедневной выработки 
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Итого +700 млн.руб.

Таким образом, применив способ цепных подстановок, мы смогли выяснить влияние факторов на конечный результат.

 Способ абсолютных и относительных разниц. Способ разниц представляет собой упрощенный прием цеп​ных подстановок, при котором для определения влияния на обоб​щающий результативный показатель различных частных показателей исчисляются разницы между их фактическими и исходными (плановыми или значениями предыдущих периодов) значениями. 

При использовании способа абсолютных разниц величина влияния факторов рассчитывается умножением абсолютного при​роста (уменьшения) исследуемого фактора на базовую (плановую) величину факторов, которые находятся справа от него, и на факти​ческую величину факторов, расположенных слева от него в модели.
Рассмотрим алгоритм расчета этим способом на примере ис​ходных данных табл. 1.2 для четырехфакторной модели объема СМР:
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Сначала необходимо определить абсолютное отклонение по каждому показателю-фактору:


[image: image45.wmf]1287

,

0

769

,

5

8977

,

5

.;

2

,

0

8

2

,

8

;

6

250

256

.

30

320

420

2006

,

2007

,

2006

2007

2006

2007

2006

2007

+

=

-

=

-

=

D

+

=

-

=

-

=

D

+

=

-

=

-

=

D

+

=

-

=

-

=

D

Р

ТР

Р

ТР

Р

ТР

Р

Р

Р

ЧПР

ЧПР

ЧПР

час

д

д

д

дней

Д

Д

Д

чел

Ч

Ч

Ч

 

Определяем изменение величины результативного показателя 
[image: image46.wmf]СМР
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за счет каждого фактора.

1). Изменение объема выполненных СМР за счет изменения численности рабочих:
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2). Изменение объема выполненных СМР за счет изменения количества дней отработанных одним рабочим в течение года:
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3). Изменение объема выполненных СМР за счет изменения продолжительности рабочего дня:
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4). Изменение объема выполненных СМР за счет изменения часовой производительности труда одного рабочего:
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Таким образом, способ абсолютных разниц дает те же резуль​таты, что и способ цепных подстановок.
При использовании этого способа необходимо следить за тем, чтобы алгебраическая сумма прироста (убытка) итогового показателя за счет отдельных факторов была равна общему приросту (убытку). Несовпадение может быть вызвано неточным или грубым округлением промежуточных показателей.
Способ относительных разниц отличается от способа абсолютных ризниц тем, что вместо показателя 
[image: image52.wmf]D

 (абсолютной разницы) используется 
[image: image53.wmf]D

% (относительное изменение).
Рассмотрим методику на примере исходных данных, представленных в табл. 1.2, для четырехфакторной модели объема СМР. Сначала необходимо рассчитать относительные отклонения факторных показателей.
Относительное отклонение численности рабочих:
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Относительное отклонение количества дней отработанных одним рабочим в течение года:
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4

,

2

%

100

%

2006

2006

2007

=

×

-

=

D

Д

Д

Д

Д


Относительное отклонение продолжительности рабочего дня:


[image: image56.wmf]%

5

,

2

%

100

%

2006

2006

2007

=

×

-

=

D

д

д

д

д

.
Относительное отклонение часовой производительности труда одного рабочего:
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Тогда изменения результативного показателя за счет каждого фактора определяются следующим образом. Для расчета влияния первого фактора необходимо базисную (плановую) величину результативного показателя умножить на относительный прирост первого фактора, выраженного в процентах, и результат разделить на 100%. Чтобы рассчитать влияние второго фактора, нужно к пла​новой (базисной) величине результативного показателя прибавить изменение его за счёт первого фактора, затем полученную сумму умножить на относительный прирост второго фактора в процентах, и результат разделить на 100% и т. д.
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Итого 700 млн.руб.;
Способ относительных разниц удобно применять в тех слу​чаях, когда требуется рассчитать влияние большого комплекса факторов.

 Индексный метод. Индексный метод позволяет определить влияние факторов на обобщающий показатель в динамике.

Рассмотрим сущность индексного метода на примере, используя данные табл. 1.2.
В нашем примере объем выполненных СМР можно представить в виде произведения среднесписочной численности рабочих и их среднегодовой производительности труда. Следовательно, индекс выполненного объема СМР будет равен произведению индекса среднегодовой численности рабочих и индекса среднегодовой производительности труда одного рабочего.
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- индекс изменения выполненного объема СМР;
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J

 - индекс изменения среднегодовой численности рабочих;
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 - индекс изменения среднегодовой производительности труда одного рабочего.

Расчет индексов производят следующим образом:
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т.е. объем СМР по сравнению с 2006 г. увеличился в 1,156 раза. На это увеличение повлияли два фактора: увеличение среднесписочной численности рабочих и увеличение производительности их труда.

Увеличение численности рабочих привело к изменению обще​го объема СМР в 1,077 раза, а увеличение производительности тру​да соответственно к увеличению в 1,073 раза.

Если из числителя вышеприведенных формул вычесть знаме​натель, то получим абсолютные приросты выполненных объемов СМР в целом и за счет каждого фактора в отдельности, т. е. те же результаты, что и способом цепных подстановок.

 Интегральный способ. Использование этого способа позволяет получать более точ​ные результаты расчета влияния факторов по сравнению со спосо​бами цепных подстановок, абсолютных и относительных разниц и избегать неоднозначной оценки влияния факторов. Это происходит потому, что в данном случае в отличие от ранее рассмотренных способов и методов факторного анализа результаты не зависят от местополо​жения факторов в модели, а дополнительный прирост результатив​ного показателя, который образовался от взаимодействия факторов, раскладывается между ними поровну.
В интегральном методе пользуются определенными формулами. Приведем основные из них для разных моделей.
Рассмотрим методику на примере исходных данных из табл. 1.2:
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Итого700 млн.руб.

2. 
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 EMBED Equation.3  [image: image75.wmf].;
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Как видим, общий результат расчетов - изменение результативного показателя- фактора - тот же, что при использовании предыдущих способов, хотя результаты определения степени влияния отдельных факто​ров  различаются и являются более достоверными. В отличие от предыдущих способом факторного анализа при использовании интегрального способа результаты расчета степени влияния факторов не изменятся при изменении последовательности рассмотрения факторов. 
1.4. Задания для самостоятельной работы
1.4.1. Определите влияние среднесписочной численности рабочих и их производительности на выполнение плана по объему работ, используя метод цепных подстановок (табл.1.3). Сделайте выводы. 

Таблица 1.3
Исходные данные

	Показатель
	План
	Факт

	1. Объем выполненных строительно-монтажных работ, млн.руб.
	10800
	9200

	2. Среднесписочная численность рабочих, чел.
	500
	430


1.4.2. На основе исходных данных (табл. 1.4).Определите влияние на изменение выполненного объема работ в отчетном году по сравнению с прошлым годом следующих факторов:

а) численность рабочих;

б) продолжительность рабочего дня;

в) количество дней, отработанных одним рабочим в течение года;

г) среднечасовая выработка одного рабочего.

Для проведения анализа используйте наиболее подходящий вам метод. Сделайте выводы. 

Таблица 1.4
Исходные данные

	Показатель
	Предыдущий год
	Отчетный год

	1. Объем СМР, млн. руб.

2. Среднесписочная численность рабочих, чел.

3. Количество дней, отработанных одним 
рабочим в течение года
4. Средняя продолжительность рабочего дня, ч
	2545

54

200

7,6
	2830

49

209

8,2


1.4.3. На основе данных таблицы 1.5 определите влияние производственных фондов, нормируемых оборотных средств и прибыли на рентабельность деятельности строительно-монтажной организации. Сделайте выводы. 

Таблица 1.5
Исходные данные
	Показатель
	План
	Факт

	1. Производственные фонды, млн.руб.
	1900
	2400

	2. Нормируемые оборотные средства, млн.руб.
	2640
	3000

	3. Прибыль, млн.руб.
	800
	900


1.4.4. Используя способ группировки, распределите рабочих по уровню заработной платы. Рассчитайте среднесписочную заработную плату в организации (табл. 1.6).
Таблица 1.6
Исходные данные

	Размер начисленной заработной платы за отчетный месяц, руб.


	Численность рабочих, чел.



	53200
55000
58000
62000
64000
72000
78000
95000
130000
	3

8

15

8

10

60

30

18

3


1.4.5 Используя балансовый прием, определите, какой объем материала понадобится закупить у сторонних организаций.

Исходные данные

Остаток бетонных блоков на начало года-53шт.

Годовая потребность организации-8 450 шт.

Планирующая потребность материалов на собственной производственной базе-5 500 шт.

Реализуется на сторону за наличный расчет-1 200 шт.

Остаток на конец года-58 шт.
ГЛАВА 2. АНАЛИЗ ПРОИЗВОДСТВЕННО-ЭКОНОМИЧЕСКОЙ  ДЕЯТЕЛЬНОСТИ СТРОИТЕЛЬНОГО ПРЕДПРИЯТИЯ

Объектом анализа производственно-экономической деятельности предприятия являются основные производственно-экономические показатели, характеризующие процессы производства и реализации продукции (работ), использование трудовых ресурсов, основных производственных фондов и материальных ресурсов, себестоимости продукции (работ). Основное назначение анализа основных производственно-экономических показателей (ОПЭП) деятельности предприятия – дать общее представление о деятельности предприятия, его производственно-экономических показателях, сложившихся тенденциях в развитии. В этом разделе анализ основных производственно-экономических показателей деятельности предприятия выполнен на основе условных данных строительного предприятия ООО «Надежда» (табл. П.1.1).

Анализ ОПЭП следует начинать с анализа показателей объемов производства и реализации продукции (работ).

2.1. Анализ показателей объема производства 
и реализации продукции (работ)

Объем производства и реализации продукции (работ) можно выразить, используя стоимостные и натуральные показатели. Основными показателями объема производства продукции (работ) в стоимостном выражении являются валовая и товарная продукция.

Валовая продукция – это стоимость всей произведенной продукции, выполненных работ, включая незавершенное производство.

Товарная продукция отличается от валовой тем, что в нее не включаются остатки незавершенного производства и внутрихозяйственный оборот.  Товарная продукция и валовая могут совпадать, если нет внутрихозяйственного оборота и незавершенного производства.

Основным показателем объема реализации продукции (работ) является реализованная продукция. Реализованная продукция – это стоимость оплаченной покупателем продукции, работ, т.е. продукция (работы), нашедшая своего покупателя. Объем ее исчисляется по данным бухгалтерской отчетности как выручка от реализации продукции (работ) без косвенных налогов.

Продукция строительных предприятий – «это здания и сооружения, выполненные строительные, монтажные и специальные работы по возведению зданий и сооружений, а также их ремонту, реконструкции, модернизации и расширению» [17]. Основными показателями стоимости строительной продукции являются товарная продукция (стоимость выполненных строительно-монтажных работ – 
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) и реализованная продукция (выручка от реализации продукции, работ – В).

Стоимость продукции (работ) может быть выражена в действующих ценах, т.е. в ценах, действовавших в отчетном периоде, и в сопоставимых ценах. Использование сопоставимых цен означает, что стоимость продукции (работ) выражается в ценах одного (базового) года. Так, в строительстве стоимость строительно-монтажных работ может выражаться в ценах 1984 года или в ценах 1991 года, 2001 года. Анализ динамики стоимости продукции (работ) в действующих и в сопоставимых ценах используется для выявления реальной тенденции в изменении объемов производства. Так, если в течение определенного периода наблюдается рост объемов производства в действующих ценах, а в сопоставимых ценах объем производства снижается, то, следовательно, рост объемов производства обусловлен ростом цен на продукцию (работы).

Следует отметить, что для предприятий, выполняющих строительные и ремонтно-строительные работы, и предприятий по производству строительных материалов и конструкций показатели стоимости произведенной и реализованной продукции будут различаться по своей формулировке (табл. 2.1).

Таблица 2.1

Показатели объема продукции, выполненных работ

	Показатели
	Строительные, ремонтно-строительные предприятия
	Предприятия промышленности строительных материалов 
и конструкций

	1. Товарная продукция в действующих ценах 
[image: image84.wmf](

)

ТП


	1. Стоимость (объем) выполненных строительно-монтажных работ (СМР) в действующих ценах 
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	1. Товарная продукция в действующих ценах (ТП)

	2. Товарная продукция в сопоставимых  ценах 
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	2. Стоимость (объем) выполненных СМР  в сопоставимых ценах 
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	2. Товарная продукция в сопоставимых ценах (ТП)

	3. Реализованная продукция 
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	3. Выручка от реализации работ (В)
	3. Выручка от реализации продукции (В)


Для выявления действительной тенденции в изменении объемов производства строительной продукции целесообразно использовать (там, где это возможно) натуральные показатели, так как они не подвержены искажающему влиянию цен на стоимость строительной продукции. Однако в большинстве случаев использовать натуральные показатели для выражения объемов производства невозможно. В строительстве, если предприятие выполняет различные виды строительно-монтажных работ, имеющих различные единицы измерения (куб. м, кв. м, штуки, т), выразить одним натуральным показателем весь объем работ, выполненных фирмой, невозможно. Поэтому наибольшее применение получили обобщающие стоимостные показатели объемов производства и реализации продукции (работ) – стоимость выполненных СМР 
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 и выручка от реализации работ (В).

Источником информации для анализа стоимости выполненных работ и выручки являются формы статистической и бухгалтерской отчетности: ф. № 1-П «Основные сведения о деятельности организации»; ф. № 5-з «Затраты на производство продукции»; ф. № 2 «Отчет о прибылях и убытках».

Анализ стоимости продукции (работ) проводится за ряд лет и включает:

– определение абсолютного и относительного отклонения показателей стоимости выполненных СМР и выручки от реализации работ отчетного года по сравнению с предыдущим или базовым;

– определение динамики показателей стоимости работ в действующих и в сопоставимых ценах (определение темпов роста и темпов прироста);

– определение абсолютного значения 1% прироста;

– анализ соотношения стоимости выполненных СМР и выручки от реализации;

– анализ структуры продукции (работ).

Выполним анализ показателей объемов производства на основе данных строительного предприятия «Надежда». Анализ проводится в табличной форме (табл. 2.2). Анализ динамики показателей можно проводить как в сравнении с предыдущим периодом (в данном случае – предыдущим годом), так и в сравнении с базовым (2002) годом.

Для характеристики динамики стоимости выполненных СМР  вычислим: абсолютное отклонение, относительное отклонение, темп роста и темп прироста. Так, абсолютное отклонение стоимости выполненных СМР в действующих ценах в 2003 г. по сравнению с 2002 г. составило 277333 – 253125 = + 24208 тыс. руб., в 2004 г. по сравнению с 2003 г. 327133 – 277333 = + 49800 тыс. руб., в 2005 г. соответственно  + 77078 тыс. руб., а в 2006 году + 163789 тыс. руб. 
Знак «+» означает, что по сравнению с предыдущим периодом произошло увеличение стоимости выполненных СМР. Если в результате определения абсолютного отклонения получается знак «–», то это свидетельствует о снижении стоимости выполненных СМР по сравнению с предыдущим периодом. Так, например, абсолютное отклонение стоимости выполненных СМР в сопоставимых ценах в 2003 г. составило – 3243 тыс. руб. Это означает, что реально в 2003 г. произошло снижение объемов выполненных работ, несмотря на увеличение стоимости выполненных СМР в действующих ценах на 24208 тыс. руб. Прирост стоимости выполненных СМР в действующих ценах в 2003 г. вызван ростом цен на строительную продукцию.

Таблица 2.2.                                                                                                                                      
Анализ стоимости выполненных СМР

	Показатели
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006

	1. Стоимость выполненных СМР в действующих ценах, тыс. руб.
	253125
	277333
	327133
	404211
	568000

	2. Абсолютное отклонение к предыдущему году, 

тыс. руб.
	
	24208
	49800
	77078
	163789

	3. Относительное отклонение к предыдущему году, %
	
	9,56
	17,96
	23,56
	40,52

	4. Темп роста к предыдущему году, %
	
	109,56
	117,96
	123,56
	140,52

	5. Темп прироста к предыдущему году, %
	
	9,56
	17,96
	23,56
	40,52

	6. Абсолютное значение 1% прироста стоимости СМР, тыс. руб. 
	
	2532,22
	2772,83
	3271,56
	4042,18

	7. Стоимость выполненных СМР в сопоставимых ценах (2001 г.), тыс. руб.
	232875
	229632
	238362
	259181
	348017


	8. Абсолютное отклонение к предыдущему году, 

тыс. руб.
	
	–3243
	8730
	20819
	88836

	9. Относительное отклонение к предыдущему году, %
	
	–1,39
	3,80
	8,73
	34,28

	10. Темп роста к предыдущему году, %
	
	98,61
	103,80
	108,73
	134,28

	11. Темп прироста к предыдущему году, %
	
	–1,39
	3,80
	8,73
	34,28

	12. Абсолютное значение 1% прироста стоимости СМР, тыс. руб. 
	
	–2333,09
	2297,37
	2384,77
	2591,48


Если ставится задача определить абсолютное отклонение по сравнению с базисным годом, то в качестве базисного года принимается первый год динамического ряда. Так, по сравнению с базисным (первым) годом абсолютное отклонение в 2006 г. составило 568000 – 253125 = + 314875 тыс. руб. Аналогично проводится расчет абсолютного отклонения и для показателя стоимости выполненных работ в сопоставимых ценах.

Относительное отклонение определяется в процентах и показывает, на сколько процентов произошло увеличение или 
снижение показателя в отчетном году по сравнению с предыдущим или по сравнению с базовым годом. Так, относительное отклонение стоимости выполненных СМР в действующих ценах в 2003 г. составило:
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Аналогично выполняются расчеты в последующие периоды.

Абсолютное значение 1% прироста определяется делением абсолютного отклонения на темп прироста и характеризует значимость 1% прироста и показывает, какому абсолютному значению соответствует увеличение объема производства на 1%. Так, в 2003 году абсолютное значение 1% прироста составило 
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 = 2532,22 тыс. руб.

Анализ динамики стоимости выполненных СМР в действующих ценах в сопоставлении с динамикой стоимости выполненных СМР в сопоставимых ценах позволяет выявить реальную тенденцию в изменении объемов производства, исключив влияние фактора цен. Для наглядности построим диаграмму (рис. 2.1).

[image: image93]
Рис. 2.1. Динамика стоимости выполненных строительно-монтажных работ


[image: image94]
Рис. 2.2. Темпы роста стоимости СМР

Как видно из диаграммы, стоимость выполненных строительно-монтажных работ в действующих ценах значительно превышает стоимость выполненных СМР в сопоставимых ценах, что вызвано влиянием ценообразующих факторов. Исключение составляет 2003 г. В этом году стоимость выполненных СМР в сопоставимых ценах меньше аналогичного показателя в 2002 г., что свидетельствует о реальном снижении объемов производства. Темп роста стоимости выполненных работ в 2003 г. составил 98,61% (менее ста процентов). Темпы роста стоимости выполненных СМР в действующих ценах превышают темпы роста данного показателя в сопоставимых ценах (рис. 2.2).

Таким образом, на основе анализа динамики стоимости выполненных СМР в сопоставимых ценах можно сделать вывод о наращивании объемов СМР. Так, если в 2004 г. прирост объемов СМР составил 3,8%, то в 2005 г. прирост составил 8,73%, а в 2006 г. – 34,28%. 

Анализ динамики стоимости выполненных работ необходимо дополнить анализом соотношения стоимости выполненных СМР и выручки от реализации строительной продукции. В данном случае следует использовать показатель – стоимость выполненных СМР в действующих ценах, так как выручка приводится в действующих ценах.
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Рис. 2.3. Динамика стоимости выполненных СМР и выручки

Как видно из рис. 2.3, выручка от реализации строительной продукции на протяжении пяти лет меньше стоимости выполненных СМР, что может быть вызвано несвоевременной оплатой выполненных и принятых заказчиком работ. Выручка отражает поступления средств, связанные с выполнением работ, и определяется исходя из условий договоров выполнения СМР.

Анализ стоимости строительной продукции на основе сметной документации.

На основе сметной документации можно анализировать сметную стоимость отдельного вида работ или сметную стоимость строительства в целом. В первом случае необходимо использовать данные локальных смет или локальных ресурсных сметных расчетов, а во втором – сводный сметный расчет стоимости строительства или объектную смету, если анализируется сметная стоимость строительного объекта.

Сметная стоимость СМР (СС.СМ) включает:

1. Прямые затраты (ПЗ).

2. Накладные расходы (НР).

3. Прибыль сметная (ПСМ).

Прямые затраты – это затраты, непосредственно связанные с выполнением СМР. Прямые затраты включают: стоимость материальных ресурсов (материалов и конструкций) (
[image: image96.wmf]СМ

), основную заработную плату рабочих строителей (
[image: image97.wmf]ОЗПР

), затраты по эксплуатации машин и механизмов (
[image: image98.wmf]ЭМ

).

Накладные расходы – это затраты, связанные с организацией, управлением и обслуживанием строительного производства.

Прибыль сметная – нормативная прибыль, включаемая в стоимость строительных работ.
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Анализ сметной стоимости работ на основе данных локальных смет предполагает:

– определение структуры сметной стоимости работ;

– сравнение сметной стоимости работ, рассчитанной разными методами, например, базисно-индексным и ресурсно-индексным.

Пример. На основе данных учебного примера (таблица 2.3) проведем сравнительный анализ сметной стоимости работ, рассчитанной в текущем уровне цен с использованием базисно-индексного и ресурсно-индекс​ного методов.

Анализ данных табл. 2.3 и рис. 2.4 позволяют сделать заключение, что расхождения в сметной стоимости работ, рассчитанной двумя методами, практически отсутствуют. Наибольшее отклонение наблюдается по статье «Основная заработная плата рабочих» – 42 рубля, что вполне допустимо (менее 1%). Незначительное отклонение по накладным расходам и прибыли сметной вызвано также отклонением по заработной плате, так как и накладные расходы, и сметная прибыль определяются по нормативам в процентах от заработной платы рабочих.
Таблица 2.3

Сравнительный анализ сметной стоимости работ 

	Сметная стоимость работ, руб.
	Материалы
	ЭМ
	ОЗПР
	ПЗ
	НР
	Псм
	Всего

	Базисно-индексный метод
	140500
	27044
	48336
	215879
	65554
	42524
	323956

	Ресурсно-индексный метод
	140498
	27042
	48294
	215834
	65466
	42466
	323767



[image: image100]
Рис. 2.4. Сметная стоимость работ

Большую долю в сметной стоимости работ составляют прямые затраты – 66,6% (табл. 2.4, рис. 2.5). Структура сметной стоимости работ может различаться в зависимости от трудоемкости и материалоемкости выполняемых работ.
Таблица 2.4

Структура сметной стоимости работ, %

	Показатели
	Базисно-индексный метод
	Ресурсно-индексный метод

	Сметная стоимость работ,
всего
	100
	100

	В том числе
	
	

	прямые затраты
	66,64
	66,66

	накладные расходы
	20,24
	20,22

	прибыль сметная
	13,12
	13,12
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Рис. 2.5. Структура сметной стоимости

Если в качестве строительной продукции рассматривать строительный объект или стройку в целом, то в таком случае анализ сметной стоимости строительства необходимо проводить на основе данных объектной сметы (для объекта) или сводного сметного расчета (для всей стройки). Напомним, что сметная стоимость строительства (
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) включает: сметную стоимость СМР (
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); стоимость приобретения и монтажа технологического оборудования (
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); стоимость проектно-изыскательских работ (
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Анализ сметной стоимости строительства включает:

– анализ структуры сметной стоимости строительства по главам сводного сметного расчета;

– анализ состава и структуры стоимости прочих работ и затрат;

– анализ структуры стоимости СМР (соотношение в общей стоимости СМР доли строительных и доли монтажных работ).Анализ структуры строительной продукции проводится по направлениям:

– анализ структуры строительной продукции по видам выполняемых работ;

– анализ структуры строительной продукции по видам создаваемых объектов;

– анализ структуры строительной продукции по заказчикам;

– анализ структуры выполняемых подрядных работ.

Структура строительной продукции анализируется прежде всего по видам выполняемых работ. Изменение структуры выполняемых СМР влияет на общую стоимость и себестоимость СМР, а следовательно, и на финансовые результаты деятельности. Определение структуры выполненных работ целесообразно для общестроительных организаций, выполняющих основные виды строительно-монтажных работ по возведению зданий и сооружений. Источником информации может служить внутренняя отчетность предприятия. Структуру выполненных СМР предприятия можно представить в виде диаграммы (рис. 2.6).
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Если в качестве строительной продукции рассматривать строительные объекты (здания и сооружения), то структуру строительной продукции можно представить по видам создаваемых объектов (рис. 2.7).

[image: image113]
Анализ структуры строительной продукции по заказчикам дает представление об участниках договорных отношений, партнерах строительного предприятия (рис. 2.8). 
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Анализируя стоимость выполненных СМР, необходимо отметить, какой объем СМР строительное предприятие осваивает собственными силами, а какой с привлечением специализированных организаций по оговорам субподряда (рис. 2.9).
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Качественной характеристикой деятельности строительной организации является ритмичность производства. Ритмичность означает равномерное выполнение объема строительно-монтажных работ в течение анализируемого периода (года, квартала, месяца). Ритмичное выполнение СМР обеспечивает более эффективное использование производственных ресурсов предприятия.

Ритмичность работы строительной организации оценивается коэффициентом ритмичности 
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где 
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– отклонение объема строительно-монтажных работ в i-м промежутке времени от среднего, %; n– число промежутков времени в рассматриваемом периоде.
Пример. Определим коэффициент ритмичности для строительной организации на основе данных таблицы 2.5.

Таблица 2.5
Выполнение плана по объему СМР

	Показатель
	План
	Факт
	% выполнения

	 Общий объем выполненных СМР по кварталам, тыс.руб.
	
	
	

	I
	3657
	3726
	101,9

	II
	4200
	4400
	104,8

	III
	5340
	5800
	108,6

	IV
	3670
	3250
	88,6

	Всего
	16867
	17176
	101,8

	В том числе выполнено собственными силами по кварталам:
	
	
	

	I
	2670
	2750
	103,0

	II
	3108
	3264
	105,0

	III
	3738
	3962
	106,0

	IV
	2642
	2710
	102,3

	ИТОГО
	12158
	12686
	104,3


В целом по данным таблицы видно, что план по объему СМР перевыполнен на 1,8% (101,8-100), а по объему работ, выполненными собственными силами план перевыполнен на 4,3% (104,3-100). План по объему СМР перевыполнен в I, II, III кварталах, в IV квартале план не выполнен на 11,4% (100-88,6). По объему работ. выполненными собственными силами строительной организации план выполнялся в течение всего анализируемого периода. Для определения коэффициента ритмичности составим вспомогательную таблицу 2.6.

Таблица 2.6
Ритмичность выполнения СМР (собственными силами)

	Квартал
	Объем СМР

	
	план
	факт

	
	тыс.руб.
	в % к годовому
	тыс.руб.
	в % к годовому

	I
	2670
	22,0
	2750
	21,7

	II
	3108
	25,6
	3264
	25,7

	III
	3738
	30,7
	3962
	31,2

	IV
	2642
	21,7
	2710
	21,4

	Всего за год
	12158
	100
	12686
	100


Как видно из таблицы годовой объем СМР по кварталам распределен неравномерно. Средний квартальный объем в % к годовому составляет 25% (100:4=25). Определим отклонение объемов СМР от среднеквартального (табл. 2.7).

Коэффициент ритмичности по плану составит:
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Таблица 2.7
Расчет отклонений.

	Кварталы
	План
	Факт

	I
	25 – 22 = 3
	25 – 21,7 = 3,3

	II
	25,6  - 25 = 0,6 
	25,7 – 25 = 0,7

	III
	30,7 – 25 = 5,7
	31,2 – 25 = 6,2

	IV
	25 – 21,7 = 3,3
	25 – 21,4 = 3,6

	ИТОГО
	12,6
	13,8


Фактический коэффициент ритмичности несколько ниже планового, что свидетельствует о наличие резервов увеличения выполнения объемов работ при выполнении запланированного уровня ритмичности выполнения СМР собственными силами.
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Рис. 2.10. Факторы увеличения объема производства продукции (работ)
Основными факторами, влияющими на изменение объема производства продукции, являются факторы экстенсивного и интенсивного использования трудовых ресурсов, основных производственных фондов, материальных ресурсов (рис. 2.10).
Методика исследования влияния различных факторов на изменение объема производства и реализации продукции (работ) достаточно детально рассмотрена в учебнике под редакцией Г.В. Савицкой [26]. Для выявления резервов увеличения объемов производства и реализации продукции необходимо проанализировать эффективность использования производственных ресурсов предприятия.

2.2. Контрольные вопросы и задания для 
самостоятельной работы

2.2.1. Перечислите показатели, используемые для выражения объема производства и реализации продукции (работ), в том числе объема строительно-монтажных работ.
2.2.2. Основные направления анализа стоимости продукции (работ).

2.2.3. С какой целью в экономическом анализе используются «сопоставимые цены»?

2.2.4. На основе исходных данных табл. 2.8 проанализируйте динамику показателей объема выполненных и реализованных работ (СМР). Расчеты проиллюстрируйте графиками и диаграммами.
2.2.5. Перечислите состав сметной стоимости строительной продукции.

2.2.6. Что такое прямые затраты, накладные расходы, прибыль сметная?
Таблица 2.8
Основные производственно-экономические показатели 
деятельности строительного предприятия

	Показатели, ед. изм..
	2003
	2004
	2005
	2006
	2007

	1. Объем выполненных работ (СМР) в действующих ценах, тыс. руб.
	147250
	156000
	183450
	207000
	333000

	
	
	
	
	
	

	2. Объем выполненных работ (СМР) в сопоставимых ценах, тыс. руб.
	125000
	126250
	130000
	138400
	179400

	
	
	
	
	
	

	3. Выручка от реализации продукции (работ), тыс. руб.
	109530
	139560
	155080
	168680
	229640

	
	
	
	
	
	

	4. Себестоимость выполненных работ, тыс. руб.
	108000
	142000
	156300
	183000
	266900

	
	
	
	
	
	

	5. Материальные затраты, тыс. руб.
	70200
	95140
	100032
	115290
	160140

	6. Себестоимость реализованной продукции (работ), тыс. руб.
	94000
	128000
	132000
	144000
	172000

	7. Численность работников, всего чел.
	220
	230
	240
	240
	300

	
	
	
	
	
	

	в том числе рабочих
	160
	170
	170
	170
	210

	8. Фонд заработной платы работников, тыс. руб. 
	18000
	18400
	24000
	24200
	40100

	
	
	
	
	
	

	9. Среднегодовая стоимость собственных основных производственных фондов, тыс. руб.
	24948
	24816
	25752
	25585
	34943

	
	
	
	
	
	

	10. Среднегодовая стоимость арендованных основных производственных фондов, тыс. руб.
	2772
	3384
	3848
	4515
	7157

	
	
	
	
	
	

	11. Прибыль от реализации продукции (работ), тыс. руб.
	15530
	11560
	23080
	24680
	57640


2.2.7. На основе использования каких документов можно проанализировать состав и структуру сметной стоимости СМР?
2.2.8. Основные направления анализа структуры строительной продукции.

2.2.9. Перечислите экстенсивные и интенсивные факторы увеличения объема продукции (работ).

2.2.10. На основе исходных данных табл. 2.8 определите степень влияния экстенсивного фактора (численность рабочих) и интенсивного фактора (производительность труда одного рабочего) на изменение стоимости выполненных работ в 2007 году по сравнению с предыдущим периодом.

2.2.11. В текущем году строительная организация заключила договоры на строительство и ремонт нескольких объектов с четырьмя заказчиками. На основе исходных данных (табл. 2.9) проведите анализ выполнения плана по заказчикам. 

Таблица 2.9
Исходные данные

	Объекты
	Выполнение, тыс. руб.
	Заказчик

	Ремонт квартиры
	План
	Факт
	Купец И.А.

	Строительство загородного дома
	400 000
	390 000
	Иванов Т.К.

	Ремонт офиса
	9 800
	8 400
	ООО «Омега»

	Оборудование склада
	500
	320
	ООО «Омега»

	Строительство подсобного помещения
	1 400
	1 000
	ООО «И & К»

	Строительство здания под офис
	950 000
	800 000
	ООО «И & К»


2.2.12. Проведите анализ выполнения плана подрядных работ по назначению объекта. Сделайте выводы на основании данных предыдущей задачи.
2.2.13. На основе исходных данных (табл. 2.10) проанализируйте выполнение плана СМР на пусковых объектах по кварталам. Сделайте выводы.
Таблица 2.10
Исходные данные

	№ объекта
	Всего за год,
 тыс. руб.
	В том числе по кварталам, тыс.руб.

	
	
	1
	2
	3
	4

	
	план
	факт
	план
	факт
	план
	факт
	план
	факт
	план
	факт

	1
	2 240
	2 285
	870
	800
	870
	920
	500
	565
	-
	-

	2
	1 240
	1 200
	330
	320
	350
	320
	360
	380
	200
	180

	3
	900
	770
	320
	180
	210
	180
	300
	290
	70
	120

	4
	366
	312
	276
	312
	90
	-
	-
	-
	-
	-

	5
	880
	906
	120
	80
	360
	330
	400
	316
	-
	180

	Σ
	5 626
	5 473
	
	
	
	
	
	
	
	


2.2.14. На основе исходных данных (табл. 2.11) проанализируйте степень выполнения плана ввода в действие основных фондов и производственных мощностей. Указать возможные причины отклонений от плана. Сделать выводы.

Таблица 2.11
Исходные данные

	Классификация основных фондов
	Ввод в действие основных фондов, млн.руб.

	
	План
	Факт

	Всего
	61
	69

	В том числе:
	
	

	           производственные основные фонды
	48
	49,5

	          непроизводственные основные фонды
	13
	19,5

	               из них на жилищное строительство
	12
	17,5

	Объем капитальных вложений
	57
	58


2.2.15. Проанализируйте динамику незавершенного строительства на основе исходных данных (табл. 2.12). Определите объем незавершенного строительства на конец года. 

Таблица 2.12
Исходные данные

	Состав капитальных вложений
	Незавершенное строительство на начало года млн.руб.
	Выполнено капитальных вложений за год млн.руб.
	Введено в действие основных. фондов за год млн.руб.
	Списано основных. фондов за год млн.руб.

	Объекты производственного назначения
	30
	30
	31
	1

	Объекты непроизводственного назначения
	304
	332
	372
	2

	Всего капитальных  вложения
	334
	362
	403
	3

	В том числе: строительно-монтажные работы
	301
	163
	295
	2

	оборудование, требующее монтажа
	-
	113
	13
	-

	оборудование, не требующее монтажа, инвентарь, инструмент
	-
	72
	72
	-

	прочие кап. работы и затраты
	33
	14
	23
	1

	из них ПИР
	2
	5
	1
	1


2.2.16. Проанализируйте выполнение плана ввода в действие мощностей и основных фондов в сопоставлении с объемом капитальных вложений, сделайте выводы. Исходные данные (таблица 2.13).

Таблица 2.13
Исходные данные

	Показатель
	План, тыс.руб.
	Факт, тыс.руб.

	Объем кап. вложений
	9 520
	10 860

	Ввод в действие ОФ
	11 030
	12 480


2.2.17. По данным таблицы 2.14 определите степень готовности объектов. Сделайте выводы. 

Таблица 2.14
Исходные данные
	Строящийся объект
	Общая  стоимость согласно
утвержденной смете
	Объем выполненных работ. тыс.руб.

	
	
	с начала строительства до отчетного года
	в отчетном году
	итого с начала строительства до конца отчетного года

	1
	600
	400
	200
	600

	2
	1 500
	200
	800
	1 000

	3
	500
	-
	250
	250

	4
	1 580
	600
	910
	1 510

	5
	5 020
	970
	2 260
	3 230

	Итого
	9 200
	2 170
	4 420
	6 590


2.2.18. Проанализируйте выполнение плана подрядных работ строительной организацией по исходным данным (табл. 2.15). Проанализируйте структуру выполнения работ. Сделайте выводы. Удовлетворительно ли выполнена функция управления «планирование» на текущий год? 
2.2.19. Проанализируйте ритмичность выполнения ра​бот по данным таблицы 2.16. Рассчитайте коэффициенты ритмичности (плановый и факти​ческий). Сделайте выводы. 
Таблица 2.15
Исходные данные

	Показатель
	Прошлый год
	Текущий год

	
	
	план
	факт

	Объем выполненных подрядных работ, тыс.руб.
	10 500
	11 800
	10 300

	В том числе по генподрядным договорам
	9 900
	10 500
	9 300

	Из них: 
	
	
	

	собственными силами
	6 930
	8 900
	6 880

	привлеченными силами
	3 570
	2 900
	3 420


Таблица 2.16
Исходные данные
	Показатель 
	План
	Факт 

	Общий объем капитальных вложений за 
	      1133
	1220

	год по кварталам, тыс.руб.: 
	
	

	I 
	392
	400

	II 
	414
	450

	Ш 
	212
	200

	IV 
	115
	170

	В том числе выполнение своими силами: 
	862
	927

	I 
	254
	260

	II 
	321
	340

	III 
	175
	175

	IV 
	112
	152


2.2.20. Проанализировать ритмичность выполнения работ. Рассчитать коэффициент ритмичности. Сделать выводы. Исходные данные (табл. 2.17).

Таблица 2.17
Исходные данные

	Квартал
	Объём СМР, млн. руб.

	
	план
	факт

	I
	3200
	3300

	II
	3300
	3200

	III
	3840
	3250

	IV
	2020
	3420


2.3. Анализ использования трудовых ресурсов

Анализ использования трудовых ресурсов проводится по следующим направлениям:

– анализ численности работников;

– анализ использования рабочего времени;

– анализ показателей эффективности использования трудовых ресурсов.

Информационной базой для анализа использования трудовых ресурсов являются данные статистической отчетности: ф. № П-4 «Сведения о численности, заработной плате и движении работников»; ф. № 1-Т «Сведения о численности и заработной плате работников по видам деятельности»; ф. № Т-12 «Табель учета использования рабочего времени и расчета заработной платы», информация кадровой службы предприятия.

Анализ численности работников предполагает:

1. Анализ абсолютного и относительного отклонения численности работников.

2. Анализ динамики численности.

3. Анализ состава и структуры работников.

4. Анализ движения кадров.

На основе данных о деятельности предприятия «Надежда» (табл. П.1.1) проанализируем изменение численности работников (табл. 2.18, рис. 2.11). Анализ представленных данных позволяет сделать вывод о постоянном увеличении численности работников, что вызвано, в том числе увеличением объемов производства строительной продукции.
До 2005 г. темпы роста рабочих опережали темпы роста работников, что привело к увеличению доли рабочих в общей численности работников. Доля рабочих увеличилась с 85,1% в 2002 г. до 87,9% в 2004 г. В целом прирост численности рабочих по годам изменялся незначительно и составил в среднем за год 10%, а прирост численности работников составлял 11–12%. В 2006 г. доля рабочих в общей численности работников была на уровне 2002 г. (85,1%).
Таблица 2.18
Анализ динамики численности работников

	Показатели
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006

	1. Численность работников, чел.
	470
	520
	563
	630
	710

	В том числе рабочих 
	400
	447
	495
	548
	604

	2. Абсолютное отклонение к предыдущему 
	
	
	
	
	

	   численности работников
	
	50
	43
	67
	80

	   численности рабочих
	
	47
	48
	53
	56

	3. Относительное отклонение 
к предыдущему году, %
	
	
	
	
	

	   численности работников
	
	10,64
	8,27
	11,90
	12,70

	   численности рабочих
	
	11,75
	10,74
	10,71
	10,22

	4. Темп роста к предыдущему году, %
	
	
	
	
	

	   численности работников
	
	110,64
	108,27
	111,90
	112,70

	   численности рабочих
	
	111,75
	110,74
	110,71
	110,22

	5. Темп прироста к предыдущему году, %
	 
	 
	 
	 
	 

	   численности работников
	 
	10,64
	8,27
	11,90
	12,70

	   численности рабочих
	 
	11,75
	10,74
	10,71
	10,22



[image: image122]
Рис. 2.11. Динамика численности
Анализ состава и структуры работников предполагает определение доли отдельных категорий работников в общей численности и выражается в процентах (табл. 2.19, рис. 2.12).
Таблица 2.19

Анализ состава и структуры численности работников 
по категориям

	Показатели
	2005
	2006
	Отклонение

	
	чел.
	%
	чел.
	%
	чел.
	%

	Численность работников, всего
	630
	100
	710
	100
	80
	

	В том числе 
	
	
	
	
	
	

	 руководители, специалисты, служащие (РСС)
	82
	13,02
	106
	14,93
	24
	1,91

	   рабочих
	548
	86,98
	604
	85,07
	56
	–1,91



[image: image123]
Рис. 2.12. Структура работников по категориям (2006 г.)

Анализ движения кадров проводится на основе расчета и анализа в динамике следующих коэффициентов:

1. Коэффициент по приему (
[image: image124.wmf]ПР

К

).

2. Коэффициент по выбытию (
[image: image125.wmf]ВЫБ

К

).

3. Коэффициент текучести кадров (
[image: image126.wmf]ТЕК

К

).

4. Коэффициент постоянства кадров (
[image: image127.wmf]ПОС

К

).
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где 
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 – количество работников, принятых в течение отчетного периода; 
[image: image133.wmf]Ч

– среднесписочная численность работников в отчет​ном периоде; 
[image: image134.wmf]ВЫБ

Ч

 – количество работников, выбывших в течение отчетного периода; 
[image: image135.wmf]ДСЖ

ВЫБ

Ч

– количество работников, выбывших в отчетном периоде из-за нарушения трудовой дисциплины и по собственному желанию; 
[image: image136.wmf]ВГ

Ч

 – количество работников, проработавших весь год.

Показатели движения кадров рассчитываются в динамике за ряд лет, выявляются причины текучести кадров. Рассмотрим условный пример, проанализируем показатели движения кадров на основе данных табл. 2.20.

Анализ данных табл. 2.20 (рис. 2.13) свидетельствует об улучшении кадровой ситуации на предприятии: происходит снижение коэффициента текучести кадров с 0,038 в 2002 г. до 0,018 в 2006 г.; коэффициент постоянства кадров увеличился и составил в 2006 г. 0,852 или 85,2%.

Таблица 2.20
Анализ движения кадров

	Показатели
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006

	Среднесписочная численность
работников, чел.
	470
	520
	563
	630
	710

	Принято на предприятие, чел.
	50
	75
	75
	85
	90

	Выбыло с предприятия, чел.
	30
	25
	32
	18
	15

	В том числе

из-за нарушения трудовой
дисциплины

 по собственному желанию
	4

14
	8

13
	8

17
	4

10
	4

9

	Количество работников,
проработавших весь год, чел.
	390
	420
	456
	527
	605

	Коэффициент по выбытию
	0,064
	0,048
	0,057
	0,029
	0,021

	Коэффициент по приему
	0,106
	0,144
	0,133
	0,135
	0,127

	Коэффициент текучести кадров
	0,038
	0,040
	0,044
	0,022
	0,018

	Коэффициент постоянства кадров
	0,830
	0,808
	0,810
	0,837
	0,852
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Рис. 2.13. Динамика коэффициентов движения кадров
Анализ использования рабочего времени предполагает анализ потерь рабочего времени и анализ баланса рабочего времени одного рабочего. Анализ потерь рабочего времени проводится на основе данных по учету рабочего времени и направлен на выявление целодневных и внутрисменных потерь рабочего времени. Проанализируем использование рабочего времени в 2006 г. в сравнении с 2005 г. на  примере. Исходные данные в табл. 2.21.

Таблица 2.21
Использование рабочего времени

	Показатели
	2005
	2006
	Отклонение

	Исходные данные
	
	
	

	1. Среднесписочная численность рабочих, чел (
[image: image138.wmf]Р

Ч

)
	548
	604
	56

	2. Время, отработанное всеми рабочими, тыс. чел.-ч (
[image: image139.wmf]Ч

Т

) или фонд рабочего времени в часах (
[image: image140.wmf]ФРВ

)
	918
	996
	77

	3. В том числе сверхурочно отработанное время, чел.-ч (
[image: image141.wmf])

СВ

Т


	3200
	1500
	–1700

	4. Отработано всеми рабочими 

тыс. чел.-дней 
[image: image142.wmf](

)

Д

Т


	117
	128
	11

	Расчетные
	
	
	

	5. Количество часов, отработанных одним рабочим 
[image: image143.wmf](

)

Р

Ч

Т


	1676
	1649
	–27

	6. Количество дней, отработанных одним рабочим 
[image: image144.wmf](

)

Д


	213,5
	211,9
	–1,6

	7. Средняя продолжительность рабочего дня, ч 
[image: image145.wmf](

)

д


	7,85
	7,78
	–0,07


Количество часов, отработанных одним рабочим 
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, рассчитывается по формуле
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Количество дней, отработанных одним рабочим 
[image: image148.wmf](

)

Д

, рассчитывается по формуле
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Средняя продолжительность рабочего дня, час 
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, рассчитывается по формуле
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Каждый рабочий в 2006 г. отработал на 1,6 дня меньше по сравнению с предыдущим годом, что свидетельствует о наличие целодневных потерь рабочего времени (
[image: image153.wmf]ЦД

ПВ

). Целодневные потери рабочего времени на одного рабочего составили в 2006 году (211,9 – 213,5) = –1,6 дня, на всех рабочих (–1,6) ( 604 =  (–966,4) чел.-дней. Целодневные потери рабочего времени всеми рабочими в часах составили (–966,4) чел.-дней × 8 ч (плановая продолжительность рабочего дня) = 7731,2 чел.-ч.
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Внутрисменные потери рабочего времени (
[image: image156.wmf]ВН

ПВ

) на одного рабочего за один рабочий день в 2006 году по сравнению с 2005 годом составили (7,78 – 7,85) = (–0,07) часа. Для всех рабочих внутрисменные потери рабочего времени за 2006 год составили (–0,07) ( 211,9 ( 604 = 8959,1 чел.-ч.
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Сверхурочно отработанное время (
[image: image159.wmf]СУ

Т

) также увеличивает потери рабочего времени. Фактически отработанное время (
[image: image160.wmf]Ч

Т

) включает в себя сверхурочно отработанные часы и таким образом увеличивает фактическую продолжительность рабочего дня. Если бы сверхурочно отработанные часы отсутствовали в 2006 году, то фонд фактически отработанного времени рабочими был меньше и, следовательно, продолжительность рабочего дня была бы еще короче по сравнению с 2005 годом., а внутрисменные потери больше. Таким образом, общая величина потерь рабочего времени (
[image: image161.wmf]ПВ

) всеми рабочими за год составила:
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= 7731,2 +8959,1+1500 = 18190,3 чел.-ч.

На одного рабочего – 18190,3 / 604 = 30,1 ч.

Анализ потерь рабочего времени необходимо дополнить анализом непроизводительных затрат рабочего времени. Непроизводительные затраты рабочего времени – время, затраченное на производство работ, в процессе которых было допущено нарушение технологического процесса (брак); затраты рабочего времени на устранение брака.

Таким образом, общий фонд рабочего времени (
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) зависит от численности рабочих (
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), количества отработанных дней одним рабочим
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На анализируемом предприятии фонд рабочего времени в 2006 году превышает фонд рабочего времени на 77 тыс. чел.-ч. Определим влияние факторов, используя метод абсолютных разниц.

1. Изменение фонда рабочего времени за счет увеличения численности рабочих
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За счет увеличения численности рабочих на 56 человек фонд рабочего времени увеличился на 93854 чел.-ч.

2. Изменение фонда рабочего времени за счет уменьшения количества дней, отработанных одним рабочим (целодневных потерь рабочего времени),
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В результате снижения количества дней, отработанных одним рабочим в течение года на 1,6 дня, фонд рабочего времени уменьшился на 7586,24 чел.-ч.

3. Изменение фонда рабочего времени за счет снижения продолжительности рабочего дня (внутрисменных потерь рабочего времени)
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В результате снижения сокращения продолжительности рабочего дня на 0,07 часа фонд рабочего времени уменьшился на 8959,132 часа.

Общее изменение фонда рабочего времени составило
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Таким образом, фонд рабочего времени рабочих увеличился за счет роста численности рабочих. Устранение целодневных и внутрисменных потерь рабочего времени является резервом увеличения фонда рабочего времени. Для устранения потерь рабочего времени необходимо выявить причины их возникновения. С этой целью необходимо проанализировать баланс рабочего времени одного рабочего (табл. 2.22).
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Для оценки эффективности использования рабочего времени рассчитывается коэффициент использования номинального фонда рабочего времени (
[image: image188.wmf]НФРВ

И

К

)
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Коэффициент использования бюджета рабочего времени (
[image: image190.wmf]БРВ
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)
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Рассчитаем коэффициент использования номинально фонда рабочего времени и коэффициент использования бюджета рабочего времени на основе данных таблицы 2.22. 
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Таблица 2.22
Баланс рабочего времени одного рабочего

	Показатели
	2005
	2006
	Отклонение

	1. Календарный фонд времени, дни (
[image: image196.wmf]КФВ

)
	365
	365
	–

	В том числе
	
	
	

	   выходные дни (воскресенья и субботы) (
[image: image197.wmf]ВД

)
	106
	106
	–

	   праздничные дни (
[image: image198.wmf]ПД

)
	7
	7
	–

	2. Номинальный фонд рабочего времени, дни (
[image: image199.wmf]НФРВ

)*
	252
	252
	–

	3. Неявки на работу, дни всего (
[image: image200.wmf]НЯ

)
	38,5
	40,1
	+1,6

	В том числе
	
	
	

	   ежегодные отпуска
	20
	22
	+2

	   отпуска по учебе
	1,5
	1,6
	+0,1

	   отпуска по беременности  и родам
	3,2
	3,8
	+0,6

	   дополнительные отпуска (выходные дни), предоставляемые по решению администрации
	0,8
	1,4
	+0,6

	   неявки по болезни
	12,5
	10,4
	–2,1

	   прогулы
	0,3
	0,6
	+0,3

	   простои
	0,2
	0,3
	+0,1

	4. Явочный фонд рабочего времени, дни (
[image: image201.wmf]ЯФРВ

)**
	213,5
	211,9
	–1,6

	5. Номинальная продолжительность рабочего дня, ч (
[image: image202.wmf]НПРД

)
	8
	8
	–

	6. Бюджет рабочего времени, ч (
[image: image203.wmf]БРВ

)***
	1708
	1695,2
	–12,8

	7. Внутрисменные простои, ч (
[image: image204.wmf]ВП

)
	15
	24,2
	+9,2

	8. Льготное время подросткам, ч (
[image: image205.wmf]ЛВП

)
	10
	15
	+5

	9. Сокращенные предпраздничные дни, ч (
[image: image206.wmf]СПД

)
	7
	7
	–

	10. Полезный фонд рабочего времени в год, ч (
[image: image207.wmf]ПФРВ

)****
	1676
	1649
	–27

	11. Средняя продолжительность рабочего дня, ч (
[image: image208.wmf]д

)*****
	7,85
	7,78
	–0,07


Снижение коэффициентов использования рабочего времени произошло в результате увеличения целодневных неявок и сокращения продолжительности рабочего дня.

Таким образом, анализ баланса рабочего времени позволяет выявить причины целодневных и внутрисменных потерь рабочего времени. Безусловным резервом увеличения фонда рабочего времени является ликвидация прогулов и простоев. Причинами как целодневных, так и внутрисменных простоев могут быть: поломка оборудования, отсутствие работы, нехватка сырья и материалов, перебои с электроснабжением и т.д. Соответствующим службам предприятия необходимо более тщательно проанализировать причины потерь рабочего времени, разработать мероприятия по их снижению. Снижение потерь рабочего времени по причинам, зависящим от предприятия, является резервом увеличения объема выполняемых работ.

Анализ показателей эффективности использования трудовых ресурсов. Основным показателем, характеризующим эффективность использования трудовых ресурсов, является производительность труда. Анализ производительности труда предполагает:

– анализ динамики производительности труда;

– анализ динамики производительности труда, численности и объема выполненных работ и услуг;

– анализ соотношения темпов роста производительности труда и темпов роста средней заработной платы;

– анализ рентабельности персонала;

– факторный анализ производительности труда.

Анализ динамики производительности труда предполагает расчет и сравнение абсолютного значения, темпов роста, прироста производительности труда, рассчитанных на основе стоимости выполненных СМР в действующих и в сопоставимых ценах. Производительность труда (
[image: image209.wmf]ТР

ПР

) – это отношение стоимости объема выполненных СМР к численности работников предприятия, показывает, какой объем СМР в денежном выражении выполняется в расчете на одного работника предприятия. Производительность труда может рассчитываться и по выручке от реализации продукции.
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Расчеты выполняются в табличной форме и для наглядности иллюстрируются графиками и диаграммами. Для представления о реальной динамике уровня производительности труда целесообразно сопоставить темпы роста производительности труда, рассчитанной в действующих ценах, и темпы роста производительности труда, рассчитанной в сопоставимых ценах (табл. 2.23, рис. 2.14).

Таблица 2.23
Анализ производительности труда

	Показатели
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006

	1. Стоимость выполненных СМР в действующих ценах, тыс. руб..
	253125
	277333
	327133
	404211
	568000

	2. Численность работников, чел 
	470
	520
	563
	630
	710

	3. Стоимость выполненных СМР в сопоставимых ценах (2001г.), тыс. руб.
	232875
	229632
	238362
	259181
	348017

	4. Производительность труда
в действующих ценах, 
тыс. руб../чел.
	538,56
	533,33
	581,05
	641,60
	800

	5. Производительность труда
 в сопоставимых ценах, 

тыс. руб./чел.
	495,48
	441,60
	423,38
	411,40
	490,16

	6. Темпы роста производительности труда в действующих ценах (в % к предыдущему)
	100
	99,03
	108,95
	110,42
	124,69

	7. Темпы роста производительности труда в сопоставимых ценах (в % к предыдущему)
	100
	89,13
	95,87
	97,17
	119,15



[image: image212]
Рис. 2.14. Динамика производительности труда
Как видно из данных таблицы, реальный рост производительности труда имеет место в 2006 году (темп роста – 119,15%). С 2002 по 2005 год включительно уровень производительности труда в сопоставимых ценах снижался. При этом рост производительности труда, рассчитанной с учетом действующих цен, наблюдается уже с 2004 года. В целом темпы роста производительности труда в действующих ценах значительно выше аналогичного показателя, но рассчитанного в сопоставимых ценах, что связано с влиянием ценообразующих факторов на стоимость выполненных СМР.

Для определения влияния изменения численности работников (экстенсивного фактора) и производительности труда (интенсивного фактора) на изменение стоимости выполненных СМР необходимо проанализировать соотношение темпов роста производительности труда (табл. 2.23), численности работников (табл. 2.18) и стоимости выполненных СМР (табл. 2.2). На рис. 2.15 и 2.16 представлены темпы роста названных показателей. 

Для выявления степени влияния экстенсивного и интенсивного фактора на изменение объема выполненных работ в стоимостном выражении целесообразно использовать данные, рассчитанные на основе сопоставимых цен, так как в этом случае будет исключено влияние фактора цен. Подтверждением этому является иллюстрация на рис. 2.15 и 2.16.

[image: image213]
Рис. 2.15. Темпы роста численности работников, производительности труда 

 и стоимости выполненных СМР в действующих ценах  (в % к предыдущему)

[image: image214]
Рис. 2.16. Темпы роста численности работников, производительности труда

и стоимости выполненных работ в сопоставимых ценах (в % к предыдущему)
Как видно из рис. 2.15 рост стоимости СМР имеет место на протяжении пяти лет (в отличие от рис. 2.16), при этом и в 2004 и в 2005 годах он обеспечивается практически в равной степени как за счет увеличения численности работников, так и за счет роста производительности труда.

Более объективную оценку влияния факторов на динамику стоимости выполненных работ можно получить, проанализировав поведение кривых на рис. 2.16. Динамика стоимости выполненных работ и производительности труда рассчитана на основе показателей в сопоставимых ценах. Анализируя поведение кривых на рис 2.16, следует отметить, что рост объема выполненных работ в 2004 и 2005 годах обеспечивался за счет экстенсивного фактора – увеличения численности работников. Так, при увеличении численности работников в 2004 году на 8% и снижении производительности труда на 4%, стоимость выполненных СМР в сопоставимых ценах увеличилась на 4%. Аналогичная картина наблюдается и в 2005 году. Только в 2006 году рост стоимости выполненных работ на 34% обеспечен в большей степени влиянием интенсивного фактора – увеличением производительности труда на 19%, при этом экстенсивный фактор увеличился на 13%.

Таким образом, степень влияние изменения производительности труда и численности работников может искажаться под влиянием ценообразующих факторов.

Более точно степень влияния факторов на изменение объема выполненных СМР можно определить на основе факторного анализа. Определим степень влияния изменения численности работников и производительности труда на изменение стоимости строительной продукции, используя метод абсолютных разниц.

Используем следующую факторную модель
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Расчет влияния факторов:

1. Изменение объема выполненных СМР за счет изменения численности работников (
[image: image216.wmf])
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За счет увеличения численности работников в 2006 году по сравнению с 2005 годом на 80 человек объем выполненных работ увеличился на 32911,84 тыс. руб.

2. Изменение объема выполненных работ за счет изменения производительности труда (
[image: image219.wmf])
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За счет увеличения производительности труда одного работника на 78,76 тыс. руб. объем выполненных работ увеличился в 2006 году по сравнению с 2005 годом на 55924,57 тыс. руб. Общее изменение объема выполненных работ в стоимостном выражении составило(табл. 2.24):
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= 32911,84 + 5924,57 = 88836,4 тыс. руб.

Доля экстенсивного фактора (численности работников) в общем изменении объема выполненных работ составила (
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Доля интенсивного фактора (производительности труда) в общем изменении объема выполненных работ составила (
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Таким образом, интенсивный фактор повлиял в большей степени на увеличение объема выполненных СМР в 2006 году по сравнению с 2005 годом. Доля фактора «производительность труда» составила 62,95%, а доля экстенсивного фактора «численность работников» составила 37,05%. Данную тенденцию следует признать положительной.

Таблица 2.24
Факторный анализ объема выполненных СМР

	Показатели
	2005
	2006
	Отклонение
	Степень влияния

	1. Стоимость выполненных СМР в сопоставимых ценах, тыс. руб. (
[image: image229.wmf]СМР

С

)
	259181
	348017
	+88836
	

	2. Численность работников, чел. (
[image: image230.wmf]Ч

)
	630
	710
	+80
	32911,84

	3. Производительность труда в сопоставимых ценах, 
тыс. руб./чел. (
[image: image231.wmf]ТР

ПР

)
	411,398
	490,165
	+78,767
	55924,57

	ИТОГО
	
	
	
	88836,4


Анализ соотношения темпов роста производительности труда и средней заработной платы представлен в табл. 2.25.
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Показатель прироста производительности труда на 1% прироста средней заработной платы показывает, на сколько процентов увеличивается производительность труда при увеличении средней заработной платы на 1%. Если рассматриваемый показатель больше 1, то это означает, что темпы роста производительности труда опережают темпы роста средней заработной платы. Оптимальной считается тенденция, когда темпы роста производительности труда опережают темпы роста средней заработной платы. В рассматриваемом примере данная тенденция соблюдается только в 2005 и 2006 годах. В 2004 году темпы роста заработной платы опережали темпы роста производительности труда, 
[image: image234.wmf]ПР
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 < 1.
В случае если в отдельные периоды наблюдается снижение показателей производительности труда и (или) средней заработной платы, то показатель 10 (табл. 2.25) может не рассчитываться. Так, в 2003 году средняя заработная плата возросла, а уровень производительности труда при этом снизился (< 100%).

Таблица 2.25
Анализ производительности труда и средней заработной платы

	Показатели
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006

	1. Стоимость выполненных СМР в действующих ценах., тыс. руб.
	253125
	277333
	327133
	404211
	568000

	2. Численность работников, чел.
	470
	520
	563
	630
	710

	3. Фонд заработной платы
работников, тыс. руб.
	46530
	55120
	65308
	79380
	106500

	4. Производительность труда
в действующих ценах, 

тыс. руб./чел.
	538,56
	533,33
	581,05
	641,60
	800,00

	5. Средняя заработная плата
одного работника, тыс. руб./чел.
	99
	106
	116
	126
	150

	6. Темпы роста производительности труда в действующих ценах, % 
	100
	99,03
	108,95
	110,42
	124,69

	7. Темпы роста средней заработной платы одного работника, %
	100
	107,07
	109,43
	108,62
	119,05

	8. Темпы прироста производительности труда, %
	
	-0,97
	8,95
	10,42
	24,69

	9. Темпы прироста средней
заработной платы, %
	
	7,07
	9,43
	8,62069
	19,05

	10. Прирост производительности труда на 1% прироста средней заработной платы, % (
[image: image235.wmf]ПР
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)
	
	
	0,948
	1,209
	1,296


Для наглядности проиллюстрируем соотношение темпов роста производительности труда и средней заработной платы с помощью графика (рис. 2.17).

Необходимо отметить, что наряду с производительностью труда для характеристики эффективности использования трудовых ресурсов используются показатели «рентабельность персонала» и «зарплатоотдача».
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Рис. 2.17. Темпы роста производительности труда и
средней заработной  платы

Рентабельность персонала (
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) – это отношение прибыли от продаж продукции (работ) (
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) или иного показателя прибыли к численности работников
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Рентабельность персонала показывает, сколько прибыли приходится на одного работника предприятия. Положительно оценивается рост данного показателя.

Зарплатоотдача (
[image: image240.wmf]ОТ

ЗП

) – это отношение стоимости продукции (работ) к фонду заработной платы (
[image: image241.wmf]ФЗП

) работников.
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Зарплатоотдача показывает, сколько продукции производится на один рубль заработной платы. Рассчитаем данные показатели для нашего примера на основе исходных данных предприятия «Надежда» (П 1.1).

Динамика показателей (табл. 2.26) свидетельствует о положительной динамике показателей эффективности использования трудовых ресурсов. Наибольшее значение показателей наблюдается в 2005 и 2006 годах.

Таблица 2.26
Показатели эффективности использования трудовых ресурсов

	Показатели
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006

	Производительность труда 
в действующих ценах, 

тыс. руб./чел.
	538,56
	533,33
	581,05
	641,60
	800,00

	Зарплатоотдача, 
тыс. руб./тыс. руб.
	5,44
	5,03
	5,01
	5,09
	5,33

	Рентабельность персонала, тыс. руб./чел.
	40,23
	25,65
	56,75
	92,41
	143,73


Факторный анализ производительности труда проводится с целью выявления влияния различных факторов на уровень производительности труда. Можно использовать следующие факторные модели (условные обозначения приведены в табл.2.27):
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Таблица 2.27
Условные обозначения

	Показатели
	

	1. Производительность труда одного работника
	
[image: image249.wmf]ТР
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	2. Доля рабочих в общей численности работников, %
	d

	3. Производительность труда одного рабочего
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	4. Количество дней, отработанных одним рабочим в 
течение года
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	5. Продолжительность рабочего дня
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	6. Дневная производительность труда одного рабочего
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	7. Часовая производительность труда одного рабочего
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Окончание табл. 2.27
	Показатели
	

	8. Количество часов, отработанных одним рабочим в
 течение года
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	9. Рентабельность персонала
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	10. Рентабельность продаж
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	11. Коэффициент оборачиваемости капитала
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	12. Капиталовооруженность труда
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	13. Среднегодовая стоимость капитала предприятия
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	14. Прибыль от продаж
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Использование последней (шестой) факторной модели предполагает преобразование исходной факторной модели рентабельности персонала
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Пример. На основе исходных данных табл. 2.28 выявим влияние факторов (доля рабочих в общей численности работников; количество дней, отработанных одним рабочим в течение года; продолжительность рабочего дня; часовая производительность труда одного рабочего) на изменение производительности труда одного работника в 2006 году по сравнению с 2005 годом. 
Таблица 2.28
Исходные данные для факторного анализа

	Показатели
	2005
	2006
	Отклонение

	Исходные
	
	
	

	1. Стоимость выполненных СМР в действующих ценах, тыс. руб.
	404211
	568000
	163789

	2. Численность работников, чел.
	630
	710
	80

	3. В том числе рабочих
	548
	604
	56

	4. Отработано всеми рабочими, тыс. чел.-дней 
	117
	128
	11

	5. Время, отработанное всеми рабочими, тыс. чел.-ч
	918
	996
	77

	Расчетные
	
	
	

	6. Производительность труда одного работника, тыс. руб./чел.
	642,0
	800
	158

	7. Доля рабочих в общей численности, %
	87,0
	85,1
	–1,9


Окончание табл. 2.28
	Показатели
	2005
	2006
	Отклонение

	8. Количество дней, отработанных одним рабочим
	213,50
	211,92
	–1,58

	9. Продолжительность рабочего дня, ч
	7,85
	7,78
	–0,07

	10. Часовая производительность труда одного рабочего, тыс. руб./чел.
	0,4403
	0,5702
	0,1299


Используя метод цепных подстановок, выполним промежуточные расчеты.

Факторная модель: 
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1. В факторной модели все показатели 2005 года.
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Показатель «доля рабочих» подставляется в десятичном выражении.

2. Доля рабочих принимается на уровне 2006 года, а остальные показатели 2005 года.
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3. Доля рабочих и количество отработанных дней в году – 2006, остальные показатели на уровне 2005 года.
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4. Показатели доля рабочих, количество отработанных дней и продолжительность рабочего дня – на уровне 2006 года, остальные показатели 2005 года.
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5. Все показатели на уровне 2006 года.
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Следующим этапом является определение степени влияния факторов. Для этого необходимо последовательно вычитать: из результата второго расчета вычитать результат первого расчета; из результата третьего расчета вычитать результат второго расчета и т.д., то есть из каждого последующего расчета необходимо вычитать предыдущий.

Расчет степени влияния факторов

1. Изменение производительности труда одного работника за счет снижения доли рабочих в общей численности работников
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В результате снижения доли рабочих в общей численности работников на 1,9% производительность труда одного работника уменьшилась на 14,02 тыс. руб.

2. Изменение производительности труда одного работника за счет уменьшения количества рабочих дней, отработанных одним рабочим в течение года
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В результате снижения количества дней, отработанных одним рабочим на 1,58 дня, производительность труда одного работника уменьшилась на 4,647 тыс. руб.

3. Изменение производительности труда одного работника за счет сокращения продолжительности рабочего дня
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В результате снижения продолжительности рабочего дня на 0,07 часа производительность труда одного работника уменьшилась на 5,559 тыс. руб.

4. Изменение производительности труда одного работника за счет роста часовой производительности труда рабочего
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В результате роста часовой производительности труда одного рабочего на 0,1299 тыс. руб., производительность труда одного работника увеличилась на182,256 тыс. руб.

Общее изменение производительности труда составило
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Результаты факторного анализа целесообразно оформить в табл. 2.29.

Таблица 2.29
Факторный анализ производительности труда

	Показатели-факторы
	2005
	2006
	отклонение
	Влияние

	1. Производительность труда одного работника, тыс. руб./чел.
	642,0
	800
	158
	–

	2. Доля рабочих в общей численности работников, %
	87,0
	85,1
	–1,9
	–14,02

	3. Количество дней, отработанных одним рабочим
	213,50
	211,92
	–1,58
	–4,647

	4. Продолжительность рабочего дня, ч
	7,85
	7,78
	–0,07
	–5,559

	5. Часовая производительность труда одного рабочего, 

тыс. руб./чел.
	0,4403
	0,5702
	0,1299
	182,256

	ИТОГО, тыс. руб./чел.
	
	
	
	158,03


Таким образом, факторный анализ производительности труда показал, что увеличение производительности труда произошло за счет роста часовой производительности труда (интенсивного фактора). Изменение экстенсивных факторов привело к снижению производительности труда. Отрицательное значение влияния данных факторов можно рассматривать в качестве резервов роста производительности труда. Устранение целодневных и внутрисменных потерь рабочего времени, а также сохранение доли рабочих в общей численности работников на уровне 2005 года позволило бы увеличить производительность труда одного работника на (14,02 + 4,647 + 5,559)  = 24,226 тыс. руб./чел. или на 3%.   

Следует  отметить, что при изменении последовательности рассмотрения факторов результаты расчета степени влияния факторов были бы другими (недостаток метода цепных подстановок). В используемой модели три фактора являются количественными (d, Д, 
[image: image280.wmf]д

), а один фактор качественный – 
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. Взаимосвязь факторов показана на рис. 2.18.


Рис. 2.18. Взаимосвязь факторов производительности труда

К факторам первого порядка, влияющим на производительность труда непосредственно, относятся: доля рабочих в общей численности работников и годовая производительность труда одного рабочего. К факторам второго порядка, косвенно влияющим на производительность труда одного работника через факторы первого порядка, относятся: количество дней, отработанных одним рабочим в течение года, и дневная производительность труда одного рабочего. К факторам третьего порядка, косвенно влияющим на производительность труда одного работника через факторы второго и первого порядка, относятся: продолжительность рабочего дня и часовая производительность труда одного рабочего. Следовательно, при определении последовательности анализа влияния факторов сначала рассматриваем фактор первого порядка – «доля рабочих», затем фактор второго порядка – количество отработанных дней; затем количественный фактор третьего порядка – продолжительность рабочего дня и качественный – часовая производительность труда одного рабочего.

2.4. Контрольные вопросы и задания для самостоятельной 
работы

2.4.1. Основные направления анализа трудовых ресурсов.

2.4.2. Основные направления анализа численности работников.

2.4.3. На основе данных табл. 2.8 проанализируйте динамику численности работников.

2.4.4. Показатели, характеризующие движение кадров.

2.4.5. На основе данных табл. 2.30 определите изменение показателей движения кадров на предприятии.

Таблица 2.30
Движение работников на предприятии

	Показатели
	2005
	2006
	2007

	1. Принято на предприятие, чел.
	45
	54
	68

	2. Выбыло в течение года, всего, чел.
	52
	68
	79

	В том числе
	
	
	

	   в Вооруженные силы
	4
	5
	10

	   на пенсию
	17
	20
	27

	   по собственному желанию
	25
	33
	34

	   за нарушение трудовой дисциплины
	6
	10
	8

	3. Среднесписочная численность работников, чел.
	654
	641
	637


2.4.6. Как рассчитываются целодневные и внутрисменные потери рабочего времени? Относится ли сверхурочно отработанное время к потерям рабочего времени?

2.4.7. Основные причины потерь рабочего времени.

2.4.8. В чем заключается различие номинального, явочного и полезного фонда рабочего времени?

2.4.9. На основе данных табл. 2.31 определите:

– потери рабочего времени в отчетном году на одного рабочего и на всех рабочих;

– количество дней, отработанных одним рабочим в течение года по плану и фактически;

– продолжительность рабочего дня плановую и фактическую;

– на основе факторного анализа степень влияния факторов: численность рабочих; количество дней, отработанных одним рабочим в течение года; продолжительность рабочего дня на использование фонда рабочего времени в отчетном году;

– составьте баланс рабочего времени плановый и фактический.

Таблица 2.31
Использование рабочего времени

	Показатели
	Отчетный год

	
	план
	факт

	1. Среднесписочная численность рабочих, чел.
	90
	100

	2. Отработано всеми рабочими чел.-дней
	21600
	22900

	3. Отработано всеми рабочими чел.-ч
	170640
	174040

	В том числе сверхурочно, чел.- ч
	–
	2000

	4. Календарный фонд времени, дни
	365
	365

	5. Номинальный фонд времени, дни
	252
	252

	6. Неявки по причинам, чел.-дни.
	
	

	   ежегодный отпуск
	900
	1600

	   отпуск по учебе
	162
	350

	   отпуск по беременности и родам
	18
	50

	   прогулы, простои
	–
	300

	7. Сокращенные предпраздничные дни, чел.-ч.
	560
	700

	8. Внутрисменные простои, чел.-ч
	–
	6760

	9. Льготное время подросткам, чел.-ч
	1512
	1700


2.4.10. Перечислите показатели, характеризующие эффективность использования трудовых ресурсов. Как они рассчитываются?

2.4.11. На основе данных табл. 2.8 рассчитайте показатели эффективности использования трудовых ресурсов и проанализируйте динамику этих показателей. Расчеты проиллюстрируйте графически.

2.4.12. На основе данных табл. 2.8 проанализируйте соотношение темпов роста производительности труда и средней заработной платы. Расчеты проиллюстрируйте графически.

2.4.13. Методом цепных подстановок определите степень влияния трудовых факторов (численность рабочих, количество дней, отработанных одним рабочим в течение года, продолжительность рабочего дня, часовая производительность труда одного рабочего) на выполнение плана по объему выполненных СМР в отчетном году. Плановый объем СМР – 70086 тыс. руб., фактически выполнено СМР на сумму 78872,25 тыс. руб. Другие необходимые исходные данные приведены в табл. 2.31.

2.4.14. На основе данных табл. 2.32 методом абсолютных разниц определите влияние на изменение рентабельности персонала факторов: рентабельность продаж, оборачиваемость капитала, капиталовооруженность труда. Определите долю отдельных факторов в общем изменении рентабельности персонала. Сделайте выводы.

Таблица 2.32

Исходные данные для факторного анализа

	Показатели
	План
	Факт

	1. Численность работников, чел.
	200
	210

	2. Выручка, тыс. руб.
	95250
	99935

	3. Прибыль от продаж, тыс. руб.
	17900
	19296

	4. Среднегодовая стоимость капитала предприятия, тыс. руб.
	48845
	50500


2.4.15. По исходным данным (табл. 2.33) определите изменение в отчетном году суммы расходов на оплату труда рабочих по сравнению с прошлым годом, а также влияние на изменение расходов на оплату труда сле​дующих факторов: изменения среднечасовой заработной платы ра​бочих; изменения средней фактической продолжительности рабо​чего дня; изменения среднего числа отработанных одним рабочим дней в году. Сделайте выводы. 

Таблица 2 33
Исходные данные

	Показатель
	Базисный
 год
	Отчетный год

	Среднесписочная численность рабочих, чел. 
	129
	115

	Отработано чел.-дн. 
	27 090
	23 920

	Отработано чел.-ч. 
	211 403
	189 278

	Часовой фонд расходов на оплату труда за год, млн. руб.
	22,9
	27,4


2.4.16. Определите влияние, которое оказывают на изме​нение объема СМР следующие факторы (табл. 2.34):

- обеспеченность строительной организации работниками;

- изменение удельного веса рабочих в общем числе работающих;

- снижение числа выходов одного рабочего в год;

- изменение средней продолжительности рабочего дня;

-
изменение среднечасовой производительности труда одного рабочего. Сделайте выводы. 
Таблица 2.34

Исходные данные

	Показатель
	Базисный 

год
	Отчетный 

год

	Объем СМР, млн. руб.
	846,3 
	877,0  

	Среднесписочная численность работающих, чел.
	33
	34

	Среднесписочная численность рабочих, чел
	25
	23

	Среднее число выходов одного рабочего в год, дн.
	209
	206

	Средняя продолжительность рабочего дня, ч
	7,6
	7,75

	Среднечасовая производительность труда одного рабочего, тыс. руб.
	21,3
	23,9


2.4.17. Проанализируйте влияние факторов на уровень среднегодовой выработки работников предприятия способом абсолютных разниц (табл. 2.35).
Таблица 2.35

Исходные данные

	Показатель
	План
	Факт

	Объём выполненных СМР, тыс. руб.

Среднесписочная численность работников, чел

В том числе рабочие, занятые на СМР

Удельный вес рабочих в общей численности персонала, %

Отработано дней одним рабочим

Средняя продолжительность рабочего дня, час.

Непроизводительные затраты времени, чел.-ч

Сверхплановая экономия времени за счёт внедрения мероприятий НТП, чел.-ч
	9 600

258

200

80

220

8

-

-
	11 200

286

230

82

210

7,8

867

1 500


2.4.18. По данным таблицы 2.36 проанализируйте текучесть кадров. Сделайте выводы. 

Таблица 2.36
Исходные данные

	Показатель
	За соответствующий период прошлого года
	За
отчётный период

	Состояло по списку на начало года

Выбыло рабочих, всего:

в связи с окончанием работ и срока конца контракта

в связи с переходом на учёбу, призывом в армию, уходом на пенсию

по собственному желанию

по увольнению за прогулы 

переведены на другие стройки (другие организации)

Число рабочих, совершающих прогулы

Принято рабочих, всего, чел.

в том числе:

по окончании учебного заведения

переведено из других организаций

принято по направлению с биржи

принято самостоятельно

Количество работников, проработавших весь год

Среднесписочная численность работников

Состояло рабочих по списку на конец года
	180

60

10

14

25

10

1

17

70

15

5

20

30

120

150

190
	190
54

9

15

19

9

2

13

78

8

4

25

41

136

162

214


2.4.19.Проанализируйте состав и структуру фонда заработной платы рабочих. Сделайте выводы. Исходные данные (табл.2.37).

Таблица 2.37
Исходные данные

	Показатель
	Факт за

предыдущий год
	План
	Факт

	
	млн. руб.
	%
	млн. руб.
	%
	млн. руб.
	%

	1.Выплаты по сдельным расценкам.
	30,8
	
	34,2
	
	3,44
	

	2.Премии сдельщикам
	0,83
	
	0,90
	
	0,86
	

	3.Повременная оплата.
	3,1
	
	3,5
	
	2,9
	

	4.Премии повременщикам
	0,24
	
	0,31
	
	0,44
	

	5.Доплата за сверхурочные часы
	0,9
	
	-
	
	0,94
	

	6.Оплата простоев.
	0,91
	
	-
	
	0,78
	

	7.Оплата основных и дополнительных отпусков.
	1,54
	
	2,18
	
	2,2
	

	8. Прочие виды заработной платы.
	0,6
	
	0,61
	
	0,8
	

	Итого
	
	100
	
	100
	
	100


2.4.20. Проанализируйте обеспеченность строительной организации кадрами (табл. 2.38). Рассчитайте абсолютную и относительную обеспеченность кадрами. Сделайте выводы. 
Таблица 2.38.

Исходные данные

	Показатель
	Предыдущий год
	Отчетный год

	
	
	план
	факт

	Объем работ, млн. руб.
	80,7
	82,0
	83,0

	Среднесписочная численность работников, чел
	215
	220
	230

	В том числе рабочие
	178
	180
	178


2.4.21. Проанализируйте производительность труда в строительно-монтажном управлении (табл. 2.39). Определите влияние, оказываемое на среднюю выработку рабочих и на среднюю трудоёмкость изменениями в структуре работ. 

Таблица 2.39

Исходные данные 
	Вид работ
	Единица измерения
	Сметная стоимость единицы, тыс.руб.
	Плановые нормы затрат труда на единицу работ, тыс.чел.-дн.
	Объём работ


	Затраты труда в тыс.чел--дн.
	Средняя дневная выработка,т.руб. тыс.руб.

	
	
	
	
	Базисный
год
	Отчётный
год
	Базисный год
	отчётный год
	базисный год
	отчётный год

	
	
	
	
	количество
	сметная стоимость,

млн.руб.
	количество
	сметная стоимость,

млн.руб.
	на базисный объём работ
	на факт. объём работ
	
	
	

	штукатурные
	тыс

м2
	31,93
	0,11
	420
	
	350
	
	
	
	
	
	

	малярные
	тыс
м2
	11,78
	0,05
	2100
	
	1580
	
	
	
	
	
	

	плиточные
	тыс
м2
	110,05
	0,15
	76
	
	88
	
	
	
	
	
	

	паркетные
	тыс
м2
	322,71
	0,24
	90
	
	110
	
	
	
	
	
	

	линолеумные
	тыс
м2
	246,76
	0,09
	45
	
	48
	
	
	
	
	
	

	кровельные
	тыс
м2
	60,45
	0,06
	158
	
	160
	
	
	
	
	
	

	итого
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


2.4.22. Определите снижение годовой выработки и увеличение расхода основной заработной платы рабочих по причинам, вызвавшим увеличение трудоёмкости работ и непроизводительные затраты труда. Сделайте выводы. Исходные данные (табл. 2.40).
2.4.23. Определите, как изменится расход основной заработной платы рабочих по отдельным причинам, вызвавшим потери рабочего времени. Сделайте выводы. Исходные данные (табл. 2.41).

2.4.24. Определите перерасход фонда заработной платы рабочих вследствие завышения объемов работ. Сделайте выводы. Исходные данные (табл. 2.42).
2.4.25. На основе исходных данных (табл. 2.43) проанализируйте использование рабочего времени в строительной организации, сделайте выводы. Используя метод цепных подстановок, определите влияние отдельных факторов на среднюю годовую производительность труда  рабочего, занятого на СМР. 
2.4.26. Проанализируйте влияние изменения численности работников на изменение объема работ. Исходные данные (табл.2.44).
2.4.27. Проанализируйте обеспеченность строительной организации рабочими основных специальностей. Определите эффективность расстановки рабочих на строительно-монтажных работах по объектам. Сделайте выводы. Исходные данные (табл. 2.45). Количество объектов в организации более чем три, поэтому сумма «в целом по организации» не совпадает с суммой по трем объектам.

Таблица 2.40
Исходные данные к п. 2.4.22
	Наименование причин
	Увеличение трудоёмкости

работ и непроизводительные затраты труда
	Снижение выработки, млн.руб.
	Увеличение расхода основной зарплаты, млн.руб.

	
	чел.-дн.
	% к
итогу
	
	

	Невыполнение плана организационно-технических мероприятий по повышению сборности строящихся объектов

Невыполнение плана механизации работ

Низкая степень заводской готовности строительных деталей

Нарушение принятой технологии производства
	3800

2400

2000

219


	
	
	15,2

8,4

7

0,8



	Итого
	
	100
	301
	


Таблица 2.41
Исходные данные к п.2.4.23
	Причина потерь
	Оплата простоев, млн.руб.
	Доплата за работу в сверхурочное время, млн.руб.
	Потери рабочего времени одного рабочего за год, кроме вызванных нарушением трудовой дисциплины
	Переплата вследствие завышения объёмов работ и расценок, млн.руб.
	Итого, млн.руб.



	
	
	
	чел.-ч.
	чел.-дн.
	% к итогу
	
	

	Внутрисменные потери

	Отсутствие и некомплектная поставка материалов и деталей
	4,7
	-
	83
	
	
	
	

	Отсутствие фронта работ и неподготовленность рабочих мест

Отсутствие инструментов

Отсутствие заданий

Отсутствие электроэнергии

Неисправность машин
	0,5

-

-
1,5

1,8
	2,8

-

-

-

-
	31

15

10

17

21
	
	
	
	

	Целосменные простои

	Забастовка

Всего
	1,4
	-
	-
	
	100
	7
	


 Продолжительность рабочего дня – 7,8 ч.

Таблица 2.42
Исходные данные к п.2.4.24
	№ п/п
	Наименование работ
	Единица измерения
	Расценка за единицу, руб.
	Объем работ
	Сумма перерасхода, руб.

	
	
	
	
	Оплаченный
	Фактически выполненный
	Завышение
	

	1
	Устройство подстилающего слоя
	м3


	103

	6 200


	6 000


	
	

	2

	Кладка стен из кирпича
	м3 кладки

	102
	2000
	1650
	
	

	3
	Устройство покрытий из линолеума
	100 м2


	442

	8700


	8250


	
	

	
	Итого
	
	
	
	
	
	


Таблица 2.43
Исходные данные к п. 2.4.25
	Показатель
	Предыдущий год
	Отчетный год

	
	
	план
	факт

	Среднесписочная численность рабочих

Число человеко-дней, отработанных всеми рабочими

Среднее число явок одного рабочего, дни

Неявки на работу (без праздничных и выходных дней), чел.-дн.

В том числе:

      ежегодные отпуска

      болезни

      прогулы

Целодневные простои, чел.-дн.

Число чел.-ч., отработанных всеми рабочими

Продолжительность рабочего дня, ч

Текущие простои (внутрисменные), чел.-ч.

Текущие простои (внутрисменные), чел.-дн.
Календарное число чел.-дн.

Выработка одного рабочего (тыс. руб.):

а) среднегодовая

б) среднедневная

в) среднечасовая
	182

41 496

3 276

728

182

184

8,2

4 368

66 430

760
	193

44 583

3 474

579

-

-

8

-

-

70 445

850

	202

46 258

3 636

404

202

406

8

12 120

73 730

960


Таблица 2.44

Исходные данные к п. 2.4.26
	Показатель
	Базисный год
	Отчетный год

	Объем выполненных СМР, тыс. руб.
	102 000
	115 800

	Среднесписочная численность работников, чел
	140
	149


Таблица 2.45

Исходные данные к п. 2.4.27
	Наименование объекта строительства
	Число рабочих, чел.

	
	Всего
	В том числе по основным специальностям

	
	
	монтажники
	каменщики
	плотники и столяры

	
	по ППР
	факт
	по ППР
	факт
	по ППР
	факт
	по ППР 
	факт

	Производственный корпус
	120
	100
	-
	-
	16
	10
	26
	18

	Жилой дом
	48
	40
	24
	18
	6
	6
	6
	6

	Школа
	32
	26
	6
	6
	18
	12
	6
	6

	В целом по организации
	700
	637
	180
	164
	200
	185
	220
	208


2.4.28. Проанализируйте квалификационный состав рабочих. Определите соответствие квалификации рабочих сложности выполняемых ими работ. Исходные данные (табл. 2.46; 2.47).

Таблица 2.46

Исходные данные к п.2.4.28

	Разряд
	План
	Факт

	
	
	на начало года
	на конец года

	I
	10
	18
	10

	II
	16
	20
	8

	III
	22
	32
	23

	IV
	54
	41
	64

	V
	48
	45
	53

	VI
	43
	34
	56

	Итого
	193
	190
	214


2.4.29. Рассчитайте среднесписочную численность работников и рабочих, определите обеспеченность строительной организации работающими и рабочими (табл. 2.48). Сделайте вывод. 

Таблица 2.47
Исходные данные к п.2.4.28

	Разряд
	Объем СМР, млн.руб.

	
	план
	факт

	I
	43
	83

	II
	66
	20

	III
	94
	51

	IV
	230
	250

	V
	204
	206

	VI
	183
	220

	Итого
	890
	830


Таблица 2.48

Исходные данные к п. 2.4.29
	Календарная дата
	Плановая потребность, чел.
	Фактическая обеспеченность, чел

	
	в работающих
	в рабочих
	работающих
	рабочих

	01.01.07
	100
	50
	98
	50

	01.02.07
	120
	70
	105
	55

	01.03.07
	230
	180
	158
	108

	01.04.07
	314
	260
	280
	230

	01.05.07
	420
	358
	415
	359

	01.06.07
	420
	360
	420
	360

	01.07.07
	510
	440
	480
	420

	01.08.07
	500
	430
	480
	425

	01.09.07
	400
	330
	450
	400

	01.10.07
	380
	310
	400
	352

	01.11.07
	150
	100
	170
	130

	01.12.07
	120
	70
	150
	110

	01.01.08
	120
	70
	150
	110


2.4.30. Численность работников предприятия в отчетном году составила 317 человек. Из них: рабочих – 263 чел. ; специалистов –29 чел. ; руководителей –25 чел..
 Из общей численности работников 82 чел. имеют стаж от 1 года до 3; 46 чел. – от 3 до5; 41 чел.- от 5 до 10; 60 чел. – от 10 до 15; 52 чел. – свыше 15 лет и 36 чел. – до 1 года.
Высшее образование имеет 61 чел., 110 чел. – среднее профессиональное; 112 чел. – среднее общее и 34 чел. не имеют полного среднего образования.

Определить структуру численности работников по категориям; по стажу работы и по уровню образования. Расчеты проиллюстрировать с помощью диаграмм.
2.5. Анализ эффективности использования 
основных производственных фондов

Анализ использования основных производственных фондов предполагает:

– анализ динамики стоимости основных производственных фондов;

– анализ состава и структуры основных производственных фондов;

– анализ движения и состояния основных производственных фондов;

– анализ показателей эффективности использования основных производственных фондов;

– факторный анализ показателей эффективности использования основных производственных фондов.

Источником информации для анализа являются формы статистической отчетности: ф. № 1 «Бухгалтерский баланс»; ф. № 5 «Приложение к балансу»; ф. № 11 «Отчет о наличии и движении основных средств». К основным производственным фондам относятся основные средства, используемые в производственной сфере.

Анализ динамики стоимости основных производственных фондов (ОПФ) предполагает в первую очередь определение среднегодовой стоимости ОПФ. В учебных целях среднегодовую стоимость ОПФ (
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) будем определять по формуле
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 – стоимость ОПФ соответственно на начало года и на конец года.

Напомним, что различают среднегодовую первоначальную стоимость ОПФ (
[image: image285.wmf]ПС

Ф

), среднегодовую восстановительную стоимость ОПФ (
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) и среднегодовую остаточную стоимость ОПФ (
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Ф

). Информация о первоначальной (восстановительной) стоимости ОПФ приводится в формах 5 и 11, а об остаточной стоимости ОПФ – в балансе. 

В настоящее время многие предприятия для выполнения работ используют не только собственные строительные машины, технику, оборудование, но и арендуют, приобретают в лизинг порой весьма значительную часть ОПФ. Поэтому при анализе эффективности использования ОПФ необходимо учитывать как стоимость собственных ОПФ, так и арендованных. Информация о стоимости арендованных ОПФ отражается в форме № 5 «Приложение к балансу», а также на забалансовых счетах (форма № 1 «Бухгалтерский баланс). В таком случае общая стоимость ОПФ (
[image: image288.wmf]Ф

) определяется
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где 
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 – среднегодовая стоимость собственных ОПФ; 
[image: image291.wmf]А

Ф

 – среднегодовая стоимость арендованных ОПФ.

Если предприятие использует только собственные ОПФ, то все расчеты соответственно проводятся с учетом стоимости собственных ОПФ.

В качестве исходных показателей (табл. 2.49) для анализа будем использовать данные приложения табл. П 1.1.
Таблица 2.49
Стоимость основных производственных фондов 
предприятия ООО «Надежда»

	Показатели
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006

	1. Среднегодовая стоимость
собственных основных производственных фондов, тыс. руб.
	14408
	15156
	18685
	21476
	25570

	2. Стоимость арендованных 
основных производственных
фондов, тыс. руб.
	1200
	2500
	3000
	3200
	4600

	3. Общая стоимость основных 
производственных фондов, тыс. руб.
	15608
	17656
	21685
	24676
	30170


Для характеристики динамики стоимости основных производственных фондов рассчитаем темпы роста и представим на диаграмме 2.19.

[image: image292]
Рис. 2.19. Динамика стоимости основных производственных фондов

Как видно из рисунка, в течение пяти лет происходит увеличение стоимости ОПФ. При этом наблюдаются высокие темпы роста стоимости арендованных ОПФ в 2003 и 2006 годах. 

Предприятие для выполнения работ использует не только собственные машины и транспортные средства, но и арендует от 7,69% в 2002 году до 15,25% в 2006 году строительных машин и транспортных средств (рис 2.20). Стоимость собственных ОПФ растет более равномерно, но меньшими темпами в 2003 и 2006 годах. Напротив, в 2004 и 2005 годах стоимость собственных ОПФ увеличивалась несколько быстрее.
Анализ структуры основных производственных фондов позволяет определить не только долю собственных и арендованных ОПФ, но и долю (удельный вес) отдельных элементов ОПФ в общей стоимости. На основе исходных данных (табл. П.1.2) проанализируем изменение структуры собственных ОПФ в 2006 году по сравнению с 2005 годом. В статистической отчетности (форма № 5) не всегда приводится перечень арендованных ОПФ по видам. Поэтому, как правило, анализируется состав и структура собственных ОПФ. Анализ состава и структуры основных производственных фондов представлен в табл. 2.50 и рис. 2.21, 2.22.
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Рис. 2.20. Структура основных производственных фондов

Таблица 2.50
Состав и структура основных производственных фондов

	Основные производственные фонды
	2005
	2006
	Отклонение

	
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%

	Здания
	5433,428
	25,30
	5625,4
	22,00
	191,972
	–3,30

	Сооружения
	1975,792
	9,20
	2301,3
	9,00
	325,508
	–0,20

	Машины и оборудование
	10630,62
	49,50
	13086,73
	51,18
	2456,106
	1,68

	Транспортные средства
	2577,12
	12,00
	3579,8
	14,00
	1002,68
	2,00

	Производственный инвентарь
	859,04
	4,00
	976,774
	3,82
	117,734
	–0,18

	ИТОГО
	21476
	100
	25570
	100
	4094
	0,00


Анализируя изменение структуры ОПФ, следует отметить, что за рассматриваемый период произошло увеличение как общей стоимости ОПФ на 4094 тыс. руб., так и отдельных элементов. При этом изменилась структура ОПФ. Увеличилась доля машин и оборудования с 49,5% до 51,18%, транспортных средств на 2%, а доля зданий и сооружений и производственного инвентаря сократилась. Это связано с тем, что стоимость машин и оборудования, транспортных средств увеличилась в большей степени по сравнению с увеличением стоимости остальных элементов ОПФ.

На основе данных о структуре ОПФ можно определить коэффициент активной части ОПФ
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где Фа – стоимость активной части ОПФ, тыс. руб.

К активной части ОПФ следует отнести машины и оборудование, транспортные средства, производственный инвентарь. Рассчитаем коэффициент структуры ОПФ на основе представленных данных.
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Увеличение доли активной части, а, следовательно, и коэффициента структуры ОПФ следует признать положительной динамикой, так как это свидетельствует об увеличении стоимости ОПФ, непосредственно занятых при производстве СМР. Если учесть, что, как правило, в качестве арендованных ОПФ выступают машины, оборудование и транспортные средства, то реально доля активной части на предприятии еще выше.
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Рис. 2.21. Структура ОПФ в 2005 г.,%

[image: image298]
Рис. 2. 2.2. Структура ОПФ в 2006 г., %

Анализ движения и состояния основных производственных фондов проводится на основе расчета и анализа следующих коэффициентов:

– коэффициента поступления (ввода) 
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К

:

Стоимость вновь поступивших ОПФ в течение

анализируемого периода (года)
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Стоимость ОПФ на конец анализируемого  периода (года)

– коэффициента выбытия основных фондов 
[image: image301.wmf]ВЫБ

К

:

Стоимость выбывших ОПФ в течение анализируемого

периода (года)
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Стоимость ОПФ на начало анализируемого периода (года)

– коэффициента годности 
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:

Остаточная стоимость ОПФ
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Первоначальная стоимость ОПФ

– коэффициента износа 
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:

Сумма начисленного износа ОПФ (амортизация)
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Первоначальная стоимость ОПФ

Проанализируем движение и состояние основных производственных фондов на примере данных отчетности за 2006 год (форма № 5 «Приложение к балансу»).

Остаточная стоимость ОПФ рассчитывается как разница между первоначальной стоимостью ОПФ и величиной износа (амортизации).

Рассчитаем показатели движения и состояния основных фондов на основе данных табл. 2.51:

Таблица 2.51
Движение и наличие основных производственных фондов в 2006 г.

	Показатель
	Наличие на начало года
	Поступило в течение года
	Выбыло
в течение
года
	Наличие на конец года

	1. Первоначальная стоимость основных производственных фондов, тыс. руб.
	22450
	7740
	1500
	28690

	2. Амортизация ОПФ, тыс. руб.
	9429
	–
	–
	10615

	3. Остаточная стоимость основных производственных фондов, тыс. руб.
	13021
	
	
	18075


– коэффициент поступления (ввода)
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– коэффициент выбытия основных фондов
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– коэффициент годности
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– коэффициент износа
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Коэффициенты износа и годности рассчитываются на начало года и на конец анализируемого периода (года). Коэффициент годности и коэффициент износа в сумме должны составлять 1 или в процентах – 100%. Проверим: 58% + 42% = 100%; 63% + 37% = 100%. Для выявления тенденции в движении и изменении состояния ОПФ необходимо данные коэффициенты рассчитать за ряд лет, сопоставить как с данными по предприятию, так и со средними показателями по отрасли.

Анализ показателей эффективности использования основных производственных фондов включает расчет показателей: фондоотдача (ФОТ), фондоемкость(ФЕ), фондовооруженность труда (ФТ), рентабельность фондов(Рф).

Фондоотдача – это отношение объема выполненных СМР к среднегодовой стоимости ОПФ. Определяется по формуле
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Фондоотдача показывает, какой объем СМР в денежном выражении выполнен в расчете на один рубль стоимости основных производственных фондов. Положительно оценивается рост данного показателя.

Фондоемкость – это показатель, обратный фондоотдаче, рассчитывается по формуле
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Фондоемкость показывает, сколько основных производственных фондов в денежном выражении приходится на один рубль стоимости выполненных СМР. Если фондоотдача должна расти, то фондоемкость – снижаться.

Фондовооруженность труда – это отношение стоимости основных производственных фондов к численности работников, рассчитывается по формуле


[image: image315.wmf]Ч

Ф

Ф

ПС

Т

=

.

Фондовооруженность труда показывает, сколько основных производственных фондов в денежном выражении приходится на одного работника предприятия. Рост технической оснащенности производства приводит к увеличению фондовооруженности труда.

Рентабельность ОПФ (фондорентабельность) – это отношение прибыли от продаж (либо другого показателя прибыли) к стоимости основных производственных фондов.
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Рентабельность ОПФ показывает, сколько прибыли приходится на один рубль стоимости ОПФ. Эффективное использование основных производственных фондов сопровождается ростом рентабельности ОПФ.

Следует отметить, что показатели эффективности использования ОПФ могут рассчитываться не только по стоимости выполненных СМР, но и по показателю – выручка от реализации продукции (работ). Стоимость основных производственных фондов принимается с учетом арендованных (если таковые имеются). Рассчитаем показатели эффективности использования ОПФ  ООО «Надежда» (табл. 2.52).

Таблица 2.52
Показатели эффективности использования основных 
производственных фондов

	Показатели
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006

	1. Стоимость выполненных СМР
в действующих ценах, тыс. руб.
	253125
	277333
	327133
	404211
	568000

	2. Среднегодовая стоимость основных производственных фондов, тыс. руб. (с учетом арендованных)
	15608
	17656
	21685
	24676
	30170


Окончание табл. 2.52
	Показатели
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006

	3. Численность работников, чел.
	470
	520
	563
	630
	710

	4. Прибыль от продаж, тыс. руб.
	18908
	13339
	31951
	58221
	102048

	5. Фондоотдача, руб./руб.
	16,22
	15,71
	15,09
	16,38
	18,83

	6. Фондоемкость, руб./руб.
	0,062
	0,064
	0,066
	0,061
	0,053

	7. Фондовооруженность труда, 
тыс. руб./чел.
	33,21
	33,95
	38,52
	39,17
	42,49

	8. Рентабельность фондов, %
	121,15
	75,55
	147,34
	235,94
	338,24


Анализ представленных данных позволяет сделать вывод о положительной динамике стоимости ОПФ, показателей эффективности использования ОПФ. Стоимость ОПФ за пять лет увеличилась практически в два раза, при этом фондоотдача увеличивается с 16,22 руб./руб. в 2002 году до 18,83 руб./руб. в 2006 году (или на 16,1%) (рис. 2.23). Возросла и техническая оснащенность труда с 33,21 тыс. руб./чел. в 2002 году до 42,49 тыс. руб./чел. в 2006 году.
Для того чтобы определить, что повлияло на рост фондоотдачи, следует проанализировать соотношение темпов роста производительности труда, фондовооруженности труда и фондоотдачи.


[image: image317]
Рис. 2.23. Динамика стоимости основных производственных фондов

и фондоотдачи

Напомним, что фондоотдача (
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Производительность труда (
[image: image320.wmf]ТР

ПР

) определяется по формуле
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Фондовооруженность (
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) труда рассчитывается по формуле
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Произведем преобразования: из формулы производительности труда определим стоимость выполненных работ и услуг, а из формулы фондовооруженности труда определим стоимость ОПФ.
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Подставим полученные выражения в формулу фондоотдачи
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Зависимость фондоотдачи от производительности труда и фондовооруженности труда позволяет установить, что фондоотдача растет в том случае, когда темпы роста производительности труда опережают темпы роста фондовооруженности труда. Если предположить, что и производительность труда и фондовооруженность труда снижаются, то и в этом случае фондоотдача может расти, если темпы снижения фондовооруженности выше темпов снижения производительности труда. 

Рассмотрим соотношение между данными показателями применительно к нашему примеру (табл. 2.53, рис. 2.24). Данные таблицы показывают, что в 2003 и 2004 годах темпы роста фондовооруженности труда (соответственно 102,24% и 113,44%) превышали темпы роста производительности труда (соответственно 99,03% и 108,95%). В результате происходит снижение фондоотдачи с 16,22 руб./руб. в 2002 г. до 15,09 руб./руб. в 2004 году. Далее, в 2005 и 2006 годах темпы роста производительности труда опережают темпы роста фондовооруженности труда, а рост фондоотдачи составил в 2005 году 108,58%, в 2006 году – 114,93%. 

Таблица 2.53
Динамика фондоотдачи, производительности труда 
и фондовооруженности труда

	Показатели
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006

	1. Стоимость выполненных СМР в действующих ценах, тыс. руб.
	253125
	277333
	327133
	404211
	568000

	2. Среднегодовая стоимость основных производственных фондов, тыс. руб.
	15608
	17656
	21685
	24676
	30170

	3. Численность работников, чел. 
	470
	520
	563
	630
	710

	4. Производительность труда, 

тыс. руб./чел.
	538,56
	533,33
	581,05
	641,60
	800

	5. Фондовооруженность труда, тыс. руб./чел.
	33,21
	33,95
	38,52
	39,17
	42,49

	6. Фондоотдача, руб./руб.
	16,22
	15,71
	15,09
	16,38
	18,83

	7. Темпы роста производительности труда, %
	100
	99,03
	108,95
	110,42
	124,69

	8. Темпы роста фондовооруженности труда, %
	100
	102,24
	113,44
	101,69
	108,49

	9. Темпы роста фондоотдачи, %
	100
	96,85
	96,04
	108,58
	114,93
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Рис. 2.24. Соотношение темпов роста производительности труда, 
фондоотдачи и фондовооруженности труда
Для факторного анализа использования ОПФ можно порекомендовать использовать следующие факторные модели:
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 (табл. 2.54).

Для выполнения факторного анализа необходимо использовать данные не только статистической отчетности, но и внутренней отчетности предприятия, данные аналитических записок по наличию и использованию оборудования.
Таблица 2.54
Условные обозначения

	Показатели
	

	1. Фондоотдача основных производственных фондов
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	2. Доля активной части в общей стоимости ОПФ
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	3. Фондоотдача активной части ОПФ
	
[image: image335.wmf]А

ОТ

Ф



	4. Доля действующего оборудования, машин и механизмов в общей стоимости активной части ОПФ
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	5. Фондоотдача действующего оборудования
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	6. Количество единиц машин и оборудования
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	7. Фонд времени работы единицы оборудования, час.
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	8. Производство продукции (работ) за один маш.-час (выработка оборудования)
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	9. Среднегодовая стоимость активной части ОПФ
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	10. Рентабельность продаж
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	11. Количество дней работы единицы оборудования
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	12. Коэффициент сменности работы оборудования
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	13. Продолжительность смены в часах
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	14. Рентабельность фондов
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В факторном анализе эффективности использования основных производственных фондов целесообразно использовать структурно-логическую модель, предложенную Г.В. Савицкой, рис. 2.25 [26, с. 147].
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Рис. 2.25. Структурно-логическая модель факторного анализа 

фондорентабельности и фондоотдачи

2.6. Контрольные вопросы и задания для самостоятельной работы

2.6.1. Основные направления анализа эффективности использования основных производственных фондов.

2.6.2. На основе данных табл. 2.8 проанализируйте динамику стоимости ОПФ. Расчеты проиллюстрируйте графически.

2.6.3. Какие показатели характеризуют эффективность использования основных производственных фондов, как они рассчитываются?

2.6.4. На основе данных табл. 2.8 проанализируйте динамику показателей эффективности использования основных производственных фондов.

2.6.5. На основе данных табл.  2.55 проанализируйте изменение структуры ОПФ в 2007 году по сравнению с предыдущим периодом. Расчеты проиллюстрируйте графически.

Таблица 2.55
Состав основных производственных фондов, тыс. руб.

	Элементы ОПФ
	2006
	2007

	1. Здания
	6396
	9085

	2. Сооружения
	2303
	1398

	3.Машины и оборудование
	7164
	10133

	4.Транспортные средства
	9211
	13977

	5. Производственный и хозяйственный инвентарь
	512
	349

	ИТОГО ОПФ
	25585
	34943


2.6.6. Перечислите показатели движения и состояния основных производственных фондов. Как они рассчитываются?

2.6.7. На основе исходных данных табл. 2.56 определите показатели движения и состояния основных производственных фондов в отчетном году.

Таблица 2.56
Исходные данные для решения задачи, тыс.руб.
	Стоимость ОПФ на начало года
	Стоимость вновь поступивших ОПФ в течение года
	Стоимость выбывших ОПФ в течение года
	Начисленный износ на начало года
	Начисленный износ на конец года

	43200
	4100
	6300
	12960
	14350


2.6.8. Какова взаимосвязь фондовооруженности труда, производительности труда и фондоотдачи? Как фондовооруженность труда и производительность труда влияют на изменение фондоотдачи?

2.6.9. На основе данных табл. 2.8 проанализируйте соотношение темпов роста фондоотдачи, фондовооруженности труда и производительности труда. Проиллюстрируйте графически.

2.6.10. Перечислите факторы, влияющие на рентабельность фондов и фондоотдачу.

2.6.11. На основе данных табл. 2.8 определите степень влияния фондоотдачи ОПФ и рентабельности продаж на изменение рентабельности ОПФ в 2007 году по сравнению с предыдущим периодом. Определите долю факторов в общем изменении рентабельности фондов.
2.6.12. Проанализируйте эффективность использования основных производственных фондов в строительной организации (табл. 2.57). Постройте факторную модель для расчета изменения объема вы​полненных работ за счет изменения фондоотдачи активной части основных фондов, их среднегодовой стоимости и их структуры. Сделайте вывод. 
Таблица  2.57
Исходные данные
	Показатель
	Прошлый
 год
	Отчетный
 год     

	Объем строительно-монтажных работ, выполненных собственными силами, млн.руб.
	4 851
	5 968

	Среднегодовая стоимость основных производственных фондов, всего, млн. руб.:


	2820
	3142

	В том числе машин и оборудования
	1432
	1615


2.6.13. Проанализируйте эффективность использования основных фондов строительной организации (табл. 2.58). Сделайте выводы. 

2.6.14. Проанализируйте влияние изменения уровня фондоотдачи и среднегодовой стоимости фондов основного вида деятельности на изменение общего строительно-монтажных работ (табл. 2.59). Сделайте выводы. 
Таблица  2.58
Исходные данные к п. 2.6.13
	Показатель
	Единица измерения
	План
	Факт

	Объем производства СМР

Прибыль от реализации СМР

Среднегодовая стоимость фондов основного вида деятельности

В том числе активной части

Единицы оборудования

Удельный вес активной части основных фондов

Среднегодовое количество оборудования

Отработано за год всем оборудованием

В том числе единицей оборудования:

      часов

      смен

      дней

Коэффициент сменности работы оборудования

Средняя продолжительность смены

Выработка продукции за 1 машино-час
	млн. руб.

млн. руб.

млн. руб.

млн. руб.

млн. руб.

%

шт.

тыс.маш-ч

.

час.

тыс.руб.
	2487

521

373

224

4,01

26

97,5

3750

500

250

2

7,5

25,51
	3129

658

465

279

4,2

28

111,82

3993,6

512

256

2

7,8

27,98


Таблица  2.59
Исходные данные к п. 2.6.14
	Показатели
	Прошлый год
	Отчетный год

	Объем СМР, млн. руб.
	2 815
	3 213

	Среднегодовая стоимость основного вида деятельности, млн. руб.
	6 987
	6 528

	Фондоотдача
	
	


2.6.15. Проанализируйте уровень механизации работ в строительной организации (табл. 2.60). Сделайте выводы. 

2.6.16. Проанализируйте влияние обеспеченности строительно-монтажной организации строительными машинами и их выработки на объем выполнения механизированных работ (табл. 2.61). Сделайте выводы. 

Таблица 2.60
Исходные данные к п. 2.6.15
	Вид работ
	Единица измерения
	Общий объем работ данного вида
	В том числе объем механизированных работ

	
	
	план
	факт
	план
	факт

	Земляные
	тыс. м3
	315
	281,3
	296
	218,9

	Погрузо-разгрузочные
	тыс. т.
	112
	98,6
	108
	93,1

	Монтаж строительных конструкций
	тыс. т.
	91
	84,3
	84
	81,7

	Приготовление раствора
	тыс. м3
	4,6
	3,89
	4,6
	3,81


Таблица 2.61
Исходные данные к п. 2.6.16
	Показатель
	Единица измерения
	План
	Факт

	Среднесписочное число экскаваторов
	шт.
	4
	3

	Общая емкость ковшей
	м3
	2
	1,5

	Выработка на 1 м3 емкости ковша
	тыс. м3
	
	

	Общий объем работ
	тыс. м3
	245
	208


2.6.17. Проанализируйте эффективность использования основных фондов (табл. 2.62). Вычислите фондоотдачу, фондоемкость. Определите влияние изменения величины основных фондов, уровня фондоотдачи на объем СМР. Сделайте выводы. 
Таблица 2.62
Исходные данные 
	Показатель
	За предыдущий год, тыс. руб.
	План, 
тыс. руб.
	Факт, 
тыс. руб.

	Объем подрядных работ
	6 254
	7 800
	7 850

	Среднегодовая стоимость основных фондов
	1 125
	1 240
	1 372

	В том числе активная часть
	867
	899
	906


2.6.18. Проанализируйте использование строительных машин за отчетный год по выработке и времени использования (табл. 2.63). Сделайте вывод. 
Таблица 2.63
Исходные данные 
	Вид машин
	Среднесписочное число машин
	Выработка машин
	Использование машин по времени
	Простои

	
	
	Единица измерения
	По норме
	Фактически
	Процент выполнения работ
	Календарное время,

маш.-ч.
	Режимное время, маш.-ч.
	Полезное время, маш.-ч.
	Ремонт
	Необеспеченность работой
	Неисправность машин, атмосферные условия и т.д.
	Итого маш.-ч.

	Экскаваторы одноковшовые
	1
	м3
	35800
	36100
	
	5000
	1440
	1205
	35
	95
	105
	

	Бульдозеры
	1
	м3
	30000
	24000
	
	5000
	1440
	790
	50
	-
	600
	

	Краны башенные
	2
	т
	12500
	11250
	
	10000
	2880
	2239
	300
	-
	341
	

	Бетономешалки
	2
	м3
	1300
	780
	
	10000
	2880
	2580
	80
	120
	100
	

	Камнедробилки
	1
	м3
	1200
	612
	
	5000
	1440
	1220
	20
	200
	-
	


2.6.19. Проанализируйте обеспеченность строительства машинами и механизмами (табл. 2.64). Сделайте выводы. 
Таблица  2.64
Исходные данные

	Вид машин
	Потребность, ед.
	Наличие, ед.

	Кран грузоподъемностью до 3т
	3
	2

	Кран грузоподъемностью до 10т
	1
	1

	Автомобильный кран грузоподъемностью до 5т
	4
	3

	Бульдозер
	2
	2

	Экскаватор одноковшовый
	3
	4

	Бетонно-смесительная установка
	2
	1


2.6.20. Проанализируйте состав и динамику, а также состояние основных производственных фондов строительной организации (табл.2.65). Сделайте выводы. 

Таблица  2.65
Исходные данные 
	Виды основных фондов
	Наличие на начало года, тыс.руб.
	Поступило в отчетном году, тыс.руб.
	Выбыло в отчетном году, тыс.руб.
	Наличие на конец года,   тыс.
руб.
	Остаточная стоимость основных средств на конец года, тыс.руб.

	
	
	Всего
	В том числе
	Всего
	В том числе
	
	

	
	
	
	Введено в действие
	Прочие поступления
	
	ликвидировано
	Прочее выбытие
	
	

	Всего 
основных фондов
	8 188
	1 332
	904
	428
	576
	453
	123
	8 944
	6 285

	В том числе фонды основного вида деятельности:

здания

машины и оборудование

транспортные средства

производственный и хозяйственный инвентарь
	6 681

1 277

3 840

1 408

156
	1 225

149

1 029

0

47
	832

149

636

-

47
	393

-

393

-


	563

102

254

165

42
	453

-

254

157

42
	110

102

-

8

-
	7 343

1 324

4 615

1 243

161
	5 068

809

3 524

681

54

	Основные фонды  неосновного вида деятельности
	1507
	107
	72
	35
	13
	-
	13
	1601
	1217


2.6.21. По данным табл. 2.66. проанализируйте работу и использование автомобильного транспорта. Сделайте выводы. 
2.6.22. По данным табл. 2.67 проанализируйте изменение состояния основных фондов за год, рассчитав коэффициенты выбытия и обновления, прироста основных фондов, срок обновления. Определите среднегодовую стоимость и стоимость основных фондов на конец года. Стоимость основных фондов на начало года составляла 282,5 млн. руб. Ввод и выбытие основных фондов в течение года отражены в табл. 2.67.

Таблица 2.66
Исходные данные к п. 2.6.21
	Показатель
	Единица измерения
	План
	Факт

	Объем грузооборота
	т · км
	295 650
	

	Объем перевозок
	т
	31 536
	29 565

	Среднесписочное число машин
	ед.
	10
	11

	Календарное время нахождения машин в хозяйстве
	машино-дн.
	3 650
	4 015

	Время нахождения машин в работе
	машино-дн.
	1 971
	2 856

	Время нахождения машин в ремонте
	машино-дн.
	480
	1 152

	Пробег одной машины в день
	км
	90
	110

	Общий пробег всех машин
	км
	177 390
	314 160

	В том числе с грузом
	км
	168 300
	167 280

	Среднее расстояние перевозки за одну поездку
	км
	10
	12

	Численность ездок в день
	
	5
	6

	Грузоподъемность одной автомашины
	т
	15,5
	17

	Фактическая грузоподъемность одной машины
	т
	14,6
	15

	Коэффициент использования парка по времени
	
	
	

	Коэффициент использования парка машин по пробегу
	
	
	


Таблица 2.67
Исходные данные к п. 2.6.22
	Календарная дата
	Основные фонды, млн. руб.

	
	Ввод
	Выбытие

	1 февраля
	4
	0,6

	1 мая
	5
	0,4

	1 августа
	7
	0,8

	1 ноября
	1
	0,5


2.6.23. По данным табл. 2.68 проанализируйте структуру основных фондов по видам, динамику изменения за год, произошедших в структуре основных фондов. Определите показатели использования основных средств в целом по организации и по группам. Объем выполненных работ организацией за год составил 123,6 млн. руб. при запланированном – 115,0 млн. руб. Сделайте выводы. 

Таблица 2.68
Исходные данные 
	Группы основных фондов
	На начало года,

млн. руб.
	На конец года,

млн. руб.

	Здания
	34,151
	34,151

	Сооружения
	10,153
	10,197

	Машины и оборудование
	44,212
	46,505

	Транспортные средства
	2,115
	2,024

	Другие, не перечисленные выше виды  основных фондов
	1,569
	1,546

	Итого
	92,2
	94,423


2.6.24. В отчетном году за счет внедрения организационно-технических мероприятий удалось сократить потери рабочего времени на проведение ремонта оборудования (табл. 2.69). Определите изменение экстенсивной и интенсивной загрузки оборудования, исходя из следующих данных. Сделайте выводы.

Таблица 2.69
Исходные данные 
	Показатель
	Единица измерения
	Базисный год
	Отчетный год


	Объем выполненных СМР
	млн. руб.
	205,2
	218,3

	Производственная мощность строительной организации
	млн. руб.
	247,23
	245,28

	Фактически отработанное оборудованием время за год
	тыс.

машино-час.
	94,5
	101,38

	Потери рабочего времени на плановый ремонт оборудования
	в % от режимного фонда
	12
	8

	Число выходных и праздничных дней
	дн.
	108
	112

	Продолжительность смены
	ч.
	8
	7,8

	Календарное количество дней
	дн.
	365
	365

	Режим работы
	смена
	2
	2

	Среднегодовая стоимость фондов основного вида деятельности
	млн. руб.
	215,4
	218


2.6.25. Проанализируйте показатели фондовооруженности, механовооруженности, энерговооруженности и электровооруженности труда и работ двух строительно-монтажных организаций (табл. 2.70). Сделайте выводы. 
Таблица 2.70
Исходные данные 
	Показатель
	Единица измерения
	СМО № 1
	СМО № 2

	Годовой объем подрядных работ, выполненных собственными силами
	тыс. руб.
	12 540
	16 250

	Среднегодовая стоимость машин и оборудования
	тыс. руб.
	6 240
	5 888

	Суммарная мощность установленных двигателей 
	кВт
	1 180
	1 310

	Электроэнергия, потребленная за год на выполнение подрядных работ собственными силами
	кВт∙ч
	112 540
	113 670

	Среднегодовая численность рабочих, занятых на СМР
	чел.
	118
	105


2.7. Анализ использования материальных ресурсов

Информационной базой для анализа использования материальных ресурсов являются данные статистической отчетности ф. № 5-з, сметная документация на выполняемые объекты (работы), а также данные внутренней отчетности предприятия.

Основные направления анализа использования материальных ресурсов:

– анализ динамики показателей эффективности использования материальных ресурсов;

– анализ структуры материальных затрат;

– факторный анализ использования материальных ресурсов.

Основными показателями, характеризующими использование материальных ресурсов, являются материалоотдача и материалоемкость (табл. 2.71, рис. 2.26).

Материалоемкость (
[image: image348.wmf]МЕ

) – это отношение стоимости затраченных материальных ресурсов или материальных затрат (
[image: image349.wmf]МЗ

) к стоимости выполненных СМР
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Материалоемкость показывает, сколько материальных ресурсов затрачено на один рубль стоимости выполненных работ. Положительно оценивается снижение данного показателя в динамике.

Таблица 2.71
Анализ показателей использования материальных ресурсов

	
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006

	1. Стоимость выполненных СМР в действующих ценах, тыс. руб.
	253125
	277333,3
	327132,6
	404210,53
	568000

	2. Материальные затраты, тыс. руб.
	140788
	161408
	183947
	224467
	322250

	3. Темпы роста стоимости выполненных СМР в действующих ценах, %
	100
	109,56
	117,96
	123,56
	140,52

	4. Темпы роста материальных затрат, %
	100
	114,65
	113,96
	122,03
	143,56

	5. Материалоемкость, р./р.
	0,556
	0,582
	0,562
	0,555
	0,567

	6. Материалоотдача, р./р.
	1,798
	1,718
	1,778
	1,801
	1,763
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Рис. 2.26. Показатели использования материальных ресурсов

Материалоотдача (
[image: image352.wmf]ОТ

М

) – это показатель, обратный материалоемкости, показывает, сколько выполнено СМР в денежном выражении на один рубль материальных затрат
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Материалоемкость работ на конец анализируемого периода составила 0,567 руб./руб. Динамика материалоотдачи показывает, что эффективность использования материальных ресурсов несколько снизилась в 2003 и 2006 годах. Это вызвано превышением темпов роста материальных затрат по сравнению с темпами роста стоимости выполненных работ.
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  Изменение величины материальных з а трат  

Изменение общей    материалоемкости  продукции    (р а бот)   Изменение объема    продукции (работ)  
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Инновационные мероприятия  

Рис. 2.27. Структурно-логическая модель изменения материальных затрат

в зависимости от различных факторов

Для исследования причин изменения материальных затрат необходимо выполнить факторный анализ. На рис. 2.27 представлена структурно-логическая модель факторного анализа материальных затрат, предложенная в учебном пособии под редакцией Н.П. Любушина [16, с. 230]. В схему внесены дополнения применительно к строительной продукции.

Анализ структуры материальных затрат предполагает определение доли отдельных видов материальных затрат в общей стоимости МЗ. Данные о составе материальных затрат отражаются в форме № 5-з. Пример анализа состава и структуры материальных затрат представлен в табл. 2.72.

Таблица 2.72
Анализ состава и структуры материальных затрат

	Показатели
	2005
	2006
	отклонение

	
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%

	Материальные затраты
	
	
	
	
	
	

	   всего
	224467
	100
	322250
	100
	97783
	0

	В том числе
	
	
	
	
	
	

	   основные сырье и материалы
	161616,2
	72
	225575
	70
	63958,76
	–2

	   электроэнергия
	8978,68
	4
	19335
	6
	10356,32
	2

	   теплоэнергия
	22446,7
	10
	38670
	12
	16223,3
	2

	   вода
	3367,005
	1,5
	6445
	2
	3077,995
	0,5

	   прочие материалы
	28058,38
	12,5
	32225
	10
	4166,625
	–2,5


По данным таблицы видно, что за анализируемый период произошло абсолютное увеличение всех элементов материальных затрат. В целом материальные затраты увеличились на 4166,625 тыс. руб. Большую долю в составе материальных затрат занимают основные сырье и материалы: 72% в 2005 году и 70% в 2006 году. Доля затрат на тепловую и электрическую энергию составила соответственно 14% и 18%, увеличение вызвано ростом цен на энергетические ресурсы.

2.8. Контрольные вопросы и задания 
для самостоятельной работы

2.8.1. Перечислите показатели, характеризующие эффективность использования материальных ресурсов. Как они рассчитываются?

2.8.2. Факторы, влияющие на изменение материальных затрат.

2.8.3. На основе данных табл. 2.8 проанализируйте изменение показателей эффективности использования материальных ресурсов.

2.8.4. Проанализируйте абсолютную и относительную обеспеченность строительной организации необходимыми материалами (табл. 2.73). Объем строительно-монтажных работ по плану – 631,77 млн.руб., фактически – 743,58 млн.руб. Сделайте выводы.
Таблица 2.73
Исходные данные 
	Материал
	Единица измерения
	Текущая цена, тыс.руб.
	Потребность в материалах с учетом остатков
	Поступление материалов

	
	
	
	количе- ство
	сумма, тыс.руб.
	количество
	сумма, тыс.
руб.

	Железобетонные конструкции
	м3
	8,348
	6 230
	
	5 845
	

	Кирпич
	тыс.шт.
	8,430
	12 735
	
	15 214
	

	Блоки бетонные для стен подвалов
	м3
	4,964
	4 285
	
	4 285
	

	Сваи железобетонные
	м3
	8,458
	3 476
	
	3 450
	

	Лес пиленный
	м3
	4,453
	830
	
	945
	

	Растворы
	м3
	3,452
	14 578
	
	15 241
	

	Бетон
	м3
	2,847
	10 420
	
	9 800
	

	Рулонные кровельные материалы
	 м2
	0,019
	2567700
	
	2678000
	

	Гвозди
	т
	55,703
	4,8
	
	4,2
	

	Прочие материалы
	тыс.
руб.
	
	
	8 200
	
	8 267

	Итого 
	
	
	
	
	
	


2.8.5. Проанализируйте производственные запасы (табл. 2.74). Определите минимальные и максимальные запасы. Сделайте выводы. 
2.8.6. Проанализируйте взаимодействие с поставщиками материалов по результатам работы для принятия решения о продлении договорных отношений с одним из них (табл.2.75; 2.76; 2.77). Обоснуйте выбор. 

Таблица 2.74
Исходные данные к п.2.8.5
	Показатель
	Значение

	Потребность на один квартал, тыс.шт.
	8 600 

	Среднедневной расход, тыс.шт.
	100

	Норма запаса, дн.
	?

	Транспортный запас, дн.
	1

	Текущий запас, дн.
	10

	Подготовительный запас ,дн.
	5

	Фактический запас на 1 января, тыс.шт.
	1 100


Таблица 2.75
Исходные данные к п.2.8.6
	Поставщик
	Материал
	Характеристика поставок

	
	
	Январь
	Февраль

	
	
	Объем поставки, м3
	Цена за 1 м3, руб.
	Объем поставки, м3
	Цена за 1 м3, руб.

	№1
	Раствор
	200
	3 287
	250
	3 452

	
	Бетон
	100
	2 847
	150
	2 740

	№2
	Раствор
	600
	3 200
	300
	3 350

	
	Бетон
	400
	2 690
	200
	2 500


Таблица 2.76
	Поставщик
	Объем раствора и бетона, поставляемого в течение месяца ненадлежащего качества, м3

	
	Январь
	Февраль

	№1
	10
	12

	№2
	15
	20


Таблица 2.77
	Поставщик
	Динамика нарушений сроков поставки

	
	Январь
	Февраль

	
	Количество поставок, ед.
	Всего опозданий, дн.
	Количество поставок, ед.
	Всего опозданий, дн.

	№1
	10
	2,5
	12
	2,7

	№2
	12
	2,3
	13
	2,4


Для принятия решения о продления договора с одним из поставщиков необходимо рассчитать рейтинг каждого. Оценку поставщиков провести по показателям: цена, надежность, качество поставляемой продукции. При расчете общего рейтинга поставщика принимаются следующие веса значимости показателей: 

цена 0,5;

качество поставляемой продукции 0,3;

надежность поставщика 0,2;

2.8.7. По данным таблицы 2.78 проанализируйте использование строительных материалов в организации, при выполнении подрядных работ собственными силами. Сделайте вывод. 
Таблица 2.78
Исходные данные

	Наименование работ
	Объем работ
	Расход основных материалов

	
	
	бетон, м3
	лес пиленый, м3
	металл, т

	
	
	по норме
	факт
	по
 норме
	факт
	по 
норме
	факт

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	Железобетонные колонны
	150 м3
	151,5
	150
	5,2
	4,7
	18,5
	19,5

	Железобетонные перекрытия
	100 м3
	101,5
	95
	1,9
	1,9
	7,5
	7,5

	Полы деревянные
	200 м3
	__
	__
	9,8
	9,8
	__
	__

	Итого
	 
	253
	245
	16,9
	16,4
	26
	27


2.8.8. В строительно–монтажной организации имеется подсобное производство,  которое занимается производством цементного раствора и деревянных плинтусов. Поставка материалов для основного и подсобного производства занимается единый отдел. Проанализируйте влияние необеспеченности подсобного производства сырьем и материалами на выполнение объема работ (табл. 2.79; 2.80). Сделайте вывод.  

На изготовление 1м3 раствора расходуется цемента 0,2 т,; песка – 1,06м3. На изготовление 1 пог. м. плинтуса требуется пиломатериалов 0,0018 м3.

Таблица 2.79

Исходные данные

	Материал
	Единица измерения
	План
	Факт

	Цемент
	т
	31,7
	30,7

	Песок
	м3
	168
	163

	Пиломатериалы
	м3
	1,2
	1,08


Таблица 2.80

Исходные данные 
	Наименование

 работ
	Объем работ
	Затраты основных материалов

	
	план
	факт
	кирпич, т
	раствор, м3
	плинтус, 
п. м
	линолеум, м2

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	план
	факт
	план
	факт
	план
	факт
	план
	факт

	Кирпичная кладка стен, м3 
	150
	147
	55,2
	53,8
	32,5
	31,8
	__
	__
	__
	__

	Железобетонный фундамент, м3
	20
	20
	__
	__
	1
	__
	__
	__
	__
	__

	Штукатурка стен, м2
	2500
	2450
	__
	__
	125
	120,5
	__
	__
	__
	__

	Настилка стен, м2
	1250
	1100
	__
	__
	__
	__
	625
	600
	1275
	1106


2.8.9. Рассчитайте норму запаса (м3, руб.) круглых лесоматериалов, которые доставляются водным транспортом с 1мая по 1 октября равномерно по месяцам в навигационный период для домостроительного комбината, потребляющего пиломатериалы равномерно по месяцам. Годовая потребность 7200 м3, страховой запас 250м3, подготовительный запас 100м3. Отпускная цена 1 900 руб./м3. Постройте график сезонного запаса.

2.8.10. По данным таблицы 2.81 проанализируйте соблюдение лимита материальных затрат на 1 руб. строительно – монтажных работ. Сделайте выводы. 
2.8.11. Проанализировать ритмичность снабжения железобетонными конструкциями за июль месяц (табл. 2.82). Сделайте выводы. 

Таблица 2.81
Исходные данные к п.2.8.10
	Показатель
	Значение

	Материальные затраты по плану, млн. руб.
	694

	Объем СМР, планируемый к выполнению за год собственными силами
	1515

	Лимит (предельный уровень) материальных затрат на 1руб. СМР по плану, коп.
	45,8

	Сумма материальных затрат в сметной стоимости фактического объема СМР по плановому уровню, млн. руб.
	718

	Плановые материальные затраты на 1 руб. СМР, коп.
	44,9

	Фактическая сумма материальных затрат, млн. руб.
	697

	Фактические материальные затраты на 1руб. СМР, коп.
	43,6

	Экономия (-), перерасход (+) по материальным затратам против плана
	-21,3

	 Экономия (-), перерасход (+), принимаемые  для оценки выполнения задания по материальным затратам на СМР, млн.руб.
	-15,9

	То же, % к плановым материальным затратам
	-0,2

	Фактически выполненный объем СМР, млн.руб.
	1599


Таблица 2.82 

Исходные данные к п.2.8.11
	Дата поставок
	Поступление ЖБК, шт.
	Зачтено в счет ритмичного снабжения

	план
	факт
	план
	факт
	

	02.07
	02.07
	45
	41
	

	05.07
	06.07
	60
	60
	

	09.07
	10.07
	75
	79
	

	14.07
	14.07
	70
	70
	

	18.07
	18.07
	53
	58
	

	22.07
	24.07
	65
	64
	

	26.07
	27.07
	80
	76
	

	30.07
	30.07
	48
	48
	

	Всего за месяц
	496
	
	


2.8.12. Проанализируйте интенсивность использования строительных материалов (табл. 2.83). Рассчитайте влияние материально-технического снабжения и использования материальных ресурсов на объем выполненных собственными силами строительно-монтажных работ. Сделайте выводы. 

Таблица 2.83
Исходные данные
	Показатель
	Прошлый год
	Отчетный год

	
	
	план
	факт

	Объем бетонных работ, 
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	192 731
	198 256
	196 375

	Поступило цемента, т
	
	65 384
	64 257

	Изменение остатков цемента на начало и конец периода, т (+), (-)
	
	-601
	-802

	Расход цемента на весь объем бетона, т
	60 710,3
	61 856
	61 465,4

	Расход цемента на 1
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 бетона, кг
	
	
	


2.8.13. Оцените интенсивность использования производственных запасов по видам материальных ресурсов на основе данных, представленных в табл. 2.84. Распределите ресурсы на группы по коэффициенту интенсивности использования производственных запасов. Сделайте выводы.

Таблица 2.84
Исходные данные 
	Материалы
	Единица измерения
	Израсходовано за год
	Поступило за год

	1.Металл:

уголок

швеллер

лист (толщина 6 мм)
	т

т

т
	111

116

178
	102

108

170

	2.Трубы:

диаметр до 300 мм

свыше 300 мм
	т

т
	109

164
	120

175

	3.Кирпич
	тыс.шт.
	7 400
	36

	4.Цемент
	т
	11
	20

	5.Песок
	т
	34
	9 600

	6.Электроды
	т
	24,6
	98

	7.Железобетонные конструкции
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	8 500
	7500

	8.Доски
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	70
	12


2.9. Анализ себестоимости продукции (работ)

Анализ себестоимости включает:

– анализ динамики себестоимости;

– анализ структуры себестоимости;

– анализ затратоемкости производства.

Анализ себестоимости произведенной продукции (выполненных работ) проводится на основе данных ф. № 5 (Приложение к балансу» и ф. № 5-з «Затраты на производство». Данные о себестоимости реализованной продукции (работ) с учетом коммерческих и управленческих расходов – из ф. № 2 «Отчет о прибылях и убытках».

На основе исходных данных (табл. П.1.1 и П.1.3) проанализируем динамику себестоимости выполненных работ и себестоимости реализованных работ (табл. 2.85.).

Таблица 2.85

Анализ себестоимости выполненных и реализованных работ

	Показатели
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006

	Стоимость выполненных СМР в действующих ценах, тыс. руб.
	253125
	277333
	327133
	404211
	568000

	Себестоимость выполненных работ, тыс. руб.
	235406
	269013
	300962
	351663
	482800

	Выручка от реализации работ, тыс. руб.
	210094
	222310
	290460
	388140
	510240

	Себестоимость реализованной продукции (работ), 

тыс. руб.
	191185
	208971
	258509
	329919
	408192

	Темпы роста стоимости выполненных СМР в действующих ценах, %
	100
	109,56
	117,96
	123,56
	140,52

	Темпы роста себестоимости выполненных работ, %
	100
	114,28
	111,88
	116,85
	137,29

	Темпы роста выручки от реализации продукции 
(работ),%
	100
	105,81
	130,66
	133,63
	131,46


Окончание табл. 2.85

	Показатели
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006

	Темпы роста себестоимости реализованной продукции (работ), %
	100
	109,30
	123,71
	127,62
	123,72


Анализируя данные таблицы, следует отметить положительную тенденцию в динамике себестоимости работ. Начиная с 2004 года, темпы роста себестоимости как выполненных, так и реализованных работ не превышают темпы роста стоимости выполненных работ и выручки от реализации работ. Такая тенденция в динамике себестоимости способствует росту прибыли.

Анализ структуры себестоимости работ включает:

– анализ структуры себестоимости выполненных работ по основным элементам затрат;

– анализ соотношения затрат живого и овеществленного труда в себестоимости продукции (работ);

– анализ структуры себестоимости выполненных работ по статьям.

Анализ структуры себестоимости  по элементам затрат проводится на основе данных о себестоимости выполненных работ (ф. № 5 «Приложение к балансу»). Себестоимость реализованной продукции (работ) в статистической отчетности по элементам не разбивается.

Все затраты, включаемые в себестоимость, группируют в зависимости от их отношения к простейшим элементам труда. Простейшие элементы труда – живой труд, средства труда, предметы труда.

В соответствии с этим в составе себестоимости выделяют следующие элементы: материальные затраты (
[image: image359.wmf]МЗ

) – предметы труда; амортизация (
[image: image360.wmf]А

) – средства труда; заработная плата с отчислениями на социальные нужды (
[image: image361.wmf].

ЗПиОтч

) – живой труд и прочие затраты (
[image: image362.wmf]ПРочие

).
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Используя данные приложения 1 (табл. П.1.3) проанализируем изменение состава и структуры себестоимости в 2006 году по сравнению с 2005 годом (табл. 2.86).

В течение двух лет произошло абсолютное увеличение всех элементов себестоимости за исключением амортизации. Амортизация уменьшилась на 4747 тыс. руб., а доля амортизации в себестоимости выполненных работ снизилась с 4,2% до 2,08%. Наибольшую долю в себестоимости работ составляют материальные затраты. Сумма материальных затрат увеличилась на 97783 тыс. руб., а их доля увеличилась с 63,83% в 2005 году до 66,75% в 2006 году.

Таблица 2.86

Анализ состава и структуры себестоимости выполненных работ
 по элементам затрат

	Элементы затрат
	2005
	2006
	Отклонение

	
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%

	Материальные затраты
	224467
	63,83
	322250
	66,75
	97783
	2,92

	Затраты на оплату труда и отчисления на соц. нужды
	79380
	22,57
	106500
	22,06
	27120
	–0,51

	Амортизация
	14769
	4,20
	10022
	2,08
	–4747
	–2,12

	Прочие 
	33047
	9,40
	44016
	9,12
	10969
	–0,28

	ИТОГО полная себестоимость
	351663
	100,00
	482800
	100,00
	131137
	0,00


Причинами увеличения доли материальных затрат могут быть: рост цен на используемые сырье и материалы, энергоносители, увеличение доли более материлоемких работ, рост цен на материалы и ресурсы происходит более быстрыми темпами по сравнению с ростом цен на продукцию (работы).

Доля прочих затрат снизилась незначительно на 0,28%, а в абсолютном выражении прочие затраты возросли на 10969 тыс. руб. Рост прочих затрат может быть вызван в том числе увеличением арендных и лизинговых платежей. Предприятие увеличивает долю машин и оборудования, привлекаемых на условиях аренды и лизинга (рис. 2.20).

Анализ структуры себестоимости можно дополнить анализом соотношения затрат живого труда (заработная плата с отчислениями) и затрат овеществленного или прошлого труда (материальные затраты и амортизация). Изменение структуры себестоимости имеет положительную динамику, если доля живого труда снижается, а доля овеществленного труда растет, при этом затраты на рубль стоимости работ снижаются, а производительность труда растет. В нашем примере доля живого труда незначительно, но уменьшилась (на 0,51%). Доля овеществленного труда в 2005 году составила – 63,83% + 4,2 = 68,03%, а в 2006 году –66,75 % + 2,08% = 68,83%. Произошло незначительное увеличение доли затрат прошлого труда на 0,8%. А если учесть, что в прочих затратах отражены затраты по использованию арендованного оборудования, то доля прошлого труда в действительности будет еще больше. По данным рис. 2.30 видно, что в 2006 году произошло снижение затрат на рубль стоимости выполненных работ, а по данным табл. 2.23 в 2006 году наблюдался рост производительности труда. Таким образом, динамику изменения соотношения затрат живого и овеществленного труда в себестоимости продукции (работ) можно признать положительной.

В строительстве анализ себестоимости выполненных работ можно проводить на основе сметной документации. На основе данных локальных смет (или локальных ресурсных сметных расчетов) анализируется состав и структура себестоимости работ по статьям затрат.

Все затраты, включаемые в себестоимость СМР (
[image: image364.wmf]СМР

С
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), группируют в зависимости от сферы их осуществления в две статьи:

1. Прямые затраты (
[image: image365.wmf]ПЗ

).

2. Накладные расходы (
[image: image366.wmf]НР

).
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Пример. Определим состав и структуру себестоимости строительно-монтажных работ по статьям затрат (табл. 2.87). 

Соотношение прямых затрат и накладных расходов в себестоимости зависит от вида СМР.

В структуре прямых затрат большую долю составляют материалы (65,08%), на долю основной заработной платы рабочих строителей приходится 22,39%, а затраты по эксплуатации машин и механизмов соответственно – 12,53% (рис. 2.28). В целом доля прямых затрат в составе себестоимости составила 76,71%, а накладных расходов – 23,29%.

Таблица 2.87
Анализ состава и структуры себестоимости работ 
по статьям затрат

	Показатели
	руб.
	в % к себестоимости
	в % к прямым затратам

	Себестоимость СМР, всего
	281433
	100
	-

	В том числе
	
	
	

	   прямые затраты
	215879
	76,71
	100

	Из них:
	
	
	

	   стоимость материальных ресурсов
	140500
	49,92
	65,08

	   основная заработная плата 
рабочих
	48336
	17,17
	22,39

	   затраты по эксплуатации машин 
и механизмов
	27044
	9,61
	12,53

	   накладные расходы
	65554
	23,29
	-
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Рис. 2.28. Структура прямых затрат, %
Необходимость в анализе состава и структуры себестоимости СМР по статьям возникает при сравнении различных вариантов технологии производства работ, а также для выявления динамики в изменении стоимости работ, прямых затрат и накладных расходов по отдельным видам работ в анализируемом периоде.
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Рис. 2.29. Сметная себестоимость работ, руб.

Для анализа затратоемкости производства работ рассчитывают обобщающий и частные показатели затратоемкости.

Затраты на один рубль стоимости работ отражают общую затратоемкость производства. Затраты на один рубль стоимости выполненных работ (
[image: image370.wmf]В

Р

З

) рассчитываются как отношение себестоимости выполненных работ (
[image: image371.wmf]В
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) к стоимости СМР
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Затраты на один рубль стоимости реализованной продукции (работ) (
[image: image373.wmf]Р

Р

З

) рассчитываются как отношение себестоимости реализованной продукции (работ) с учетом коммерческих и управленческих расходов (
[image: image374.wmf]Р
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) к выручке от реализации продукции (работ)
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Затраты на один рубль выполненных работ показывают, сколько затрат на производство работ приходится на один рубль стоимости выполненных работ. Затраты на один рубль реализованных работ показывают, сколько затрат на реализацию работ с учетом коммерческих и управленческих расходов приходится на один рубль выручки от реализации работ. Если данные показатели меньше единицы, то это свидетельствует о прибыльности производства. В противном случае, когда затраты на рубль стоимости превышают единицу, производство убыточно.

Используя данные табл. 2.85 рассчитаем затраты на один рубль стоимости работ (табл. 2.88) и представим динамику графически (рис. 2.30).

Таблиц 2.88

Затраты на 1 рубль стоимости работ(руб./руб.)
	Показатели
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006

	1. Затраты на рубль стоимости выполненных работ
	0,93
	0,97
	0,92
	0,87
	0,85

	2. Затраты на рубль стоимости реализованной продукции (работ)
	0,91
	0,94
	0,89
	0,85
	0,80



[image: image376]
Рис. 2.30. Динамика затрат на 1 рубль стоимости работ

Для анализируемого предприятия характерно снижение затрат на один рубль стоимости работ, что ведет к увеличению прибыли. Так, затраты на рубль стоимости выполненных работ сократились с 0,93 рубля в 2002 году до 0,85 рубля в 2006 году. Это значит, что в 2006 году с каждого рубля стоимости выполненных работ 85 копеек – это затраты, а прибыль, следовательно, составит 15 копеек. В 2002 году прибыль на рубль выполненных работ составляла 7 копеек. Снижение затрат на один рубль стоимости работ происходит в результате  повышения эффективности использования ресурсов, что находит свое выражение в повышении производительности труда, фондоотдачи и материалоотдачи.

Частные показатели затратоемкости отражают затраты ресурсов на единицу стоимости произведенной продукции (выполненных работ). К частным показателям относятся: материалоемкость, амортизацеемкость, зарплатоемкость, доля прочих затрат в стоимости продукции (работ).

Материалоемкость (
[image: image377.wmf]МЕ

) – это отношение стоимости затраченных материальных ресурсов или материальных затрат (
[image: image378.wmf]МЗ

) к стоимости выполненных СМР
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Материалоемкость показывает, сколько материальных ресурсов затрачено на один рубль стоимости выполненных работ. Положительно оценивается снижение данного показателя в динамике.

Амортизацеемкость (
[image: image380.wmf]АЕ

) – это отношение амортизации (
[image: image381.wmf]А

) к стоимости выполненных СМР
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Амортизацеемкость показывает, сколько амортизации приходится на один рубль стоимости выполненных работ. Рост технической оснащенности производства за счет пополнения парка собственных машин, оборудования, как правило, ведет к увеличению амортизацеемкости. Если увеличивается использование арендованных основных средств или привлекаемых на условиях лизинга, то амортизацеемкость может снижаться, но при этом будет возрастать доля прочих затрат в стоимости продукции. 

Зарплатоемкость (
[image: image383.wmf]ЗЕ

) – это отношение заработной платы с отчислениями на социальные нужды (
[image: image384.wmf]ЗЕ

) к стоимости выполненных СМР
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Зарплатоемкость показывает, сколько затрат по заработной плате с отчислениями на социальные нужды приходится на один рубль стоимости выполненных работ. Рост производительности труда, как правило, приводит к снижению показателя затратоемкости. Однако, если увеличивается доля более трудоемких работ, то, следовательно, увеличивается зарплатоемкость производства.

Доля прочих затрат в стоимости работ (
[image: image386.wmf]ПЕ

) – это отношение прочих затрат (
[image: image387.wmf]ПРочие

) к стоимости СМР
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Причинами увеличения доли прочих затрат в стоимости работ могут быть рост затрат на услуги арендных платежей и платежей по лизингу, налогов, относимых на себестоимость и др.

Используя данные о составе себестоимости по элементам затрат и стоимости выполненных работ рассчитаем показатели затратоемкости производства (табл. 2.89, рис. 2.31).

Как видно из данных таблицы, затраты на рубль стоимости работ снизились на 0,02 рубля за счет снижения зарплатоемкости, амортизацеемкости и доли прочих затрат в стоимости работ. Показатели затратоемкости зависят как от эффективности использования ресурсов, так и от внешних факторов, влияющих на формирование стоимости продукции (работ).

Таблица 2.89

Затратоемкость производства

	Показатели
	2005
	2006
	Отклонение

	Стоимость выполненных СМР в действующих ценах, тыс. руб.
	404211
	568000
	163789

	Себестоимость выполненных работ, тыс. руб.
	351663
	482800
	131137

	В том числе
	
	
	

	   материальные затраты
	224467
	322250
	97783

	   затраты на оплату труда и отчисления на соц. нужды
	79380
	106500
	27120

	   амортизация
	14769
	10022
	–4747

	   прочие 
	33047
	44016
	10969

	   затраты на рубль стоимости работ, руб./руб.
	0,870
	0,850
	–0,02

	   материалоемкость, руб./руб.
	0,555
	0,567
	0,012

	   зарплатоемкость, руб./руб.
	0,196
	0,188
	–0,008

	   амортизацеемкость, руб./руб.
	0,037
	0,018
	–0,019

	   доля прочих затрат в стоимости работ, руб./руб.
	0,082
	0,077
	–0,005
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Рис. 2.31. Динамика показателей затратоемкости производства
2.10. Контрольные вопросы и задания для самостоятельной 
работы

2.10.1. Основные направления анализа себестоимости продукции (работ).

2.10.2. Основные направления анализа структуры себестоимости (работ).

2.10.3. Какие затраты в составе себестоимости характеризуют затраты живого труда, а какие – овеществленного (прошлого) труда?

2.10.4. На основе данных табл. 2.90 проанализируйте изменение структуры себестоимости выполненных работ, определите соотношение доли живого и овеществленного труда. Проиллюстрируйте графически.

2.10.5. На основе расчета каких показателей можно характеризовать затратоемкость производства продукции (объема выполненных СМР)?

2.10.6. На основе данных табл. 2.8 и 2.90 рассчитайте показатели затратоемкости производства в 2006 и 2007 гг. , проиллюстрируйте динамику показателей графически.

Таблица 2.90
Состав себестоимости выполненных работ 
по элементам затрат, тыс. руб.

	Элементы затрат
	2006 г. 
	2007 г.

	1. Материальные затраты
	115290
	160140

	2. Амортизация
	12810
	26690

	3. Заработная плата с отчислениями
	47580
	58718

	4. Прочие затраты
	7320
	21352

	ИТОГО себестоимость
	183000
	266900


2.10.7. По данным табл. 2.91 проанализируйте себестоимость СМР по элементам затрат. Сделайте выводы. 
2.10.8. Проанализируйте себестоимость СМР по статьям затрат (табл. 2.92). Сделайте выводы.

Таблица 2.91
Исходные данные

	Элементы затрат
	Предыдущий год, млн.    руб.
	Отчетный год, млн. руб.

	Материальные затраты 
	351
	367

	Затраты на оплату труда
	108
	117

	Отчисления на социальные нужды 
	8
	7,5

	Амортизация
	21,7
	20,7

	Прочие затраты
	15
	16,4

	Итого
	
	


Таблица 2.92
Исходные данные

	Статья затрат
	По плановой себестоимости, млн. руб.
	По плановой себестоимости на фактический объем, млн. руб.
	По фактической себестоимости, млн. руб.
	Отклонение от плановой себестоимости, млн. руб.
	Влияние каждой статьи на общее изменение себестоимости, млн. руб.

	Материалы
	406
	418
	424
	
	

	Оплата труда рабочих
	93
	109
	95
	
	

	Затраты на содержание и эксплуатацию строительных машин и механизмов
	30
	31
	30
	
	

	Итого прямые затраты
	
	
	
	
	

	Накладные расходы
	92
	97
	91
	
	

	Всего
	
	
	
	
	


2.10.9. Используя исходные данные задачи 2.10.8, проанализируйте статью затрат «Оплата труда рабочих». Рассчитайте влияние объема выполненных работ и уровень заработной платы рабочих на изменение затрат по статье «Оплата труда рабочих». Сделайте выводы. 


 Исходные данные


Плановый объем работ -410 млн руб.


Фактический объем работ -685 млн руб.

2.10.10.Используя данные задачи 2.10.8 и 2.10.9, проанализируйте статью затрат «Затраты на содержание и эксплуатацию строительных машин и механизмов». Рассчитать  влияние на данную статью объема и структуры выполненных работ и уровня затрат на эксплуатацию машин и механизмов.


Вычислите показатель эффективности производственных затрат на эксплуатацию машин и механизмов. Сделайте выводы. 


2.10.11. Используя данные задачи 2.10.8 и 2.10.9, проанализируйте статью затрат «Накладные расходы». Определите влияние факторов на изменение накладных расходов. Сделайте выводы.


2.10.12. Проанализируйте влияние на себестоимость изменения цен на материалы и норм их расхода (табл.2.93). Сделайте выводы. 
Таблица 2.93
Исходные данные

	Материал
	Цена, тыс.руб.  за единицу
	Расход на выполненный 
объем СМР

	
	План
	Факт
	Требовалось по норме
	Фактически израсходовано

	Кирпич, тыс. шт.
	7,1
	8,4
	2040
	1780

	Пиломатериалы, м3
	4,27
	4,45
	524
	603

	Железобетонные конструкции, м3
	8,46
	8,78
	8744
	8309

	Металлоконструкции, т
	36,81
	45,81
	466
	450


2.11. Анализ взаимосвязи затрат на производство 
и реализацию продукции (работ), объема продаж и прибыли. Расчет точки безубыточности

Анализ взаимосвязи затрат на производство и реализацию продукции (работ), выручки от реализации и прибыли от продаж основывается на классификации затрат в зависимости от изменения объема производства продукции (работ).

Все затраты, включаемые в себестоимость, в зависимости от изменения объема производства продукции (работ) можно разделить на постоянные (условно-постоянные) и переменные (условно-переменные).

Постоянные затраты (
[image: image390.wmf]ПОСТ

С

С

) – это затраты, которые не меняются (остаются постоянными) при изменении объемов производства продукции (работ). К постоянным затратам относятся: арендная плата, лизинговые платежи, амортизация, административно-хозяйственные и коммерческие расходы и другие обязательные платежи. Постоянные затраты имеют место даже когда продукция не производится. Бывают случаи, когда временно останавливается процесс производства, но административные структуры функционируют. Следует отметить, что постоянные затраты остаются неизменными в краткосрочный период деятельности предприятия, когда не предусматривается расширение деятельности предприятия. Динамику постоянных затрат можно проиллюстрировать на графиках 2.32 и 2.33. Постоянные затраты еще называют «ступенчато возрастающими», так как они не остаются абсолютно неизменными на протяжении анализируемого периода, а могут изменяться, но не в связи с изменением объема производства, а в результате роста цен, тарифов.
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Переменные затраты (
[image: image392.wmf]ПЕР
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) – это затраты, которые меняются с изменением объемов производства продукции (работ). К переменным затратам относятся: сырье, материалы, топливо и энергия на технологические цели; заработная плата рабочих и другие расходы, зависимые от объема производства (рис. 2.32). Постоянные и переменные затраты еще называют условно-постоянными и условно-переменными. Это связано с тем, что не всегда четко можно разделить затраты на постоянные и переменные. Более того, затраты до определенного предела могут вести себя как постоянные, а затем как переменные (например, плата за услуги связи).

Таким образом, полная себестоимость продукции (
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) – это сумма переменных и постоянных затрат
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С динамикой переменных и постоянных затрат в зависимости от изменения объема производства продукции связано такое явление, как «эффект масштаба». Суть «эффекта масштаба» заключается в том, что с увеличением объема производства продукции (работ) себестоимость единицы продукции снижается, так как в силу неизменности постоянных затрат снижается величина постоянных затрат, приходящихся на единицу продукции (рис. 2.34.).


Рис. 2.34. Динамика постоянных и переменных затрат, себестоимости 
 единицы продукции

Рост себестоимости единицы продукции на начальном этапе производства объясняется повышенными затратами в период освоения производства продукции. Как правило, на начальном этапе освоения производства более низкий уровень производительности, недоиспользование мощности оборудования, высока доля брака. После завершения периода освоения некоторое время себестоимость единицы продукции находится на стабильном уровне, а затем начинает снижаться. Снижение себестоимости единицы продукции происходит в результате уменьшения величины постоянных затрат в расчете на единицу продукции при увеличении объемов производства (эффект масштаба). Переменные затраты на единицу продукции при этом остаются неизменными или меняются незначительно. Дальнейшее повышение себестоимости единицы продукции может быть вызвано значительным увеличением объема производства продукции за счет расширения производства, реконструкции, что влечет за собой возрастание постоянных затрат.

На основе данных о постоянных и переменных затратах рассчитывается безубыточный объем реализации продукции или точка безубыточности (
[image: image397.wmf]ТБ

). Точка безубыточности – это количество единиц продукции ( объем работы), которую необходимо произвести и продать, чтобы покрыть затраты на производство и реализацию этой продукции. После достижения точки безубыточности каждая дополнительная единица реализованной продукции будет приносить прибыль предприятию. То есть, если предприятие реализовало продукции в количестве, равном точке безубыточности, то за счет  выручки от реализации продукции предприятие сможет покрыть только затраты (себестоимость продукции), прибыль будет равна нулю. Если предприятие реализует продукции больше, чем точка безубыточности, то получает прибыль, а если меньше – то, соответственно, убыток. Следовательно, для достижения прибыли предприятие должно производить продукции не меньше точки безубыточности. При этом полагаем, что вся производимая продукция продается.

Для определения точки безубыточности необходимы следующие исходные данные:

1. Объем реализации продукции (работ) в натуральном выражении (Q).

2. Цена единицы продукции (единицы измерения работы) (Ц).

3. Общая сумма постоянных затрат, р. (
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).

4. Переменные затраты на единицу продукции (единицу работы), р. (
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.

.

).

По определению, точка безубыточности – это объем производства и реализации, при котором выручка от реализации продукции равна себестоимости. Условно допускаем, что объем реализации продукции (работ) равен объему производства продукции (работ).
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Подставим вместо выручки и себестоимости формулы их определения
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Так как 
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Таким образом, значение точки безубыточности зависит от суммы постоянных затрат, переменных затрат на единицу продукции и цены продукции. Чем выше постоянные затраты, тем выше точка безубыточности. Чем значительнее разница между ценой и переменными издержками, тем ниже значение точки безубыточности. Разница между ценой единицы продукции и переменными затратами на единицу продукции называется маржинальным доходом на единицу продукции (работ)(
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Общая величина маржинального дохода на весь объем продукции (работ)
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прибыль от продаж.

Следует отметить, что по данной формуле рассчитывается точка безубыточности в натуральных показателях объема продукции (работ). Использование натуральных показателей для расчета точки безубыточности в строительстве может быть затруднено, так как строительные предприятия, как правило, выполняют различные виды работ, создают различные строительные объекты. В таком случае расчет точки безубыточности следует делать для каждого вида работ отдельно.

Точку безубыточности можно рассчитывать и в денежном выражении
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– доля переменных затрат в цене продукции (работ).

Кроме точки безубыточности рассчитывается запас прочности. Запас прочности (
[image: image421.wmf]ЗПР

) показывает, на сколько процентов предприятие может снизить объем продаж, прежде чем начнет нести убытки, и рассчитывается по формуле
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– планируемый или фактический объем реализации продукции (работ) в натуральном выражении.

Пример. Предприятие специализируется на производстве железобетона. Годовой фактический объем реализации железобетона составляет 168567 м3 по цене за 1 м3 – 2,35 тыс. руб. Совокупные постоянные затраты составляют 112384 тыс. руб., а совокупные переменные затраты на весь объем производства составляют 269706,8 тыс. руб. 

Определить объем реализации в точке безубыточности, запас прочности. Построить график. 

Исходные данные:


[image: image424.wmf]ФАКТ

Q

 = 168567 м3; 
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2,35 тыс. руб. за 1 м3;
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Решение. Расчет точки безубыточности осуществляется по формуле
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Для нахождения ТБ необходимо определить переменные затраты на единицу продукции:
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[image: image430.wmf]33

,

149845

75

,

0

112384

6

,

1

35

,

2

112384

,

=

=

-

=

-

=

ПЕР

ЕД

С

ПОСТ

С

С

Ц

С

ТБ

 м3.

Расчет запаса прочности:
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Расчет точки безубыточности можно произвести графически (рис. 2.35). Необходимо на графике построить две прямые – выручки и себестоимости по уравнениям
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По оси х – значение объема реализации в натуральных показателях от 0 до планируемого или фактического объема за период, а по оси y – значение выручки и себестоимости.


[image: image435]
Рис. 2.35. Точка безубыточности

Определим точку безубыточности графически применительно к рассматриваемому примеру.
На основе данных табл. 2.94 построим график 2.36.
Таблица 2.94
Данные для построения графика точки безубыточности

	Объем продукции, м3
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	0
	112384
	1600
	2350
	112384
	0
	0

	20000
	112384
	1600
	2350
	144384
	32000
	47000

	40000
	112384
	1600
	2350
	176384
	64000
	94000

	60000
	112384
	1600
	2350
	208384
	96000
	141000

	80000
	112384
	1600
	2350
	240384
	128000
	188000

	100000
	112384
	1600
	2350
	272384
	160000
	235000

	120000
	112384
	1600
	2350
	304384
	192000
	282000

	140000
	112384
	1600
	2350
	336384
	224000
	329000

	160000
	112384
	1600
	2350
	368384
	256000
	376000

	180000
	112384
	1600
	2350
	400384
	288000
	423000
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Рис. 2.36. Зависимость между объемом реализации продукции, 
выручкой и себестоимостью

Линия фиксированных затрат показывает, что при изменении объема реализации от 0 до 180 тыс. м3 железобетона сумма постоянных затрат остается неизменной и составляет 112384 тыс. руб. Прямая переменных затрат показывает, что их общая сумма изменяется от 0 до 288000 тыс. руб., при этом полная себестоимость продукции изменяется от 112384 тыс. руб. при нулевом объеме продукции до 400384 тыс. руб. при объеме продукции 180 тыс. м 3. Прямая выручки от продаж показывает изменение суммы выручки от 0 руб. при нулевом объеме реализации до 423000 тыс. руб. при объеме реализации 180 тыс. м3.

Пересечение линии полной себестоимости и линии выручки от реализации происходит в точке безубыточности. Объем продукции в точке безубыточности составил 149845,33 м3 железобетона. При реализации 149845,33 м3 выручка будет покрывать все затраты на производство и реализацию данной продукции, прибыль будет равна нулю. Проверим: 

В =149845,33 м3 ( 2,35 тыс. р. = 352136,52 тыс. руб.;

СС = 112384 тыс. руб. + (149845,33 м3 ( 1,6 тыс. руб.) =  352136,52 тыс. руб.

Прибыль от реализации продукции 
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Каждый добавочный прирост объема реализации продукции сверх точки безубыточности будет сопровождаться приращением прибыли и наоборот, как только объем выпуска опустится ниже точки безубыточности, предприятие начнет терпеть убытки (табл. 2.95).

Таблица 2.95
Взаимосвязь объема реализации, себестоимости и прибыли

	Объем реализации продукции, м3
	Выручка

(
[image: image444.wmf]В

), тыс. руб.
	Себестоимость

(
[image: image445.wmf]С

С

), тыс. руб.
	Прибыль от продаж (ППР), 
тыс. руб.

	0
	0
	112384
	–112384

	20000
	47000
	144384
	–97384

	40000
	94000
	176384
	–82384

	60000
	141000
	208384
	–67384

	80000
	188000
	240384
	–52384

	100000
	235000
	272384
	–37384

	120000
	282000
	304384
	–22384

	140000
	329000
	336384
	–7384

	160000
	376000
	368384
	7616

	180000
	423000
	400384
	22616


Таким образом, расчет точки безубыточности и анализ факторов, влияющих на ее уровень, позволяет решать задачи:

1. На сколько единиц продукции необходимо увеличить объем реализации, чтобы покрыть возросшие постоянные затраты (например, в связи с повышением арендной платы).

2. Какова должна быть минимальная цена на продукцию, чтобы за счет выручки покрыть все затраты.

3. Какова критическая сумма постоянных затрат при заданном значении других показателей. Если постоянные затраты превысят критический уровень, то предприятие будет убыточным.

4. Сколько необходимо реализовать продукции, чтобы обеспечить предприятию планируемую прибыль.

2.12. Производственный леверидж (рычаг)

С анализом постоянных и переменных затрат на производство и реализацию продукции во взаимосвязи с выручкой и прибылью связывают расчет производственного левериджа или производственного рычага.

По определению В.В. Ковалева [10, с. 366], производственный леверидж – потенциальная возможность влиять на прибыль предприятия путем изменения структуры себестоимости продукции и объема ее выпуска.

В учебниках и учебных пособиях формулы расчета производственного левериджа различаются. Так, Г.В. Савицкая производственный леверидж определяет как отношение прироста прибыли в % к приросту выручки в % [26, с. 300]. В.В. Ковалев уровень производственного левериджа определяет как отношение постоянных затрат к переменным [10, с. 359].

Для определения уровня производственного левериджа воспользуемся формулой, предложенной В.В. Ковалевым. Производственный леверидж – отношение суммы постоянных затрат к сумме переменных затрат
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Кроме производственного левериджа рассчитывается эффект производственного левериджа (
[image: image447.wmf]ПЛ

Э

) как отношение маржинального дохода к прибыли от продаж
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Эффект производственного левериджа показывает, на сколько процентов изменится прибыль от реализации продукции при изменении выручки на 1%.

Эффект производственного левериджа тем больше, чем выше значение производственного левериджа, т.е. чем выше доля постоянных затрат в себестоимости. Большее значение эффекта производственного левериджа позволяет предприятию быстрее наращивать прибыль.

Итак, величина производственного левериджа зависит от соотношения постоянных и переменных затрат в структуре себестоимости. Чем выше доля постоянных затрат в себестоимости продукции, тем выше значение производственного левериджа. Проверим данное утверждение на условном примере.

Рассмотрим три возможных ситуации на предприятии. Объем реализации, полная себестоимость  и цена продукции в анализируемых ситуациях одинаковы, различается структура затрат. Исходные данные и расчет производственного левериджа приведены в табл. 2.96.
Таблица 2.96
Расчет производственного левериджа

	Показатели
	1 ситуация
	2 ситуация
	3 ситуация

	1. Объем реализации продукции, м3
	200000
	200000
	200000

	2. Цена за единицу, руб.
	2350
	2350
	2350

	3. Выручка от реализации, 

тыс. руб.
	470000
	470000
	470000

	4. Полные переменные затраты, тыс. руб.
	320000
	300000
	280000

	5. Переменные затраты на единицу продукции, руб.
	1600
	1500
	1400

	6. Постоянные затраты, 
тыс. руб.
	112384
	132384
	152384

	7. Себестоимость продукции, тыс. руб.
	432384
	432384
	432384

	8. Доля постоянных затрат в себестоимости, %
	26
	31
	35

	9. Производственный леверидж
	0,35
	0,44
	0,54


Окончание табл. 2.96
	Показатели
	1 ситуация
	2 ситуация
	3 ситуация

	10. Прибыль от продаж, тыс. руб.
	37616
	37616
	37616

	11. Маржинальный доход, 

тыс. руб.
	150000
	170000
	190000

	12. Маржинальный доход на единицу продукции, руб.
	750
	850
	950

	13. Точка безубыточности, м3
	149845,33
	155745,88
	160404,21

	14. Эффект производственного левериджа
	3,988
	4,519
	5,051


По данным таблицы видно, что наибольшее значение производственного левериджа достигается у предприятия с наибольшей долей постоянных затрат в себестоимости (3 ситуация). Доля постоянных затрат в себестоимости увеличивается с 26% до 35%, производственный леверидж соответственно увеличивается с 0,35 до 0,54. Увеличение выручки от реализации продукции на 1% при сложившейся структуре себестоимости обеспечивает прирост прибыли от продаж в первой ситуации на 3,988 %, во второй – на 4,519 %, в третьей – на 5,051 %. Эффект производственного левериджа растет с повышением доли постоянных затрат в себестоимости.

Необходимо отметить, что эффект производственного левериджа характеризует не только рост прибыли, но и ее снижение. Так, при снижении объемов продаж в третьей ситуации предприятие будет терять прибыль быстрее. Следовательно, величина производственного левериджа характеризует степень производственного риска предприятия. Рост производственного левериджа ведет к росту точки безубыточности, что также свидетельствует о повышении риска предприятия.

Таким образом, предприятия с более высоким уровнем постоянных затрат, а следовательно и с более высоким производственным левериджем, несут больший риск потери прибыли и получения убытка при неблагоприятном развитии ситуации на рынке. Если ситуация на рынке благоприятная для развития бизнеса, объемы продаж растут, то для предприятия предпочтительнее высокий производственный леверидж, высокая доля постоянных затрат. И наоборот, если рыночная ситуация неблагоприятная, то для предприятия выгоден низкий производственный леверидж с меньшей долей постоянных затрат. Следовательно, в зависимости от рыночной ситуации производственным левериджем можно управлять на основе регулирования соотношения постоянных и переменных затрат в общей величине себестоимости.

Если возникает необходимость увеличения эффекта производственного левериджа, то необходимо изучить возможность перевода части затрат (например, заработной платы) из категории переменных в категорию постоянных. Это приведет к повышению производственного левериджа и, следовательно, к большему эффекту производственного рычага. Напротив, если необходимо снизить риски и уменьшить эффект производственного левериджа, то следует рассмотреть возможность перевода затрат из категории постоянных в категорию переменных. Таким образом, меняя структуру затрат, мы влияем на производственный леверидж и на изменение эффекта производственного рычага.

Продемонстрируем на примере действие эффекта производственного левериджа, рассмотрим влияние производственного левериджа на прибыль предприятия в условиях изменения объема реализации продукции. Рассмотрим два варианта изменения объема реализации продукции  для тех же ситуаций производственно-финансовой деятельности предприятия .

1 вариант – объем реализации продукции снижается 
на 12%.

2 вариант – объем реализации продукции увеличивается 
на 15%.

Расчеты представлены в табл. 2.97.

Таблица 2.97
Влияние производственного левериджа на прибыль предприятия

	Показатели
	1

ситуация
	2

ситуация
	3

ситуация

	1. Объем реализации продукции, м3
	200000
	200000
	200000

	   1 вариант (снижение на 12%)
	176000
	176000
	176000

	   2 вариант (увеличение на 15%)
	230000
	230000
	230000

	2. Выручка от реализации, 
тыс. руб.
	470000
	470000
	470000

	   1 вариант 
	413600
	413600
	413600

	   2 вариант
	540500
	540500
	540500

	3. Полные переменные затраты, 

тыс. руб.
	320000
	300000
	280000

	   1 вариант
	281600
	264000
	246400

	   2 вариант
	368000
	345000
	322000

	4. Постоянные затраты, тыс. руб.
	112384
	132384
	152384

	   1 вариант
	112384
	132384
	152384

	   2 вариант
	112384
	132384
	152384

	5. Себестоимость продукции, 
тыс. руб.
	432384
	432384
	432384

	   1 вариант
	393984
	396384
	398784

	   2 вариант
	480384
	477384
	474384

	6. Производственный леверидж
	0,35
	0,44
	0,54

	   1 вариант
	0,40
	0,50
	0,62

	   2 вариант
	0,31
	0,38
	0,47

	7. Прибыль от продаж, тыс. руб.
	37616
	37616
	37616

	   1 вариант
	19616
	17216
	14816

	   2 вариант
	60116
	63116
	66116


С уменьшением объема реализации растет доля постоянных затрат в себестоимости, увеличивается производственный леверидж. При уменьшении объема реализации продукции прибыль от продаж больше в ситуации с меньшим значением производственного левериджа (в первой ситуации прибыль по первому варианту составила 19616 тыс. руб., производственный леверидж – минимальный). С увеличением объема реализации продукции доля постоянных затрат снижается, снижается производственный леверидж. По второму варианту развития событий прибыль от продаж больше на предприятии с наибольшим значением производственного левериджа (в третьей ситуации прибыль предприятия составила 66616 тыс. руб., производственный леверидж – максимальный).

Проанализируем детально изменение прибыли под влиянием изменения объема реализации продукции по трем возможным ситуациям развития событий на предприятии.

Первая ситуация. При снижении выручки на 
(470000 – 413600) = 56400 тыс. руб. или на 12% прибыль уменьшилась на (37616 – 19616) = 18000 тыс. руб. или на 47,85% по сравнению с базовым вариантом (
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. При снижении выручки на 1% прибыль от продаж снижается на 3,988%, что подтверждает значение ранее рассчитанного эффекта производственного левериджа (табл. 2.96). По второму варианту увеличение объема реализации на 15% должно привести к увеличению прибыли в соответствии со значением эффекта производственного левериджа на 
(3,9875% ( 15%) = 59,81%.

В данном случае для точности расчетов предпочтительнее не округлять значение эффекта производственного левериджа, а использовать более точное значение. Проверим. Определим прирост прибыли по второму варианту по сравнению с базовым: (
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Вторая ситуация. При снижении выручки на 56400 тыс. руб. или на 12% прибыль уменьшилась на (37616 –17216) = 20400 тыс. руб. или на 54,23%. Рассчитаем соотношение изменения выручки и прибыли: 
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При снижении выручки на 1% прибыль от продаж снижается на 4,519%, что подтверждает значение ранее рассчитанного эффекта производственного левериджа для второй ситуации (табл. 2.96). По второму варианту увеличение объема реализации на 15%  должно привести к увеличению прибыли на 
(4,519% ( 15%) = 67,79%. Проверим. Определим прирост прибыли по второму варианту по сравнению с базовым: (
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Третья ситуация. При снижении выручки на 56400 тыс. руб. или на 12% прибыль уменьшилась на (37616 –14816) = 22800 тыс. руб. или на 60,61%. Рассчитаем соотношение изменения выручки и прибыли: 
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При снижении выручки на 1% прибыль от продаж снижается на 5,051%, что подтверждает значение ранее рассчитанного эффекта производственного левериджа для данной ситуации (табл. 2.96). По второму варианту увеличение объема реализации на 15%  должно привести к увеличению прибыли на (5,051%×15%) = 75,765%=75,77%. Проверим. Определим прирост прибыли по второму варианту по сравнению с базовым: (
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Таким образом, самый высокий эффект производственного левериджа наблюдается в третьей ситуации (5,051, табл. 2.96). А это означает, что, в случае снижения объемов реализации, предприятие будет терять прибыль быстрее (по сравнению с первой и второй ситуациями).

Как снизить риск возможных финансовых потерь в случае снижения объема реализации продукции? Необходимо предпринять действия по замедлению снижения прибыли, снижению действия эффекта производственного левериджа. Поскольку величина производственного левериджа зависит от доли постоянных затрат, следовательно, необходимо изыскать возможность снизить постоянные затраты.

Предположим, в составе постоянных затрат 40000 тыс. руб. – заработная плата административно-управленческого аппарата. (АУП). В анализируемом периоде выручка составляла 470000 тыс. руб. (табл. 2.96, ситуация 3). Заработная плата АУП в процентах к выручке составляет:
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Поскольку при прогнозном падении объема продаж возрастает риск потери прибыли в соответствии с эффектом производственного левериджа – 5,051%. Для снижения возможных потерь переведем заработную плату административно-управленческого аппарата из категории постоянных затрат в переменные, установим зависимость заработной платы АУП от объемов реализации продукции. Так, при снижении объема реализации на 12%, выручка составит 413600тыс. руб., а заработная плата АУП ( 
413600 ( 0,085 = 35156 тыс. руб. Дальнейшие расчеты выполним в табличной форме (табл. 2.98).

Таблица 2.98
Оптимизация прибыли за счет снижения производственного левериджа

	Показатели
	Значение показателей в базовом варианте (отчетный период)
	Значение показателей при прогнозном снижении объема реализации на 12%, заработная плата АУП – постоянные затраты
	Значение показателей при прогнозном снижении объема реализации на 12%, заработная плата АУП – 8,5% от выручки

	1. Объем реализации продукции, м3
	20000
	176000
	176000

	2. Цена за единицу, руб.
	2350
	2350
	2350

	3. Выручка от реализации, 

тыс. руб.
	470000
	413600
	413600

	4. Полные переменные затраты, тыс. руб.
	280000
	246400
	246400+(413600(
(0,085) = 281556

	5. Постоянные затраты, 

тыс. руб.
	152384
	152384
	152384 – 40000=

=112384

	В том числе заработная плата АУП
	40000
	40000
	–

	6. Доля постоянных затрат в себестоимости, %
	35
	38
	29

	7. Производственный леверидж
	0,54
	0,62
	0,40

	8. Прибыль от продаж, тыс. руб.
	37616
	14816
	19660


Результаты расчетов показали, что при одном и том же объеме реализации (176000 м3) размер получаемой прибыли от продаж изменяется за счет изменения структуры себестоимости, т.е. изменения доли постоянных и переменных затрат. В случае, если прогнозируется снижение объема реализации продукции, то для меньшей потери прибыли целесообразно часть затрат из категории постоянных перевести в переменные. Так, в нашем примере при снижении объемов реализации на 12% и сохранении прежней структуры себестоимости (доля постоянных затрат – 35%), прибыль от продаж составит 14816 тыс. руб. Если изменить структуру себестоимости (долю постоянных затрат увеличить до 29%) за счет перевода заработной платы АУП из категории постоянных в категорию переменных, то размер прибыли от продаж составит – 19660 тыс. руб. Таким образом, можно будет избежать потерь прибыли в размере 19660 – 14816 = 4844 тыс. руб.

При увеличении объемов продаж для максимизации прибыли целесообразно увеличивать долю постоянных затрат, т.е. затраты из категории переменных переводить в категорию постоянных. Структуру себестоимости предпочтительнее изменять за счет тех элементов затрат, которые имеют значительный удельный вес в составе себестоимости.

2.13. Контрольные вопросы и задания 
для самостоятельной работы

2.13.1. Какие затраты, включаемые в себестоимость продукции (работ), относятся к постоянным, а какие к переменным?

2.13.2. Как определить безубыточный объем реализации продукции (работ) и запас прочности?

2.13.3. В чем заключается суть «эффекта масштаба»?

2.13.4. Как рассчитывается маржинальный доход?

2.13.5. Фактический объем выполненных строительных работ за анализируемый период – 210162 кв.м. Цена 1 кв.м. – 300 руб. Переменные затраты на 1 кв.м – 190 руб. Общая сумма постоянных затрат за анализируемый период – 20240 тыс. руб. 1) Определить точку безубыточности и запас прочности. Построить график 2) Определить, насколько необходимо увеличить объем реализации, если постоянные затраты возрастут на 10%? 3) Как изменится безубыточный объем реализации, если цена работ возрастет на 12%?

2.13.6. Какие задачи позволяет решать анализ безубыточного производства?

2.13.7. По данным таблицы 2.99 проведите анализ критического объема выручки от реализации строительной продукции –строительно-монтажных работ, выполненных собственными силами. Сделайте выводы. 

 Таблица 2.99
Исходные данные

	Показатель
	Прошлый год,

тыс.руб.
	Отчетный год,

тыс. руб.

	1. Выручка от продаж 
	99017
	106969

	2. Всего затрат по реализованной продукции
	70995
	78408

	
В том числе: 
	
	

	постоянные
	29108
	37635

	переменные
	41887
	40773


2.13.8. ООО «Антей» недавно вышло на рынок, где очень высока конкуренция. Руководство предпринимает усилия, чтобы завоевать часть рынка. Цена за 1 м2 продукции 5 ден. ед., что намного ниже цен большинства конкурентов. Переменные затраты ООО составили 4,5 ден. ед. на 1 м2, а постоянные затраты за год были 600000 ден. ед. Предположим, что ООО «Антей» сможет продать в текущем году 1000 тыс. м2. Каковы ожидаемые финансовые результаты за год? Какую цену на 1 м2 нужно установить, чтобы прибыль составила 30 тыс. ден. ед.? Предполагается, что переменные и постоянные затраты меняться не будут.

2.13.9. На основе исходных данных задания п. 2.13.5 определить производственный леверидж, рассчитать эффект производственного левериджа и проверить его действие для двух случаев: 1) объем реализации снижается на 7%; 2) объем реализации увеличивается на 9%.

2.13.10. От чего зависит величина производственного левериджа? Что характеризует и как рассчитывается производственный леверидж?

2.13.11. Что характеризует «эффект производственного левериджа»?

2.13.12. В каком случае предприятию целесообразно поддерживать высокий производственный леверидж, а в каком более низкий?

2.13.13. Контрольный тест 1
1. К основным функциям экономического анализа следует отнести:

А) обоснование планов и программ;

Б) контроль  выполнения планов и программ;

В) выявление резервов;

Г) все перечисленное.

2. Продукция, оплаченная покупателем– это:

А) валовая продукция;

Б) товарная продукция;

В) реализованная продукция;

Г) все перечисленное.

3. Плановый объем СМР –   42356 тыс. руб., фактически – 44300 тыс.руб. Относительное отклонение факта от плана составило:

А) 95,61%

Б) 104,59%

В) 4,59%

Г) - 4,59%

4. Принципами анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия являются:

А) конкретность;

Б) комплексность и системность;

В) все перечисленное;

Г) объективность.

5. Системный подход к изучению объектов анализа предусматривает:

А)  детализацию изучаемых явлений;

Б) систематизацию;

В) синтез (обобщение);

Г) детализацию, систематизацию, синтез.

6. Стоимость продукции (работ) в сопоставимых ценах – это:

А) в ценах предыдущего года;

Б) в ценах базового года;

В) в действующих ценах;

Г) в прогнозных ценах.

7. В зависимости от анализируемой подсистемы различают следующие виды анализа:

А) внешний и внутренний;

Б) производственный и финансовый;

В) текущий и перспективный;

Г) инвестиционный и проектный.

8. Сметная стоимость СМР включает:

А) прямые затраты и накладные расходы;

Б) накладные расходы и сметную прибыль;

В) прямые затраты, накладные расходы и сметную прибыль;

Г) прямые затраты и сметную прибыль.

9. Стоимость материалов – 1200 тыс. руб., основная заработная плата рабочих-строителей 2400 тыс.руб., затраты по эксплуатации машин и механизмов – 1500 тыс.руб., в том числе заработная плата машинистов – 800 тыс.руб.; норма накладных расходов – 75%, а сметной прибыли – 60%.Сметная стоимость СМР составит:

А) 7500 тыс.руб.

Б) 4320 тыс.руб.

В) 5100 тыс.руб.

Г) 9420 тыс.руб.

10. В зависимости от временного аспекта деятельности предприятия анализ бывает:

А) текущий;

Б) итоговый;

В) перспективный;

Г) все перечисленное.

11. Последовательность исследования факторов в факторном анализе следующая:

А) качественные, а затем количественные;

Б) количественные, а затем качественные;

В) не имеет значения;

Г) последовательное чередование качественных и количественных.

12. К сравнительному анализу относится:

А) вертикальный;

Б) горизонтальный;

В) трендовый;

Г) все перечисленное.

13. К факторному анализу относится:

А) метод цепных подстановок;

Б) метод абсолютных разниц;

В) индексный метод;

Г) все перечисленное.

14. Для выявления целодневных потерь рабочего времени необходимо сравнивать:

А) продолжительность рабочего дня в часах;

Б) явочный фонд рабочего времени в днях;

В) полезный фонд рабочего времени в часах;

Г) номинальный фонд рабочего времени в днях.

15. К показателям эффективности использования трудовых ресурсов относятся:

А)  материалоемкость;

Б) фондовооруженность труда;

В) производительность труда;

Г) фондоотдача.

16. Первоначальная стоимость основных производственных фондов – 34000 тыс.руб., износ – 18000 тыс. руб., коэффициент годности составит:

А) 88,9%

Б) 47,1%

В) 52,9%

Г) 112,5%.

17. Производительность труда одного рабочего (годовая) зависит от факторов:

А) часовой производительности труда;

Б) все перечисленное;

В) продолжительности рабочего дня;

Г) количества отработанных дней в течение года.

18. Фондоотдача увеличивается, если:

А) темпы роста фондоемкости опережают темпы роста производительности труда; 

Б) темпы роста производительности труда опережают темпы роста фондовооруженности труда;

В) темпы роста производительности труда опережают темпы роста средней заработной платы;

Г) производительность труда снижается быстрее фондовооруженности труда.

19. К показателям эффективности использования основных производственных фондов относятся:

А) фондорентабельность;

Б) фондоемкость;

В) фондоотдача; 

Г) все перечисленное.

20.Стоимость основных производственных фондов составила 25000 тыс.руб.; в том числе зданий – 10000 тыс. руб.; машин и оборудования – 9000 тыс.руб., транспортных средств – 6000 тыс.руб. Доля активной части ОПФ составит:

А) 40%

Б) 60%

В) 24%

Г) 64%.

21. Эффективность использования материальных ресурсов характеризуется:

А) уровнем материалоотдачи;

Б) уровнем фондоотдачи;

В) коэффициентом оборачиваемости;

Г) все перечисленное.

22. К производственным ресурсам относятся:

А)  основные производственные фонды;

Б) материальные ресурсы;

В) трудовые ресурсы; 

Г) все перечисленное.

23. Прибыль до налогообложения – это:

А) прибыль валовая – коммерческие и управленческие расходы;

Б) выручка – себестоимость реализованной продукции;

В) выручка – себестоимость реализованной продукции – коммерческие расходы – управленческие расходы – операционные  и прочие расходы + операционные и прочие  доходы

Г) выручка – коммерческие и управленческие расходы.

24. Рентабельность продаж – это:

А) выручка : прибыль;

Б) прибыль : выручка

В) прибыль : себестоимость реализованной продукции;

Г) выручка  – себестоимость.

25.  Стоимость основных производственных фондов составила 25000 тыс.руб.; выручка от реализации продукции – 58000 тыс.руб.; численность работников – 90 чел.; прибыль от продаж – 12000 тыс.руб. Фондоотдача, фондоемкость, фондовооруженность труда, рентабельность фондов соответственно составят:

А) 1,32 руб./руб.; 1,43 руб./руб.; 1,28 тыс.руб./чел.; 148%.

Б) 0,32 руб./руб.; 2,43 руб./руб.; 2,28 тыс.руб./чел.; 58%.

В) 0,43 руб./руб.; 2,62 руб./руб.; 0,58 тыс.руб./чел.; 28%.

Г) 2,32 руб./руб.; 0,43 руб./руб.; 0,28 тыс.руб./чел.; 48%.

26. К интенсивным факторам  увеличения объема работ относятся:

А) количество основных производственных фондов;

Б) численность работников;

В) производительность труда;

Г) количество материальных ресурсов.

27. Состояние основных производственных фондов характеризуется показателями:

А) коэффициентом выбытия;

Б) коэффициентом поступления;

В) коэффициентами годности и износа;

Г) коэффициентом обновления.

28. С техническим прогрессом в структуре себестоимости:

А) доля живого труда снижается, а овеществленного растет;

Б) доля живого труда растет, а овеществленного труда снижается;

В) доля живого труда не меняется;

Г) доля живого труда равна доле овеществленного труда.

29. Приемлемой считается тенденция:

А) темпы роста производительности труда опережают темпы роста средней заработной платы;

Б) темпы роста  средней заработной платы опережают темпы роста производительности труда;

В) темпы роста производительности труда совпадают с темпами роста средней заработной платы;

Г) средняя заработная плата растет при неизменном уровне производительности труда.

30. Стоимость материалов – 1200 тыс. руб., основная заработная плата рабочих-строителей 2400 тыс.руб., затраты по эксплуатации машин и механизмов – 1500 тыс.руб., в том числе заработная плата машинистов – 800 тыс.руб.; норма накладных расходов – 75%, а сметной прибыли – 60%.Сметная себестоимость СМР составит:

А) 7020 тыс.руб.;

Б) 5100 тыс.руб.;

В) 9420 тыс.руб.;

Г) 7500 тыс.руб.
2.13.14. Контрольный тест 2

1. Классификация текущих затрат по первичным элементам предполагает деление затрат на:

А) прямые затраты и косвенные расходы;

Б) условно-постоянные и условно-переменные расходы;

В) производственные и непроизводственные расходы;

Г) материальные затраты, заработную плату с отчислениями на соцнужды, амортизацию и прочие расходы.

2. Арендная плата   при калькулировании себестоимости работ (продукции) включается в:

А) материальные затраты;

Б) прочие затраты;

В) амортизацию;

Г) заработную плату.

3. Затраты, которые изменяются с изменением объема выполняемых работ    ( производимой продукции), называются

А) постоянными;

Б) переменными;

В) косвенными расходами;

Г) внепроизводственными расходами.

4. Точка безубыточности рассчитывается по формуле:

А) 
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Б) 
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В) 
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Г) 
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5. При устойчивом положении на рынке, увеличении объема продаж целесообразно поддерживать:

А) низкий производственный леверидж;

Б) высокий производственный леверидж;

В) не имеет значения;

Г) все перечисленное.

6. Затраты постоянные – 4000 тыс.руб.; Цена единицы продукции – 200 руб.; Переменные затраты на единицу продукции – 120 руб. Точка безубыточности составит:

А) 50 тыс. единиц продукции;

Б) 62 тыс. единиц продукции;

В) 45 тыс. единиц продукции;

Г) 110 тыс. единиц продукции.

7. Материалоемкость строительной продукции рассчитывается по формуле:

А) 
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Б) 
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8. Точка безубыточности составила – 12000 тыс. кв.м., Планируемый объем производства – 16000 тыс. кв.м. запас прочности составит:

А) 15%;

Б) 25%;

В) 133%;

Г) 45%.

9. Область 1 на представленном рисунке соответствует

 
[image: image465]
А) зоне прибыли;

Б) постоянным затратам;

В) запасу  прочности;

Г) зоне убытков.

10.  Точка безубыточности – это:

А) Запас прочности;

Б) Объем производства при котором выручка от реализации продукции покрывает  текущие затраты на производство и реализацию продукции (себестоимость продукции);

В) Объем производства при котором выручка от реализации продукции покрывает переменные затраты

Г)  Объем производства при котором выручка от реализации продукции покрывает постоянные затраты

11. Затраты постоянные = 20080 тыс.руб.; Цена 1 кв. м. = 40 тыс.руб. Переменные затраты на 1 кв. м. = 25 тыс.руб. Объем производства – 1600 кв.м. Рассчитать точку безубыточности арифметически и построить график.

12. Эффект производственного левериджа составляет 6. На сколько процентов увеличится прибыль от реализации работ, если выручка увеличится на 4,5% ?

А) 24%;

Б) 35%;

В) 1,5%

Г) 27%.

13. Точка 1 на представленном рисунке соответствует


[image: image466]
А) прибыли;

Б) точке безубыточности;

В) запасу прочности;

Г) постоянным затратам.

14. Стоимость СМР = 3500 тыс.руб., Себестоимость СМР всего = 2800 тыс.руб., в том числе: материальные затраты = 1680 тыс.рыб.; заработная плата с отчислениями = 476 тыс.руб.; амортизация = 280 тыс.руб.; прочие затраты = 364 тыс.руб. Структура себестоимости СМР по элементам затрат составит:

А) МЗ = 60%; ЗП(с отчислениями)  = 17%; А = 10%; 
Прочие = 13%;

Б) МЗ = 34%; ЗП ( с отчислениями) = 12%; А = 26%; 
Прочие = 28%;

В) МЗ = 40%; ЗП ( с отчислениями) = 12%; А = 19; Прочие = 29%;

Г) МЗ = 44%; ЗП ( с отчислениями) = 12%; А = 26%; 
Прочие = 18%.

15. Эффект производственного левериджа показывает

А) на сколько процентов увеличится выручка при изменении объема работ ( продукции);

Б) на сколько процентов изменится прибыль от реализации работ (продукции) при изменении выручки на 1%;

В) на сколько процентов изменится прибыль от продаж при изменении затрат на производство работ;

Г) соотношение постоянных и переменных затрат.

16. Производственный леверидж рассчитывается по формуле:

А) 
[image: image467.wmf]СМР
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Б) 
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В) 
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Г) 
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;

17. Стоимость СМР = 3500 тыс.руб., Себестоимость СМР всего = 2800 тыс.руб., в том числе: материальные затраты = 1680 тыс.руб.; заработная плата с отчислениями = 476 тыс.руб.; амортизация = 280 тыс.руб.; прочие затраты = 364 тыс.руб. Материалоемкость работ составит:

А) 0,26;

Б) 1,25;

В) 0,48;

Г) 0,60.

18. Себестоимость СМР всего = 2800 тыс.руб., в том числе: материальные затраты = 1680 тыс.руб.; заработная плата с отчислениями = 476 тыс.руб.; амортизация = 280 тыс.руб.; прочие затраты = 364 тыс.руб. Доля затрат живого труда  в себестоимости составит:

А) 35%;

Б) 14%;

В) 90%;

Г) 17%.

19. Себестоимость СМР всего = 2800 тыс.руб., в том числе: материальные затраты = 1680 тыс.руб.; заработная плата с отчислениями = 476 тыс.руб.; амортизация = 280 тыс.руб.; прочие затраты = 364 тыс.руб. Доля затрат овеществленного труда в себестоимости составит:

А) 60%;

Б) 10%;

В) 50%;

Г) 70%.

20. Линия 1 на представленном рисунке соответствует

А) выручке;

Б) постоянным затратам;

В) переменным затратам;

Г) себестоимости единицы продукции.
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ГЛАВА 3. АНАЛИЗ И ДИАГНОСТИКА ФИНАНСОВОГО

СОСТОЯНИЯ ПРЕДПРИЯТИЯ

3.1. Содержание и основные компоненты анализа 
финансового состояния

Эффективность хозяйственной деятельности предприятия зависит от способности предприятия финансировать свою деятельность как за счет собственных, так и за счет привлеченных и заемных средств. Насколько предприятие способно финансировать свою деятельность, можно установить с помощью анализа финансового состояния. Финансовое состояние характеризуется:

1. Обеспеченностью финансовыми ресурсами, необходимыми для функционирования предприятия.

2. Размещением финансовых ресурсов.

3. Платежеспособностью.

4. Финансовой устойчивостью.

5. Эффективным использованием финансовых ресурсов и де​ловой активностью.

Таким образом, финансовое состояние представляет собой совокупность показателей, отражающих наличие, размещение и использование финансовых ресурсов предприятия.

Основными компонентами анализа финансового состояния являются:

1. Анализ бухгалтерской отчетности. Бухгалтерская отчетность является информационной базой финансового анализа, а ее анализ – это инструмент для оценки текущего состояния и выявления проблем управления финансово-хозяйственной деятельностью предприятия. Для анализа финансового состояния используются следующие формы бухгалтерской отчетности:

– Форма № 1 «Бухгалтерский баланс».

– Форма № 2 «Отчет о прибылях и убытках».

– Форма № 3 «Отчет об изменениях капитала».

– Форма № 4 «Отчет о движении денежных средств».

– Форма № 5 «Приложение к бухгалтерскому балансу».

Для анализа может использоваться как годовая, так и квартальная отчетность. В бухгалтерской отчетности приводятся абсолютные данные, характеризующие состав имущества предприятия, размер собственного капитала и заемных средств, денежные потоки от инвестиционной, операционной и финансовой деятельности, выручку от реализации продукции (работ, услуг), себестоимость продукции (работ, услуг), прибыль предприятия и др. При этом данные приводятся по состоянию «на начало отчетного периода» и «на конец отчетного периода», а также за отчетный период и за предыдущий период.

2. Горизонтальный анализ. Горизонтальный анализ выражается в вычислении абсолютного и относительного отклонения показателей бухгалтерской отчетности за отчетный период с показателями предыдущих периодов.

3. Вертикальный анализ. Вертикальный анализ проводится с целью выявления структуры имущества, структуры источников средств, структуры дебиторской и кредиторской задолженности и т.д. Вертикальный анализ позволяет  выявить удельный вес отдельных статей отчетности в общем итоговом показателе (в процентном выражении) и изменения структуры показателя в отчетном периоде по сравнению с предыдущим периодом.

4. Трендовый анализ. Трендовый анализ основан на определении темпов роста, прироста показателей за ряд лет, позволяет выявить общую тенденцию в динамике показателей.

5. Расчет финансовых коэффициентов. Система финансовых коэффициентов используется для анализа платежеспособности, финансовой устойчивости и финансовой независимости, деловой активности.

Следует отметить, что методика анализа финансового состояния предприятия достаточно проработана в учебно-методической литературе под редакцией А.Д. Шеремета, Г.В. Савицкой, Н.П. Любушина, В.В. Ковалева, Л.Л. Ермолович, Л.В. Донцовой, Н.А. Никифоровой и др. В учебном пособии при изложении методики анализа финансового состояния предприятия использованы учебно-методические пособия названных авторов, а также официальные материалы: «Методические положения по оценке финансового состояния предприятий и установлению неудовлетворительной структуры баланса» (№ 31-р от 12.08.1994 г.), которые не были отменены с выходом «Закона о несостоятельности (банкротстве)».

Объектом анализа финансового состояния предприятия являются баланс, платежеспособность и финансовая устойчивость, финансовые результаты деятельности.

Основные направления анализа представлены на рис. 3.1.
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Рис. 3.1. Анализ финансового состояния предприятия

Прежде чем проводить анализ финансового состояния предприятия, необходимо составить аналитическую таблицу исходных данных для анализа баланса. В качестве примера будем использовать бухгалтерский баланс предприятия по производству строительных материалов и конструкций – «ПСМиК» за 2005 год (табл. П.3.1). В аналитическую таблицу 3.1 заносятся данные из бухгалтерского баланса по соответствующим строкам. Если в бухгалтерском балансе отсутствуют данные по какой-либо строке, то данная строка в аналитической таблице может не указываться.

В дальнейшем данные аналитической таблицы используются для выполнения анализа финансового состояния предприятия по всем направлениям.

Таблица 3.1

Аналитическая таблица исходных данных 
для анализа баланса, тыс. руб.

	АКТИВ
	Строка
	На начало года
	На конец года

	I. Внеоборотные активы
	
	
	

	Нематериальные активы
	110
	3000
	1600

	Основные средства
	120
	28696
	35061

	Незавершенное строительство
	130
	3700
	1400

	Долгосрочные финансовые вложения
	140
	2400
	600

	Отложенные налоговые активы
	145
	
	500

	Итого по разделу I
	190
	37796
	39161

	II. Оборотные активы
	
	
	

	Запасы
	210
	40560
	45140

	В том числе
	
	
	

	   сырье, материалы 
	211
	36750
	44040

	   готовая продукция и товары для перепродажи
	214
	2010
	660

	   расходы будущих периодов
	216
	1800
	440


	Налог на добавленную стоимость
	220
	4000
	3240

	Дебиторская задолженность
	240
	37280
	42047

	Краткосрочные финансовые вложения
	250
	2840
	1760

	Денежные средства
	260
	3000
	3401

	Итого по разделу II
	290
	87680
	95588

	БАЛАНС
	300
	125476
	134749

	III. Капитал и резервы
	
	
	

	Уставной капитал
	410
	48000
	51000

	Добавочный капитал
	420
	1878
	6900


Окончание табл.3.1
	ПАССИВ
	Строка
	На начало года
	На конец 
года

	Резервный капитал
	430
	
	3300

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	470
	3600
	6101

	Итого по разделу III
	490
	53478
	67301

	IV. Долгосрочные обязательства
	 
	 
	 

	Займы и кредиты
	510
	12400
	10343

	Отложенные налоговые обязательства
	515
	
	475

	Итого по разделу IV
	590
	12400
	10818

	V. Краткосрочные обязательства
	
	
	

	Займы и кредиты
	610
	15600
	8580

	Кредиторская задолженность
	620
	43118
	47610

	В том числе
	
	
	

	   поставщики и подрядчики
	621
	26000
	35080

	   задолженность перед персоналом организации
	622
	2800
	1010

	   задолженность перед государственными внебюджетными фондами
	623
	4400
	1640

	   задолженность по налогам и сборам
	624
	4600
	1760

	   прочие кредиторы
	625
	5318
	8120

	Доходы будущих периодов
	640
	880
	440

	Итого по разделу V
	690
	59598
	56630

	БАЛАНС
	700
	125476
	134749


3.2. Анализ актива баланса

Актив баланса содержит информацию о вложении капитала предприятия в конкретное имущество и материальные ценности. Рациональное размещение капитала предприятия имеет важное значения для эффективной деятельности предприятия в целом. Анализ актива баланса можно представить и как анализ имущества предприятия. Состав актива баланса (имущества предприятия) можно представить в виде схемы (рис. 3.2).

Анализ актива баланса включает:

1. Анализ изменения в составе актива баланса. 

2. Абсолютное и относительное изменение отдельных статей актива (горизонтальный анализ).

3. Выявление тенденции в динамике статей актива.

4. Анализ изменения структуры актива баланса (вертикальный анализ).
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Рис. 3.2. Состав актива баланса

Проанализируем изменение актива баланса предприятия «ПСМиК». С этой целью составим несколько вспомогательных таблиц и диаграмм (табл. 3.2).

Анализ показал, что в течение года произошло увеличение актива баланса на 9273 тыс. руб., что связано с увеличением как стоимости внеоборотных активов на 1365 тыс. руб., так и оборотных на 7908 тыс. руб. В целом темп роста имущества предприятия составил 107,39%, при этом темп роста оборотных активов (109,02%) превышает темп роста внеоборотных активов (103,61%), что является положительной тенденцией в деятельности предприятия. Рост вложений в основные средства предприятия обеспечил увеличение показателей текущей деятельности в большем объеме. Оборотные активы или текущие активы обеспечивают текущую деятельность предприятия. 

Таблица 3.2

Состав и структура актива баланса

	Актив
	На начало года
	На конец года
	Отклонение
	Темп
роста


	
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	%

	I. Внеоборотные активы 
	37796
	30,12
	39161
	29,06
	1365
	-1,06
	103,61

	II. Оборотные
 активы 
	87680
	69,88
	95588
	70,94
	7908
	1,06
	109,02

	БАЛАНС 
	125476
	100
	134749
	100
	9273
	0,00
	107,39


Следует отметить, что увеличение оборотных активов может свидетельствовать и о замедлении их оборачиваемости. Снижение коэффициентов оборачиваемости, увеличение длительности оборота объективно вызывают необходимость увеличивать оборотные средства (активы), чтобы выполнить запланированные объемы работ. Анализ коэффициентов оборачиваемости будет выполнен позже.

Причиной увеличения итога баланса (валюты баланса) может быть не только увеличение основных средств в связи с развитием, но и переоценка основных средств. В случае переоценки пересчитывается как первоначальная, так и остаточная стоимость основных средств, которая и указывается в балансе. Предположим, что на анализируемом предприятии «по легенде» увеличение внеоборотных активов произошло за счет инвестирования в основные средства.

Напротив, если итог баланса уменьшился, то это свидетельствует о сокращении хозяйственной деятельности предприятия, падении объемов продаж, снижении спроса на продукцию и т.д.

Для наглядности динамику актива баланса можно представить в виде диаграммы (рис. 3.3).
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Рис. 3.3. Динамика актива баланса
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Рис. 3.4. Структура актива баланса

Увеличение внеоборотных и оборотных активов привело к изменению структуры актива баланса (имущества предприятия). Так, доля внеоборотных активов снизилась на 1,06% и составила на конец года 29,06% против 30,12% на начало года. Доля оборотных активов соответственно возросла на 1,06% и составила на конец года 70,94% (на начало года – 69,88%). Изменение структуры актива баланса обусловлено превышением темпов роста оборотных активов над темпами роста внеоборотных активов. Структура актива баланса представлена на рис. 3.4.

Далее проанализируем детально изменение состава и структуры внеоборотных и оборотных  активов (табл. 3.3 и 3.4).

Таблица 3.3

Состав и структура внеоборотных активов

	Актив
	На начало года
	На конец 
года
	Отклонение
	Темп
роста

	
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	%

	Нематериальные активы
	3000
	7,94
	1600
	4,09
	–1400
	–3,85
	53,33

	Основные средства
	28696
	75,92
	35061
	89,53
	6365
	13,61
	122,18

	Незавершенное 
строительство
	3700
	9,79
	1400
	3,58
	–2300
	–6,21
	37,84

	Долгосрочные финансовые вложения
	2400
	6,35
	600
	1,53
	–1800
	–4,82
	25,00

	Отложенные налоговые активы
	
	
	500
	1,28
	500
	1,28
	

	Всего внеоборотных 
активов
	37796
	100,0
	39161
	100,00
	1365
	0,00
	103,61


В составе внеоборотных активов на конец года образовалась сумма отложенных налоговых активов – 500 тыс. руб. Произошло абсолютное снижение нематериальных активов на сумму 1400 тыс. руб., незавершенного строительства на 2300 тыс. руб., долгосрочных финансовых вложений на 1800 тыс. руб.

Рост общей суммы внеоборотных активов произошел за счет увеличения стоимости основных средств на 6365 тыс. руб. или на 22,18%. Увеличение стоимости основных средств могло произойти как за счет приобретения машин и оборудования, так и за счет завершения строительства и ввода в эксплуатации зданий и сооружений. В дальнейшем необходимо более детально проанализировать изменение состава и структуры основных средств по данным формы № 5 «Приложение к балансу». В структуре внеоборотных активов большую долю как на начало года, так и на конец года составляют основные средства, соответственно 75,92% и 89,53%.

Следует отметить положительную динамику – снижение доли незавершенного строительства с 9,79% до 3,58%. В незавершенное строительство отвлекаются значительные финансовые ресурсы предприятия, а так как эта статья не участвует в текущей производственной деятельности, то увеличение доли незавершенного строительства может негативно отразиться на финансовом состоянии предприятия. Для более объективных выводов целесообразно сопоставить фактические объемы незавершенного строительства с нормативными показателями. Структура внеоборотных активов представлена на рис. 3.5 и 3.6.
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Рис. 3.5. Структура внеоборотных активов на начало года
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Рис. 3.6. Структура внеоборотных активов на конец года

Таблица 3.4

Состав и структура оборотных активов

	Актив
	На начало года
	На конец года
	Отклонение
	Темп
роста

	
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	%

	Запасы
	40560
	46,26
	45140
	47,22
	4580
	0,96
	111,29

	Налог на добавленную стоимость
	4000
	4,56
	3240
	3,39
	-760
	-1,17
	81,00

	Дебиторская 
задолженность
	37280
	42,52
	42047
	43,99
	4767
	1,47
	112,79

	Краткосрочные 
финансовые вложения
	2840
	3,24
	1760
	1,84
	-1080
	-1,40
	61,97

	Денежные средства
	3000
	3,42
	3401
	3,56
	401
	0,14
	113,38

	Всего оборотных 
активов
	87680
	100,00
	95588
	100,00
	7908
	0,00
	109,02


Увеличение оборотных активов на 7908 тыс. руб. произошло за счет увеличения дебиторской задолженности на 4767 тыс. руб., денежных средств на 401 тыс. руб., запасов на 4580 тыс. руб. Увеличение денежных средств на счетах в банке свидетельствует об укреплении финансового состояния предприятия. Как правило, значительного накопления денежных средств на расчетном счете в банке не происходит, так как сумма денежных средств должна быть такой, чтобы обеспечить погашение первоочередных платежей.

В целом структура оборотных активов изменилась незначительно. Доля дебиторской задолженности в общей сумме оборотных активов увеличилась с 42,52% до 43,99%, в абсолютном выражении увеличение дебиторской задолженности составило 4767 тыс. руб. Необходимо отметить, что рост дебиторской задолженности не всегда оценивается отрицательно. При расширении деятельности предприятия, увеличении объемов реализации продукции (работ, услуг) растет и число покупателей, а следовательно, и дебиторская задолженность. С другой стороны, снижение дебиторской задолженности может свидетельствовать о сокращении реализации продукции (работ, услуг), об уменьшении числа покупателей.

Необходимо провести детальный анализ дебиторской задолженности на основе формы № 5 «Приложение к балансу»: выявить нормальную и просроченную задолженность (наличие просроченной задолженности создает финансовые трудности для предприятия); определить структуру дебиторской задолженности по основным дебиторам; давность образования дебиторской задолженности; выявить «безнадежных» дебиторов; сопоставить дебиторскую и кредиторскую задолженность.

Для анализируемого предприятия характерно отсутствие долгосрочной дебиторской задолженности, платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты (табл. 3.1), что положительно влияет на финансовое состояние предприятия. Сопоставление дебиторской и кредиторской задолженностей показывает, что кредиторская задолженность превышает дебиторскую на 5838 тыс. руб. на начало анализируемого периода и на 5563 тыс. руб. на конец анализируемого периода. Разрыв сократился незначительно, дебиторская задолженность полностью покрывается за счет кредиторской задолженности. Наблюдается положительная динамика в соотношении темпов роста дебиторской и кредиторской задолженности. Темпы роста дебиторской задолженности и кредиторской отличаются незначительно (112,79% и 110,42% соответственно) (рис. 3.7).

Предпочтительной является ситуация, когда дебиторская и кредиторская задолженности по абсолютной сумме равны, а темпы роста задолженностей совпадают. Если дебиторская задолженность превышает кредиторскую, это означает, что предприятие содержит дебиторов за счет своих собственных средств. Тем самым снижаются возможности предприятия вкладывать средства в развитие производства и увеличение мощности, что, безусловно, отражается на финансовом состоянии предприятия.
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Рис. 3.7. Динамика дебиторской и кредиторской задолженности

Значительное влияние на финансовое состояние предприятия оказывает состояние запасов. Накопление больших запасов может свидетельствовать о спаде деловой активности предприятия и об увеличение масштабов текущей деятельности. Для более обоснованных выводов необходимо проанализировать структуру запасов (рис. 3.8).

Сумма запасов увеличилась на 4580 тыс. руб. (табл. 3.4), что вызвано увеличением сырья и материалов с 36750 тыс. руб. до 44040 тыс. руб. (прирост – 19,84%). Рост обусловлен прежде всего увеличением масштабов текущей деятельности, объемов производства продукции. Увеличение запасов сырья и материалов и снижение готовой продукции, расходов будущих периодов повлияло на изменение структуры запасов. Более чем на 90% запасы представлены запасами сырья и материалов. Снижение готовой продукции в абсолютном и относительном выражении свидетельствует о повышении деловой активности предприятия. Увеличение доли готовой продукции, как правило, приводит к длительному «замораживанию» оборотных средств предприятия и, как следствие, к отсутствию денежной наличности. Последнее обстоятельство заставляет предприятие привлекать дополнительные заемные средства, кредиты, выплачивать проценты по ним, что в свою очередь приводит к росту кредиторской задолженности как перед поставщиками, так и бюджету, персоналу и т.д.
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Рис. 3.8. Структура запасов

Общее изменение структуры оборотных активов (текущих активов, оборотных средств) можно проиллюстрировать с помощью диаграммы (рис. 3.9).
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Рис. 3.9. Структура оборотных активов, %

Таким образом, анализ актива баланса показал, что в течение года произошло увеличение актива баланса (имущества предприятия) на 7,39 %. Темпы роста оборотных активов превышали темпы роста внеоборотных активов. Структура оборотных активов изменилась незначительно: доля дебиторской задолженности увеличилась на 1,47%, доля денежных средств на 0,14%, доля запасов – на 0,96%. Отсутствует долгосрочная дебиторская задолженность, темпы роста дебиторской и кредиторской задолженности практически совпадают.

3.3. Анализ пассива баланса

Если в активе баланса отражается имущество предприятия, то в пассиве – источники его формирования. Состав пассива баланса представлен на рис. 3.10.
Анализ пассива баланса включает:

1. Анализ изменения в составе пассива баланса. 

2. Абсолютное и относительное изменение отдельных статей пассива (горизонтальный анализ).

3. Выявление тенденции в динамике разделов и статей пассива.

4. Анализ изменения структуры пассива баланса (вертикальный анализ).
Проанализируем изменение состава и структуры пассива баланса предприятия на основе данных табл. 3.1. Составим вспомогательные таблицы. Анализ данных табл. 3.5, рис. 3.11 позволяет сделать вывод о положительной динамике в изменении источников средств предприятия.
Собственный капитал увеличился на 13823 тыс. руб. (или на 25,85%), заемный капитал уменьшился на 4549 тыс. руб. (или на 6,32%). Увеличение собственного капитала и снижение заемного привело к изменению структуры источников средств предприятия (рис. 3.12, 3.13).

Доля собственного капитала увеличилась с 42,62% на начало года до 49,95% на конец года. Собственный капитал является основой финансовой независимости предприятия от внешних источников. Считается, что доля собственного капитала должна быть не менее 50%. Как видно из приведенных данных, соотношение собственного и заемного капитала на конец анализируемого периода соответствует рекомендуемому значению.
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Рис. 3.10. Состав пассива баланса

Таблица 3.5

Состав и структура пассива баланса
	Пассив
	на начало года
	на конец года.
	отклонения
	темп
роста, %

	
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	

	Собственный
капитал (капитал и резервы)
	53478
	42,62
	67301
	49,95
	13823
	7,33
	125,85

	Заемный

капитал
	71998
	57,38
	67449
	50,05
	–4549
	–7,33
	93,68

	БАЛАНС
	125476
	100,00
	134749
	100,00
	9273,4
	0,00
	107,39
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Рис. 3.11. Динамика источников средств предприятия

Нормальное явление для любого предприятия – это привлечение заемных средств. Привлечение заемных средств способствует улучшению финансового состояния предприятия в случае, если средства эффективно используются и своевременно возвращаются. Если предприятие может обеспечить более высокий уровень рентабельности привлекаемого капитала по сравнению с процентами за кредит, то доля собственного капитала может быть и меньше чем 50%. 
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Рис.3.12. Структура источников средств предприятия на начало года
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Рис. 3.13. Структура источников средств предприятия на конец года

На следующем этапе следует детально проанализировать изменение состава и структуры собственного капитала, заемных средств (табл. 3.6, 3.7, 3.8).

Как видно из таблицы, увеличение собственного капитала произошло по всем составляющим элементам. Уставной капитал возрос на 3000 тыс. руб. (или на 6,25%), добавочный капитал – на 5022 тыс. руб. (или на 6,74%). Увеличение добавочного капитала произошло за счет части нераспределенной прибыли, направленной на капитальные вложения в большей степени за счет увеличение нераспределенной прибыли (на 13630 тыс. руб.). Увеличение нераспределенной прибыли на 2500 тыс. руб. свидетельствует об улучшении финансового состояния предприятия. Можно предположить, что увеличение прибыли было достигнуто за счет приобретения основных средств (развития инвестиционной деятельности предприятия) и наращивания объемов производства и реализации продукции (развития текущей деятельности). На конец года увеличились отчисления в резервный фонд предприятия на 3000 тыс. руб.

Таблица 3.6

	Состав и структура собственного капитала

	Пассив
	на начало года
	на конец года
	отклонения
	темп
роста, %

	
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	

	Собственный
капитал, всего
	53478
	100,00
	67301
	100,00
	13823
	0,00
	125,85

	В том числе 
	
	
	
	
	
	0,00
	

	Уставной капитал
	48000
	89,76
	51000
	75,78
	3000
	–13,98
	106,25

	Добавочный 

капитал
	1878
	3,51
	6900
	10,25
	5022
	6,74
	367,41

	Резервный капитал
	0
	0,00
	3300
	4,90
	3300
	4,90
	

	Нераспределенная 
прибыль 
	3600
	6,73
	6101
	9,06
	2500,8
	2,33
	169,47


Таблица 3.7

	Состав и структура заемных средств

	Пассив
	на начало года
	на конец года
	отклонения
	темп
роста, %

	
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	

	Заемный 

капитал, всего
	71998
	100,00
	67449
	100,00
	–4549
	0,00
	93,68

	В том числе
	
	
	
	
	
	
	

	Долгосрочные
обязательства
	12400
	17,22
	10818
	16,04
	–1582
	–1,18
	87,25

	Краткосрочные 
обязательства
	59598
	82,78
	56630
	83,96
	–2968
	1,18
	95,02


Данные табл. 3.7 показывают, что произошло снижение обязательств предприятия. Общая сумма долгосрочных обязательств, хотя и снизилась на 1582 тыс. руб., остается значительной. Доля долгосрочных обязательств в общей сумме заемных средств на конец анализируемого периода составила 16,04% (рис. 3.14). Следует отметить, что наличие долгосрочных обязательств является положительной тенденцией для предприятия. Долгосрочные обязательства (займы и кредиты) привлекаются на долговременной основе и обеспечивают предприятию финансовую устойчивость. Кроме того, выдача кредитов свидетельствует о признании предприятия кредитоспособным.
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Рис. 3.14. Структура обязательств предприятия

Если средства предприятия формируются в основном за счет краткосрочных обязательств, то финансовое состояние предприятия может быть неустойчивым. В этом случае на предприятии должна постоянно проводиться работа по привлечению новых кредитов и займов, по контролю за их использованием и своев​ременным возвратом. Предприятие, чтобы погасить старый кредит, берет новый, срок использования которого короткий.

В структуре краткосрочных обязательств наибольшую долю занимает кредиторская задолженность. На начало года – 72,35% и на конец года – 84,07% (табл. 3.8). В абсолютной сумме кредиторская задолженность увеличилась на 4492 тыс. руб. Уменьшилась абсолютная сумма краткосрочных кредитов и займов с 15600 тыс. руб. до 8580 тыс. руб. (рис. 3.15).

Таблица 3.8

	Состав и структура краткосрочных обязательств

	Пассив
	на начало года
	на конец года
	отклонения
	темп
роста, %

	
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	

	Краткосрочные
обязательства, всего
	59598
	100,00
	56630
	100,00
	-2968
	0,00
	95,02

	В том числе
	
	
	
	
	
	
	

	Займы и кредиты
	15600
	26,18
	8580
	15,15
	–7020
	–11,02
	55,00

	Кредиторская задолженность
	43118
	72,35
	47610
	84,07
	4492
	11,72
	110,42

	Доходы будущих
периодов
	880
	1,48
	440
	0,78
	–440
	–0,70
	50,00
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Рис. 3.15. Динамика краткосрочных обязательств

В структуре кредиторской задолженности (рис. 3.16 и 3.17) наибольшую долю составляет задолженность поставщикам и подрядчикам. Причем доля этой задолженности возросла с 60,30% на начало года до 73,68% на конец года. В течение года наблюдается положительная тенденция сокращения задолженности перед персоналом предприятия на 1790 тыс. руб., перед государственными внебюджетными фондами на 2760 тыс. руб., задолженность по налогам и сборам на 2840 тыс. руб. (по данным  таблицы 3.1). 

Для детального анализа кредиторской задолженности необходимо по данным формы № 5 «Приложение к балансу» проанализировать наличие просроченной задолженности, соотношение нормальной и просроченной задолженности, давность образования задолженности, структуру кредиторской задолженности по основным кредиторам. Соотношение кредиторской и дебиторской задолженностей проанализировано нами ранее в разделе 3.2.
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. 3.16. Структура кредиторской задолженности на начало года
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Рис  3.17. Структура кредиторской задолженности на конец года

Таким образом, анализ баланса предприятия по производству строительных материалов и конструкций позволил выявить положительную динамику имущества и источников средств предприятия в течение отчетного года:

1. Увеличился итог баланса (валюта баланса). 

2. Темпы роста оборотных активов превышают темпы роста внеоборотных активов.

3. Отсутствует долгосрочная дебиторская задолженность.

4. Кредиторская задолженность превышает дебиторскую на 13,2%, темпы роста дебиторской на 2,37% опережают темпы роста кредиторской задолженности.

5. Доля собственного капитала увеличивается. 

6. Предприятие привлекает долгосрочные кредиты и займы.

7. Значительно возросла прибыль предприятия.

Выполнив горизонтальный и вертикальный анализ баланса, перейдем к оценке его ликвидности.

3.4. Анализ ликвидности баланса

Ликвидность баланса характеризует степень покрытия обязательств предприятия (пассив баланса) его активами (актив баланса), срок превращения которых в денежную наличность соответствует сроку погашения платежных обязательств.

С целью оценки ликвидности баланса все активы группируют по степени ликвидности, а обязательства ( по срочности их погашения. Степень ликвидности активов зависит от скорости превращения их в денежные средства. Чем быстрее активы превращаются в деньги, тем выше степень их ликвидности. Активы предприятия по степени их ликвидности группируют в следующие четыре группы:

1. А1. Наиболее ликвидные активы: денежные средства и краткосрочные финансовые вложения  или по строкам баланса – стр. 260 + стр. 250.

2. А2. Быстро реализуемые активы: краткосрочная дебиторская задолженность, платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты или стр. 240.

3. А3. Медленно реализуемые активы: запасы, налог на добавленную стоимость, долгосрочная дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты), прочие оборотные активы или по строкам баланса – стр. 210 + стр. 220 + стр. 230 + стр. 270.

4. А4. Трудно реализуемые активы: Внеоборотные активы или стр. 190.

Пассивы баланса группируют по степени срочности их 
оплаты:

1. П1. Наиболее срочные обязательства: кредиторская задолженность или стр. 620.

2. П2. Краткосрочные пассивы: краткосрочные займы и кредиты, задолженность участникам по выплате доходов, прочие краткосрочные обязательства или стр. 610 + стр. 630 + 
+ стр. 660.

3. П3. Долгосрочные пассивы: долгосрочные обязательства, доходы будущих периодов, резервы предстоящих расходов или стр. 590 + стр. 640 + стр. 650.

4. П4. Постоянные (устойчивые пассивы): капитал и резервы или стр. 490.

Для определения ликвидности баланса необходимо активы и пассивы сопоставить. Баланс считается абсолютно ликвидным, если выполняется следующее соотношение:

А1 ≥ П1;

А2 ≥ П2;

А3 ≥ П3;

А4 ≤ П4.

Если одно или несколько неравенств не выполняются, то ликвидность баланса не является абсолютной.

Проведем анализ ликвидности баланса на примере данных табл. 3.1. Результаты представлены в табл. 3.9.

Результаты расчетов показали, что баланс не является абсолютно ликвидным как на начало года, так и на конец периода. В течение года возрос платежный недостаток наиболее ликвидных активов с 37278 тыс. руб. до 42449 тыс. руб. Недостаток самых ликвидных активов компенсируется избытком по двум другим группам менее ликвидных активов (А2, А3, А4). Но это только в стоимостном выражении. В реальной же ситуации менее ликвидные активы не могут заменить более ликвидные, так как у них могут значительно различаться сроки превращения в денежную наличность. Необходимое соотношение выполняется по второй, третьей и четвертой группам активов и пассивов. В целом ликвидность баланса можно охарактеризовать как недостаточную

Таблица 3.9

Анализ ликвидности баланса

	Актив
	Тыс. руб.
	Пассив
	Тыс.руб.
	Излишек
	Недостаток

	
	н. г.
	к. г.
	
	н г.
	к. г.
	н. г.
	к. г.
	н. г.
	к. г.

	А1
	5840
	5161
	П1
	43118
	47610
	
	
	–37278
	–42449

	А2
	37280
	42047
	П2
	15600
	8580
	21680
	33467
	–
	–

	А3
	44560
	48380
	П3
	13280
	11258
	31280
	37122
	–
	–

	А4
	37796
	39161
	П4
	53478
	67301
	15682
	28140
	–
	–

	БАЛАНС
	125476
	134749
	БАЛАНС
	125476
	134749
	–
	–
	–
	–


.
 Для наглядности ликвидность баланса можно проиллюстрировать с помощью диаграмм (рис. 3.18 и 3.19).


[image: image490]
Рис. 3.18. Ликвидность баланса на начало года


[image: image491]
Рис. 3.19. Ликвидность баланса на конец года

Детальный анализ ликвидности и платежеспособности следует провести с использованием финансовых коэффициентов.

3.5. Анализ платежеспособности

Платежеспособность характеризует способность предприятия погашать свои платежные обязательства за счет активов. Различают текущую и общую платежеспособность. Текущая платежеспособность – это способность предприятия погашать свои платежные обязательства за счет оборотных активов, а общая – за счет оборотных и внеоборотных активов. Достаточно часто используется такое выражение, как «текущая ликвидность предприятия». Ликвидность предприятия характеризуется наличием оборотных активов в размере, достаточном для погашения краткосрочных обязательств. Основным признаком ликвидности предприятия является:

Оборотные активы > Краткосрочные обязательства.

Понятия «платежеспособность» и «ликвидность» очень близки. От степени ликвидности активов зависит платежеспособность предприятия. Предположим, что у предприятия в стоимостном выражении оборотных активов больше, чем краткосрочных обязательств, а значит, предприятие можно считать платежеспособным. Но это только теоретически, так как в составе оборотных активов больший удельный вес могут занимать медленно реализуемые активы, срок превращения которых в деньги не совпадает со сроком погашения краткосрочных обязательств.

Для оценки платежеспособности предприятия используются показатели:

1. Коэффициент абсолютной ликвидности.

2. Коэффициент быстрой ликвидности.

3. Коэффициент текущей ликвидности.

4. Коэффициент ликвидности товарно-материальных ценностей.

5. Коэффициент общей платежеспособности.

Коэффициент абсолютной ликвидности (Ка.л.) показывает, какая часть краткосрочных обязательств (КО) может быть погашена наиболее ликвидными оборотными активами – денежными средствами (ДС) и краткосрочными финансовыми вложениями (КФВ). Рассчитывается по формуле
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Рекомендуемое значение 
[image: image494.wmf]

 EMBED Equation.3  [image: image495.wmf].
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 ≥ 0,2 – 0,5. Это означает, что 20–50% краткосрочных обязательств должно покрываться за счет денежных средств и краткосрочных финансовых вложений.

Коэффициент быстрой ликвидности (Кб.л.) показывает, какую часть краткосрочных обязательств предприятие может покрыть за счет денежных средств, краткосрочных финансовых вложений и при условии полного погашения краткосрочной дебиторской задолженности (КДЗ). Рассчитывается по формуле
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Рекомендуемое значение 
[image: image498.wmf].
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 ≥ 0,7–1,0. Это означает, что 70–100% краткосрочных обязательств должно покрываться за счет денежных средств, краткосрочных финансовых вложений и при условии полного погашения краткосрочной дебиторской задолженности.

Коэффициент текущей ликвидности (Кт.л.) показывает, в какой степени предприятие может покрыть краткосрочные обязательства за счет всех оборотных активов (ОА). При расчете данного коэффициента учитываются денежные средства, краткосрочные финансовые вложения, вся дебиторская задолженность, налог на добавленную стоимость, запасы, прочие оборотные активы, т.е. все оборотные активы. Рассчитывается по формуле


[image: image499.wmf]КО

ОА

К

тл

=

.

 или 
[image: image500.wmf]690

 

стр.

290

 

стр.

.

.

=

л

т

К

.

Рекомендуемое значение 
[image: image501.wmf].
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 ≥ 2 (оптимально ≥ 2–2,5). Это означает, что оборотные активы должны в 2–2,5 раза превышать краткосрочные обязательства предприятия. В учебниках и учебных пособиях по финансовому анализу встречается и другое рекомендуемое значение данного показателя – от 1,0 до 3,0. Действительно, значение данного показателя зависит от отраслевых особенностей предприятия. Так, для торговли, где более высокая оборачиваемость оборотных активов, значение коэффициента текущей ликвидности может меняться в пределах от 1 до 1,5, а для промышленного производства, строительства – от 1,5 до 2. Нижняя граница данного показателя не может быть меньше единицы. Оборотных активов должно быть, по крайней мере, достаточно, чтобы погасить все краткосрочные обязательства.

В соответствии с методическими положениями по оценке финансового состояния предприятий [18] структура баланса предприятия признается неудовлетворительной, если коэффициент текущей ликвидности менее двух.

Коэффициент ликвидности товарно-материальных ценностей (Кл.т.м.ц.) показывает, какую часть краткосрочных обязательств предприятие может погасить за счет реализации запасов (З). При расчете данного коэффициента учитываются запасы, за исключением расходов будущих периодов (РБП). Рассчитывается по формуле
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Значение данного коэффициента будет зависеть от отраслевой принадлежности предприятия. Чаще встречается ограничение – 0,5 – 0,7.

Коэффициент общей платежеспособности (Ко.п.) характеризует способность предприятия покрыть все свои обязательства, как краткосрочные (КО), так и долгосрочные (ДО), за счет всех активов (ИА). Рассчитывается по формуле
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Рекомендуемое значение коэффициента общей платежеспособности Ко.п. ≥ 2. Это означает, что актив баланса должен в два и более раз превышать все обязательства предприятия.

Рассчитаем и проанализируем изменение показателей платежеспособности предприятия на примере данных табл. 3.1 (табл. 3.10).

Таблица 3.10

Анализ показателей платежеспособности

	Показатели
	Начало года
	Конец года
	Отклонение
	Темп
роста, %
	Рекомендуемое

значение

	1. Коэффициент абсолютной ликвидности
	0,10
	0,09
	–0,01
	93,01
	≥ 0,2

	2. Коэффициент быстрой ликвидности
	0,72
	0,83
	0,11
	115,22
	0,7–1,0.

	3. Коэффициент текущей ликвидности
	1,47
	1,69
	0,22
	114,73
	≥ 2

	4. Коэффициент ликвидности товарно-материальных ценностей
	0,65
	0,79
	0,14
	121,37
	0,5–0,7

	5. Коэффициент общей платежеспособности
	1,74
	2,00
	0,26
	114,63
	≥ 2


Как показал расчет коэффициентов (табл. 3.10, 
рис. 3.20–3.23), платежеспособность предприятия на конец года улучшилась практически по всем показателям. Исключение составляет коэффициент абсолютной ликвидности, который снизился с 0,1 до 0,09 и не достигает рекомендуемого значения. Коэффициент быстрой ликвидности увеличился и на конец года составил 0,83, что выше рекомендуемого значения. Коэффициент текущей платежеспособности возрос на 14,73%, но при этом его значение не превысило 2. Если руководствоваться [18], то можно утверждать, что предприятие по-прежнему остается неплатежеспособным, а структура баланса неудовлетворительной. Однако нижняя граница данного показателя выдерживается (1,69 > 1,0), а это означает, что оборотные активы в 1,69 раза превышают его краткосрочные обязательства. Более того, для предприятий промышленности и строительства допускается значение коэффициента текущей платежеспособности ≥ 1,5. В целом по состоянию на конец года предприятие можно признать платежеспособным, но не абсолютно. Повышение платежеспособности предприятия связано с увеличением объемов реализации продукции, улучшением структуры оборотных средств, ростом оборотных активов – 109,02% (табл. 3.2), снижением краткосрочных обязательств (темп роста – 95,02%) и увеличением собственного капитала. (табл. 3.8).

На конец анализируемого периода коэффициент общей платежеспособности достигает рекомендуемого значения (≥ 2). Это означает, что имущество предприятия (актив баланса) в два раза превышает его обязательства.

Следует отметить, что причинами снижения платежеспособности могут быть: снижение объемов производства и реализации продукции, работ; рост себестоимости продукции и снижение прибыли; недостаток собственных источников средств финансирования деятельности предприятия и значительно увеличение обязательств; отвлечение средств в дебиторскую задолженность; накопление сверхнормативных запасов; неплатежеспособность покупателей продукции предприятия.


[image: image506]
Рис. 3.20. Динамика коэффициента абсолютной ликвидности


[image: image507]
Рис. 3.21. Динамика коэффициента быстрой ликвидности


[image: image508]
Рис. 3.22. Динамика коэффициента текущей ликвидности


[image: image509]
Рис. 3.23. Динамика коэффициента общей платежеспособности

Согласно методическим положениям по оценке неудовлетворительной структуры баланса, если коэффициент текущей ликвидности менее 2, то рассчитывается коэффициент восстановления платежеспособности:
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Если данный коэффициент 
[image: image511.wmf]≥ 1,0, то предприятие в ближайшее время (6 месяцев) восстановит свою платежеспособность. Так как в нашем случае коэффициент текущей ликвидности на конец года составил 1,69, то рассчитаем коэффициент восстановления платежеспособности
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Коэффициент восстановления платежеспособности < 1, и, следовательно, у предприятия в течение 6 месяцев нет возможности восстановить платежеспособность.

Можно предположить, что если тенденция изменения показателей платежеспособности сохранится на следующий год, то предприятие сможет восстановить свою платежеспособность полностью
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Если коэффициент текущей ликвидности больше 2, предприятие признается платежеспособным и в таком случае рассчитывается коэффициент утраты платежеспособности
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Если данный коэффициент ≥ 1, то предприятие в ближайшие три месяца не утратит свою платежеспособность. 

3.6. Анализ финансовой независимости и устойчивости

Финансовая независимость характеризует зависимость предприятия от внешних источников финансирования и оценивается следующими показателями:

1. Коэффициент автономии.

2. Коэффициент соотношения заемных и собственных средств.

3. Наличие собственного оборотного капитала.

4. Коэффициент обеспеченности оборотного капитала собственными средствами.

5. Коэффициент маневренности собственных средств предприятия.

6. Коэффициент финансовой устойчивости.

Коэффициент автономии (Ка) показывает, сколько собственного капитала (СК) приходится на один рубль всех источников средств предприятия (ИС). Рассчитывается по формуле
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Рекомендуемое значение: Ка ≥ 0,5. Это означает, что на один рубль всех источников средств как минимум 50 копеек должно быть собственных. Рост коэффициента свидетельствует о возрастании финансовой независимости предприятия.

Коэффициент соотношения заемных и собственных средств (Кз/с) показывает, сколько заемных средств (ЗС) предприятие привлекает на один рубль собственного капитала (СК). Рассчитывается по формуле
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Рекомендуемое значение: Кз/с ≤ 1. Это означает, что на один рубль собственного капитала предприятие должно привлекать не более одного рубля заемных средств. Снижение данного коэффициента свидетельствует об уменьшении финансовой зависимости предприятия от внешних источников финансирования.

Собственный оборотный капитал (СОК) – собственные оборотные средства (СОС), или чистые оборотные активы (ЧОА), показывает, какая сумма оборотных активов сформирована за счет собственного капитала. Внеоборотные и оборотные активы имеют свои источники формирования. Внеоборотные активы (ВА) формируются, как правило, за счет собственного капитала и за счет долгосрочных заемных средств (долгосрочных обязательств – ДО). При этом не исключается возможность финансирования внеоборотных активов за счет краткосрочных кредитов и займов. Оборотные активы формируются как за счет собственного капитала, так и за счет заемных средств, а именно краткосрочных кредитов и займов, кредиторской задолженности и прочих краткосрочных обязательств (КО). Величину собственного оборотного капитала следует рассчитывать по формуле
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Получила широкое распространение и другая формула определения СОК
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Необходимо отметить, что методика расчета величины собственного оборотного капитала, принимаемой для расчета Ксок, в учебниках и учебных пособиях различается. Мы придерживаемся методики, изложенной в учебных изданиях Н.П. Любушина, Г.В. Савицкой, В.В. Ковалева [16, 26, 10]. В учебном пособии Л.В. Донцовой и Н.А. Никифоровой [6] при расчете СОК не учитываются долгосрочные обязательства. Мы полагаем, что учитывать ДО необходимо, так как ДО прежде всего являются источником финансирования долгосрочных вложений, а именно основных средств, незавершенного строительства.

Коэффициент обеспеченности оборотного капитала собственными средствами (Ксок) показывает, какая часть оборотного капитала формируется за счет собственного капитала. Рассчитывается по формуле
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Рекомендуемое значение: Ксок ≥ 0,1 или в процентах – 10%. Это значит, что как минимум 10% оборотных активов должно быть сформировано за счет собственного капитала. Чем больше значение данного показателя, тем лучше финансовое состояние предприятия (лучше Ксок = 0,5), тем больше у предприятия возможности проводить независимую финансовую политику.

В соответствии с методическими положениями по оценке финансового состояния предприятий [18] структура баланса предприятия признается неудовлетворительной, если коэффициент обеспеченности оборотного капитала собственными средствами менее 0,1.

Коэффициент маневренности собственных средств предприятия (Км) показывает, какая часть собственного капитала используется для финансирования текущей деятельности (оборотных активов), а какая для финансирования долгосрочных активов (внеоборотных активов). Рассчитывается по формуле
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Рекомендуемое значение: Км ≥ 0,2 – 0,5 или в процентах – 20–50%. Это означает, что от 20 до 50% собственного капитала должно быть направлено на финансирование текущей деятельности (оборотных активов). Данный показатель характеризует степень мобильности использования собственных средств предприятия.
Коэффициент финансовой устойчивости (Кф.у.) показывает, какая часть активов финансируется за счет собственного капитала и долгосрочных обязательств, т.е. устойчивых пассивов. Рассчитывается по формуле
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Чем больше значение данного показателя, тем устойчивее финансовое состояние предприятия. В зарубежной практике значение данного коэффициента – 0,75 – 0,9. От 75% до 90% активов должно формироваться за счет собственного капитала и долгосрочных обязательств, чтобы обеспечить предприятию устойчивое финансирование хозяйственной деятельности.

Рассчитаем коэффициенты финансовой независимости на примере данных табл. 3.1 (табл. 3.11).

Анализ представленных данных позволяет сделать вывод об усилении финансовой независимости предприятия на конец анализируемого периода. Если на начало года на один рубль всех источников средств 0,43 руб. приходилось на собственный капитал, то к концу года эта цифра составила 0,5 руб./руб. Коэффициент соотношения заемных и собственных средств значительно снизился с 1,35 до 1,0, что соответствует рекомендуемому значению. В целом на конец анализируемого периода предприятие можно признать финансово независимым от внешних источников. Собственный капитал и заемный по абсолютной сумме практически равны (на конец года). Оборотный капитал предприятия на 32% (на начало года) формировался за счет собственного капитала, а на конец периода этот показатель увеличился до 41%. Степень маневренности использования собственных средств предприятия также повысилась. Более половины собственного капитала предприятия используется для финансирования текущей деятельности. Положительная динамика показателей финансовой независимости обеспечивает повышение финансовой устойчивости предприятия. Расчет абсолютной суммы собственного оборотного капитала представлен в табл. 3.12. Для наглядности динамику анализируемых показателей можно представить графически (рис. 3.24–3.25).
Таблица 3.11

Показатели финансовой независимости

	Показатели
	Начало года
	Конец года
	Отклонение
	Темп
роста, %
	Рекомендуемое значение

	Коэффициент автономии
	0,43
	0,50
	0,07
	117,19
	≥ 0,5

	Коэффициент соотношения заемных и собственных средств
	1,35
	1,00
	-0,34
	74,44
	≤ 1

	Коэффициент обеспеченности оборотного капитала собственными средствами
	0,32
	0,41
	0,09
	127,25
	≥ 0,1

	Коэффициент маневренности собственных средств предприятия
	0,53
	0,58
	0,05
	110,24
	≥ 0,2-0,5

	Коэффициент финансовой устойчивости
	0,53
	0,58
	0,05
	110,42
	0,75-0,9


Таблица 3.12

Расчет собственного оборотного капитала, тыс. руб.

	Показатели
	Начало года
	Конец 
года
	Отклонение

	Собственный капитал
	53478
	67301
	13823

	Долгосрочные обязательства
	12400
	10818
	–1582

	Внеоборотные активы
	37796
	39161
	1365

	Собственный оборотный капитал
	28082
	38958
	10876



[image: image530]Рис. 3.24. Динамика показателей финансовой независимости

[image: image531]
Рис. 3.25. Собственный оборотный капитал

Анализ финансовой независимости следует дополнить определением типа финансовой ситуации. Для этого необходимо определить излишек или недостаток источников средств для формирования запасов.

Для характеристики источников формирования запасов и определения типа финансовой ситуации будем использовать показатели:

1. Запасы (З), строка баланса – 210.

2. Сумма оборотных средств, сформированная только с уче​том собственного капитала (ОАск)
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3. Сумма оборотных средств, сформированных как с учетом собственного капитала, так и с учетом долгосрочных обязательств – собственный оборотный капитал (СОК)
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4. Общая величина основных источников формирования запасов (ВИ)

ВИ = (СК + ДО + ККЗ) – ВА или

ВИ = (стр. 490 + стр. 590 + стр. 610) – стр. 190,
где ККЗ – краткосрочные кредиты и займы (стр. 610).

На основе данных показателей определяем обеспеченность запасов источниками формирования (ИФЗ):

1. Излишек (+) или недостаток (–) оборотных средств (сформированных только с учетом собственного капитала) для формирования запасов 

± ИФЗск = 
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где ИФЗск – источники формирования запасов за счет собственного капитала.

2. Излишек (+) или недостаток (–) собственного оборотного капитала для формирования запасов (±
[image: image536.wmf])
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3. Излишек (+) или недостаток (–) общей величины источников формирования запасов (±
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Определим тип финансовой ситуации по [6]. Возможны 4 типа финансовой ситуации (табл 3.13).

Таблица 3.13

Сводная таблица показателей по типам финансовых ситуаций

	Показатели
	Тип финансовой ситуации

	
	Абсолютная 

независимость
	Нормальная 

независимость
	Неустойчивое

состояние
	Кризисное

состояние

	±
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Определим тип финансовой ситуации на примере нашего предприятия (табл. 3.14).

Таблица 3.14

Определение типа финансовой ситуации предприятия, тыс. руб.

	Показатели
	На начало года
	На конец 
года

	1. Запасы (З)
	40560
	45140

	2. Оборотные средства, сформированные с учетом только собственного капитала (ОАск)
	15682
	28139,6

	3. Собственный оборотный капитал (СОК)
	28082
	38958

	4. Общая величина источников формирования запасов (ВИ)
	43682
	47538

	5. ±
[image: image555.wmf]ск
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	–24878
	–17000,4

	6. ±
[image: image556.wmf]сок
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	–12478
	–6182

	7. ±
[image: image557.wmf]ви
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	3122
	2398


Данные табл. 3.14. говорят о том, что на предприятии наблюдается неустойчивое финансовое состояние в течение года. И на начало года, и на конец года собственного оборотного капитала недостаточно для финансирования запасов. Общая величина запасов на начало года (40560 тыс. руб.) превышает собственный оборотный капитал (28082 тыс. руб.), на конец года эти цифры соответственно – 45140 тыс. руб. и 38958 тыс. руб. Но разница между величиной запасов и собственным оборотным капиталом сокращается почти в два раза (с 12478 тыс. руб. до 6182 тыс. руб.). Для финансирования запасов привлекаются краткосрочные кредиты и займы, кредиторская задолженность для этих целей не используется.

Анализ финансовой независимости и устойчивости показал, что с увеличением прибыли предприятия, собственного капитала финансовая зависимость от внешних источников уменьшилась, наблюдается положительная динамика роста финансовой устойчивости предприятия.

3.7. Анализ прибыли

Анализ прибыли проводится на основе данных формы № 2 «Отчет о прибыли и убытках» (табл. П.3.2). Прибыль является положительным финансовым результатом деятельности предприятия. Отрицательным финансовым результатом является убыток.

Основные направления анализа прибыли:

1. Анализ динамики каждого показателя прибыли за анализируемый период.

2. Анализ структуры показателей.

3. Факторный анализ прибыли.

Основными показателями прибыли в соответствии с формой № 2 являются:

1. Валовая прибыль 
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2. Прибыль от продаж 
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Коммерческие расходы отражают затраты предприятия, связанные со сбытом продукции, издержки обращения. Управленческие расходы отражают общехозяйственные (общепроизводственные) расходы предприятия. Если коммерческие и управленческие расходы не показываются отдельно по строкам 030 и 040 формы 2, следовательно, данные расходы учтены в себестоимости проданной продукции. В таком случае валовая прибыль и прибыль от продаж будут совпадать.

3. Прибыль до налогообложения 
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где 
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 – операционные доходы. К операционным доходам относятся: доходы от сдачи имущества в аренду, доходы от участия в других организациях (включая проценты и иные доходы по ценным бумагам), поступления от продажи основных средств, проценты, полученные за предоставление в пользование денежных средств предприятия и пр.; 
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 – операционные расходы. К операционным расходам относятся: расходы, связанные с выбытием основных средств; отчисления в резервные фонды; проценты, уплачиваемые предприятием; расходы, связанные с оплатой услуг кредитных организаций; расходы по содержанию законсервированных объектов; выплата налогов, относимых на финансовый результат и пр.; 
[image: image573.wmf]д

В

 – внереализационные доходы. К внереализационным доходам относятся: штрафы, пени, неустойки, выплачиваемые предприятию, за нарушение условий договора; стоимость основных средств, полученных безвозмездно; прибыль прошлых лет, выявленная в отчетном году; суммы, поступившие в погашение дебиторской задолженности, списанной в прошлом году и пр.; 
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 – внереализационные расходы. К внереализационным расходам относятся: штрафы, пени, неустойки, выплаченные предприятием за нарушение условий договоров; возмещение причиненных предприятием убытков; убытки прошлых лет, признанные в отчетном году; суммы дебиторской задолженности, по которым истек срок исковой давности; перечисление средств, связанных с благотворительной деятельностью.

Необходимо отметить, что Минфин России приказами от 18.09.2006 № 115н, от 18.09.2006 № 116н и от 22.07.2003 № 67н внес поправки в положения по бухгалтерскому учету, которые коснулись и изменений формы № 2 «Отчет о прибылях и убытках». В результате изменений три вида доходов и расходов – операционные, внереализационные и чрезвычайные – объединились в один. Теперь они называются – прочими. В соответствии с изменениями формула прибыли до налогообложения может быть представлена в виде:
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Где  
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– проценты к получению; 
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–доходы от участия в других организациях; 
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Для выполнения факторного анализа прибыли до налогообложения, данные о составе прочих доходов и расходов можно получить на основе внутренней отчетности предприятия и расшифровок к формам № 1 и № 2.
4. Чистая прибыль 
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 рассчитывается как разница между прибылью до налогообложения и суммой налога на прибыль (НП) и других обязательных платежей (ОП). При расчете чистой прибыли учитываются также отложенные налоговые активы (ОНА) и отложенные налоговые обязательства (ОНО) 
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Для более детального изучения механизма формирования прибыли до налогообложения и чистой прибылью следует ознакомиться с соответствующими статьями налогового кодекса.

На основе данных формы 2 (приложение П 3. 2) представим анализ прибыли в табл. 3.14.
Таблица 3.14

Анализ показателей прибыли, тыс.руб.
	Показатели
	Код
строки
	За отчетный год
	За предыдущий год
	Отклонение
	Темп роста, %
	в % к выручке
	Отклонение

	
	
	
	
	
	
	Отчетный год
	Предыдущий год
	

	Доходы и расходы по обычным видам деятельности
	
	
	
	
	
	
	
	

	Выручка от продажи 

продукции
	10
	143259
	122444
	20816
	117,00
	100,0
	100,00
	0,00

	Себестоимость проданной продукции
	20
	115245
	100213
	15033
	115,00
	80,45
	81,84
	-1,40

	Валовая прибыль
	29
	28014
	22231
	5783
	126,01
	19,55
	18,16
	1,40

	Коммерческие 
расходы
	30
	5442
	5208
	234
	104,49
	3,80
	4,25
	-0,45

	Управленческие
 расходы
	40
	5274
	5100
	174
	103,41
	3,68
	4,17
	-0,48

	Прибыль от продаж
	50
	17298
	11923
	5375
	145,08
	12,07
	9,74
	2,34

	Прочие доходы и 
расходы
	
	
	
	
	
	
	
	

	Проценты к получению
	60
	
	
	
	
	
	
	

	Проценты к уплате
	70
	1660
	980
	680
	169,39
	1,16
	0,80
	0,36

	Доходы от участия в других организациях
	80
	
	
	
	
	
	
	

	Прочие операционные доходы
	90
	470
	
	470
	
	0,33
	0,00
	0,33

	Прочие операционные расходы
	100
	4492
	3497
	995
	128,45
	3,14
	2,86
	0,28

	Внереализационные доходы
	120
	900
	1134
	–234
	79,37
	0,63
	0,93
	–0,30

	Внереализационные расходы
	130
	1700
	1980
	–280
	85,86
	1,19
	1,62
	–0,43

	Прибыль до налогообложения
	140
	10816
	6600
	4216
	163,88
	7,55
	5,39
	2,16

	Отложенные налоговые активы
	141
	500
	
	500
	
	0,35
	
	0,35

	Отложенные налоговые обязательства
	142
	475
	
	475
	
	0,33
	
	0,33

	Текущий налог на прибыль
	150
	3800
	2100
	1700
	180,95
	2,65
	1,72
	0,94

	Штрафы, пени, уплаченные в бюджет
	154
	940
	900
	40
	104,44
	0,66
	0,74
	–0,08

	Чистая прибыль (нераспределенная)
	190
	6101
	3600
	2501
	169,48
	4,26
	2,94
	1,32


Анализ представленных данных позволяет сделать вывод о положительной динамике всех показателей прибыли. В целом прибыль от продаж увеличилась на 5375 тыс. руб. или на 45,08 %. Столь значительное увеличение прибыли от продаж вызвано увеличением выручки от продажи продукции на 17%, при этом себестоимость возросла меньшими темпами на 15,0 %. Прибыль до налогообложения формируется главным образом за счет прибыли от продаж. Превышение операционных и внереализационных расходов над доходами снижает прибыль до налогообложения, что привело к снижению доли прибыли до налогообложения в выручке по сравнению с долей прибыли от продаж. Так, в отчетном году доля прибыли от продаж в выручке составила 12,07 %, а прибыли до налогообложения – 7,55%. В предыдущем году эти цифры составили соответственно – 9,74% и 5,39 %. Операционные расходы предприятия связаны прежде всего с затратами по обслуживанию заемных средств и выплатой налогов, относимых на финансовый результат.

Доля чистой прибыли в выручке возросла с 2,94% до 4,26%. Столь высокие темпы роста показателей прибыли стали возможны благодаря инвестиционной деятельности предприятия. Значительные вложения в основные средства обеспечили отдачу в виде увеличения выручки от реализации продукции, а следовательно, и улучшения финансового результата деятельности.

Для подтверждения данного вывода необходимо сопоставить темпы роста капитала предприятия (Тк), темпы роста выручки (Тв) и темпы роста прибыли (Тп). В соответствии с «золотым правилом экономики предприятия» должно выполняться следующее соотношение: 
100% < Тк < Тв < Тп.

Увеличение масштабов деятельности предприятия за счет наращивания активов должно обеспечивать более высокие темпы роста выручки и прибыли при условии эффективного использования ресурсов предприятия.

Для наглядности динамику показателей прибыли можно представить с помощью диаграмм (рис. 3.26 и 3.27).


[image: image585]
Рис. 3.26. Динамика показателей прибыли


[image: image586]
Рис. 3.27. Формирование прибыли до налогообложения
Факторный анализ прибыли. Рассмотрим влияние факторов на прибыль предприятия на основе использования методики, изложенной в [6]. Будем использовать данные табл. 3.14. На сумму прибыли до налогообложения (
[image: image587.wmf].
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Факторную модель можно представить в виде


[image: image596.wmf]р

д

р

д

р

о

н

д

В

В

О

О

УР

КР

С

В

П

-

+

-

+

-

-

-

=

.

.

.

.

Показатели предыдущего года будем обозначать с индексом 0, а отчетного – с индексом 1. Прибыль до налогообложения в отчетном году по сравнению с предыдущим увеличилась на 4216 тыс. руб. Необходимо выявить степень влияния вышеприведенных факторов.

1. Рассмотрим влияние фактора «Выручка от продаж»
Выручка от реализации продукции в свою очередь зависит от двух факторов: цены продукции и количества реализованной продукции. Для определения влияния фактора «Цена продукции» необходимо знать рост цен на продукцию в отчетном году по сравнению с предыдущим. Эта информация может быть получена непосредственно на предприятии или из статистических данных. Предположим, что цены на продукцию предприятия в среднем возросли в отчетном году на 8 % или индекс роста цен составил 1,08. Рассчитаем выручку от реализации в отчетном году в сопоставимых ценах (т.е. в ценах предыдущего года) – 
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где 
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выручка от реализации продукции в отчетном году.

Следовательно, в отчетном году по сравнению с предыдущим выручка от реализации продукции увеличилась за счет роста цен (Δ
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В отчетном году по сравнению с предыдущим выручка от реализации продукции увеличилась за счет количества реализованной продукции (Δ
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где 
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выручка от реализации продукции в предыдущем году.

Таким образом, на увеличение выручки положительное влияние оказали оба фактора. Увеличение цен на продукцию привело к увеличению выручки на 10611,78 тыс. руб., а увеличение количества продукции – на 10203,22 тыс. руб. Общее изменение выручки составило 20816 тыс. руб. Наибольшее влияние оказал фактор «цена продукции», доля в общем изменении выручки составила 51 %. Доля фактора «количество реализованной продукции», соответственно, – 49 %. И цена продукции, и количество реализованной продукции повлияли на изменение прибыли от продаж, а следовательно, и на изменение прибыли до налогообложения.

1.1. Расчет влияния фактора «Цена продукции»

Для определения степени влияния изменения цены продукции на прибыль необходимо использовать показатель рентабельность продаж. Рентабельность продаж 
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Рентабельность продаж в предыдущем году составила
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Изменение прибыли до налогообложения за счет увеличения выручки под влиянием фактора «Цена продукции» (Δ
[image: image610.wmf]ц

о

н

д

П

.

.

.

) определяется по формуле

Δ
[image: image611.wmf]ц

о

н

д

П

.

.

.
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Таким образом, рост цен на продукцию в отчетном году по сравнению с предыдущим на 8 % привел к увеличению прибыли до налогообложения на 1034,587 тыс. руб.

1.2. Расчет влияния фактора «Количество реализованной продукции»

Изменение прибыли до налогообложения за счет увеличения выручки под влиянием фактора «Количество реализованной продукции» (Δ
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Таким образом, в результате увеличения количества реализованной продукции прибыль до налогообложения увеличилась на 993,794 тыс. руб.

2. Расчет влияния фактора «Себестоимость реализованной продукции»

Изменение прибыли за счет влияния себестоимости реализованной продукции 
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где 
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 – себестоимость реализованной продукции в отчетном году; 
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 – себестоимость реализованной продукции в предыдущем году.
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Необходимо обратить внимание, что в данном случае знаки надо ставить с учетом экономического содержания влияния изменения себестоимости на прибыль. Себестоимость – это фактор обратного влияния по отношению к прибыли. Снижение себестоимости приводит к увеличению прибыли. Доля себестоимости реализованной продукции в выручке в отчетном году составила 80,446%, а в предыдущем 81,844%. Произошло снижение удельного веса себестоимости в выручке на 1,398%. Следовательно, прибыль от продаж, а значит, и прибыль до налогообложения увеличились на 1,398% или на 2002,761 тыс. руб.

 3. Расчет влияния фактора «Коммерческие расходы»

Для расчета используется формула, аналогичная предыдущей,
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 – изменение прибыли до налогообложения за счет изменения коммерческих расходов; 
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 – коммерческие расходы в отчетном году; 
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 – коммерческие расходы в предыдущем году.
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Знаки необходимо ставить по экономическому смыслу. Так, в результате снижения доли коммерческих расходов в выручке с 4,253% в предыдущем году до 3,799% в отчетном году прибыль до налогообложения увеличилась на 650,396 тыс. руб.

4. Расчет влияния фактора «Управленческие расходы»

Для расчета используем формулу
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где 
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 – изменение прибыли до налогообложения за счет изменения управленческих расходов; 
[image: image635.wmf]1

УР

 – управленческие расходы в отчетном году; 
[image: image636.wmf]о

УР

 – управленческие расходы в предыдущем году.
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В результате снижения удельного веса управленческих расходов в выручке с 4,165% в предыдущем году до 3,681% в отчетном году прибыль до налогообложения увеличилась на 693,374 тыс. руб.

5. Расчет влияния факторов: «Операционные доходы», «Операционные расходы», «Внереализационные доходы», «Внереализационные расходы»

Для расчета следует использовать балансовый метод. Влияние фактора определяется по величине абсолютного отклонения по табл. 3.14, знаки расставляются по экономическому смыслу. Если изменение фактора влияет на изменение прибыли до налогообложения положительно (увеличивает прибыль), то значение изменения показателя следует принимать со знаком «+». Если изменение фактора влияет на прибыль до налогообложения отрицательно (уменьшает прибыль), то значение изменения показателя следует принимать со знаком «–». Представим расчет влияния факторов в табл. 3.15.
Увеличение операционных доходов на 470 тыс. руб. увеличивает прибыль до налогообложения на соответствующую сумму. Снижение внереализационных доходов на 234 тыс. руб. уменьшает прибыль до налогообложения на соответствующую сумму. Увеличение же операционных расходов на 1675 тыс. руб. уменьшает прибыль до налогообложения, следовательно, необходимо поставить знак «–», а снижение внереализационных расходов на 280 тыс. руб. увеличивает прибыль до налогообложения, следовательно, необходимо поставить знак «+».

Таблица 3.15

Влияние факторов на прибыль до налогообложения

	
	Предыдущий год
	Отчетный год
	Отклонение
	Влияние

	1. Операционные доходы,
 тыс. руб.
	0
	470
	+470
	+470

	2. Операционные расходы, 
тыс. руб.
	4477
	6152
	+1675
	–1675

	3. Внереализационные доходы, 
тыс. рыб.
	1134
	900
	–234
	–234

	4. Внереализационные расходы, тыс. руб.
	1980
	1700
	–280
	+280


В заключении факторного анализа обобщим результаты расчетов степени влияния факторов на прибыль до налогообложения (табл. 3.16).

Таблица 3.16

Влияние факторов на прибыль до налогообложения

	Показатели-факторы
	Влияние, тыс. руб.

	1. Цена продукции
	+1034,587

	2. Количество реализованной продукции
	+993,794

	3. Себестоимость реализованной продукции
	+2002,761

	4. Коммерческие расходы
	+650,396

	5. Управленческие расходы
	+693,374

	6. Операционные доходы
	+470

	7. Операционные расходы
	–1675

	8. Внереализационные доходы
	–234

	9. Внереализационные расходы
	+280

	ИТОГО
	+4215,912


Таким образом, суммарное влияние факторов составило 4215,912 тыс. руб. или 4216 тыс. руб. Сравним полученный результат с данными об изменении прибыли до налогообложения из табл. 3.14. Результаты совпадают, значит, расчет произведен правильно.

Как показывают данные таблицы, в наибольшей степени на увеличение прибыли до налогообложения повлияли факторы: снижение доли себестоимости реализованной продукции в выручке от реализации (влияние фактора – +2002,761 тыс. руб.); увеличение операционных расходов (влияние фактора – 1675 тыс. руб.); увеличение цены продукции (влияние фактора – +1034,587 тыс. руб.); увеличение количества реализованной продукции (влияние фактора – +993,794 тыс.руб.).

3.8. Анализ рентабельности

Рентабельность характеризует уровень прибыльности деятельности предприятия. Рассчитывается рентабельность на основе показателей прибыли. Если предприятие работает с убытками, то следует говорить об убыточности деятельности.

Основные направления анализа рентабельности:

1. Анализ динамики показателей рентабельности.

2. Факторный анализ рентабельности.

Для анализа рентабельности рассчитываются показатели:

1. Рентабельность продукции.

2. Рентабельность продаж.

3. Рентабельность капитала.

4. Рентабельность оборотного капитала.

5. Рентабельность собственного капитала.

6. Рентабельность ресурсов.

Рентабельность продукции (работ) (
[image: image639.wmf]П

Р

) – это отношение прибыли от продаж к затратам на производство и реализацию продукции (работ). Рассчитывается по формуле
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 – здесь указываются строки формы № 2.

Рентабельность продукции (работ) показывает, сколько прибыли от продаж приходится на один рубль затрат на производство и реализацию продукции (работ). 

Рентабельность продаж (
[image: image643.wmf]ПР

Р

) – это отношение прибыли от продаж к выручке. Рассчитывается по формуле
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Рентабельность продаж показывает, сколько прибыли от продаж приходится на один рубль выручки.

Рентабельность капитала (
[image: image646.wmf]К

Р

) – это отношение прибыли до налогообложения (или чистой прибыли) к среднегодовой стоимости имущества предприятия (актива баланса). Если рентабельность капитала рассчитывается для квартального периода, то соответственно в расчетах учитывается среднеквартальная стоимость имущества предприятия. Рассчитывается по формуле
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где 
[image: image649.wmf]К

 – среднегодовая стоимость имущества предприятия (актива баланса); 
[image: image650.wmf]*

 – здесь указываются строки баланса.

Рентабельность капитала показывает, сколько прибыли до налогообложения (или чистой прибыли) приходится на один рубль капитала или имущества предприятия. В отдельных случаях допускается расчет рентабельности капитала и на основе использования прибыли от продаж (когда она составляет основную часть прибыли до налогообложения).

Рентабельность оборотного капитала 
[image: image651.wmf](
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 – это отношение прибыли до налогообложения (или чистой прибыли) к среднегодовой стоимости оборотного капитала предприятия. Рассчитывается по формуле


[image: image652.wmf]%

100

)

(

,

,

,

ОА

П

П

Р

Ч

О

Н

Д

ОК

=

 или 


[image: image653.wmf]%

100

2

к.г.

 

290

 

стр.

н.г.

 

290

 

стр.

 

стр.190)

 

или

 

140(

 

стр.

÷

ø

ö

ç

è

æ

+

=

ОК

Р

,

где 
[image: image654.wmf]ОА

 – среднегодовая стоимость оборотного капитала предприятия.

Рентабельность оборотного капитала показывает, сколько прибыли до налогообложения (или чистой прибыли) приходится на один рубль капитала, вложенного в оборотные активы (или в текущую деятельность).

Рентабельность собственного капитала 
[image: image655.wmf](
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 – это отношение прибыли до налогообложения (или чистой прибыли) к среднегодовой стоимости собственного капитала предприятия. Рассчитывается по формуле
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Рентабельность собственного капитала показывает, сколько прибыли до налогообложения (или чистой прибыли) предприятие получает на один рубль собственного капитала.

Рентабельность ресурсов 
[image: image658.wmf](
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 – это отношение прибыли до налогообложения (или чистой прибыли, прибыли от продаж) к среднегодовой стоимости основных производственных фондов (
[image: image659.wmf]ОПФ

 )и материальных оборотных средств (
[image: image660.wmf]МОС

). Рассчитывается по формуле
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 Среднегодовая стоимость основных производственных фондов принимается по данным формы № 5 «Приложение к балансу».
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 – здесь указаны строки баланса.

Рентабельность ресурсов показывает, сколько прибыли до налогообложения (или чистой прибыли, прибыли от продаж) предприятие получает на один рубль ресурсов, занятых в производстве.

Рассчитаем показатели рентабельности (табл. 3.17) на основе данных табл. 3.1 и 3.14.

Таблица 3.17

Показатели рентабельности

	
	Предыдущий год
	Отчетный год

	
	
	

	1. Рентабельность продукции, %
	10,79
	13,73

	2. Рентабельность продаж, %
	9,74
	12,07

	3. Рентабельность капитала, %
	*
	8,31

	4. Рентабельность оборотного капитала, %
	*
	11,80

	5. Рентабельность собственного капитала, %
	*
	10,10


* – данные отсутствуют, так как в расчетах используется отчетность только за один отчетный год (баланс и форма 2). Для определения среднегодовой стоимости капитала за предыдущий год необходимо использовать баланс за предыдущий год.

По данным табл. 3.17, рис. 3.28 видно, что в отчетном году произошло увеличение рентабельности продукции и продаж. Рост показателей рентабельности вызван опережением темпов роста прибыли от продаж (145,08%), темпов роста выручки (117,0%), себестоимости реализованной продукции (115,%), коммерческих расходов (104,49%) и управленческих расходов (103,41%). Основным фактором увеличения рентабельности является увеличение прибыли, которая в свою очередь зависит от объемов производства и реализации продукции и снижения затрат.

Факторный анализ рентабельности позволяет определить степень влияния отдельных показателей-факторов на изменение рентабельности. Для проведения факторного анализа, необходимо данные отчетного года сопоставить с данными базового периода (например, предыдущего года). Поскольку нами для проведения анализа финансового состояния используется отчетность только за один год, то рассмотрим условные примеры.


[image: image668]
Рис. 3.28. Динамика показателей рентабельности

Пример 1.
На основе данных табл. 3.18 определить степень влияния факторов затратоемкости производства на изменение рентабельности ресурсов, а также эффективности использования ресурсов предприятия (основных производственных фондов и оборотных средств).

Таблица 3.18

Исходные данные для факторного анализа

	Показатели
	2004
	2005
	0тклоне-ние

	1. Выручка от реализации продукции 
[image: image669.wmf](

)

В

, тыс. руб. 
	132987,9
	145353
	12365,1

	2. Себестоимость реализованной продукции (
[image: image670.wmf]Р

С

), всего тыс. руб., 
	106147
	124095
	17948


Окончание таблицы 3.18

	Показатели
	2004
	2005
	0тклоне-ние

	В том числе
	
	
	

	3. Материальные затраты (
[image: image671.wmf]МЗ

)
	54666,07
	55842,75
	1176,68

	4. Заработная плата с отчислениями (
[image: image672.wmf]ЗП

)
	39486,94
	50258,48
	10771,54

	5. Амортизация (
[image: image673.wmf]А

)
	7324,19
	13278,17
	5953,98

	6. Прочие затраты (
[image: image674.wmf]ПРочие

)
	4670,5
	4715,61
	45,11

	7. Прибыль от продаж (
[image: image675.wmf]ПР

П

), тыс. руб.
	26840,9
	21258
	–5582,9

	8. Стоимость ОПФ (
[image: image676.wmf]Ф

), тыс. руб., 
	106479,5
	186692,5
	80213

	9. Стоимость оборотных средств (
[image: image677.wmf]ОА

Ф

), тыс. руб.,
	41649,5
	50856
	9206,5

	10. Рентабельность ресурсов (
[image: image678.wmf]Р

Р

), %, 
	18,12
	8,95
	–9,17


Факторный анализ рентабельности ресурсов проведем с использованием метода цепных подстановок. Рентабельность ресурсов определяется по формуле
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Осуществим некоторые преобразования и получим модель для факторного анализа
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Таким образом, преобразованная факторная модель рентабельности ресурсов примет вид
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где 
[image: image682.wmf]МЕ

 – материалоемкость; 
[image: image683.wmf]ЗПЕ

 – зарплатоемкость; 
[image: image684.wmf]АЕ

 – амортизацеемкость; 
[image: image685.wmf]ПРочиеЕ

 – доля прочих затрат в выручке; 
[image: image686.wmf]ОТ

Ф

 – фондоотдача основных производственных фондов; 
[image: image687.wmf]ОА
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 – коэффициент оборачиваемости оборотных средств (оборотных активов).

Для проведения факторного анализа рассчитаем расчетные показатели (табл. 3.19).

Используя метод цепных подстановок, выполним промежуточные расчеты по преобразованной факторной модели рентабельности ресурсов. Всего расчетов – 7. В первом расчете все показатели 2004 года, а в последнем – 2005 года. Постепенно заменяем значения показателей 2004 года на значения показателей 2005 года. Результаты промежуточных расчетов сведем в табл. 3.20.

Таблица 3.19

Расчетные показатели

	Показатели
	2004
	2005
	Отклонение

	1. Материалоемкость, руб./руб.
	0,411
	0,384
	–0,027

	2. Зарплатоемкость, руб./руб.
	0,297
	0,346
	0,049

	3. Амортизацеемкость, руб./руб.
	0,055
	0,091
	0,036

	4. Доля прочих затрат в выручке, руб./руб.
	0,035
	0,032
	–0,003

	5. Фондоотдача, руб./руб.
	1,249
	0,779
	–0,470

	6. Коэффициент оборачиваемости
 оборотных средств
	3,193
	2,858
	–0,335


Таблица 3.20

Результаты промежуточных расчетов факторного анализа

	1. Рентабельность ресурсов (коэффициент)
	0,18119

	2.Второй расчет
	0,20532

	3. Третий расчет
	0,16147

	4. Четвертый расчет
	0,12890

	5. Пятый расчет
	0,13130

	6.Шестой расчет
	0,09154

	7.Седьмой расчет
	0,08949


Расчет влияния факторов определяется последовательным вычитанием: из второго расчета вычитаем первый; из третьего – второй; из четвертого – третий и т.д., то есть из каждого последующего вычитается предыдущий (табл. 3.21).

Таблица 2.21

Степень влияния факторов

	Влияние факторов
	руб./руб.
	%

	1. Изменение рентабельности ресурсов за счет

снижения материалоемкости продукции
	0,02413
	2,413

	2. Изменение рентабельности ресурсов за
счет увеличения зарплатоемкости
	–0,04385
	–4,385

	3. Изменение рентабельности ресурсов за
счет увеличения амортизацеемкости
	–0,03257
	–3,257

	4. Изменение рентабельности ресурсов за счет
снижения доли прочих расходов в выручке
	0,00240
	0,240

	5. Изменение рентабельности ресурсов за счет
снижения фондоотдачи
	–0,03976
	–3,976

	6. Изменение рентабельности ресурсов за счет
снижения коэффициента оборачиваемости оборотных средств
	–0,00206
	–0,206

	ИТОГО общее влияние факторов
	–0,09171
	–9,171


Таким образом, результаты расчетов показали, что рентабельность ресурсов снизилась на 9,17%. Основное влияние оказали факторы (табл. 3.22, рис. 3.29):

– снижение фондоотдачи. В результате снижения эффективности использования основных производственных фондов на 0,47 руб./руб. рентабельность ресурсов снизилась на 3,976%;

– увеличение зарплатоемкости. В результате увеличения зарплатоемкости на 0,049 руб./руб. рентабельность ресурсов снизилась на 4,385%;

– увеличение амортизацеемкости. В результате увеличения амортизацеемкости на 0,036 руб./руб. рентабельность ресурсов снизилась на 3,257%;

– снижение коэффициента оборачиваемости оборотных средств. В результате снижения коэффициента оборачиваемости оборотных средств на 0,335 рентабельность ресурсов снизилась на 0,206%;

– положительное влияние на рентабельность ресурсов оказало снижение материалоемкости на 0,027 руб./руб. В результате рентабельность ресурсов увеличилась на 2,413%.

Таблица 3.22

Факторный анализ рентабельности ресурсов

	Показатели
	2004
	2005
	0тклоне​ние
	Влияние

	1. Рентабельность ресурсов, %
	18,12
	8,95
	–9,17
	

	2. Материалоемкость, руб./руб.
	0,411
	0,384
	–0,027
	2,413

	3. Зарплатоемкость, руб./руб.
	0,297
	0,346
	0,049
	–4,385

	4. Амортизацеемкость, руб./руб.
	0,055
	0,091
	0,036
	–3,257

	5. Доля прочих затрат в выручке, руб./руб.
	0,035
	0,032
	–0,003
	0,240

	6. Фондоотдача, руб./руб.
	1,249
	0,779
	–0,470
	–3,976

	7. Коэффициент оборачиваемости оборотных средств
	3,193
	2,858
	–0,335
	–0,206

	ИТОГО общее влияние факторов
	
	
	
	–9,171



[image: image688]
Рис. 3.29. Влияние факторов на изменение рентабельности ресурсов

Пример 2.
На основе исходных данных выявить степень влияния факторов рентабельность продаж и коэффициент оборачиваемости капитала на изменение рентабельности капитала.

Рентабельность капитала в данном случае рассчитывается как отношение прибыли от продаж к среднегодовой стоимости капитала (табл. 3.23).

Таблица 3.23

Исходные и расчетные показатели для факторного анализа

	Показатели
	Предыдущий год
	Отчетный

год
	Абсолютное

отклонение

	Исходные показатели
	
	
	

	1. Прибыль от продаж (
[image: image689.wmf]ПР

П

), тыс. руб. 
	30263
	42527
	+12264

	2. Выручка от реализации продукции 
[image: image690.wmf](

)

В

, тыс. руб., 
	158017
	208582
	+50565

	3. Среднегодовая стоимость капитала (
[image: image691.wmf]К

), тыс. руб., 
	124490
	143164
	+18674

	Расчетные показатели
	
	
	

	4. Рентабельность капитала (
[image: image692.wmf]К

Р

), % 
	24,31
	29,71
	+5,40

	5. Рентабельность продаж (
[image: image693.wmf]ПР

Р

), % 
	19,152
	20,389
	+1,237

	6. Коэффициент оборачиваемости капитала (
[image: image694.wmf]К

ОБ

К

)
	1,269
	1,457
	+0,188


Коэффициент оборачиваемости капитала (
[image: image695.wmf]К

ОБ

К

) рассчитывается как отношение выручки к среднегодовой стоимости капитала.

Рентабельность капитала увеличилась на 5,395%. Необходимо определить, в какой степени на ее увеличение повлияли рентабельность продаж и коэффициент оборачиваемости капитала. Для расчета будем использовать следующую формулу и последующие преобразования 
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Используем метод абсолютных разниц.

1. Изменение рентабельности капитала за счет увеличения рентабельности продаж 
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За счет увеличения рентабельности продаж на 1,24% рентабельность капитала возросла на 1,57%.

2. Изменение рентабельности капитала за счет увеличения коэффициента оборачиваемости капитала 
[image: image699.wmf])
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За счет увеличения коэффициента оборачиваемости на 0,188 рентабельность капитала возросла на 3,833%. Общее изменение составило (1,57% + 3,83%) = 5,4%. Наибольшее влияние на изменение рентабельности капитала оказало увеличение коэффициента оборачиваемости капитала, то есть деловая активность предприятия (доля фактора – 71%, рис. 3.30). Результаты факторного анализа представлены в табл. 3.24.

Таблица 3.24

Факторный анализ рентабельности капитала

	Показатели-факторы
	Предыдущий год
	Отчетный год
	Отклоне-
ние
	Влияние
	Доля,

%

	1. Рентабельность капитала (
[image: image701.wmf]К

Р

), %
	24,31
	29,71
	+5,40
	-
	

	2. Рентабельность продаж (
[image: image702.wmf]ПР

Р

), % 
	19,152
	20,389
	+1,237
	+1,57
	29,07

	3. Коэффициент оборачиваемости капитала (
[image: image703.wmf]К

ОБ

К

)
	1,269
	1,457
	+0,188
	+3,83
	70,93

	ИТОГО
	
	
	
	+5,40
	100



[image: image704]
Рис. 3.30. Структура изменения рентабельности капитала в результате 

 влияния факторов
3.9. Анализ деловой активности

Показатели деловой активности характеризуют оборачиваемость средств предприятия. В соответствии с [28] для анализа деловой активности используются следующие показатели:

1. Коэффициент оборачиваемости капитала.

2. Коэффициент оборачиваемости оборотных активов.

3. Коэффициент оборачиваемости материальных оборотных средств.

4. Коэффициент оборачиваемости готовой продукции.

5. Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности.

6. Средний срок оборота дебиторской задолженности.

7. Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолжен​ности.

8. Средний срок оборота кредиторской задолженности.

9. Фондоотдача внеоборотных активов.

10. Коэффициент оборачиваемости собственного капитала.

Коэффициент оборачиваемости капитала (
[image: image705.wmf]К

ОБ

К

) – это отношение выручки от реализации продукции (
[image: image706.wmf]В

) к средней за период стоимости капитала предприятия
[image: image707.wmf](
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К

 (итог баланса). Рассчитывается по формуле
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 EMBED Equation.3  [image: image709.wmf]К

В

=

.

Коэффициент оборачиваемости капитала показывает, сколько оборотов совершает капитал предприятия за анализируемый период, т.е. скорость оборота капитала. Положительно оценивается рост данного показателя, если он не вызван только ростом цен.

Коэффициент оборачиваемости оборотных активов (
[image: image710.wmf]ОА

ОБ

К

) – это отношение выручки от реализации продукции к средней за период стоимости оборотного капитала предприятия 
[image: image711.wmf](

)

ОА

К

. Рассчитывается по формуле
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стоимость оборотных активов на начало периода (если анализируемый период – год, то это стр. 290 годового баланса на начало года); 
[image: image718.wmf]-
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 стоимость оборотных активов на конец периода (если анализируемый период – год, то это стр. 290 годового баланса на конец года).

Коэффициент оборачиваемости оборотных активов показывает, сколько оборотов совершает оборотный капитал (мобильные средства) за период, т.е. скорость оборота оборотного капитала. Положительно оценивается рост данного показателя, если сочетается с ростом оборачиваемости запасов.

Коэффициент оборачиваемости материальных оборотных средств (
[image: image719.wmf]МОС

ОБ

К

) – это отношение выручки от реализации продукции к средней за период стоимости материальных оборотных средств (
[image: image720.wmf]МОС

). Рассчитывается по формуле
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 – стоимость материальных оборотных средств на начало периода (стр. 210 баланса – запасы на начало периода); 
[image: image725.wmf].

.
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 – стоимость материальных оборотных средств на конец периода (стр. 210 баланса – запасы на конец периода).

Коэффициент оборачиваемости материальных оборотных средств показывает, сколько оборотов совершают материальные оборотные средства (запасы) за анализируемый период, т.е. скорость оборота материальных оборотных средств. Положительно оценивается рост показателя. Снижение может свидетельствовать об относительном увеличении запасов сырья и материалов, незавершенного производства или о снижении спроса на готовую продукцию.

Коэффициент оборачиваемости готовой продукции (
[image: image726.wmf]ГП

ОБ

К

) – это отношение выручки от реализации продукции к средней за период стоимости готовой продукции (
[image: image727.wmf]ГП

). Рассчитывается по формуле
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 EMBED Equation.3  [image: image729.wmf]ГП

В

=

;


[image: image730.wmf]ГП

= 
[image: image731.wmf]2

к.п.

214

 

стр.

н.п.

214

 

стр.

2

.

.

.

.

+

=

+

п

к

ГП

п

н

ГП

,

где 
[image: image732.wmf].
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 – стоимость готовой продукции на начало периода (стр. 214 на начало периода); 
[image: image733.wmf].

.
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 – стоимость готовой продукции на конец периода (стр. 214 на конец периода).

Коэффициент оборачиваемости готовой продукции показывает, сколько оборотов совершает готовая продукция за анализируемый период, т.е. скорость оборота готовой продукции. Положительно оценивается рост показателя. Рост показателя означает увеличение спроса на продукцию предприятия, а снижение – возможное затоваривание готовой продукцией в связи со снижением спроса.

Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности (
[image: image734.wmf]ДЗ

ОБ

К

) – это отношение выручки от реализации продукции к средней за период величине дебиторской задолженности (
[image: image735.wmf]ДЗ

). Рассчитывается по формуле
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[image: image741.wmf].
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 – дебиторская задолженность на начало периода (стр. 230 и стр. 240 на начало периода); 
[image: image742.wmf].
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 – дебиторская задолженность на конец периода (стр. 230 и стр. 240 на конец периода).

Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности показывает, сколько оборотов совершает дебиторская задолженность за анализируемый период, т.е. скорость оборота дебиторской задолженности. Рост данного коэффициента свидетельствует о сокращении продаж в кредит, а снижение – увеличение объема коммерческого кредита, предоставляемого покупателям.

Средний срок оборота дебиторской задолженности (
[image: image743.wmf]ДЗ

Д

) – средний срок погашения дебиторской задолженности в днях
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Положительно оценивается снижение данного показателя. Если анализируемый период год, то в числителе – 365, а если квартал, то – 90.

Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности (
[image: image745.wmf]КЗ

ОБ

К

) – это отношение выручки от реализации продукции к средней за период величине кредиторской задолженности (
[image: image746.wmf]КЗ

). Рассчитывается по формуле
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где 
[image: image751.wmf].
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 – кредиторская задолженность на начало периода (стр. 620 на начало периода); 
[image: image752.wmf].

.
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 – кредиторская задолженность на конец периода (стр. 620 на конец периода).

Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности показывает, сколько оборотов совершает кредиторская задолженность за анализируемый период, т.е. скорость оборота кредиторской задолженности. Рост данного коэффициента означает увеличение скорости оплаты задолженности предприятия, а снижение – рост покупок в кредит.

Средний срок оборота кредиторской задолженности (
[image: image753.wmf]КЗ

Д

) – средний срок погашения кредиторской задолженности в днях
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Показатель отражает средний срок возврата долгов предприятия (кредиторской задолженности).

Фондоотдача внеоборотных активов (
[image: image755.wmf]ВА

ОТ

Ф

) – это отношение выручки от реализации продукции к средней за период величине внеоборотных активов (
[image: image756.wmf]ВА

). Рассчитывается по формуле
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 – внеоборотные активы по балансу на начало периода (стр. 190 на начало периода); 
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 – внеоборотные активы по балансу на конец периода (стр. 190 на конец периода).

Фондоотдача внеоборотных активов показывает, сколько выручки от реализации приходится на один рубль внеоборотных активов, и характеризует эффективность использования внеоборотных активов.

Коэффициент оборачиваемости собственного капитала (
[image: image763.wmf]СК
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) – это отношение выручки от реализации продукции к средней за период величине собственного капитала предприятия (
[image: image764.wmf]СК

). Рассчитывается по формуле
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 – собственный капитал по балансу на начало периода (стр. 490 на начало периода); 
[image: image770.wmf].
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 – собственный капитал по балансу на конец периода (стр. 490 на конец периода).

Показатель отражает скорость оборота собственного капитала. Рост выручки, как правило, должен приводить к повышению данного показателя, так как обеспечивается в значительной степени кредитами. Следовательно, доля собственного капитала в общей сумме источников должна снижаться.

Пример расчета показателей деловой активности приведен в табл. 3.25.

Таблица 3.25

Показатели деловой активности

	Показатели
	Предыдущий год*
	Отчетный год
	Отклонение

	Исходные
	
	
	

	Выручка от реализации продукции, тыс. руб.
	122444
	143259
	20816

	Среднегодовая стоимость капитала, тыс. руб.
	121711,72
	130112,7
	8401

	Среднегодовая стоимость оборотных активов, т. р.
	84172,8
	91634,1
	7461

	Среднегодовая стоимость материальных оборотных средств (запасов), тыс. руб.
	39343,2
	42850
	3507

	Среднегодовая стоимость готовой продукции, т. р.
	1909,5
	1335
	–575

	Среднегодовая величина дебиторской задолженности, тыс. руб.
	35043,2
	39663,4
	4620

	Среднегодовая величина кредиторской задолженности, тыс. руб.
	41393,28
	45364,1
	3971

	Среднегодовая величина внеоборотных активов, 
тыс. руб.
	36662,12
	38478,6
	1816

	Среднегодовая величина собственного капитала,
тыс. руб.
	50078
	60389,4
	10311

	Расчетные
	
	
	

	1. Коэффициент оборачиваемости капитала
	1,01
	1,10
	0,10

	2. Коэффициент оборачиваемости оборотных активов (оборотных средств)
	1,45
	1,56
	0,11

	3. Коэффициент оборачиваемости материальных оборотных средств
	3,11
	3,34
	0,23

	4. Коэффициент оборачиваемости готовой продукции
	64,12
	107,31
	43,19

	
	
	
	


Окончание табл. 3.25
	Показатели
	Предыдущий год*
	Отчетный год
	Отклонение

	5. Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности
	3,49
	3,61
	0,12

	6. Средний срок оборота дебиторской задолженности, дни
	104,46
	101,06
	–3,41

	7. Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности
	2,96
	3,16
	0,20

	8. Средний срок оборота кредиторской задолженности, дни
	123,39
	115,58
	–7,81

	9. Фондоотдача внеоборотных активов, р./р.
	3,34
	3,72
	0,38

	10. Коэффициент оборачиваемости собственного капитала
	2,45
	2,37
	–0,07


* – Данные за предыдущий год условные

Анализ представленных данных позволяет сделать вывод о повышении деловой активности предприятия в отчетном году. Наблюдается рост всех показателей оборачиваемости, за исключением коэффициента оборачиваемости собственного капитала. Снижение данного коэффициента связано с увеличением собственного капитала более высоким темпами (121%) по сравнению с ростом выручки(117%). Таким образом, увеличение выручки обеспечивается не только за счет привлечения заемных средств, но и за счет собственного капитала.

Экономическое значение ускорения оборачиваемости оборотных активов (оборотных средств) заключается в высвобождении (экономии) оборотных средств. Величину экономического эффекта, полученного от ускорения оборачиваемости оборотных средств, можно определить, используя коэффициент загрузки средств в обороте (Кз),
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Коэффициент загрузки оборотных средств показывает, сколько оборотных средств приходится на один рубль выручки. Положительно оценивается снижение коэффициента загрузки, что свидетельствует о снижении оборотных средств на один рубль выручки, т.е. происходит высвобождение оборотных средств.

Экономия (или высвобождение) оборотных средств в результате ускорения оборачиваемости рассчитывается по формуле
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где Эос – экономия оборотных средств, тыс. руб.;


[image: image773.wmf]0

1

З

З

З

К

К

К

-

=

D

,

где (Кз – изменение коэффициента загрузки оборотных средств (оборотных активов).

По данным табл. 3.25
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Рассчитаем экономию оборотных средств в отчетном году по сравнению с предыдущим
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Знак «–» означает экономию (высвобождение) оборотных средств. В случае, когда в расчетах получается знак «+», это означает увеличение коэффициента загрузки, а следовательно, дополнительное вовлечение оборотных средств в результате замедления их оборачиваемости.

Для оценки эффективности использования оборотных средств в дополнение к коэффициенту оборачиваемости оборотных средств (оборотных активов) и коэффициенту загрузки следует рассчитать длительность одного оборота оборотных средств в днях (
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Длительность одного оборота показывает, сколько дней длится один оборот оборотных средств. Положительно оценивается сокращение длительности оборота.

Так, длительность одного оборота оборотных средств в отчетном году составила 
[image: image780.wmf]234
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В предыдущем году соответственно 
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 дня. Произошло сокращение длительности одного оборота оборотных средств на (234 – 252) = –18 дней.

Кроме общей длительности одного оборота оборотных средств, можно определить длительность пребывания на отдельной стадии кругооборота.

Длительность пребывания оборотных средств на стадии «Денежные средства» (
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Длительность пребывания оборотных средств на стадии «Средства в расчетах» (
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Длительность пребывания оборотных средств на стадии «Запасы» (
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 – удельный вес соответственно денежных средств, дебиторской задолженности, готовой продукции, запасов в общей стоимости оборотных средств, %.
Таблица 3.26

Показатели эффективности использования оборотных средств

	Показатели
	Предыдущий год
	Отчетный год
	Отклонение

	1. Коэффициент оборачиваемости оборотных активов (оборотных средств)
	1,45
	1,56
	0,11

	2. Коэффициент загрузки оборотных средств
	0,69
	0,64
	-0,05

	3. Длительность одного оборота, дни
	252
	234
	-18



[image: image789]
Рис. 3.31. Динамика показателей эффективности использования оборотных 
средств

Таким образом, эффективность использования оборотных средств характеризуется показателями (табл. 3.26, рис. 3.31):

– коэффициент оборачиваемости оборотных средств (оборотных активов);

– длительность одного оборота;

– коэффициент загрузки оборотных средств.

Эффект от ускорения оборачиваемости оборотных средств можно выразить в виде дополнительно полученной выручки в результате ускорения оборачиваемости оборотных средств (
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В результате ускорения оборачиваемости оборотных средств на 0,11 оборота дополнительно получена выручка – 9259 тыс. руб. Зная рентабельность продаж, можно определить, сколько дополнительно было получено прибыли от продаж(
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3.10. Контрольные вопросы и задания 
  для самостоятельной работы

3.10.1. Назовите основные характеристики финансового состояния предприятия.

3.10.2. Как можно определить финансовое состояние предприятия?

3.10.3. Перечислите основные компоненты анализа финансового состояния предприятия.

3.10.4. Что является информационной основой анализа финансового состояния?

3.10.5. Какая информация отражается в активе баланса?

3.10.6. Состав актива и пассива баланса.

3.10.7. Основные направления анализа актива и пассива баланса.

3.10.8. Какие тенденции в изменении актива и пассива баланса можно считать положительными?

3.10.9. На основе исходных данных баланса (табл. П.3.3) проанализируйте изменение актива и пассива баланса в течение года, сделайте выводы о характере изменений. Расчеты проиллюстрируйте графиками и диаграммами.

3.10.10. Какой баланс признается ликвидным?

3.10.11. Назовите самые ликвидные активы и самые срочные пассивы?

3.10.12. На основе исходных данных баланса (табл. П.3.3) сгруппируйте активы по степени ликвидности, а пассивы по срочности оплаты. Определите ликвидность баланса, сделайте выводы. Проиллюстрируйте диаграммами.

3.10.13. Какое предприятие можно назвать платежеспособным?

3.10.14. Как определить показатели платежеспособности и что они характеризуют?

3.10.15. Основные причины неплатежеспособности предприятия.

3.10.16. Факторы, влияющие на повышение платежеспособности.

3.10.17. На основе данных баланса (табл. П.3.3) определите изменение платежеспособности предприятия в течение года. Можно ли назвать предприятие платежеспособным и почему? Назовите факторы, повлиявшие на изменение платежеспособности. Расчеты проиллюстрируйте графически.

3.10.18. В каком случае рассчитывается коэффициент утраты платежеспособности, а в каком – коэффициент восстановления платежеспособности?

3.10.19. Что характеризует финансовая независимость (или зависимость)?

3.10.20. Назовите возможные источники формирования внеоборотных и оборотных активов.

3.10.21. Оборотные активы, оборотные средства, текущие активы – это одинаковые понятия или разные?

3.10.22. Как определить наличие собственных оборотных средств?

3.10.23. Какими показателями характеризуется финансовая независимость предприятия и как они рассчитываются?

3.10.24. Всегда ли соотношение собственных и заемных источников должно быть 50% на 50%?

3.10.25. Как оценивается наличие долгосрочных обязательств у предприятия?
3.10.26. На основе данных баланса (табл. П.3.3) определите изменение финансовой независимости предприятия. Сделайте вывод и проиллюстрируйте графиками или диаграммами.

3.10.27. Перечислите типы финансовых ситуаций. Определите тип финансовой ситуации на примере данных баланса (табл. П.3.3.). Какие факторы влияют на финансовую устойчивость предприятия?

3.10.28.Финансовый результат деятельности предприятия?

3.10.29. Назовите показатели прибыли. Как они рассчитываются?

3.10.30. Что относится к операционным расходам, операционным доходам, внереализационным доходам и внереализационным расходам?

3.10.31. Основные направления анализа прибыли.

3.10.32. На основе исходных данных формы № 2 (табл. П.3.4) проанализируйте формирование финансового результата деятельности предприятия. Сделайте выводы о характере сложившейся динамики прибыли. Расчеты проиллюстрируйте диаграммами.

3.10.33. Сопоставьте динамику показателей: выручка от реализации продукции, прибыль от продаж, стоимость капитала, себестоимость реализованной продукции. Сделайте вывод о характере тенденции в изменении этих показателей.

3.10.34. Выполните факторный анализ прибыли до налогообложения (табл. П.3.4) при условии, что рост цен на продукцию составил 12%. Результаты оформите в табличной форме.

3.10.35. Что характеризует рентабельность и какие показатели рентабельности знаете?

3.10.36. На основе исходных данных (табл. 3.27) определить влияние на изменение рентабельности капитала факторов: рентабельность продаж и коэффициент оборачиваемости капитала. Определите долю факторов.

3.10.37. На основе исходных данных табл. 3.27 определить степень влияния на изменение рентабельности ресурсов факторов затратоемкости производства, а также эффективности использования ресурсов предприятия (внеоборотных активов и оборотных активов).
Таблица3.27

Исходные данные для факторного анализа

	Показатели
	Предыдущий год
	Отчетный

год

	1. Среднегодовая стоимость внеоборотных активов, тыс. руб.
	18448
	30543

	2. Среднегодовая стоимость оборотных активов, тыс. руб.
	28500
	42800

	3. Прибыль от реализации продукции, тыс. руб.
	8650
	13380

	4. Выручка от реализации продукции, тыс. руб.
	57676
	66327

	5. Себестоимость реализованной продукции (
[image: image797.wmf]Р

С

), всего тыс. руб.,
	49026
	52947

	В том числе
	
	

	1. Материальные затраты (
[image: image798.wmf]МЗ

)
	29416
	34416

	2. Заработная плата с отчислениями (
[image: image799.wmf]ЗП

)
	7354
	10589

	3. Амортизация (
[image: image800.wmf]А

)
	8825
	4658

	4. Прочие затраты (
[image: image801.wmf]ПРочие

)
	3431
	3284


3.10.38. На основе данных отчетного года (табл. 3.27) определить, сколько высвободится оборотных средств, если коэффициент оборачиваемости оборотных средств увеличится в 1,2 раза?

3.10.40. На основе данных отчетного года (табл. 3.27) определить, сколько дополнительно можно будет получить выручки от реализации продукции, если длительность одного оборота оборотных средств сократится на 30%?

3.10.39. На основе использования данных табл. 3.28 оцените деловую активность предприятия в отчетном году и ее изменение по сравнению с прошлым годом.
3.10.41. На основе исходных данных (табл. 3.29) оцените эффективность использования оборотных средств в отчетном году по сравнению с предыдущим. Определите длительность пребывания оборотных средств на отдельных стадиях кругооборота.

Таблица 3.28

Исходные данные для оценки деловой активности

	Показатели
	Предыдущий год
	Отчетный

год

	1. Выручка от реализации продукции, тыс. руб.
	351421
	523685

	2. Среднегодовая стоимость оборотных активов, всего, тыс. руб.
	54856
	68232

	В том числе 
	
	

	2.1. Запасы
	10207
	11533

	Из них готовая продукция
	1500
	2100

	2.2. Дебиторская задолженность, тыс. руб.
	37183
	43800

	3. Кредиторская задолженность, тыс. руб.
	39764
	58053

	4. Среднегодовая стоимость капитала, тыс. руб. 
	71648
	96540

	5. Среднегодовая стоимость собственного капитала, тыс. руб.
	27978
	38616

	6. Среднегодовая стоимость внеоборотных активов, тыс. руб.
	16792
	28308


Таблица 3.29

Состав оборотных средств

	Показатели
	Предыдущий год
	Отчетный

год

	1. Оборотные средства, всего, тыс. руб.
	54856
	68232

	В том числе
	
	

	  запасы
	10207
	11533

	   дебиторская задолженность
	37183
	43800

	   денежные средства
	4721
	6869

	   прочие
	2745
	6030

	2. Выручка от реализации продукции, тыс. руб.
	351421
	523685


3.10.42. Проанализируйте рентабельность деятельности строительно-монтажной организации (табл. 3.30). Сделайте выводы. 
Таблица 3.30
Исходные данные

	Показатель
	План
	Факт

	Выручка от сданных объектов и комплексов работ, млн.руб.
	98
	104

	Выручка от реализации продукции и услуг подсобных производств, млн.руб.
	46
	44

	Себестоимость сданных объектов и комплексов работ, продукции и услуг подсобных производств, млн.руб.
	115
	117

	В том числе продукции и услуг подсобного производства, млн.руб.
	35,7
	35,1

	НДС, %
	18
	18


Окончание табл. 3.30
	Показатель
	План
	Факт

	Прибыль от прочей реализации, млн.руб.
	1,8
	1,96

	Прочие доходы, млн.руб.
	0,6
	0,9

	Прочие расходы, млн.руб.
	-
	0,17

	Налоги, выплачиваемые из прибыли, процент по действующей ставке
	
	


3.10.43. Выполните анализ уровня рентабельности деятельности строительной организации на основе данных табл. 3.31. Проанализируйте влияние на уровень рентабельности изменения объема прибыли и объема выполненных строительно-монтажных работ. Сделайте выводы. 
Таблица 3.31
Исходные данные

	Показатель
	Прошлый год
	Отчетный год

	Объем выполненных строительно-монтажных работ, млн.руб.
	147,2
	151,8

	Прибыль от реализации, млн.руб.
	7,3
	9,2

	Рентабельность, %
	
	


3.10.44. Проанализировать уровень рентабельности (табл. 3.32). Определить влияние прибыли, основных фондов и нормируемых оборотных средств на уровень рентабельности. Сделайте выводы. 
Таблица 3.32
Исходные данные
	Показатель
	План
	Факт

	Прибыль от реализации продукции (работ), млн.руб.
	134
	145

	Средний остаток основных фондов, млн.руб.
	384
	402

	Средний остаток оборотных средств, млн.руб.
	290
	306


3.10.45. Проанализируйте финансовые результаты деятельности строительно – монтажной организации по данным табл. 3.33. Сделайте выводы. 
3.10.46. Проанализируйте рентабельность деятельности строительно – монтажной организации (табл. 3.34). Выявите влияние эффективности основной и неосновной деятельности  на  общую рентабельность. Сделайте выводы.  

Таблица 3.33
Исходные данные к п. 3.10. 45
	Финансовый результат (прибыль(+), убыток(-)), млн. руб.
	Прошлый год
	Отчетный год

	
	
	План
	Отчет

	Финансовый результат от выполненных СМР в отчетном году

Финансовый результат до отчетного года

Финансовый результат от реализации материальных ценностей, продукции и услуг  подсобных и вспомогательных производств

Прочая прибыль

Прочие убытки

Итого  прибыль до налогообложения
	+59,4

-1,8

+7,3

+10,4

-8,2

+67,1
	+65,0

-

+8,6

-

-

+73,8
	+142,6

-1,5

+6,4

+11,1

-7,8

+150,8


Таблица 3.34
Исходные данные к п. 3.10.46
	Показатели
	План, млн. руб.
	Отчет, млн. руб.

	Всего прибыль (+), убыток (-)

В том числе: 

от строительно – монтажных работ

от реализации материалов, продукции и услуг

прочая прибыль, в том числе от внереализационных операций

Прочие убытки

Стоимость строительно – монтажных работ


	+105,2

+76,8

+28,4

-

-

2445
	+156,8

+122,6

+14,2

+2,9

-1,9

2563


3.10.47.  Проанализируйте рентабельность капитала (табл. 3.35). Определите влияние на изменение уровня рентабельности капитала следующих факторов:

· Уровня  прибыли до налогообложения на 1 руб. выручки;

· Коэффициента оборачиваемости оборотных средств;

· Фондоотдачи основных фондов;

· Фондоотдачи нематериальных активов.
3.10.48. Рассчитайте уровень рентабельности собственного капитала. Сделайте выводы. Исходные данные: приложение П3.5.–П 3.10.
3.10.49.  На основе данных приложений П 3.5-П 3.10 проанализируйте динамику показателей прибыли, выручки и стоимости капитала. Сделайте выводы. 

3.10.50.  На основе данных приложений П 3.5-П 3.10 проанализируйте показатели рентабельности деятельности предприятия. Проведите факторный анализ рентабельности. Сделайте выводы. 

Таблица 3.35
Исходные данные

	Показатель
	Прошлый 
год
	Отчетный
 год
	Изменения

	Прибыль до налогообложения, млн. руб.

Выручка, млн. руб.

Прибыль до налогообложения к выручке, %

Средний остаток оборотных средств, млн. руб.

Среднегодовая стоимость основных фондов, млн. руб.

Среднегодовая стоимость нематериальных активов, млн. руб.

Общая сумма капитала, млн. руб.

Уровень рентабельности капитала, млн. руб.

Коэффициент оборачиваемости оборотных средств, обороты 

Фондоотдача основных фондов, руб./руб.
Фондоотдача нематериальных активов, руб./руб.
	128,1

812,9

254

434,2

24
	185,6

921,7

308

494,8

35
	


3.10.51. Проанализируйте структуру бухгалтерского баланса при помощи сравнительного аналитического баланса. Результаты проиллюстрируйте графически. Сделайте выводы. Исходные данные: прил. П 3.5., П.3.7.; П 3.9.
3.10.52. Проанализируйте структуру и динамику источников капитала строительно-монтажной организации. Сделайте выводы. Постройте диаграммы изменения структуры капитала. Исходные данные: прил. П 3.5; П 3. 7; П 3. 9. 

3.10.53. Проанализируйте динамику изменения структуры собственного капитала. Постройте диаграммы структуры собственного капитала.  Сделайте выводы. Исходные данные: прил. П 3.5; П 3. 7; П 3. 9. 

 
3.10.54. Сравните суммы дебиторской и кредиторской задолженности. Сделайте выводы о сбалансированности денежных потоков. Исходные данные: прил. П 3.7; П 3.9 и табл. 3.36.
Таблица 3.36
Исходные данные

	Показатель
	2006 г.
	2007 г.

	Продолжительность погашения

 дебиторской задолженности, дни.
	48
	23

	
	
	

	Продолжительность использования
	
	

	кредиторской задолженности, дни.
	99
	27


3.10.54. Проанализируйте структуру активов предприятия с разбивкой на монетарные и немонетарные активы. Сделайте выводы. Исходные данные: прил.  П 3.5; П 3. 7; П 3. 9. 

3.10.55. Проанализируйте соотношение темпов роста внеоборотных и оборотных активов и выручки от реализации продукции. Сделайте выводы. Исходные данные: прил. П 3.5 –П 3.10.
3.10.56. Выполните анализ деловой активности, сопоставив темпы роста совокупных активов организации, объемы продаж и прибыли. Анализ выполните табличным и графическим методом. Сделайте выводы. Исходные данные: прил. П 3.5 –П 3.10.
3.10.57. Проанализируйте эффективность использование оборотных средств. Сделайте выводы.  Исходные данные: П 3.5 –П 3.10.

3.10.58. Проанализируйте состояние запасов и их оборачиваемости. Сделайте выводы.  Исходные данные: прил. П 3.5 –П 3.10.

3.10.59. Проанализируйте состав и динамику текущих активов. Сделайте выводы. Исходные данные: П 3.5; П 3.7; П 3.9.
3.10.60. Проанализируйте эффективность использования оборотных средств предприятия. Рассчитайте длительность одного оборота, коэффициент оборачиваемости средств в обороте и коэффициенты загрузки средств в обороте. Рассчитайте суммы высвобожденных средств за счет ускорения или замедления оборачиваемости. Проанализируйте влияние факторов на длительность одного оборота. Сделайте выводы. Исходные данные: прил. П 3.5 –П 3.10.

3.10.61. Проанализируйте обеспеченность  организации собственными оборотными и приравненными к ним средствами. Сделайте выводы. Исходные данные: прил. П 3.5; П 3.7; П 3.9.

3.10.62. Определите тип финансовой устойчивости организации. Исходные данные: прил. П 3.5; П 3.7; П 3.9.

3.10.63. Проанализируйте изменение платежеспособности предприятия за период с 2005 г. по 2007 г. Сделайте выводы. Исходные данные: прил. П 3.5; П 3.7; П 3.9.

3.10.64. проанализируйте финансовую устойчивость предприятия. Сделайте выводы по полученным показателям и их динамике. Исходные данные: прил. П 3.5; П 3.7; П 3.9.

3.10.65. Проанализируйте ликвидность баланса предприятия. Сделайте выводы. Исходные данные: П3.5; П 3.7; П 3.9.

3.10.66. На основе проведения комплексного технико-экономического анализа деятельности ООО «Тэнерго» следует по данным прил. 4 охарактеризовать существующую и перспективную стратегию хозяйствования. Обосновать ответ. Какое направление деятельности ООО «Тэнерго» следует профинансировать в первую очередь? Что может создать устойчивые конкурентные преимущества ООО «Тэнерго»? Что может этому помешать?

3.10.67. Контрольный тест.

1. Какие функции финансового анализа Вы знаете:

а) уточнение стратегической линии организации;

б) информирование руководства организации о возможностях и угрозах внешней среды;

в) изучение оснований для координации функций управления;

г) подготовка управленческих решений в области финансовой деятельности;

д) повышение финансовых возможностей решения задач совершенствования стратегического потенциала организации.

2. Есть ли различия между основными и неосновными субъектами финансового анализа: 

а) различия отсутствуют;

б) различия в объеме информации, на основе которой принимаются финансовые решения;

в) различия в степени заинтересованности в повышении эффективности всей хозяйственной деятельности;

г) различия в организационно-правовой форме субъектов анализа;

д) различия только в показателях оценки финансового анализа.

3. Какими методами можно провести экспресс-диагностику финансовой состоятельности организации:

а) статическим и графическим методами;

б) методами балансовых пропорций и выявления «больных» статей баланса;

в) методом экстраполяции и статическим методом;

г) методами классификации по признакам финансовой устойчивости и оценки возможного банкротства;

д) методами нормативных значений и критической оценки.

4. Что является основанием для признания недостатков в деятельности организации, отрицательно сказывающихся на уровне финансовой состоятельности организации:

а) выявление «больных» статей баланса;

б) обнаружение отклонений фактических финансовых значений показателей организации от нормативных;

в) сравнительный анализ темпов роста объемов хозяйственных средств организации (имущества) и производства;

г) выявление негативных тенденций в динамике финансовых показателей;

д) любой снижение контролируемых руководством показателей .5. Принятые нормативные уровни всех коэффициентов платежеспособности организации могут соответствовать фактическим при:

а) высокой платежеспособности;

б) небольших балансовых остатках заемных источников финансирования;

в) определенной структуре активов баланса;

г) увеличении собственных средств;

д) увеличении кредитов банка.

6. Из всех показателей выберите наиболее актуальный для принятия решений по выработке стратегий развития организации:

а) точка безубыточности;

б) рентабельность деятельности организации;

в) инвестиционная привлекательность организации;

г) деловая активность организации;

д) эффективность и финансовая устойчивость организации.

7. В какой зоне хозяйствования находится организация, если Rn=22%, а Oa=3:

а) допустимая;

б) идеальная;

в) критическая;

г) кризисная;

д) катастрофическая.

8. Какое соотношение характеризует сущность кризисного состояния организации, ожидаемого в ближайшем квартале:

а) ОА < СОС + ДКЗ + КЗ;

б) ОА > СОС + ДКЗ + КЗ;

в) ДС ≥ КЗ’ + ККЗ + ДКЗ;

г) З + ДЗ + ДС < КЗ;

д) З + ДЗ + ДС ≥ КЗ’ + ККЗ + ДКЗ.

9. Является ли платежеспособной организация, если на отчетную дату А1 ≥ П1:

а) нет;

б) да.

10. Является ли абсолютно ликвидным баланс, если на отчетную дату А1 ≥ П1, А2 ≥ П2, 

А3 ≥ П3:

а) нет;

б) да.

11. Почему чистый оборотный капитал организации не должен уменьшаться и быть отрицательным:

а) увеличивается вероятность дефицита денежных средств;

б) уменьшается надежность партнерских отношений с покупателями;

в) образуется дефицит ликвидных средств;

г) уменьшается возможность осуществить капитальные вложения;

д) увеличивается коэффициент обеспеченности собственными средствами. 

12. Если показатель текущей ликвидности положителен, а перспективной – отрицательный, какой вывод делают аналитики организации:

а) принимать экстренные меры для недопущения неплатежеспособности в текущем периоде;

б) не предпринимать никаких изменений: заложенные в балансе положительные тенденции выведут организацию к финансовому благополучию;

в) вести непрерывный мониторинг за состоянием внешней среды организации;

г) перейти к плану осуществления стратегии снижения расходов;

д) разработать план финансового оздоровления организации.

13. Если показатель перспективной ликвидности положительный, а текущей – отрицательный, какой вывод делают аналитики организации:

а) принимать экстренные меры для недопущения неплатежеспособности в текущем периоде;

б) не предпринимать никаких изменений: заложенные в балансе положительные тенденции выведут организацию к финансовому благополучию;

в) вести непрерывный мониторинг за состоянием внешней среды организации;

г) перейти к плану осуществления стратегии снижения расходов;

д) разработать план финансового оздоровления организации.

14. Если показатели текущей и перспективной ликвидности положительны, какой вывод делают аналитики организации:

а) принимать экстренные меры для недопущения неплатежеспособности в текущем периоде;

б) не предпринимать никаких изменений: заложенные в балансе положительные тенденции выведут организацию к финансовому благополучию;

в) вести непрерывный мониторинг за состоянием внешней среды организации;

г) перейти к плану осуществления стратегии снижения расходов;

д) разработать план финансового оздоровления организации.

15. В каких случаях следует рассчитывать коэффициент восстановления платежеспособности организации:

а) если фактические значения коэффициентов текущей ликвидности и обеспеченности собственными средствами на конец отчетного периода отрицательны;

б) если фактическое значение  коэффициента текущей ликвидности меньше нормативного уровня;

в) если фактическое значение  коэффициента обеспеченности собственными средствами на конец отчетного периода

г)если фактическое значение по крайней мере одного из коэффициентов на конец отчетного периода меньше нормативного уровня;

д) если фактические значения коэффициентов текущей ликвидности и обеспеченности собственными средствами на конец отчетного периода меньше нормативного уровня.

16) В каких случаях следует рассчитывать коэффициент утраты платежеспособности организации:

а) если фактические значения коэффициентов текущей ликвидности и обеспеченности собственными средствами на конец отчетного периода отрицательны;

б) если фактическое значение  коэффициента текущей ликвидности меньше нормативного уровня;

в) если фактическое значение  коэффициента обеспеченности собственными средствами на конец отчетного периода

г)если фактическое значение по крайней мере одного из коэффициентов на конец отчетного периода меньше нормативного уровня;

д) если фактические значения коэффициентов текущей ликвидности и обеспеченности собственными средствами на конец отчетного периода меньше нормативного уровня.

17. Как следует оценить финансовое состояние организации, если на конец отчетного периода Ктл=1,8; Коос=0,2; Кв=0,8:

а) у организации в ближайшее время нет реальной возможности восстановить платежеспособность;

б) у организации есть реальная возможность в ближайшее время восстановить платежеспособность;

в) у организации есть реальная возможность сохранить свое финансовое состояние;

г) ) у организации есть реальная возможность утратить платежеспособность в ближайшее время;

д) у организации нет реальной возможности утратить платежеспособность в ближайшее время

18. Как следует оценить финансовое состояние организации, если на конец отчетного периода Ктл = 2,2; Коос = 0,2 и Ку = 0,75:

а) у организации в ближайшее время нет реальной возможности восстановить платежеспособность;

б) у организации есть реальная возможность в ближайшее время восстановить платежеспособность;

в) у организации есть реальная возможность сохранить свое финансовое состояние;

г) у организации есть реальная возможность утратить платежеспособность в ближайшее время;

д) у организации нет реальной возможности утратить платежеспособность в ближайшее время.

19. Как следует оценить финансовое состояние организации, если на конец отчетного периода Ктл = 3,5; Коос = -0,1 и Кв = 1,1:

а)  у организации в ближайшее время нет реальной возможности восстановить платежеспособность;

б) у организации есть реальная возможность в ближайшее время восстановить платежеспособность;

в) у организации есть реальная возможность сохранить свое финансовое состояние;

г) у организации есть реальная возможность утратить платежеспособность в ближайшее время;

д) у организации нет реальной возможности утратить платежеспособность в ближайшее время.

20. Как следует оценить финансовое состояние организации, если на конец отчетного периода Ктл = 2,0; Коос =0,1 и Ку = 1,1:

а)  у организации в ближайшее время нет реальной возможности восстановить платежеспособность;

б) у организации есть реальная возможность в ближайшее время восстановить платежеспособность;

в) у организации есть реальная возможность сохранить свое финансовое состояние;

г) у организации есть реальная возможность утратить платежеспособность в ближайшее время;

д) у организации нет реальной возможности утратить платежеспособность в ближайшее время.

21. На какой период делается прогноз возможности восстановления платежеспособности организации:

а) 1 год;

б) 5 лет;

в) 3 месяца;

г) 9 месяцев;

д) 6 месяцев.

22. На какой период делается прогноз возможности утраты платежеспособности организации:

а) 1 год;

б) 5 лет;

в) 3 месяца;

г) 9 месяцев;

д) 6 месяцев.

23. Значение коэффициента текущей ликвидности можно повысить путем:

а) увеличения оборотных активов;

б) Увеличение внеоборотных активов;

в) увеличение кредитов банка;

г) уменьшение капитала и резервов;

д) уменьшение оборотных активов.

24. Значение коэффициента обеспеченности собственными средствами можно повысить путем:

а) увеличения оборотных активов;

б) Увеличение внеоборотных активов;

в) увеличение кредитов банка;

г) уменьшение капитала и резервов;

д) уменьшение оборотных активов.

Примечание. Условные обозначения: А 1 – наиболее ликвидные активы; А 2 – быстро реализуемые активы; А 3 – медленно реализуемые активы; П 1 – наиболее краткосрочные обязательства; П 2 – краткосрочные пассивы; П 3 – долгосрочные пассивы; Ктл – коэффициент текущей ликвидности; Коос – коэффициент обеспеченности собственными средствами; Кв – коэффициент восстановление платежеспособности; Ку  коэффициент утраты платежеспособности; Rп – общая рентабельность продаж (оборота); Оа – общая капиталоотдача (оборачиваемость активов); ОА – оборотные активы; СОС – собственные оборотные средства; ДКЗ – долгосрочные кредиты и займы; КЗ – краткосрочная задолженность (обязательства); КЗ’ – кредиторская задолженность; ДС – денежные средства; З – запасы; ДЗ – дебиторская задолженность.

ГЛАВА 4. АНАЛИЗ ИНВЕСТИЦИОННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ
 ПРЕДПРИЯТИЯ

В соответствии с Федеральным законом «Об инвестиционной деятельности в Российской Федерации, осуществляемой в форме капитальных вложений», инвестиционная деятельность –  вложение инвестиций и осуществление практических действий в целях получения прибыли и (или) достижения иного полезного эффекта. «Инвестиции –  денежные средства, ценные бумаги, иное имущество, в том числе  имущественные права, иные права, имеющие денежную оценку, вкладываемые в объекты предпринимательской и (или) иной деятельности в целях получения прибыли и (или) достижения иного полезного эффекта» [24].

Объектами инвестиционной деятельности строительного предприятия могут быть: основные фонды (вновь создаваемые или модернизируемые), вновь создаваемый оборотный капитал, ценные бумаги, целевые денежные вклады, научно-техническая продукция и другие объекты собственности.

В учебном пособии в качестве основного объекта инвестиционной деятельности предприятия рассматривается инвестирование в обновление основных производственных фондов. Обновление основных производственных фондов предприятия (машин, оборудования и транспортных средств) осуществляется как за счет реализации инвестиционного проекта, предусматривающего инвестирование собственных и привлеченных средств (кредита) в приобретение оборудования, так и с использованием механизма лизинга.
4.1. Анализ и экономическая оценка 
эффективности инвестиционного проекта

В соответствии с Федеральным законом «инвестиционный проект – обоснование экономической целесообразности, объема и сроков осуществления капитальных вложений, в том числе необходимая проектно-сметная документация, разработанная в соответствии с законодательством Российской Федерации и утвержденными в установленном порядке стандартами (нормами и правилами), а также описание практических действий по осуществлению инвестиций (бизнес-план)» [24].

Анализ и экономическая оценка инвестиционного проекта включает:

– Оценку эффективности проекта.

– Анализ и оценку риска проекта.

– Анализ финансового состояния предприятия – участника проекта. 

Общая схема оценки. Этапы оценки. Обоснование экономической целесообразности осуществления инвестиционного проекта производится  на основе оценки эффективности проекта. В настоящее время основным официальным документом, регламентирующим порядок оценки проекта, являются «Методические рекомендации по оценке эффективности инвестиционных проектов» (вторая редакция), 2000 года издания [19], которые соответствуют общепринятым в мире стандартам оценки экономической эффективности.

В соответствии с методическими рекомендациями оценка эффективности инвестиционных проектов производится в два этапа (рис. 4.1):

I этап – оценка эффективности проекта «в целом»;

II этап – оценка эффективности участия в проекте.

I ЭТАП

ОЦЕНКА ЭФФЕКТИВНОСТИ ПРОЕКТА «В ЦЕЛОМ»
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II ЭТАП

ОЦЕНКА ЭФФЕКТИВНОСТИ УЧАСТИЯ В ПРОЕКТЕ
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Рис. 4.1. Схема оценки эффективности инвестиционных проектов

Цель I этапа – обобщенная экономическая оценка проектных решений на основе соизмерения результата и затрат по проекту. На основе обобщенной оценки определяется потенциальная привлекательность проекта для возможных участников и осуществляется поиск источников финансирования.

Перед проведением оценки экспертным методом определяется общественная значимость проекта. К общественно значимым относятся проекты, результаты реализации которых оказывают существенное влияние на изменение экономической, социальной, экологической ситуации в регионе, отрасли, стране, в мире в целом. 

Общественно значимыми считаются крупномасштабные народнохозяйственные и глобальные проекты. Примером общественно значимых проектов являются: проект строительства трубопровода Восточная Сибирь – Тихий океан, проекты развития транспортной инфраструктуры, проект освоения месторождений полезных ископаемых, проект строительства объектов природоохранного значения и др.

В отличие от общественно значимых проектов, локальные проекты реализуются на отдельном предприятии, не оказывают существенного влияния на экономическую, социальную и экологическую ситуацию в регионе. К таким проектам относятся, в том числе, проекты по обновлению и модернизации оборудования, реконструкции и расширению действующих предприятий.

Для общественно значимых проектов в первую очередь оценивается общественная (социально-экономическая) эффективность. Если общественная эффективность оказывается достаточной, оценивается коммерческая эффективность проекта. При неудовлетворительной общественной эффективности проект не рекомендуется к реализации. В случае, когда коммерческая эффективность общественно значимого проекта недостаточна, рассматриваются возможности применения различных форм поддержки проекта, которые позволили бы повысить коммерческую эффективность проекта. 

Поскольку в данном учебном пособии рассматривается инвестиционная деятельность предприятия, связанная с реализацией локального инвестиционного проекта обновления основных производственных фондов, то оценка общественной эффективности более детально не рассматривается. С методикой оценки общественной эффективности общественно значимых проектов можно ознакомиться по методическим рекомендациям [19].

Для локального проекта на первом этапе оценивается только коммерческая эффективность. 

Цель II этапа – оценить финансовую реализуемость проекта с учетом всех источников финансирования, а также оценить эффективность участия в проекте каждого участника.

Оценка эффективности проекта для каждого участника включает:

– эффективность участия предприятия в проекте (для предприятий-участников);

– эффективность для акционеров акционерных предприятий ( участников инвестиционного проекта (эффективность инвестирования в акции предприятия);

– эффективность участия в проекте структур более высокого уровня (региональная, отраслевая эффективность) – для общественно значимых проектов;

– бюджетная эффективность инвестиционного проекта.

Прежде чем рассматривать показатели эффективности инвестиционного проекта, вспомним понятия «эффект» и «эффективность».

Эффект (
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) – это абсолютная величина и определяется как разница результата (
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Эффективность (
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) – это относительный показатель и определяется отношением эффекта к затратам
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Следует отметить, что данные формулы используются для лучшего усвоения сущности понятий «эффект» и «эффективность». Для действительной оценки эффективности инвестиционных проектов данные формулы трансформируются, как мы увидим позже, в достаточно сложные математические модели. 

Затраты по проекту включают все затраты, возникающие на протяжении жизненного цикла инвестиционного проекта от момента разработки до момента ликвидации:

– инвестиции в основные средства (в основные фонды), которые осуществляются в форме капитальных вложений (
[image: image810.wmf]КВ

);

– инвестиции в первоначальный оборотный капитал (
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);

– инвестиции в нематериальные активы (
[image: image812.wmf].

.

А

Н

К

);

– текущие затраты на производство продукции в период эксплуатации оборудования (себестоимость продукции) или эксплуатационные затраты для непроизводственных объектов;

– затраты, связанные с выплатой налогов и других обязательных платежей (например, процентов за кредит и т.д.) (
[image: image813.wmf])
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Результат проекта. Результат проекта зависит от содержания и сферы реализации инвестиционного проекта.

Рассмотрим 4 типа инвестиционных проектов.

1. Производственный инвестиционный проект создания нового предприятия. В качестве основного результата используется показатель выручки от реализации продукции (
[image: image814.wmf])

В

, производимой на вновь созданном предприятии.

2. Производственный инвестиционный проект расширения и реконструкции существующего предприятия. При определении эффективности инвестиций  в данном проекте необходимо учесть, во-первых, прирост выручки от реализации продукции в результате расширения существующего производства; во-вторых, эффект в виде дополнительно полученной чистой прибыли в результате осуществления реконструкции действующего производства. Дело в том, что реконструкция, как правило, обеспечивает снижение себестоимости единицы продукции (услуг) за счет использования более прогрессивного и ресурсосберегающего оборудования. В результате снижения удельной себестоимости при сохранении прежних цен (или при увеличении цены, но меньшими темпами, чем снижение себестоимости единицы продукции), увеличивается чистая прибыль. Таким образом, реализация проекта расширения и реконструкции действующего производства вызывает двойной эффект: 1) прирост чистой прибыли в результате увеличения объемов производства и реализации продукции; 2) прирост чистой прибыли в результате снижения себестоимости единицы продукции.

3. Производственный инвестиционный проект в сфере городского хозяйства, транспорта. Достаточно часто возникают ситуации, когда реализация проектов осуществляется на убыточных предприятиях, предприятиях, находящихся на бюджетном финансировании расходов, на предприятиях социальной сферы (предприятия жилищно-коммунального хозяйства, автотранспортные предприятия и т.д.). Применительно к таким проектам эффект будет рассчитываться на основе сопоставления дополнительных инвестиций в основные фонды и снижения текущих эксплуатационных затрат. Например, при переводе автомобильного транспорта на газовое топливо основным результатом является снижение затрат на эксплуатацию автотранспорта. К этой категории проектов следует отнести проекты реконструкции систем теплоснабжения, водоснабжения, проекты реконструкции автомобильных дорог, жилых и общественных зданий и др.

4. Инвестиционные проекты природоохранного назначения. В качестве результата реализации проекта рассматриваются: экономический ущерб, предотвращенный в результате реализации природоохранных мероприятий, снижение платежей за загрязнение окружающей среды, дополнительный доход предприятия от утилизации отходов и т.д.

Простой метод оценки эффективности инвестиций. Показателями простого метода являются срок окупаемости и простая норма прибыли.

Срок окупаемости (
[image: image815.wmf]ОК

Т

) – это период времени, в течение которого предприятие обеспечивает накопление прибыли в размерах, равных осуществленным инвестициям. Определяется как отношение инвестиций (
[image: image816.wmf]К

) к среднегодовой чистой прибыли (
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Простая норма прибыли (
[image: image819.wmf]П
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) – это отношение среднегодовой чистой прибыли к инвестициям, показатель обратный сроку окупаемости
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Простая норма прибыли показывает, сколько годовой чистой прибыли приходится на один рубль затраченных инвестиций. Если шаг расчета не год, а квартал или месяц, то в расчетах используется соответствующий показатель чистой прибыли.

Недостатки простого метода:

– сложно найти характерный год, который можно взять за основу;

– не учитывается срок реализации проекта;

– не учитывается снижение ценности денежных средств во времени.

Показатели простого метода используются только для экспресс-оценки инвестиционного проекта, когда необходимо определить примерный срок окупаемости инвестиций. При разработке бизнес-плана для обоснования экономической целесообразности и эффективности реализации инвестиционного проекта рассчитываются показатели с использованием метода дисконтирования.

Метод дисконтирования. Дисконтирование и компаундинг. Текущая и будущая стоимость. Простой метод оценки эффективности инвестиций не учитывает временную ценность денежных средств. Изменение ценности денежных средств во времени рассматривается в двух аспектах. Первый аспект связан с покупательной способностью денег. Денежные средства в данный момент времени и через определенный интервал в будущем при равной номинальной стоимости имеют совершенно разную покупательную способность. Так, 100 тыс. руб. через один год при уровне инфляции 15% в год будут иметь покупательную способность сегодняшних 85 тыс. руб. То, что в начале года можно купить за 85 тыс. руб., в конце года будет стоить 100 тыс. руб. Чем выше уровень инфляции, тем быстрее обесцениваются денежные средства. 

Второй аспект связан с обращением денежных средств и получением дохода от этого оборота. Деньги как можно быстрее должны делать новые деньги. «Раз монета круглая, пусть оборачивается!» – гласит французская пословица. Если годовой доход от вложения денежных средств составляет 12% годовых, то сумма в 100 тыс. руб., вложенная сегодня, увеличится через год до 112 тыс. руб., и чистый доход на вложенные средства составит 12 тыс. руб.

При реализации инвестиционного проекта инвестора интересует, насколько будущие поступления денежных средств оправдают сегодняшние вложения средств.

Пример.
В начале первого года инвестируется 1000 тыс. руб. Через год ожидается поступление чистой прибыли – 200 тыс. руб.; через два года – 300 тыс. руб.; через три года – 400 тыс. руб.; через четыре года – 400 тыс. руб.; через пять лет – 200 тыс. руб. Отразим денежные потоки на графике (рис. 4.2).


[image: image821]
Рис. 4.2. Вложения и поступления денежных средств

На первый взгляд, на рисунке показан пример экономически эффективных инвестиций. Общая сумма поступлений превышает сумму вложенных средств:


[image: image822.wmf])

200

400

400

300

200

(

+

+

+

+

= 1500 тыс. руб. > 1000 тыс. руб.

Однако сравнивать по абсолютной величине суммы, затраченные сегодня, и суммы, планируемые к получению в будущем, нельзя. Необходимо учитывать снижение ценности денежных средств во времени. Любая сумма денежных средств, которая будет получена в будущем, в настоящее время обладает меньшей стоимостью (два аспекта снижения ценности денежных средств во времени).

Поскольку принимать решение о целесообразности инвестирования нужно сегодня, то для определения эффективности инвестиционного проекта все показатели будущих поступлений денежных средств должны быть скорректированы с учетом снижения ценности денежных ресурсов. Для этого применяется метод дисконтирования стоимости (от англ. discount – скидка, уценка).

Дисконтирование – это приведение будущих поступлений денежных средств (денежных средств, планируемых к получению или вложению в будущем) к текущему моменту времени, т.е. расчет текущей стоимости будущего потока капитала. Дисконтирование позволяет определить нынешний (текущий) денежный эквивалент суммы, которая будет получена (или затрачена) в будущем. Для этого необходимо ожидаемую к получению в будущем сумму уменьшить на доход, нарастающий за определенный срок, по правилу сложных процентов.

Предположим, что сегодня мы инвестируем 100 тыс. руб под 10% годовых. Получим:

через год 
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через два года [
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через три года [
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Следовательно, 
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где БС – будущая стоимость денежных средств (англ. future value – FV); ТС – текущая стоимость денежных средств (англ. present value – PV); Е – норма доходности (десятичное выражение); n – число лет суммирования дохода.

Из формулы будущей стоимости находим формулу текущей стоимости
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В формуле текущей стоимости Е – норма дисконта (десятичное выражение).

Выражение 
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 – коэффициент дисконтирования 
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Следовательно, формулу текущей стоимости можно записать
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Значение коэффициента дисконтирования зависит от нормы дисконта и от количества лет суммирования дохода, приводится в учебных пособиях и справочниках, в которых рассматриваются вопросы финансовых вычислений с учетом факторов времени. Из формулы текущей стоимости следует, что текущая стоимость денежных средств тем ниже, чем выше норма дисконта и чем отдаленнее срок получения денежных средств в будущем. В качестве нормы дисконта принимается норма доходности размещения средств (например, банковский процент).

Нахождение текущей стоимости и есть дисконтирование. Нахождение будущей стоимости денежных средств называют компаундингом (от англ. to compound – расширять). Компаундинг позволяет определить, до какой суммы возрастет первоначально вложенный капитал через n лет при определенной норме доходности.

Таким образом
Дисконтирование

(определение текущей стоимости денежных средств)


                 0       1       2       3       4        5              Время 
Компаундинг

(определение будущей стоимости денежных средств)


                 0      1        2       3       4        5                 Время

Методы дисконтирования и компаундинга широко используются в банковской практике, при оценке операций с недвижимостью и в других финансовых вычислениях. Более детально ознакомиться с содержанием методов дисконтирования и компаундинга можно в учебниках и учебных пособиях [21, 22, 31, 32, 33].

Пример 1. Есть возможность разместить денежные средства в сумме 5000 тыс. руб. на депозите в банке под 15% годовых сроком на 8 лет. Как возрастет вложенный капитал?

Нахождение будущей стоимости
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Пример 2. Для приобретения недвижимости через три года потребуется 2000 тыс. руб. Сколько средств необходимо разместить на депозите в банке сегодня, если доходность 12% годовых?

Нахождение текущей стоимости
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Если поступления денежных средств осуществляются несколько раз в течение расчетного периода и различаются по сумме, то формулу текущей стоимости можно представить в виде
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где t – номер шага расчета, t = 1, 2, 3 … Т; Т – горизонт расчета.

Нахождение текущей стоимости (дисконтирование) лежит в основе расчета показателей эффективности реализации инвестиционного проекта. В примере горизонт расчета равен 5. Шаг расчета – год. Суммы поступления денежных средств по годам различаются. Найдем текущую стоимость будущих поступлений чистой прибыли при условии, что норма дисконта – 10%.
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А теперь сравним ТС поступлений с суммой затраченных инвестиций (1000 тыс. руб.). Текущая стоимость будущих поступлений оказалась меньше затраченных сегодня инвестиций на 992,2 – 1000 = –7,8 тыс. руб. Значит, инвестировать при данных условиях реализации проекта не эффективно. Напомним, что без учета метода дисконтирования поступления денежных средств превышали сумму затраченных инвестиции на 500 тыс. руб.(1500 – 1000 = 500 тыс. руб.). Таким образом, использование метода дисконтирования в оценке эффективности инвестиционных проектов позволит повысить степень обоснованности принимаемых решений.

Рассмотренный пример лишь схематично демонстрирует применение метода дисконтирования для оценки эффективности инвестиционных проектов. Далее более детально рассмотрим методику расчета показателей эффективности инвестиционного проекта в соответствии со схемой на рис. 4.1.

Коммерческая эффективность инвестиционного проекта Показатели коммерческой эффективности проекта учитывают финансовые последствия для участника, реализующего инвестиционный проект, в предположении, что он производит все необходимые для реализации проекта затраты и пользуется всеми его результатами. Оценка коммерческой эффективности проводится с точки зрения единственного участника, реализующего проект за счет собственных средств, другие возможные источники финансирования проекта не рассматриваются. Напомним, что основная цель оценки проекта на данном этапе – это обобщенная оценка проектного решения на основе соизмерения результата и затрат по проекту. Если коммерческая оценка проекта окажется достаточной, то это позволит привлечь дополнительно другие источники финансирования (например, кредит).

Показатели коммерческой эффективности:

1. Чистый доход (ЧД).

2. Чистый дисконтированный доход (ЧДД).

3. Срок окупаемости с учетом дисконтирования (Ток).

4. Индекс доходности инвестиций (ИДИ).

5. Индекс доходности затрат (ИДЗ).

6. Внутренняя норма доходности (ВНД).

В основе определения всех показателей коммерческой эффективности лежит расчет денежных потоков от инвестиционной и операционной деятельности.

В общем виде денежный поток 
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 – это разница между притоком средств (
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Если приток больше оттока средств, то соответственно денежный поток будет положительным, а если приток меньше оттока средств, – отрицательным. Содержание притоков и оттоков денежных средств зависит от вида деятельности. Показатели коммерческой эффективности проекта рассчитываются на основе денежных потоков от инвестиционной (
[image: image843.wmf]И
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) и операционной деятельности (
[image: image844.wmf]О
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). Инвестиционная деятельность связана с инвестированием средств в создание основных средств, в формирование первоначального оборотного капитала, в нематериальные активы. Операционная (производственная) деятельность связана с производством и реализацией продукции, получением прибыли, выплатой налогов.

Денежный поток имеет еще аббревиатуру CF – «cash-flow» (кеш-флоу).

Рассмотрим методику расчета каждого показателя для оценки эффективности реализации проекта создания основных средств.

1. Чистый доход (ЧД)
Чистым доходом называется накопленный денежный поток за расчетный период реализации проекта
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где 
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 – чистый доход интегральный (за весь период реализации проекта); 
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ЧД

 – чистый доход на шаге t; t – номер шага расчета, t = 0, 1, 2 … Т; Т – горизонт расчета.
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где 
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 – денежный поток на шаге t; 
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 – денежный поток от инвестиционной деятельности на шаге t; 
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 – денежный поток от операционной (производственной) деятельности на шаге t.
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 приток денежных средств от инвестиционной деятельности на шаге t; 
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 – отток денежных средств от инвестиционной деятельности на шаге t.

К притокам денежных средств от инвестиционной деятельности относится чистый доход от продажи активов (чистая ликвидационная стоимость активов).

К оттокам денежных средств от инвестиционной деятельности относятся:

·  инвестиции в основной капитал (капитальные вложения);

·  инвестиции в нематериальные активы;

·  инвестиции в первоначальный оборотный капитал.
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 приток денежных средств от операционной (производственной) деятельности на шаге t; 
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 – отток денежных средств от операционной (производственной) деятельности на шаге t.

К притокам денежных средств от операционной (производственной) деятельности относится:

· выручка от реализации продукции .

К оттокам денежных средств от операционной (производственной) деятельности относятся:

– затраты на производство и реализацию продукции (материальные затраты, затраты по заработной плате с отчислениями на социальные нужды, прочие затраты);

– затраты, связанные с выплатой налогов, сборов.

Следует заметить, что при определении оттоков денежных средств от операционной деятельности из состава оттоков средств исключается амортизация. Амортизация является притоком средств и наряду с чистой прибылью формирует инвестиционные ресурсы предприятия. Безусловно, при калькулировании себестоимости продукции амортизация включается в состав затрат на производство и реализацию продукции. Но после реализации продукции амортизация никуда не перечисляется, а остается на предприятии и используется наряду с чистой прибылью в качестве источника средств для обновления основных фондов. Посредством амортизации инвестору возмещается первоначальная стоимость основных производственных фондов, на создание которых были затрачены инвестиции.

Таким образом, учитывая содержание притоков и оттоков денежных средств, денежный поток от инвестиционной деятельности можно представить следующим образом:
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 чистый доход от продажи активов на шаге t; 
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 инвестиции на шаге t.
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где
[image: image862.wmf]-
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капитальные вложения на шаге t; 
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инвестиции в нематериальные активы на шаге t; 
[image: image864.wmf]-
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инвестиции в первоначальный оборотный капитал на шаге t.

Денежный поток от операционной деятельности можно представить соответственно
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где
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выручка (без НДС) на шаге t; 
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текущие затраты на производство и реализацию продукции на шаге t за исключением амортизации; 
[image: image869.wmf]-

С

нп

t

затраты, связанные с выплатой налогов, сборов на шаге t; 
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прибыль чистая на шаге t; 
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амортизация на шаге t.

Формулу чистого дохода можно представить в виде
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2. Чистый дисконтированный доход (ЧДД)

Чистый дисконтированный доход ( это накопленный дисконтированный денежный поток за расчетный период.

Чистый дисконтированный доход рассчитывается по формуле
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где Е – норма дисконта, десятичное выражение.

Выражение 
[image: image875.wmf](
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 и называется коэффициентом дисконтирования. Формулу ЧДД с учетом коэффициента дисконтирования можно представить следующим образом:
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где 
[image: image877.wmf]t

a

 – коэффициент дисконтирования на шаге t.

Проект считается эффективным, если ЧДД ( 0.

Если раскрыть содержание ЧД, то формулу ЧДД можно представить и в виде
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3. Срок окупаемости с учетом дисконтирования

Срок окупаемости с учетом дисконтирования – это период от начала реализации проекта до момента времени, после которого чистый дисконтированный доход становится и в дальнейшем остается неотрицательным.

Срок окупаемости рекомендуется находить графически, путем построения графика зависимости интегрального ЧДД от времени (рис. 4.3).
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Рис. 4.3. Динамика интегрального чистого дисконтированного дохода

4. Индекс доходности инвестиций (ИДИ)

Индекс доходности инвестиций – это отношение дисконтированного денежного потока от операционной деятельности к абсолютной величине дисконтированного денежного потока от инвестиционной деятельности.

Индекс доходности инвестиций рассчитывается по формуле
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Проект признается эффективным, если ИДИ ( 1.

5. Индекс доходности затрат (ИДЗ)

Индекс доходности затрат – это отношение суммы дисконтированных денежных притоков (П) к сумме дисконтированных денежных оттоков (О). Показывает, сколько дохода приходится на 1 рубль затрат по проекту, и рассчитывается по формуле. ИДЗ должен быть (1.
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Формула ИДЗ может быть представлена в следующем виде
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6. Внутренняя норма доходности (ВНД)

Внутренняя норма доходности инвестиционного проекта соответствует такой норме дисконта, при которой ЧДД равен 0. ВНД находится путем решения уравнения относительно Е
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где 
[image: image889.wmf]вн

Е

 – внутренняя норма доходности (десятичное выражение).

ВНД также можно найти методом простого подбора данных и с помощью построения графика зависимости ЧДД от нормы дисконта (рис. 4.4).
Проект эффективен, если ВНД > Е, принятой в расчетах.
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Рис. 4.4. Внутренняя норма доходности проекта

Если расчет ЧДД инвестиционного проекта дает ответ на вопрос, является ли проект эффективным или нет при некоторой заданной норме дисконта (Е), то ВНД проекта определяется в процессе расчета. Внутренняя норма доходности позволяет найти критическое значение нормы дисконта, разделяющей инвестиции на эффективные и неэффективные.

Если норма дисконта, принимаемая в расчетах, находится в интервале от 0 и до ВНД, то проект будет эффективным, а инвестиции приемлемыми. И наоборот, если норма дисконта, принимаемая в расчетах, больше ВНД, то инвестировать в данный проект нецелесообразно, так как при такой норме дисконта проект будет неэффективным.

Возникает вопрос: какую норму дисконта следует принимать в расчетах? Ответ зависит от возможности альтернативного вложения средств. Вместо инвестирования средств в данный проект инвестор может разместить средства в банке, приобрести ценные бумаги, вложить в другой бизнес и т.д. Если бы инвестор не вкладывал средства в данный проект, он мог бы получить доход, осуществляя инвестиции по альтернативному варианту.

Следовательно, в качестве нормы дисконта принимается уровень доходности, которого инвестор мог бы достичь от альтернативного инвестирования, или это уровень доходности, которого инвестор считает возможным добиться и без осуществления инвестиций в данный проект. 

Проиллюстрируем на простом примере.

Пример.
Определите, какой вариант инвестирования предпочтительнее. 

1. Рассматривается вариант инвестирования в бизнес. Сумма инвестиций 600 тыс. руб. Через год планируется получить 950 тыс. руб. дохода.

2. Разместить средства на депозите в банке под 15% годовых.

Решение.
Есть два варианта решения задачи.

1 вариант – через нахождение будущей стоимости. Предположим, 600 тыс. руб. инвестируются не в бизнес, а размещаются в банке под 15% годовых сроком на 1 год. Определим, какую сумму получим через год: 
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Ответ: выгоднее инвестировать в бизнес, так как бизнес гарантирует через год 950 тыс. руб.

2 вариант решения – через нахождение текущей стоимости (или дисконтирование). Определим, какую сумму необходимо разместить сегодня в банке, чтобы через год получить 950 тыс. руб.
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Выгоднее инвестировать в бизнес, так как, чтобы получить через год 950 тыс. руб., в бизнес необходимо вложить сегодня 600 тыс. руб., а по альтернативному варианту инвестирования (в банк) необходимо вложить 826 тыс. руб.

Определим ЧДД инвестирования средств в бизнес:
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[image: image895.wmf]226

 тыс. руб. > 0, следовательно, в бизнес инвестировать эффективно. Ожидаемую к получению через год сумму (950 тыс. руб.) мы уменьшили на альтернативную доходность 15% в год посредством нормы дисконта и уменьшили на величину инвестиций (600 тыс. руб.). В результате получили ЧДД = 226 тыс. руб.

7. Модифицированная внутренняя норма доходности проекта (МВНД)

Модифицированная внутренняя норма доходности - доходность проекта при условии реинвестирования всех промежуточных доходов по проекту под заданную норму доходности Е. 
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Где:

МВНД – модифицированная внутренняя норма доходности; БС – будущая стоимость денежного потока от операционной деятельности; ТС – текущая стоимость денежного потока от инвестиционной деятельности (абсолютное значение); Т – горизонт расчета.
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Необходимость расчета модифицированной нормы доходности возникает при формировании инвестиционного портфеля и сравнении различных вариантов инвестирования. В случае, когда сравнение показателей эффективности по  вариантам не позволяют сделать однозначный вывод о выборе проекта (например, ЧДД 1 варианта больше чем ЧДД 2, но ВНД 1 варианта меньше чем ВНД 2), то в качестве дополнительного показателя можно использовать модифицированную внутреннюю норму доходности. Выбирается вариант с большим значением МВНД.
Как правило, расчеты всех показателей эффективности осуществляются в табличной форме. Примеры построения таблиц будут рассмотрены в следующих разделах.

Если коммерческая эффективность проекта оказывается достаточной, то это дает возможность привлечь к реализации проекта других участников проекта, получить кредит в банке. Определив все возможные источники финансирования проекта, необходимо приступить к следующему этапу оценки и определить финансовую реализуемость проекта.

Финансовая реализуемость проекта. Финансовая реализуемость характеризует наличие финансовых возможностей осуществления проекта с учетом всех источников финансирования (в том числе кредита).

При выявлении финансовой нереализуемости проекта должна быть пересмотрена схема финансирования и скорректированы некоторые параметры проекта.

В отличие от коммерческой эффективности, оценка финансовой реализуемости проекта осуществляется на основе расчета денежных потоков от инвестиционной, операционной (производственной) и финансовой деятельности.

Показателями финансовой реализуемости проекта являются:

1. Текущее сальдо денежного потока.

2. Накопленное сальдо денежного потока по проекту.

1. Текущее сальдо денежного потока (Сt) – это сумма денежных потоков от инвестиционной, операционной и финансовой деятельности на каждом шаге расчетного периода.

Выразим с помощью формулы
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где 
[image: image900.wmf]t
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 – текущее сальдо денежного потока на шаге t; 
[image: image901.wmf]u

t

Ф

 – денежный поток от инвестиционной деятельности на шаге t; 
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 – денежный поток от операционной (производственной) деятельности на шаге t; 
[image: image903.wmf]ф
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 – денежный поток от финансовой деятельности на шаге t.

Денежный поток от инвестиционной деятельности рассчитывается таким же образом, как при оценке коммерческой эффективности проекта.

При оценке финансовой реализуемости проекта денежный поток от операционной деятельности принимается со следующими изменениями:

1. Дополнительно учитываются в качестве оттока денежных средств расходы, связанные с выплатой процентов за пользованием кредитом.

2. В соответствии со ст. 265 "Внереализационные расходы"   главы 25 "Налог на прибыль организаций" федерального закона N110- ФЗ "О внесении изменений и дополнений в часть вторую налогового кодекса" к внереализационным расходам относятся расходы в виде процентов по долговым обязательствам любого вида вне зависимости от характера предоставляемого кредита или займа (текущего или инвестиционного).

3. В соответствии со ст. 269 : предельная величина процентов, признаваемых расходом, принимается равной ставке рефинансирования, увеличенной в 1,1 раза. Например, если ставка рефинансирования ЦБ - 11%, то расходами признаются выплаты процентов в пределах 11(1,1=12,1%. Если же предполагаемая величина процентов за кредит превышает 12,1% (например,19%), то  расходами признаются проценты в пределах 12,1%, а  все расходы, связанные с выплатой процентов превышающих 12,1% (19% - 12,1% = 6,9%) осуществляются за счет чистой прибыли предприятия и при оценке финансовой реализуемости проекта учитываются в расчете денежного потока от финансовой деятельности.
Денежный поток от финансовой деятельности рассчитывается по формуле
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где
[image: image905.wmf]ф
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 – приток денежных средств от финансовой деятельности на шаге t; 
[image: image906.wmf]ф
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 – отток денежных средств от финансовой деятельности на шаге t.

К притокам денежных средств от финансовой деятельности относятся:

– собственный капитал;

– заемные средства (кредит).

К оттокам денежных средств от финансовой деятельности относятся:

·  погашение основной суммы кредита;

·  выплата процентов за пользование кредитом, превышающих ставку ЦБ(1,1;

·  выплата дивидендов по акциям предприятия (если это предусматривается проектом).

2. Накопленное сальдо денежного потока по проекту (СТ) представляет собой суммарный денежный поток за весь период реализации проекта, рассчитывается по формуле



,

где 
[image: image907.wmf]t

C

 – текущее сальдо денежного потока на шаге t; 
[image: image908.wmf]T
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 – накопленное сальдо денежного потока проекта.



.

Условием финансовой реализуемости проекта является положительное значение накопленного сальдо денежного потока на каждом шаге расчетного периода



( 0.

Если текущее сальдо на каком-либо шаге (кроме первого) имеет отрицательное значение, а накопленное сальдо на данном шаге – положительное, следовательно, проект финансово реализуем. Дефицит финансовых ресурсов перекрывается излишком финансовых ресурсов на предыдущих шагах.

Если накопленное сальдо на каком-либо шаге расчетного периода ( 0, то это означает, что в таком виде проект не может быть реализован. Дефицит финансовых ресурсов не перекрывается за счет денежных потоков, сложившихся на предыдущих шагах. В таком случае необходимо пересмотреть финансовые потоки по проекту, рассмотреть возможность изменения условий кредитования, привлечения новых кредитов, определить потребность в дополнительном финансировании и скорректировать в соответствии с внесенными изменениями денежные потоки. Затем снова оценить финансовую реализуемость проекта и только после этого приступать к следующему этапу оценки проекта.

Оценка эффективности участия предприятия в проекте осуществляется на основе денежных потоков от трех видов деятельности: инвестиционной, операционной и финансовой.

Денежные потоки от инвестиционной и операционной деятельности аналогичны соответствующим денежным потокам в оценке финансовой реализуемости проекта.

Денежный поток от финансовой деятельности принимается со следующими изменениями:

– в качестве притока денежных средств учитываются только привлеченные средства, кредит;

– в качестве оттока денежных средств учитываются суммы на погашение кредита и выплата процентов за кредит, превышающих ставку ЦБ×1,1.

Оценка эффективности участия предприятия (собственного капитала) в проекте осуществляется на основе следующих показателей:

1. Чистый доход на собственный капитал (
[image: image909.wmf]СК

ЧД

).

2. Чистый дисконтированный доход на собственный капитал (
[image: image910.wmf]СК

ЧДД

).

3. Срок окупаемости собственного капитала (
[image: image911.wmf]СК

ОК

Т

,

).

4. Индекс доходности собственного капитала (
[image: image912.wmf]СК

ИД

).

5. Индекс доходности затрат предприятия – участника проекта (
[image: image913.wmf]П

ИДЗ

).

6. Внутренняя норма доходности собственного капитала (
[image: image914.wmf]СК

ВНД

).

Чистый доход на собственный капитал рассчитывается по формуле
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где 
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 – чистый доход на собственный капитал интегральный (за весь период реализации проекта); 
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 – чистый доход на собственный капитал на шаге t;
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где 
[image: image920.wmf]Ф
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 – денежный поток на шаге t; 
[image: image921.wmf]Ф
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 – денежный поток от инвестиционной деятельности на шаге t; 
[image: image922.wmf]Ф
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 – денежный поток от операционной (производственной) деятельности на шаге t; 
[image: image923.wmf]Ф
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 – денежный поток от финансовой деятельности на шаге t.

Денежный поток от инвестиционной деятельности рассчитывается таким же образом, как и при оценке финансовой реализуемости проекта.

Денежный поток от операционной деятельности рассчитывается таким же образом, как при оценке финансовой реализуемости проекта.

При оценке эффективности участия предприятия (собственного капитала) денежный поток от финансовой деятельности принимается со следующими изменениями:

– в притоках учитываются только заемные средства (кредит). Собственный капитал исключается из притоков;

– в оттоках учитываются затраты по погашению основной суммы кредита и затраты по обслуживанию этих средств (выплата процентов за кредит, превышающих ставку ЦБ×1,1).

Чистый дисконтированный доход на собственный капитал рассчитывается по формуле
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Участие предприятия в проекте считается экономически целесообразным и эффективным, если 
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 > 0.

Срок окупаемости собственного капитала (
[image: image926.wmf]СК
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,

)

 рассчитывается на основе динамики 
[image: image927.wmf]СК
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 аналогично расчету срока окупаемости в коммерческой эффективности проекта.

Индекс доходности собственного капитала (
[image: image928.wmf]СК

ИД

) показывает доход, который получает предприятие на 1 рубль затраченного собственного капитала. Рассчитывается по формуле
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где 
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 величина дисконтированного собственного капитала.
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где СКt – величина собственного капитала предприятия на шаге t.

Участие предприятия в проекте считается экономически целесообразным и эффективным, если ИДск > 1.

Индекс доходности затрат предприятия-участника  (
[image: image932.wmf]П

ИДЗ

)– это отношение суммы дисконтированных денежных притоков предприятия-участника (П) к сумме дисконтированных денежных оттоков предприятия-участника (О). Показывает, сколько дохода приходится на 1 рубль затрат по проекту, и рассчитывается по формуле
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 должен быть ( 1.

Общая величина притока денежных средств формируется за счет притока денежных средств от инвестиционной, операционной и финансовой деятельности
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К оттокам денежных средств относится:

– инвестирование собственного капитала или сумма инвестиций, которая финансируется за счет собственного капитала;

– отток денежных средств от операционной деятельности;

– отток денежных средств от финансовой деятельности.
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где 
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 сумма инвестиций, финансируемая за счет собственного капитала на шаге t.

Формула 
[image: image938.wmf]П
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 может быть представлена в следующем виде
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где КР – сумма кредита; 
[image: image940.wmf]-

К

ск

 сумма инвестиций, которая финансируется за счет собственного капитала; 
[image: image941.wmf]ВР

 – внереализационные расходы; ЗС – затраты по возврату и обслуживанию заемных средств.

Участие предприятия в проекте признается эффективным, если 
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Внутренняя норма доходности собственного капитала (
[image: image943.wmf]СК

ВНД

)находится способом, изложенным в методике расчета коммерческой эффективности. Расчет производится на основе решения уравнения
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где
[image: image945.wmf]Е

вн
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 – внутренняя норма доходности собственного капитала.

Ознакомившись с методикой оценки эффективности инвестиционного проекта, рассмотрим условный пример.

4.2. Пример оценки эффективности 
 инвестиционного проекта

Рассмотрим условный пример.

Постановка задачи. Рассматривается реализация инвестиционного проекта организации производства новой продукции. Производство новой продукции планируется организовать на имеющихся свободных площадях действующего предприятия. Если коммерческая эффективность проекта окажется приемлемой, то в качестве источников инвестиций, наряду с собственным капиталом, станет возможным привлечение заемных средств (кредита). Заемные средства будут использованы на покупку и монтаж технологического оборудования.

Необходимо обосновать экономическую целесообразность и эффективность реализации инвестиционного проекта.

Исходные данные:
1. Реализация проекта потребует инвестиций:

1.1. Затраты на СМР по ремонту здания – 400 тыс. руб. 

1.2. На приобретение и монтаж технологического оборудования (первоначальная стоимость оборудования) –  1800 тыс. руб.

1.3. Инвестиции в первоначальный оборотный капитал – 210 тыс. руб.

1.4. Инвестиции в нематериальные активы – 45 тыс. руб.

2. Расчетный период – 7 лет. В конце расчетного периода предполагается реализация оборудования по рыночной стоимости – 272 тыс.руб. Затраты по реализации оборудования составят 15,25 тыс. руб. Норма амортизации – 15% в год.

3. Основные производственные показатели приведены в табл. 4.1. В составе постоянных затрат учтена амортизация.

Таблица 4.1

План производства и реализации продукции

	Показатели
	По шагам расчетного периода

	
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	1. Объем продаж, тыс. м2
	190
	220
	300
	330
	300
	300

	2. Цена за единицу продукции, руб. за м2
	50
	50
	50
	50
	50
	50

	3. Выручка, тыс. руб.
	9500
	11000
	15000
	16500
	15000
	15000

	4. Затраты на производство и реализацию продукции, всего, тыс. руб. 
	9200
	10147
	12673
	13620
	12673
	12673

	В т.ч. постоянные затраты
	3200
	3200
	3200
	3200
	3200
	3200

	   переменные затраты
	6000
	6947
	9473
	10420
	9473
	9473


4. Условия финансирования. 50% инвестиций финансируется за счет собственных средств, 50% – за счет кредита. Кредит привлекается в начале второго года под 19 % годовых. Ставка ЦБ – 12%
.

Условия возврата кредита и выплаты процентов: возврат основной суммы кредита, начиная с третьего года равными долями в течение четырех лет. Выплата процентов ежегодно, начиная со второго года. Возврат кредита и процентов осуществляется в конце года.

5. В учебных целях при определении финансового результата следует учесть два налога: налог на прибыль – 24 %; налог на имущество – 2,2%. При выполнении расчетов по реальному проекту необходимо учитывать все налоговые отчисления в связи с реализацией проекта.

6. Норма дисконта – 10%.

7. Расчеты выполнить в базовом уровне цен (без учета инфляции).

Для полной экономической оценки инвестиций необходимо определить:

1. Коммерческую эффективность проекта.

2. Финансовую реализуемость проекта.

3. Эффективность участия предприятия (собственного капитала) в проекте.

Расчет коммерческой эффективности проекта

Коммерческая эффективность проекта рассчитывается на основе денежных потоков от инвестиционной и операционной деятельности (табл. 4.3 и 4.5).

Расчет денежного потока от инвестиционной деятельности

Для расчета притока денежных средств от инвестиционной деятельности необходимо определить чистый доход от продажи активов (оборудования) на последнем шаге расчетного периода (на седьмом шаге). Расчеты выполним в табличной форме (табл. 4.2).

Таблица 4.2

Расчет чистого дохода от продажи активов (оборудования)

	Показатели
	Тыс. руб.

	1. Первоначальная стоимость оборудования
	1800

	2. Начислено амортизации 1800 ( 0,15 ( 6
	1620

	3. Балансовая стоимость (1800-1620)
	180

	4. Рыночная стоимость реализации оборудования 
	272

	5. Затраты по реализации
	15,25

	6. Доход от реализации (272–180–15,25)
	76,75

	7. Налог (24%) 
	18,42

	8. Чистый доход (272 – 15,25 -18,42)
	238,33


Порядок расчета чистого дохода от продажи оборудования (чистой ликвидационной стоимости объекта при ликвидации) следующий:

1. Балансовая стоимость оборудования определяется как разность между первоначальной стоимостью и начисленной амортизацией.

2. Рыночная стоимость оборудования оценивается независимо, исходя из условий реализации.

3. Доход от реализации оборудования определяется как разность между рыночной стоимостью оборудования и балансовой стоимостью и затратами на реализацию.

4. Сумма налога определяется по ставке 24% от величины дохода от реализации оборудования.

5. Чистый доход (чистая ликвидационная стоимость оборудования) определяется как разность между рыночной стоимостью оборудования и затратами на ликвидацию и налогами. Сумма чистого дохода от продажи оборудования в дальнейшем показывается в графе 7 табл. 4.3. со знаком «плюс».

Таблица 4.3

Расчет денежного потока от инвестиционной деятельности (Фи)
	Показатели
	Шаг расчета

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	1. Затраты на СМР, тыс. руб.
	–400
	
	
	
	
	
	

	2. Затраты на приобретение и монтаж оборудования, тыс. руб.
	
	–1800
	
	
	
	
	

	3. Инвестиции в оборотный капитал, тыс. руб.
	
	–210
	
	
	
	
	

	4. Инвестиции в нематериальные активы, тыс. руб.
	–45
	
	
	
	
	
	

	4. Чистый доход от продажи оборудования, тыс. руб.
	
	
	
	
	
	
	238,33

	5. Денежный поток от инвестиционной деятельности, тыс. руб.
	–445
	–2010
	
	
	
	
	238,33


Расчет денежного потока от операционной 
(производственной) деятельности. Операционная деятельность связана с производством и реализацией продукции, получением прибыли. Для расчета чистой прибыли необходимо определить налоговые отчисления.

Ставка налога на имущество 2,2% от остаточной стоимости оборудования. Норма амортизации – 15% в год от первоначальной стоимости оборудования (табл. 4.4).

Таблица 4.4

Расчет налога на имущество

	Показатели, тыс.руб.
	Шаг расчетного периода (год)

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	1. Первоначальная стоимость оборудования
	
	1800
	
	
	
	
	

	2. Амортизация
	
	270
	270
	270
	270
	270
	270

	3. Остаточная стоимость
	
	1530
	1260
	990
	720
	450
	180

	4. Налог на имущество
	
	33,66
	27,72
	21,78
	15,84
	9,9
	3,96


Таблица 4.5

Расчет денежного потока 
от операционной (производственной) деятельности (Фо)

	Показатели
	Шаг расчета

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	1. Объем продаж, тыс. кв. м.
	
	190
	220
	300
	330
	300
	300

	2. Цена за 1 кв. м, руб.
	
	50
	50
	50
	50
	50
	50

	3.Выручка от реализации, тыс. руб.
	
	9500
	11000
	15000
	16500
	15000
	15000

	4. Затраты на производство и реализацию продукции всего, тыс. руб.
	
	9200
	10147
	12673
	13620
	12673
	12673

	в том числе
	
	
	
	
	
	
	

	4.1. постоянные затраты, из них
	
	3200
	3200
	3200
	3200
	3200
	3200

	   амортизация
	
	270
	270
	270
	270
	270
	270

	4.2.переменные 
затраты
	
	6000
	6947
	9473
	10420
	9473
	9473

	5. Финансовый результат (прибыль), тыс. руб.
	
	300
	853
	2327
	2880
	2327
	2327

	6. Налог на имущество, тыс. руб.
	
	33,66
	27,72
	21,78
	15,84
	9,9
	3,96

	7. Прибыль налогооблагаемая, тыс. руб.
	
	266,34
	825,28
	2305,22
	2864,16
	2317,1
	2323,04

	8. Налог на прибыль, тыс. руб.
	
	63,92
	198,07
	553,25
	687,40
	556,10
	557,53


Окончание табл. 4.5
	Показатели
	Шаг расчета

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	9. Чистая прибыль, тыс. руб.
	
	202,42
	627,21
	1751,97
	2176,76
	1761,00
	1765,51

	10. Денежный поток от операционной деятельности (п. 9 + амортизация), тыс. руб.
	
	472,42
	897,21
	2021,97
	2446,76
	2031,00
	2035,51


Расчеты показали достаточно высокую коммерческую эффективность проекта: ЧДД больше 0 (4212,01 тыс. руб.), ИДИ – 3,17, что значительно больше 1 (табл. 4.6). На четвертом шаге расчетного периода интегральный чистый дисконтированный доход принимает положительное значение. Срок окупаемости определим с помощью графика. Срок окупаемости инвестиций около 4 лет (рис. 4.6).
На рис. 4.5 представлены денежные потоки, на основе которых рассчитываются показатели коммерческой эффективности. Чистый доход имеет отрицательное значение только на первом и втором шагах расчетного периода, что связано со значительным оттоком денежных средств в инвестиционной деятельности.

Индекс доходности затрат по проекту составил 1,09 > 1 (табл. 4.7, рис. 4.7). Индекс показывает, что поступления денежных средств превышают все затраты по проекту в 1,09 раза.

Таблица 4.6

Расчет показателей коммерческой эффективности

	Показатели
	Шаг расчета

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	1. Денежный поток от инвестиционной деятельности на шаге t (
[image: image946.wmf]u

t

Ф

), тыс. руб.
	–445
	–2010
	0
	0
	0
	0
	238,33

	2. Денежный поток от операционной деятельности на шаге t (
[image: image947.wmf]o

t

Ф

), тыс. руб. 
	0
	472,42
	897,21
	2021,97
	2446,76
	2031,00
	2035,51

	3. Сальдо двух потоков или чистый доход на шаге t 
[image: image948.wmf]uo

ttt

ЧДФФ

=+

, тыс. руб.
	–445
	–1537,58
	897,21
	2021,97
	2446,76
	2031,00
	2273,84

	4. Интегральный чистый доход (нарастающим итогом) 
[image: image949.wmf]0

Т

t

t

ЧДЧД

=

=

å

, тыс. руб.
	–445
	–1982,58
	–1085,37
	936,60
	3383,36
	5414,36
	7688,2

	5. Коэффициент дисконтирования 
[image: image950.wmf]t

a

 
(Е = 10%)
	0,909
	0,826
	0,751
	0,683
	0,621
	0,564
	0,513

	6. Чистый дисконтированный доход на шаге t (
[image: image951.wmf]ttt

ЧДДЧД

=×a

), тыс. руб.
	–404,55
	-1270,73
	674,09
	1381,03
	1519,25
	1146,44
	1166,48

	7. Интегральный чистый дисконтированный доход (нарастающим итогом) 
[image: image952.wmf]0

Т

t

t

ЧДДЧДД

=

=

å

, тыс. руб.
	–404,55
	–1675,28
	–1001,19
	379,84
	1899,09
	3045,53
	4212,01


Окончание табл. 4.6
	Показатели
	Шаг расчета

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	8. Дисконтированный денежный поток от инвестиционной деятельности на шаге t (
[image: image953.wmf]u

t

Ф

( (t), тыс. руб.
	–404,55
	–1661,16
	
	
	
	
	122,26

	9. Интегральный денежный поток от инвестиционной деятельности (нарастающим итогом) 
[image: image954.wmf](

)

0

T

u

tt

t

Ф

=

×a

å

, тыс. руб.
	–404,55
	–2065,71
	–2065,71
	–2065,71
	–2065,71
	–2065,71
	–1943,45

	10. Абсолютная величина интегрального денежного потока от инвестиционной деятельности, тыс. руб.
	404,55
	2065,71
	2065,71
	2065,71
	2065,71
	2065,71
	1943,45

	11. Дисконтированный денежный поток от операционной деятельности на шаге t 
[image: image955.wmf]o

t

Ф

( (t, тыс. руб. 
	
	390,43
	674,09
	1381,03
	1519,25
	1146,44
	1044,54

	12. Интегральный денежный поток от операционной деятельности (нарастающим итогом) 
[image: image956.wmf](

)

0

T

o

tt

t

Ф

=

×a

å

, тыс. руб.
	
	390,22
	1064,31
	2445,34
	3964,59
	5111,03
	6155,57

	13. Индекс доходности инвестиций (ИДИ) (п. 12(п. 10)
	–
	0,19
	0,52
	1,18
	1,92
	2,47
	3,17
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Рис. 4.5. Динамика денежный потоков
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Рис. 4.6. Динамика интегрального ЧДД
Индекс доходности инвестиций значительно превосходит ИДЗ, поскольку рассчитывается, прежде всего по отношению только к затраченным инвестициям, а не всей сумме затрат. ИДИ показывает, во сколько раз поступления чистой прибыли и амортизации за весь срок реализации проекта превышают затраченные инвестиции.

Таблица 4.7

Расчет индекса доходности затрат

	Показатели
	Шаг расчета

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Притоки средств

	1. Выручка, тыс. руб.
	
	9500
	11000
	15000
	16500
	15000
	15000

	2. Чистый доход от продажи оборудования, тыс. руб.
	
	
	
	
	
	
	238,33

	3. Итого притоков
	
	9500
	11000
	15000
	16500
	15000
	15238,33

	4. Коэффициент дисконтирования
	0,909
	0,826
	0,751
	0,683
	0,621
	0,564
	0,513

	5. Дисконтированные притоки средств, тыс. руб.
	
	7851,24
	8264,46
	10245,2
	10245,2
	8467,11
	7817,26

	6. Сумма дисконтированных притоков средств (нарастающим итогом), тыс. руб.
	
	7851,24
	16115,7
	26360,9
	36606,1
	45073,22
	52890,48

	Оттоки средств

	7. Инвестиции, тыс. руб.
	445
	2010
	
	
	
	
	

	8. Затраты на производство и реализацию продукции (за исключением амортизации),тыс. руб.
	
	8930
	9877
	12403
	13350
	12403
	12403

	9. Налог на имущество, тыс. руб.
	
	33,66
	27,72
	21,78
	15,84
	9,9
	3,96

	10. Налог на прибыль
	
	63,92
	198,07
	553,25
	687,40
	556,10
	557,53

	11. Итого оттоков
	445
	11037,6
	10102,8
	12978,0
	14053,2
	12969
	12964,49

	12. Дисконтированные оттоки средств, тыс. руб.
	404,55
	9121,97
	7590,37
	8864,17
	8725,96
	7320,66
	6652,83

	13. Сумма дисконтированных оттоков средств (нарастающим итогом), тыс. руб.
	404,55
	9526,52
	17116,9
	25981,1
	34707,0
	42027,68
	48680,52

	14. Индекс доходности затрат (ИДЗ) (п. 6(п. 13)
	
	0,82
	0,94
	1,01
	1,05
	1,07
	1,09
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Рис. 4.7. Динамика ИДЗ и ИДИ

Таблица 4.8

Зависимость ЧДД от нормы дисконта

	Норма дисконта
	0%
	10%
	20%
	30%
	40%
	50%
	60%
	70%

	ЧДД, т.р.
	7688,19
	4212,01
	2353,78
	1306,34
	691,35
	318,8
	87,93
	–57,2
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Рис. 4.8. Внутренняя норма доходности

Расчет внутренней нормы доходности осуществляется методом простого подбора и построения графика. Рассчитываем значение интегрального чистого дисконтированного дохода при изменении нормы дисконта (табл.4.8). На основе данных таблицы построим график ВНД (рис. 4.8).

Таким образом, расчет показателей коммерческой эффективности проекта показал, что проект является коммерчески эффективным, так как ЧДД проекта больше 0, ИДИ больше 1, ИДЗ больше 1, ВНД проекта достаточно высока – около 65%, следовательно, реализация проекта является экономически целесообразной и коммерчески эффективной. Можно приступить ко второму этапу оценки с учетом использования в качестве источника инвестиций кредит в размере 50% от общего объема инвестиций, и оставшиеся 50% инвестиций реализуются за счет собственного капитала.

Оценка финансовой реализуемости проекта

Для оценки финансовой реализуемости проекта необходимо рассчитать денежные потоки по трем видам деятельности: инвестиционной, операционной и финансовой.

Денежный поток от инвестиционной деятельности рассчитывается таким же образом, как при оценке коммерческой эффективности проекта (см. табл. 4.3).

При расчете денежного потока от операционной деятельности необходимо учесть выплату процентов за пользование кредитом. По условию задачи, проценты за кредит составляют 19%, что превышает ставку ЦБ(1,1 (12%·1,1 = 13,2%). В примере принята ставка  ЦБ на 15.11.2008г. – 12%
. Следовательно, все расходы, связанные с выплатой процентов, необходимо разбить на две части: выплата процентов в пределах ставки ЦБ(1,1 и выплата процентов, превышающих ставку ЦБ(1,1.

По условию задачи, сумма кредита составляет 50% от общей потребности в инвестициях. Общая потребность в инвестициях 2455 тыс. руб. (445 тыс. руб. на первом шаге и 2010 тыс. руб. на втором шаге). Следовательно, 50% составят 1227,5 тыс. руб. Для дальнейших расчетов будем учитывать сумму кредита – 1228 тыс. руб. Кредит берем в начале второго года, а погашать первую сумму начнем с конца третьего года. Выплата процентов начинается уже во втором году (в конце года).

Составим вспомогательную таблицу для расчета процентов за пользование кредитом (табл. 4.9).

Таблица 4.9

Расчет процентов за пользование кредитом

	Показатели
	Шаг расчета

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	1. Кредит, тыс. руб. 
	
	1228
	
	
	
	
	

	2. Погашение основной суммы кредита, тыс. руб.
	
	
	307
	307
	307
	307
	

	3. Выплата процентов за кредит (19%) всего, тыс. руб.
	
	233,32
	233,32
	174,99
	116,66
	58,33
	

	В том числе
	
	
	
	
	
	
	

	3.1. Выплата процентов в пределах ставки ЦБ(1,1 

(12% ( 1,1 = 13,2%), тыс. руб.
	
	162,096
	162,096
	121,572
	81,048
	40,524
	

	3.2. Выплата процентов за кредит, превышающих ставку ЦБ(1,1 

(19%–13,2% = 5,8%), тыс. руб.
	
	71,224
	71,224
	53,418
	35,612
	17,806
	


Примечания: 

Расчет выплаты процентов на 2 шаге – (1228 ( 0,19) =233,32; 

на 3 шаге – 1228 ( 0,19 = 233,32; 

на 4 шаге – (1228 – 307) ( 0,19 = 174,99;

на 5 шаге – (1228 – 370 – 370) ( 0,19 = 116,66;

на 6 шаге – (1228 – 370 – 370) ( 0,19 = 58,33.

Аналогично рассчитывается выплата процентов по п. 3.1, только при этом используется ставка 13,2%. Пункт 3.2 = п. 3 – п. 3.1. Например, на первом шаге: пункт 3.1 – (1228 ( 0,132) = 162,096; пункт 3.2 – (233,32–162,096) = 71,224.

Выплату процентов в пределах ставки ЦБ(1,1 (13,2%, пункт 3.1 табл. 4.9) учтем в  качестве оттока денежных средств при определении денежного потока от операционной деятельности (табл. 4.10). Выплату процентов, превышающих ставку ЦБ(1,1 (5,8%, пункт 3.2 табл. 4.9), учтем в качестве оттока денежных средств при определении денежного потока в финансовой деятельности (табл. 4.11).

Таблица 4.10

Расчет денежного потока 
от операционной (производственной) деятельности (Фо)
	Показатели
	Шаг расчета

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	1. Объем продаж, тыс. кв м
	
	190
	220
	300
	330
	300
	300

	2. Цена за 1 кв м, руб.
	
	50
	50
	50
	50
	50
	50

	3. Выручка от реализации, тыс. руб.
	
	9500
	11000
	15000
	16500
	15000
	15000

	4. Затраты на производство и реализацию продукции всего, тыс. руб.
	
	9200
	10147
	12673
	13620
	12673
	12673

	В том числе
	
	
	
	
	
	
	

	4.1. постоянные затраты
	
	3200
	3200
	3200
	3200
	3200
	3200

	   из них амортизация
	
	270
	270
	270
	270
	270
	270

	4.2. переменные затраты
	
	6000
	6947
	9473
	10420
	9473
	9473

	5. Финансовый результат (прибыль), тыс. руб.
	
	300
	853
	2327
	2880
	2327
	2327

	6. Налог на имущество, тыс. руб.
	
	33,66
	27,72
	21,78
	15,84
	9,9
	3,96

	7. Проценты за кредит в пределах ставки ЦБ(1,1, тыс. руб.
	
	162,096
	162,096
	121,572
	81,048
	40,524
	

	8. Прибыль налогооблагаемая, тыс. руб.
	
	104,244
	663,184
	2183,65
	2783,11
	2276,58
	2323,04


Окончание табл. 4.10

	Показатели
	Шаг расчета

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	9. Налог на прибыль, тыс. руб.
	
	25,019
	159,164
	524,076
	667,947
	546,378
	557,530

	10. Чистая прибыль, тыс. руб.
	
	79,225
	504,02
	1659,57
	2115,17
	1730,20
	1765,51

	11. Денежный поток от операционной деятельности, тыс. руб.
(п. 10+амортизация)
	
	349,225
	774,02
	1929,57
	2385,17
	2000,20
	2035,51


Таблица 4.11

Расчет денежного потока от финансовой деятельности (Фф)

	Показатели
	Шаг расчета

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	

	1. Собственный капитал, 
тыс. руб.
	500
	727
	
	
	
	
	

	2. Кредит,     тыс. руб.
	
	1228
	
	
	
	
	

	3. Погашение основной суммы кредита,        тыс. руб.
	
	
	–307
	–307
	–307
	–307
	

	4. Выплата процентов за кредит, превышающих ставку 

ЦБ(1,1 , тыс.руб.
	
	–71,224
	–71,224
	–53,418
	–35,612
	–17,806
	

	5. Денежный поток от финансовой деятельности, тыс. руб.
	500
	1883,776
	–378,224
	–360,418
	–342,612
	–324,806
	


При расчете денежного потока от финансовой деятельности величину собственного капитала определим из условия задачи. Общая потребность в инвестициях составила 2455 тыс. руб., из них – 1228 финансируется за счет  привлечения кредитных ресурсов. Следовательно, собственного капитала необходимо 1227 тыс. руб. Из них 500 тыс. руб. – в первый год, а остальная сумма во второй год реализации проекта.

Расчет показателей финансовой реализуемости проекта

По результатам выполненных расчетов составляется сводный отчет о движении денежных средств (табл. 4.12, рис. 4.9, 4.10).

Таблица 4.12

Показатели финансовой реализуемости проекта

	Показатели
	Шаг расчета

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	1. Денежный поток от инвестиционной деятельности, тыс. руб.
	–445
	–2010
	
	
	
	
	238,33

	2. Денежный поток от операционной деятельности, 

тыс. руб.
	
	349,225
	774,020
	1929,572
	2385,165
	2000,198
	2035,51

	3. Денежный поток от финансовой деятель​ности, тыс. руб.
	500
	1883,776
	–378,224
	–360,418
	–342,612
	–324,806
	

	4. Сальдо денежного потока по проекту, тыс. руб.
	55
	223,001
	395,7958
	1569,154
	2042,553
	1675,392
	2273,84

	5. Накопленное сальдо, тыс. руб.
	55
	278,001
	673,797
	2242,952
	4285,505
	5960,897
	8234,737


Как видно из расчетов, сальдо денежного потока на каждом шаге имеет положительное значение. Накопленное сальдо также положительно, что свидетельствует о финансовой реализуемости проекта. Накопленное сальдо за расчетный период составило 8234,727 тыс. руб. Свободные денежные средства могут быть использованы для инвестирования, например, в ценные бумаги. Если в проекте предусматривается использование свободных денежных ресурсов, то возникающие в связи с этим денежные потоки должны быть отражены в оценке эффективности данного инвестиционного проекта.


[image: image961]
Рис. 4.9. Динамика денежных потоков


[image: image962]
Рис. 4.10. Показатели финансовой реализуемости проекта

Оценка эффективности участия предприятия 
(собственного капитала предприятия)  в проекте

Оценка эффективности участия предприятия в проекте осуществляется на основе расчета денежных потоков от инвестиционной, операционной и финансовой деятельности.

Денежный поток от инвестиционной деятельности и денежный поток от операционной деятельности рассчитываются таким же образом, как при оценке финансовой реализуемости проекта (см. табл. 4.3 и 4.10).

При расчете денежного потока от финансовой деятельности в притоке средств учитываются только заемные средства, собственный капитал исключается (табл. 4.13).

Таблица 4.13

Расчет денежного потока от финансовой деятельности (Фф)

	Показатели
	Шаг расчета

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	1. Кредит, т. р.
	
	1228
	
	
	
	
	

	2. Погашение основной суммы кредита, тыс. руб.
	
	
	–307
	–307
	–307
	–307
	

	3. Выплата процентов за кредит, превышающих ставку ЦБ(1,1, тыс. руб.
	
	–71,224
	–71,224
	–53,418
	–35,612
	–17,806
	

	4. Денежный поток от финансовой деятельности, тыс. руб.
	
	1156,776
	–378,224
	–360,418
	–342,612
	–324,806
	


Основными показателями, характеризующими участие предприятия в проекте, являются: чистый доход на собственный капитал (
[image: image963.wmf]СК

ЧД

); чистый дисконтированный доход на собственный капитал (
[image: image964.wmf]СК

ЧДД

); индекс доходности собственного капитала (
[image: image965.wmf]СК

ИД

); индекс доходности затрат предприятия (
[image: image966.wmf]П

ИДЗ

); внутренняя норма доходности собственного капитала (
[image: image967.wmf]СК

ВНД

).

В таблице 4.14. представлен расчет показателей эффективности участия предприятия в проекте – чистого дохода на собственный капитал, чистого дисконтированного дохода на собственный капитал и индекса доходности собственного капитала. Чистый доход на собственный капитал на шаге t рассчитывается как сумма денежных потоков от инвестиционной, операционной и финансовой деятельности (п. 4 табл. 4.14 = п. 1 + п. 2 + п. 3, рис. 4.11). 


[image: image968] 
Рис. 4.11. Динамика денежных потоков

Индекс доходности собственного капитала показывает, что поступления чистой прибыли с учетом амортизации (за весь срок реализации проекта) в 4,72 раза превышают собственный капитал, затраченный на приобретение оборудования. Срок окупаемости собственного капитала – 3,5 года (рис. 4.12).
Таблица 4.14

Расчет показателей эффективности участия предприятия (собственного капитала) в проекте

	Показатели
	Шаг расчета

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	1. Денежный поток от инвестиционной деятельности на шаге t (
[image: image969.wmf]t

Ф

и

), тыс. руб.
	–445
	–2010
	
	
	
	
	238,33

	2. Денежный поток от операционной деятельности на шаге t 
[image: image970.wmf](

)

t

о

Ф

, тыс. руб. 
	
	349,225
	774,020
	1929,572
	2385,165
	2000,198
	2035,51

	3.Денежный поток от финансовой деятельности на шаге t 
[image: image971.wmf](

)

t

ф

Ф

, тыс. руб.
	
	1156,776
	–378,224
	–360,418
	–342,612
	–324,806
	

	4. Поток для оценки эффективности участия в проекте на шаге t (или 
[image: image972.wmf]t

ЧДск

– чистый доход на собственный капитал  на шаге t), тыс. руб.
	–445
	–503,999
	395,796
	1569,154
	2042,553
	1675,392
	2273,84

	5. Интегральный чистый доход на собственный капитал (нарастающим итогом), тыс. руб. 
[image: image973.wmf]å

=

=

Т

о

t

t

ЧДск

ЧДск


	–445
	–948,999
	–553,203
	1015,952
	3058,505
	4733,897
	7007,737

	6. Коэффициент дисконтирования 
[image: image974.wmf]t

a

 (Е = 10%)
	0,909
	0,826
	0,751
	0,683
	0,621
	0,564
	0,513


Окончание табл 4.14

	Показатели
	Шаг расчета

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	7. Чистый дисконтированный доход на собственный капитал на шаге t, тыс. руб. 
[image: image975.wmf]t

t

t

ЧДск

ЧДДск

a

×

=


	–404,55
	–416,528
	297,367
	1071,754
	1268,265
	945,715
	1166,480

	8. Интегральный чистый дисконтированный доход на собственный капитал (нарастающим итогом), тыс. руб. 
[image: image976.wmf]å
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=
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о

t

t

ЧДДск

ЧДДск


	–404,55
	–821,078
	–523,710
	548,043
	1816,308
	2762,023
	3928,503

	9. Собственный капитал на шаге t (
[image: image977.wmf]t

СК

), тыс. руб.
	500
	727
	
	
	
	
	

	10. Дисконтированный собственный капитал на шаге t, тыс. руб. 
[image: image978.wmf]å
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×

=
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t

t

t

СК

ДСК


	454,545
	600,826
	
	
	
	
	

	11. Интегральный дисконтированный собственный капитал (нарастающим итогом), тыс. руб. 
[image: image979.wmf]å
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ДСК

ДСК


	454,545
	1055,371
	
	
	
	
	

	12. Индекс доходности собственного капитала 
[image: image980.wmf](

)

ИДск

*
	
	
	
	
	
	
	4,72


* Индекс доходности собственного капитала рассчитывается по формуле
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Поступления денежных средств в целом по проекту превышают затраты предприятия в 1,1 раза (табл. 4.16). Значение показателей эффективности свидетельствует о целесообразности привлечения кредита для финансирования проекта. Условия кредитования оказались достаточно приемлемыми, что подтверждается расчетом показателей денежных потоков и эффективности проекта в целом.

Расчеты внутренней нормы доходности собственного капитала (табл. 4.15) показывают, что норма дисконта, принимаемая в расчетах, может иметь достаточно широкий диапазон значений. Предприятию неэффективно участвовать в реализации проекта при заданных условиях в случае, если альтернативная доходность составит более 80% (рис. 4.13).


[image: image982]
Рис. 4.12. Динамика интегрального чистого дисконтированного дохода 

на собственный капитал

Таблица 4.15

Расчет внутренней нормы доходности собственного капитала

	Норма дисконта
	0%
	10%
	20%
	30%
	40%
	50%
	60%
	70%
	80%
	90%

	
[image: image983.wmf]СК

ЧДД


	7008
	3929
	2281
	1349
	796
	456
	240
	101
	9
	–52


Таким образом, расчет показателей эффективности участия предприятия (собственного капитала предприятия) в проекте показал, что участие предприятия является экономически целесообразным и эффективным, так как чистый дисконтированный доход на собственный капитал составил 3928,503 тыс. руб., индекс доходности собственного капитала –4,72; индекс доходности затрат предприятия 1,1; внутренняя норма доходности собственного капитала более 80%.


[image: image984]
Рис. 4.13. Внутренняя норма доходности  собственного капитала

Таблица 4.16

Расчет индекса доходности затрат предприятия

	Показатели
	Шаг расчета

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Притоки средств
	
	
	
	
	
	
	

	1. Выручка, тыс. руб.
	
	9500
	11000
	15000
	16500
	15000
	15000

	2. Чистый доход от продажи оборудования, тыс. руб.
	
	
	
	
	
	
	238,33

	3. Кредит, тыс.руб. 
	
	1228
	
	
	
	
	

	4. Итого притоков на шаге t 
[image: image985.wmf]t

П

, тыс.руб. (п. 1 + п. 2 + п. 3) 
	
	10728
	11000
	15000
	16500
	15000
	15238,33

	5. Коэффициент дисконтирования, 
[image: image986.wmf]t

a

 (Е = 10%)
	0,909
	0,826
	0,751
	0,683
	0,621
	0,564
	0,513

	6. Дисконтированные притоки средств на шаге t, тыс. руб. (
[image: image987.wmf]t

t

П

a

×

)
	
	8866,116
	8264,463
	10245,2
	10245,2
	8467,109
	7819,673

	7. Сумма дисконтированных притоков средств (нарастающим итогом), тыс. руб. 
[image: image988.wmf]å

=

a

×

=

T

t

t

t

П

П

0


	
	8866,116
	17130,58
	27375,78
	37620,98
	46088,09
	53907,76


Окончание табл. 4.16

	Показатели
	Шаг расчета

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Оттоки средств
	
	
	
	
	
	
	

	8. Инвестиции (инвестирование собственного капитала), тыс. руб.
	500
	727
	
	
	
	
	

	9. Затраты на производство и реализацию продукции (без амортизации), тыс. руб.
	
	8930
	9877
	12403
	13350
	12403
	12403

	10. Налог на имущество, тыс. руб.
	
	33,66
	27,72
	21,78
	15,84
	9,9
	3,96

	11. Налог на прибыль, тыс. руб.
	
	63,92
	198,07
	553,25
	687,40
	556,10
	557,53

	12. Проценты за кредит, тыс. руб.
	
	233,32
	233,32
	174,99
	116,66
	58,33
	

	13. Погашение основной суммы кредита, тыс. руб.
	
	
	307
	307
	307
	307
	

	14. Итого оттоков на шаге t
[image: image989.wmf]t

О

,  тыс. руб. 
	500
	9948,999
	10604,2
	13430,85
	14457,45
	13324,61
	12964,49

	15. Дисконтированные оттоки средств (
[image: image990.wmf]t

t

О

a

×

), тыс. руб.
	454,545
	8222,313
	7967,096
	9173,448
	8976,937
	7521,394
	6652,833

	16. Сумма дисконтированных оттоков средств (нарастающим итогом), тыс. руб. 
[image: image991.wmf]å
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	454,545
	8676,858
	16643,95
	25817,4
	34794,34
	42315,73
	48968,57

	17. Индекс доходности затрат предприятия (
[image: image992.wmf]П

ИДЗ

) (п.7(п.16)
	
	1,02
	1,03
	1,06
	1,08
	1,09
	1,10


4. 3.  Анализ и оценка риска  инвестиционного проекта

В общем виде риск можно характеризовать как возможность возникновения в ходе реализации проекта неблагоприятных ситуаций и последствий, которые могут изменить планируемые затраты и результат проекта, а следовательно, показатели эффективности.

Для снижения потерь необходимо выявлять, анализировать и оценивать риски. На основе анализа и оценки степени опасности рисков разрабатываются мероприятия по снижению возможных потерь.

Рассмотрим некоторые методы анализа риска:

·  анализ чувствительности;

·  расчет точки безубыточности и запаса прочности;

– проверка устойчивости проекта.

4.3.1. Анализ чувствительности

Анализ чувствительности показывает, насколько сильно изменятся показатели эффективности проекта при определенном изменении одного из исходных параметров (факторов) проекта. Чем сильнее эта зависимость, тем выше риск реализации проекта.

Для проведения анализа чувствительности необходимо:

1. Определить наиболее значимые факторы.

2. Определить их наиболее вероятное (базовое) значение.

3. Рассчитать показатели эффективности проекта при базовых значениях факторов.

4. Один из факторов изменить в определенном пределе и рассчитать показатели эффективности при каждом новом значении фактора.

5. Предыдущий шаг повторить для каждого фактора.

6. Полученные данные свести в таблицу и определить наибольшую чувствительность проекта к каким-либо факторам.

Анализ чувствительности может проводиться по отношению ко всем показателям эффективности инвестиционного проекта. Расчеты проводятся с помощью Microsoft Excel.

Покажем применение метода «Анализ чувствительности» к рассматриваемому инвестиционному проекту. Проанализируем чувствительность одного из показателей коммерческой эффективности проекта ( Чистого дисконтированного дохода (
[image: image993.wmf]ЧДД

) к изменению отдельных параметров (факторов) проекта.

Выделим для анализа наиболее значимые факторы:

1. Выручка от реализации продукции.

2. Инвестиции.

3. Переменные затраты.

4. Постоянные затраты.

5. Налоги.

6. Норма дисконта.

Для расчета влияния изменения вышеприведенных факторов на 
[image: image994.wmf]ЧДД

 проекта целесообразно использовать не базовую таблицу (табл. 4.6), а преобразованную таблицу расчета 
[image: image995.wmf]ЧДД

 (табл. 4.17). Расчет ЧДД в форме таблицы 4.17 позволяет проследить взаимосвязь основных показателей проекта и ЧДД.

Данные табл. 4.18 позволяют сделать вывод о достаточной устойчивости проекта. Чистый дисконтированный доход принимает отрицательное значение в случае снижения выручки от реализации продукции на 20% (ЧДД = –3808 тыс. руб.) и увеличения переменных затрат на 20% (ЧДД = –853 тыс. руб.). Базовое значение ЧДД должно совпадать со значением ЧДД в табл. 4.6 (с учетом округления).

Таблица 4.17

Расчет чистого дисконтированного дохода для анализа чувствительности

	Показатели
	Шаг расчета

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	1. Денежный поток от инвестиционной деятельности, тыс. руб.
	–445
	–2010
	
	
	
	
	238,33

	2. Выручка, тыс. руб.
	
	9500
	11000
	15000
	16500
	15000
	15000

	3. Затраты на производство и реализацию продукции всего, тыс. руб.
	
	9200
	10147
	12673
	13620
	12673
	12673

	В том числе
	
	
	
	
	
	
	

	3.1. Постоянные затраты
	
	3200
	3200
	3200
	3200
	3200
	3200

	из них амортизация
	
	270
	270
	270
	270
	270
	270

	3.2. Переменные затраты
	
	6000
	6947
	9473
	10420
	9473
	9473

	4. Финансовый результат (прибыль), тыс. руб.
	
	300
	853
	2327
	2880
	2327
	2327

	6. Налог на имущество, тыс. руб.
	
	33,66
	27,72
	21,78
	15,84
	9,9
	3,96

	7. Прибыль налогооблагаемая, тыс. руб.
	
	266,34
	825,28
	2305,22
	2864,16
	2317,1
	2323,04

	8. Налог на прибыль, тыс. руб.
	
	63,92
	198,07
	553,25
	687,4
	556,10
	557,53

	9. Чистая прибыль, тыс. руб.
	
	202,42
	627,21
	1751,97
	2176,76
	1761,0
	1765,51

	10. Денежный поток от операционной деятельности (чистая прибыль + амортизация), 
тыс. руб. 
	
	472,42
	897,21
	2021,97
	2446,76
	2031,0
	2035,51

	11. Сальдо двух потоков или чистый доход на шаге t (
[image: image996.wmf]t

ЧД

), тыс. руб.
	–445
	–1537,58
	897,21
	2021,97
	2446,76
	2031,0
	2273,84

	12. Коэффициент дисконтирования (Е = 10%)
	0,909
	0,826
	0,751
	0,683
	0,621
	0,564
	0,513

	13. Чистый дисконтированный доход на шаге t, (
[image: image997.wmf]t

ЧДД

) тыс. руб.
	–404,55
	–1270,73
	674,09
	1381,03
	1519,25
	1146,44
	1166,48


Окончание табл. 4.17
	Показатели
	Шаг расчета

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	14. Интегральный чистый дисконтированный доход (нарастающим итогом), 
тыс. руб. 
[image: image998.wmf]å
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	–404,55
	–1675,28
	–1001,19
	379,84
	1899,09
	3045,53
	4212,01


Таблица 4.18

Анализ чувствительности ЧДД проекта к изменению факторов*

	Факторы
	Величина ЧДД при изменении факторов на %, тыс. руб.

	
	–20
	–10
	–5
	Базовое значение ЧДД
	5
	10
	20

	1. Выручка от реализации продукции
	–3808
	202
	2207
	4212
	6218
	8223
	12234

	2. Инвестиции
	4601
	4407
	4310
	4212
	4115
	4018
	3814

	3. Постоянные затраты
	6138
	5175
	4694
	4212
	3731
	3249
	2287

	4. Переменные затраты
	9278
	6745
	5479
	4212
	2946
	1680
	–853

	5. Налоги
	4547
	4379
	4296
	4212
	4129
	4046
	3880


* Числовое значение ЧДД округляется до целых

Чувствительность к изменению нормы дисконта можно проанализировать на основе данных табл. 4.8. Анализ чувствительности используется для нахождения внутренней нормы доходности проекта. Для наглядности анализ чувствительности ЧДД проекта к изменению значимых факторов можно представить графически (рис. 4.14).
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Рис. 4.14. Чувствительность ЧДД к изменению факторов

4.3.2. Расчет точки безубыточности 
 и запаса прочности

При разработке бизнес-плана создания нового производства необходимо определить критический объем производства продукции, меньше которого производить убыточно. Необходимо показать, что запланированный объем производства продукции превышает точку безубыточности и обеспечивает необходимый запас прочности. Методика расчета точки безубыточности и запаса прочности была изложена в разделе 2.11 учебного пособия.

Рассчитаем точку безубыточности и запас прочности применительно к нашему примеру инвестирования (табл. 4.19).

Таблица 4.19

Точка безубыточности и запас прочности

	Показатели
	Шаг расчета

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	1. Объем продаж, 
тыс. м2
	
	190
	220
	300
	330
	300
	300

	2. Затраты на производство и реализацию продукции, всего, тыс. руб.
	
	9200
	10147
	12673
	13620
	12673
	12673

	В том числе
	
	
	
	
	
	
	

	   постоянные затраты
	
	3200
	3200
	3200
	3200
	3200
	3200

	   переменные затраты
	
	6000
	6947
	9473
	10420
	9473
	9473

	3. Переменные затраты на единицу продукции, руб.
	
	31,58
	31,58
	31,58
	31,58
	31,58
	31,58

	4. Цена единицы продукции, руб. за м2
	
	50
	50
	50
	50
	50
	50

	5. Точка безубыточности,   тыс. м2
	
	173,72
	173,72
	173,72
	173,72
	173,72
	173,72

	6. Запас прочности, %
	
	8,57
	21,04
	42,09
	47,36
	42,09
	42,09


Расчеты показали, что данный проект имеет высокий запас прочности на протяжении расчетного периода (от 8,57% до 42,09%, рис. 4.15). Так, если объем производства снизится на пятом шаге более чем на 42,09 % , то предприятие будет работать убыточно. Точка безубыточности остается постоянной в течение анализируемого периода в силу постоянства цены и переменных затрат на единицу продукции. Запас прочности возрастает вместе с изменением планируемого объема продаж.

Проанализируем зависимость точки безубыточности и запаса прочности от изменения факторов: сумма постоянных затрат, цена единицы продукции, переменные затраты на единицу продукции. Расчеты выполним на примере данных второго года расчетного периода. Каждый фактор изменяем последовательно: увеличиваем на 5%, 10%, 20%, а затем уменьшаем на 5%, 10%, 20%. 


[image: image1000]
Рис. 4.15. Точка безубыточности и запас прочности

Таблица 4.20

Влияние изменения факторов на значение точки безубыточности
и запаса прочности

	Показатели
	Цена

	
	20%
	10%
	5%
	–5%
	–10%
	–20%

	1. Точка безубыточности, тыс. м2
	112,6
	136,64
	152,96
	201,01
	238,45
	380,05

	2. Запас прочности, %
	40,74
	28,09
	19,49
	–5,79
	–25,5
	–100,03

	 
	Переменные затраты на единицу продукции

	 
	20%
	10%
	5%
	–5%
	–10%
	–20%

	1. Точка безубыточности, тыс. м2
	264,46
	209,7
	169,85
	160
	148,29
	129,35

	2. Запас прочности, %
	–39,19
	–10,37
	10,6
	15,79
	21,96
	31,92

	 
	Сумма постоянных затрат

	 
	20%
	10%
	5%
	–5%
	–10%
	–20%

	1. Точка безубыточности, тыс. м2
	208,47
	191,1
	182,41
	165,04
	156,35
	138,98

	2. Запас прочности, %
	–9,72
	–0,58
	3,99
	13,14
	17,71
	26,85


Как видно из представленных данных табл. 4.20, на втором шаге расчетного периода наиболее рискованным фактором является цена. При снижении цены на 5% производство становится убыточным, так как планируемый объем производства (190 тыс. м2) меньше точки безубыточности (201,01 тыс. м2), запас прочности принимает отрицательное значение (–5,79%). В дальнейшем необходимо рассмотреть возможность увеличения запланированного объема продаж, поиска дополнительных рынков сбыта продукции.

Второй по значимости фактор – переменные затраты на единицу продукции. При увеличении постоянных затрат на 10% производство продукции становится убыточным (точка безубыточности возрастает до 209,7 тыс. м2, запас прочности отрицательный – 10,37%). Чтобы не допустить увеличения переменных затрат, необходимо рассмотреть возможность заключения более выгодных контрактов с поставщиками сырья и материалов, применения ресурсосберегающих технологий производства продукции.

На третьем месте по степени влияния на точку безубыточности и запас прочности фактор – сумма постоянных затрат. При увеличении постоянных затрат на 10% точка безубыточности возрастает до 191,1 тыс. м2, а запас прочности принимает значение – 0,58%. Необходимо сдерживать рост постоянных затрат за счет оптимизация административно-управленческих, коммерческих расходов.

4.3.3. Проверка устойчивости проекта

Использование данного метода анализа риска предусматривает разработку сценариев развития проекта. Разрабатывается базовый и наиболее опасные (наихудшие) сценарии (варианты) реализации проекта как в целом, так и для отдельных участников. По каждому варианту рассчитываются показатели эффективности проекта.

Проект считается устойчивым, если при всех сценариях развития он остается эффективным и финансово реализуемым, а возможные неблагоприятные последствия устраняются мерами, предусмотренными организационно-экономическим механизмом проекта.

При выявлении неустойчивости проекта рекомендуется внести необходимые коррективы в организационно-экономи​ческий механизм его реализации. Например, изменить сумму и условия предоставления кредита, предусмотреть создание необходимых запасов, резервов, предусмотреть страхование участников проекта и т.д. В тех случаях, когда и при этих корректировках проект остается неустойчивым, его реализация признается нецелесообразной.

В соответствии с официальной методикой оценки эффективности инвестиционных проектов [19] проект считается устойчивым, если соблюдаются следующие соотношения:

1. Внутренняя норма доходности ≥ 25–30%.

2. Норма дисконта, принимаемая в расчетах ≤ 15%.

3. Индекс доходности инвестиций > 1,2.

4. Не предусматривается займов по ставкам, превышающим ВНД.

5. На каждом шаге расчетного периода сумма накопленного сальдо от трех видов деятельности > 0 (более 5% от суммы операционных и инвестиционных издержек, осуществляемых на данном шаге расчетного периода).

Проверим на устойчивость инвестиционный проект (пример). Первые четыре условия соблюдаются (ВНД около 65%, Е = 10%, ИДИ = 3,17 ставка процента за кредит 19%, накопленное сальдо на каждом шаге расчетного периода > 0).

Определим накопленное сальдо в процентах к сумме инвестиционных и операционных издержек по данным табл. 4.3, 4.10, 4.12. Результаты приведены в табл. 4.21.
По данному критерию проект можно признать неустойчивым только на втором шаге расчетного периода (накопленное сальдо составляет 2,48% от издержек). В целом же проект с учетом всех критериев является достаточно устойчивым.

Таблица 4.21

Проверка устойчивости проекта

	Показатели
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	1. Инвестиционные издержки, тыс. руб.
	445
	2010
	
	
	
	
	

	2. Операционные издержки, тыс. руб.
	
	9200
	10147
	12673
	13620
	12673
	12673

	3. Накопленное сальдо, тыс. руб.
	55
	278,00
	673,80
	2242,95
	4285,50
	5960,90
	8234,73

	4. Накопленное сальдо в % к сумме инвестиционных и операционных издержек 
	12,36
	2,48
	6,64
	17,70
	31,46
	47,04
	64,98


4.4. Учет инфляции в оценке инвестиционных 
 проектов

Инфляция существенно влияет на показатели эффективности инвестиционного проекта, условия финансовой реализуемости, потребность в финансировании и эффективность участия в проекте собственного капитала. Влияние инфляции особенно заметно для проектов с продолжительным сроком реализации проекта.

Для характеристики инфляции используют:

1. Общий индекс инфляции за период от 0 шага расчетного периода до шага t (
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Показателем общей инфляции является индекс потребительских цен (
[image: image1005.wmf]ИПЦ

I

), который отражает изменение уровня цен на товары и услуги, приобретаемые населением для непроизводственного потребления. 

2. Цепной общий индекс инфляции, который отражает отношение среднего уровня цен на шаге t к среднему уровню цен на шаге (t–1)


[image: image1006.wmf]1

)

0

,

(

-

=

t

t

Ц

Ц

t

I

.

3. Уровень инфляции в процентах (
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4. Индексы изменения цен на ресурсы, на продукцию, на работы и услуги. Так, базовый индекс изменения стоимости СМР отражает отношение стоимости СМР в текущий момент времени (2006 г.) к стоимости СМР в 2001 году 
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Цепной индекс изменения стоимости СМР:
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Аналогично рассчитываются индексы изменения цен на материалы (
[image: image1012.wmf]М
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) и другие ресурсы
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Инфляция неоднородна. Уровень инфляции различается по видам продукции, ресурсов, работ. Для характеристики неоднородности инфляции используются коэффициенты неоднородности (
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где 
[image: image1017.wmf])
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 – индекс изменения цены на ресурс (продукцию).

Для учета инфляции в оценке коммерческой эффективности проекта необходимо все составляющие денежных потоков (инвестиции, выручку, затраты на производство и реализацию продукции (работ) и т.д.) выразить в прогнозном уровне цен. Прогнозные цены – это цены, соответствующие условиям осуществления проекта с учетом инфляции. Необходимо инвестиционные и текущие затраты, выручку от реализации продукции выразить в денежных единицах, соответствующих условиям осуществления проекта, чтобы максимально учесть инфляцию.

Для того чтобы определить прогнозное значение затрат на производство и реализацию продукции, необходимо спрогнозировать значение всех составляющих себестоимости, т.е. определить прогнозное значение стоимости ресурсов, формирующих себестоимость.

В общем виде прогнозная цена на ресурс (например, материальные ресурсы) определяется по формуле
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где 
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 – цена на ресурс прогнозная на шаге t; 
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 – индекс изменения цены на ресурс на шаге t; 
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 – прогнозное значение индекса потребительских цен на шаге t; 
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 – коэффициент неоднородности инфляции на ресурс.

Базисный уровень цен – это уровень цен одного года. Например, в строительстве базисный уровень цен – это уровень цен 1984 года или 2001 года.

Аналогичным образом рассчитываются прогнозные цены на все виды ресурсов (материальные, трудовые, машины и механизмы и прочие затраты).

Прогнозная цена на готовую продукцию (товар) рассчитывается по формуле
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 – цена на продукцию (товар) прогнозная на шаге t; 
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 – индекс изменения цены на продукцию (товар) на шаге t; 
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 – прогнозное значение индекса потребительских цен на шаге t; 
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 – коэффициент неоднородности инфляции на продукцию (товар).

В зарубежной практике прогнозная цена на продукцию (товар) определяется 
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 – доля i-го ресурса (материалов, топлива, энергии, заработной платы и т.д.) в цене товара; i = 1, 2, 3 … n; 
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Использование последней формулы позволяет более точно прогнозировать цены на готовую продукцию. Представление, что инфляция всегда в равной мере повышает стоимость продукции и затрат и потому денежные потоки после корректировки на темп инфляции будут соответствовать денежным потокам в базовом уровне цен, является ошибочным. Инфляционный рост цен на готовую продукцию и на ресурсы происходит неравномерно и порой значительно различается. Для повышения точности расчетов необходимо, чтобы возможно большее количество ресурсов попало в число А. Таким образом, для расчета денежных потоков в прогнозном уровне цен необходима обширная информация о возможном изменении уровня цен на продукцию и ресурсы в предстоящий период, что вызывает определенные трудности. Чем продолжительнее период, тем больше прогнозов используется.

После того как все денежные потоки определены в прогнозном уровне цен, необходимо для вычисления интегральных показателей эффективности (ЧДД, ВНД, ИДИ и т.д.) денежные потоки выразить в дефлированных ценах. Дефляция – уменьшение денежной массы. Необходимо уменьшить денежный потоки в соответствии с уровнем общей инфляции (индексом потребительских цен)
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Расчет в дефлированных ценах производится, для того чтобы при вычислении интегральных показателей эффективности исключить из расчета общее изменение масштаба цен, но сохранить (происходящее в частности из-за инфляции) изменение в структуре цены. Приведение к дефлированным ценам называется дефлированием. Показатели коммерческой эффективности проекта рассчитываются на основе денежных потоков в дефлированных ценах. Норма дисконта при расчете коммерческой эффективности на основе дефлированного денежного потока принимается по доходности от альтернативного вложения средств, т.е. аналогично расчетам коммерческой эффективности в базовом уровне цен.

Учет инфляции при оценке финансовой реализуемости проекта. Оценка финансовой реализуемости проекта с учетом инфляции осуществляется на основе денежных потоков, выраженных в прогнозном уровне цен.

Учет инфляции при оценке эффективности участия предприятия в проекте. Оценка эффективности участия предприятия (собственного капитала) в проекте с учетом инфляции осуществляется на основе денежных потоков, выраженных в дефлированном уровне цен.

Определение нормы дисконта с учетом инфляции

Как уже было отмечено, в качестве нормы дисконта принимаем норму доходности по альтернативному варианту. Доходность инвестиционного проекта должна обеспечить получение инвестором реального дохода и компенсировать инфляционные потери и другие риски.
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Чем больше уровень инфляции, тем выше номинальная норма доходности. Чем выше риск, в том числе связанный с инфляцией, тем меньше вероятность получения объявляемой доходности.

Учет инфляции при расчете нормы дисконта осуществляется с помощью формулы И. Фишера. Зависимость реальной и номинальной нормы дисконта можно представить в виде
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где Е – номинальная норма дисконта (норма доходности); е – реальная норма дисконта (норма доходности); и – уровень инфляции.

Расчет ведется в десятичном выражении, а затем результат выражается в процентах.

Получена формула следующим образом: пусть инвестируется 1 под объявленную доходность Е, через год 1 прирастет на величину Е, т.е. получим (1 + Е). Полученный доход должен обеспечить реальный доход инвестору, т.е. (1 + е), который должен быть увеличен во столько раз, во сколько раз деньги обесцениваются в связи с инфляцией, т.е. в (1 + и) раза. Получим:
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Пример

Предположим, реальный годовой уровень доходности, который желает получить инвестор, – 12% годовых, прогнозируемый уровень инфляции – 10%. Под какой уровень доходности следует разместить капитал, чтобы обеспечить инвестору получение желаемого реального дохода?

Решение
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Используя формулу И. Фишера, можно получить формулу нахождения реальной нормы доходности


[image: image1046.wmf])

1

(

и

е

и

е

е

и

Е

и

е

и

е

Е

+

=

×

+

=

-

=

×

+

+

=

;


[image: image1047.wmf].

1

);

1

(

и

и

Е

е

и

е

и

Е

+

-

=

+

=

-


Пример

Какой реальный уровень доходности обеспечит себе инвестор, если прогнозируемый уровень инфляции – 12% в год, а объявленная доходность 16%?
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Таким образом, при определении интегральных показателей эффективности инвестиционного проекта в качестве нормы дисконта может использоваться как номинальная, так и реальная норма дисконта. Выбор зависит от характера денежного потока. Если денежный поток представлен в базовых и дефлированных ценах, то следует использовать реальную норму дисконта. Если денежный поток представлен в прогнозном уровне цен, то следует использовать номинальную норму дисконта.

4.5. Анализ финансового состояния предприятия – 
участника проекта

Необходимость анализа финансового состояния в инвестиционном проектировании возникает при оформлении кредитной заявки в банк. Предприятие-заемщик должно подтвердить свое платежеспособное состояние. Кроме того, оценка эффективности инвестиционного проекта должна быть дополнена расчетами по влиянию реализации проекта на основные финансовые показатели предприятия – участника проекта.

В соответствии с Методикой оценки инвестиционных проектов [19] для решения поставленной задачи используются четыре группы показателей:

1. Коэффициенты ликвидности, которые характеризуют способность предприятия погашать свои краткосрочные обязательства:

·  коэффициент текущей ликвидности;

·  коэффициент быстрой ликвидности;

·  коэффициент абсолютной ликвидности.

Методика расчета коэффициентов ликвидности детально изложена в разделе 3.5 учебника.

2. Показатели платежеспособности и финансовой устойчивости, используемые для оценки способности предприятия выполнять свои долгосрочные обязательства:

– коэффициент соотношения заемных и собственных средств;

– коэффициент долгосрочного привлечения заемных средств;

– коэффициент покрытия долгосрочных обязательств.

Методика расчета коэффициента соотношения заемных и собственных средств приведена в разделе 3.6 учебника.

Коэффициент долгосрочного привлечения заемных средств (
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где 
[image: image1051.wmf]ДО

 – долгосрочные обязательства; 
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 – собственный капитал.

Коэффициент покрытия долгосрочных обязательств (
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) рассчитывается по формуле
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где ПЧ – прибыль чистая; А – амортизация; (СК – прирост собственного капитала в течение года; (ЗС – прирост заемных средств в течение года; К – сумма осуществленных в отчетном году инвестиций; ПДО – платежи по долгосрочным обязательствам (погашение займов и выплата процентов по ним).

3. Коэффициенты оборачиваемости, применяются для оценки эффективности операционной деятельности:

– коэффициент оборачиваемости капитала;

– коэффициент оборачиваемости собственного капитала;

– коэффициент оборачиваемости запасов;

– коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности;

– средний срок оборота кредиторской задолженности.

Методика расчета коэффициентов оборачиваемости детально изложена в разделе  3.9 учебника.

4. Показатели рентабельности, применяются для оценки текущей прибыльности предприятия – участника проекта:

– рентабельность продаж по прибыли до налогообложения и по чистой прибыли;

– рентабельность активов (капитала) по прибыли до налогообложения и по чистой прибыли;

– рентабельность собственного капитала.

Методика расчета показателей рентабельности детально изложена в разделе  3.8 учебника.

Указанный перечень показателей может быть дополнен по требованию отдельных участников проекта и финансовых структур.

Показатели анализируются в динамике и сопоставляются с показателями аналогичных предприятий.

Методика более полного анализа финансового состояния предприятия приведена в 3 разделе данного учебника.

4.6. Экономический анализ и оценка лизинга

В соответствии с Федеральным законом [25] Глава I, ст. 2 «Лизинг – совокупность экономических и правовых отношений, возникающих в связи с реализацией договора лизинга, в том числе приобретением предмета лизинга; договор лизинга – договор, в соответствии с которым арендодатель (далее – лизингодатель) обязуется приобрести в собственность указанное арендатором (далее – лизингополучатель) имущество у определенного им продавца и предоставить лизингополучателю это имущество за плату во временное владение и пользование. Договором лизинга может быть предусмотрено, что выбор продавца и приобретаемого имущества осуществляется лизингодателем; лизинговая деятельность – вид инвестиционной деятельности по приобретению имущества и передаче его в лизинг».

Таким образом, предметом лизинга могут быть здания, сооружения, оборудование, транспортные средства и другое движимое и недвижимое имущество, которое может быть использовано для предпринимательской деятельности. Субъектами лизинга (участниками) являются: лизингодатель, лизингополучатель, продавец предмета лизинга. Более подробно с теорией лизинговой деятельности можно ознакомиться в учебниках и учебных пособиях [8, 9, 11, 13].

Лизинговая деятельность строительного предприятия, как правило, связана с приобретением на условиях договора лизинга транспортных средств, строительных машин и оборудования. Экономический анализ лизинговой деятельности строительного предприятия включает:

1. Расчет лизинговых платежей.

2. Оценку эффективности лизинга для лизингополучателя.

4.6.1. Расчет лизинговых платежей

Лизинговые платежи – это сумма платежей по договору лизинга за весь срок действия договора лизинга. Размер лизинговых платежей и периодичность их осуществления определяются договором лизинга.

Основные составляющие лизинговых платежей (
[image: image1055.wmf]ЛП

):

1. Погашение стоимости предмета лизинга в виде амортизации (А).

2. Плата за кредитные ресурсы лизингодателя, если кредитные ресурсы привлекались (проценты за кредит 
[image: image1056.wmf]ПК

).

3. Плата за дополнительные услуги лизингодателя (
[image: image1057.wmf]ПДУ

), если они предусмотрены договором. Например, сервисное обслуживание оборудования, страховка и т.д.

4. Доход лизингодателя (
[image: image1058.wmf]ДЛ

). Доход лизингодателя определяется в соответствии с условиями договора. Он может быть определен в виде ежегодной фиксированной суммы, а также в виде процента от стоимости предмета лизинга или иным образом.

5. Налоги (
[image: image1059.wmf]Н

). Налог на добавленную стоимость (
[image: image1060.wmf]НДС

). Если предмет лизинга находится на балансе лизингодателя, то в составе лизинговых платежей необходимо учесть налог на имущество (
[image: image1061.wmf]ИМ

Н

), выплачиваемый лизингодателем.
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Пример

Рассчитать сумму лизинговых платежей, выплачиваемых строительным предприятием лизинговой компании с учетом следующих условий, предусмотренных договором лизинга.

1. Стоимость предмета лизинга (транспортных средств и строительных машин) – 9600 тыс. руб. (без НДС).

2. Срок действия договора лизинга – 10 лет, с 01.01.2006 года по 1.01.2016 год. 

3. Объект лизинга – на балансе лизингодателя.

4. Доход лизингодателя – 15% от остаточной стоимости предмета лизинга.

5. Плата за дополнительные услуги лизингодателя – ежегодно 400 тыс. руб.

6. Норма амортизации 8%.

7. По окончании договора лизинга лизингополучатель выкупает оборудование по остаточной стоимости.

Решение

В соответствии с формулой расчета лизинговых платежей определим ежегодную сумму лизинговых платежей и общую сумму за 10 лет (табл. 3.22).

1. Расчет амортизации
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2. Непогашенная задолженность (графа 2)

Непогашенная задолженность на 01. 2008 г =

= (9600–768) = 8832 тыс. руб.

Непогашенная задолженность на 01. 2009 г. = (8832–768) =

= 8064 тыс. руб. и т.д.

3. Доход лизингодателя в 2007 году:
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              Доход лизингодателя в 2008 году:
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4. Налог на имущество

На 01.2007 г. 
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На 01.2008г. 
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5. Графа 7 = гр. 3 + гр. 4 + гр. 5 + гр. 6.

6. Графа 8 = гр. 7 ( 0,18.

7. Графа 9 = гр. 7 + гр. 8.

Таблица 4.22

Расчет лизинговых платежей

	Периодичность 
погашения по годам
	Непогашенная задолженность на начало периода, тыс. руб.
	Погашение стоимости 
объекта лизинга, тыс. руб.
	Плата за дополнительные услуги, т. р.
	Доход лизингодателя, 
тыс. руб.
	Налог на имущество 2,2%
	Лизинговый платеж без НДС,  тыс. руб.
	НДС 18%
	Лизинговый платеж с НДС,          тыс. руб.

	01.2006
	9600
	
	
	
	
	
	
	

	01.2007
	9600
	768
	400
	1325
	194
	2687
	484
	3171

	01.2008
	8832
	768
	400
	1210
	177
	2555
	460
	3015

	01.2009
	8064
	768
	400
	1094
	161
	2423
	436
	2859

	01.2010
	7296
	768
	400
	979
	144
	2291
	412
	2703

	01.2011
	6528
	768
	400
	864
	127
	2159
	389
	2547

	01.2012
	5760
	768
	400
	749
	110
	2027
	365
	2391

	01.2013
	4992
	768
	400
	634
	93
	1895
	341
	2236

	01.2014
	4224
	768
	400
	518
	76
	1762
	317
	2080

	01.2015
	3456
	768
	400
	403
	59
	1630
	293
	1924

	01.2016
	2688
	768
	400
	288
	42
	1498
	270
	1768

	Итого
	
	7680
	4000
	8064
	1183
	20927
	3767
	24694

	Остаточная стоимость
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	1920
	
	
	
	
	
	

	ВСЕГО
	
	9600
	
	
	
	
	
	


Общая сумма лизинговых платежей за весь срок договора лизинга составила 24694 тыс. руб. Наибольшую долю (33%) в общей сумме лизинговых платежей составляет доход лизингодателя (рис.4.17).

Ежегодный доход лизингодателя снижается в течение анализируемого периода, так как уменьшается остаточная стоимость оборудования, в процентах от которой определяется доход лизингодателя (по условиям данного примера, рис. 4.16).
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Рис. 4.16. Динамика лизинговых платежей
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Рис. 4.17. Структура лизинговых платежей, %

В дальнейшем для определения эффективности лизинга необходимо определить цену лизинговой операции.

4.6.2. Оценка эффективности лизинга 
 для лизингополучателя

Критерием эффективности лизинговой операции для лизингополучателя является общая сумма, выплачиваемая по лизинговому контракту, по сравнению с альтернативными вариантами финансирования (например, по сравнению с банковским кредитом).

Для оценки эффективности лизинговой операции для лизингополучателя необходимо рассчитать цену лизинговой операции и цену оборудования в кредит.

Цена лизинговой операции ( это общая сумма, выплачиваемая по лизинговому контракту. Определяется по формуле
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Налоговые льготы. В соответствии с законом [25, глава 3, ст. 28], лизинговые платежи (без НДС) в целях налогообложения прибыли относятся к расходам, связанным с производством и реализацией продукции (относятся на себестоимость продукции), и, следовательно, не облагаются налогом на прибыль.

Остаточная стоимость ОПФ включается в цену лизинговой операции только в том случае, когда лизингополучатель выкупает оборудование по остаточной стоимости по окончании срока договора лизинга.

Так как использование оборудования на условиях лизинга предполагает некоторый временной период, следовательно, расчет цены лизинговой операции необходимо проводить с учетом фактора времени на основе использования метода дисконтирования.

Цена лизинговой операции с учетом фактора времени определяется по формуле
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 – цена лизинговой операции на шаге t; Т – срок использования оборудования – горизонт расчета (в годах, месяцах).

Цена оборудования в кредит показывает, какую сумму затратит предприятие на приобретение оборудования, если воспользуется альтернативным источником финансирования – кредитом банка. Рассчитывается по формуле
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Налоговые льготы. При использовании кредита для финансирования приобретения оборудования сумма процентов в пределах ставки ЦБ(1,1 не облагается налогом (см. раздел 4.2 настоящего пособия). По приобретаемому оборудованию будет начисляться амортизация, которая включается в себестоимость производимых работ и, следовательно, уменьшает налогооблагаемую прибыль.

Цена оборудования в кредит с учетом фактора времени рассчитывается по формуле
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 (  цена оборудования в кредит на шаге t.

Для сопоставления цены лизинговой операции и цены оборудования в кредит горизонт расчета необходимо принимать один.

Продолжение примера. Дополним условия предыдущего примера следующими исходными данными. Предположим у предприятия есть альтернативный вариант финансирования приобретения оборудования – кредит в банке на сумму стоимости оборудования с НДС. Условия кредитования: процент за кредит – 21% годовых; кредит привлекается в начале первого года, а погашение основной суммы и выплата процентов начинается с первого года в течение трех лет.

Необходимо определить эффективность лизинговой операции по сравнению с приобретением оборудования в кредит.

Таблица 4.23

Расчет цены лизинговой операции для лизингополучателя

	Показатели
	Шаг расчетного периода

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10

	1. Лизинговые платежи (без налога НДС), тыс. руб.
	2687
	2555
	2423
	2291
	2159
	2027
	1895
	1762
	1630
	1498

	2. НДС, тыс. руб.
	484
	460
	436
	412
	389
	365
	341
	317
	293
	270

	3. Льготы по налогу на прибыль,   тыс. руб. 
	645
	613
	581
	550
	518
	486
	455
	423
	391
	360

	4. Затраты по лизингу с учетом льгот, тыс. руб.
	2526
	2402
	2278
	2153
	2029
	1905
	1781
	1657
	1533
	1408

	5. Остаточная стоимость оборудования с НДС, тыс. руб.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	2266

	6. Цена лизинговой операции на шаге t (
[image: image1084.wmf]t

Цл

), тыс. руб. 
	2526
	2402
	2278
	2153
	2029
	1905
	1781
	1657
	1533
	3674

	7. Коэффициент дисконтирования (
[image: image1085.wmf]t

a

), (Е = 12%)
	0,893
	0,797
	0,712
	0,636
	0,567
	0,507
	0,452
	0,404
	0,361
	0,322

	8. Цена лизинговой операции на шаге t с учетом дисконтирования (
[image: image1086.wmf]t
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), тыс. руб.
	2256
	1914
	1622
	1370
	1151
	966
	805
	669
	553
	1183

	9. Интегральная величина цены лизинговой операции (нарастающим итогом), тыс. руб. 
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	2256
	4170
	5791
	7161
	8311
	9277
	10082
	10752
	11305
	12488


Решение. Расчет цены лизинговой операции производится в табличной форме на основе данных табл.4.22. Результаты расчета представлены в табл. 4.23.

Пункт 3 «Льготы по налогу на прибыль» рассчитываются:

0,24(пункт 1.

Пункт 4 «Затраты по лизингу с учетом льгот»: 

пункт 1 + пункт 2 – пункт 3.

Пункт 5 «Остаточная стоимость оборудования с учетом НДС»: 1920(1,18 = 2266 тыс. руб.

Пункт 6 = пункт 1 + пункт 2 – пункт 3 + пункт 5 или 

Пункт 6 = пункт 4 + пункт 5

В результате расчетов определили, что цена лизинговой операции составила 12488 тыс. руб.(табл. 4.23).

Для расчета цены оборудования при покупке в кредит необходимо рассчитать сумму процентов за пользование кредитом (табл. 4.24). Методика расчета процентов за кредит более подробно изложена  в разделе 4.2 данного пособия.

Сумма кредита определяется на основе стоимости оборудования (9600 тыс. руб.) и НДС (18%): 9600 ( 1,18 = 11328 тыс. руб.

Пункт 4 табл. 4.24 рассчитывается: 0,24(пункт 3.1.
Таблица 4.24

Расчет процентов за пользование кредитом

	Показатели
	Шаг расчетного периода

	
	1
	2
	3

	1. Кредит, тыс. руб.
	11328
	
	

	2. Погашение основной суммы кредита, тыс. руб.
	3776
	3776
	3776

	3. Выплата процентов за кредит всего, тыс. руб. (21%) 
	2379
	1586
	793

	3.1.В том числе в пределах ставки ЦБ(1,1 

(12 ( 1,1) = 13,20%
	1495
	997
	498

	3.2. Выплата процентов, превышающих ставку 

ЦБ(1,1 (21 ( 13,2) = 7,80%
	884
	589
	295

	4. Уменьшение суммы налога на прибыль, тыс. руб.
	359
	239
	120


Таблица 4.25

Расчет цены оборудования в кредит

	Показатели
	Шаг расчетного периода

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10

	1. Стоимость оборудования 
с НДС, тыс. руб.
	11328
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2. Выплата процентов за кредит,  тыс. руб.
	2379
	1586
	793
	
	
	
	
	
	
	

	3. Уменьшение  суммы налога на прибыль  за счет: 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.1. выплаты процентов за кредит в пределах ставки 

ЦБ(1,1, тыс. руб. 
	359
	239
	120
	
	
	
	
	
	
	

	3.2. амортизации, тыс. руб. 
	184
	184
	184
	184
	184
	184
	184
	184
	184
	184

	4. Налог на имущество, тыс. руб.
	194
	177
	161
	144
	127
	110
	93
	76
	59
	42

	5. Цена оборудования в кредит на шаге t 
[image: image1088.wmf]t

Цк

, тыс. руб. 
	13358
	1340
	650
	–41
	–58
	–74
	–91
	–108
	–125
	–142

	6. Коэффициент дисконтирования 
[image: image1089.wmf]t

a

 (Е = 10%)
	0,893
	0,797
	0,712
	0,636
	0,567
	0,507
	0,452
	0,404
	0,361
	0,322

	7. Цена оборудования в кредит с учетом дисконтирования (
[image: image1090.wmf]t

t

Цк

a

×

), тыс. руб. 
	11929
	1068
	462
	–26
	–33
	–38
	–41
	–44
	–45
	–46

	8. Интегральная величина цены оборудования в кредит (нарастающим итогом), тыс. руб.
	11929
	12996
	13459
	13433
	13400
	13363
	13321
	13278
	13232
	13187


Расчет цены оборудования в кредит производится в табличной форме (табл. 4.25).

Уменьшение налогооблагаемой прибыли за счет начисления амортизации (пункт 3.2) рассчитывается:

0,24 (768 (амортизация) = 184 тыс.руб.
На основе произведенных расчетов определили, что цена оборудования при покупке в кредит составила 13187 тыс. руб., что на 699 тыс. руб. больше интегральных затрат по лизинговой операции.

Для наглядности результаты проиллюстрируем на графике (рис. 4.18). На графике представлено изменение интегральной величины цены лизинговой операции и интегральной величины цены оборудования при покупке в кредит. По результатам расчетов можно сделать вывод, что предприятию более выгодно приобрести оборудование на условиях лизинга. В целом эффект небольшой, но следует отметить, что использование кредита потребует от предприятия гораздо больших затрат финансовых ресурсов на первых шести шагах расчетного периода по сравнению с затратами по лизингу. 

[image: image1091]
Рис. 4.18. Эффективность лизинга для лизингополучателя

Как правило, механизм приобретения оборудования на условиях лизинга используют предприятия, испытывающие затруднения финансового характера и не имеющие возможности единовременно вложить значительные суммы на приобретение оборудования.

Величина получаемого эффекта зависит от многих параметров, в том числе от уровня дохода лизингодателя, предусмотренного в составе лизинговых платежей. Можно предположить, что если уровень дохода лизингодателя будет более 15%, то интегральная величина цены лизинговой операции может оказаться больше интегральной величины цены оборудования в кредит. Но и в таком случае лизинг может оказаться предпочтительнее, так как не требует значительных единовременных вложений.

Эффективность лизинга для лизингополучателя можно характеризовать показателем – рентабельность лизинга. Рентабельность лизинга у лизингополучателя – это отношение годовой прибыли, полученной от реализации работ, выполненных с использованием лизингового оборудования, к годовой сумме лизинговых платежей. Рассчитывается по формуле
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 – годовая сумма чистой прибыли (или прибыли от продаж), полученная от реализации работ, выполненных с использованием лизингового оборудования; 
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 – годовая сумма лизинговых платежей.

Пример

Выручка от реализации работ в отчетном году составила 6020 тыс. руб., себестоимость реализации с учетом коммерческих и управленческих расходов – 4190 тыс. руб., удельный вес работ, выполненных с использованием лизингового оборудования, – 65%, годовая сумма лизинговых платежей (без НДС) – 2876 тыс. руб. Определить рентабельность лизинга для лизингополучателя. Решение задачи представлено в табл.4.26.

Таблица 4.26

Расчет рентабельности лизинга

	Показатель
	

	1. Выручка от реализации работ (без НДС), тыс. руб.
	6020

	2. Себестоимость реализации работ, тыс. руб.
	4190

	3. Прибыль от продаж, тыс. руб.
	1830

	4. Удельный вес лизингового оборудования, %
	65

	5. Прибыль от реализации работ, выполненных с использованием лизингового оборудования, тыс. руб. (1830 ( 0,65)
	1189,5

	6. Сумма лизинговых платежей в отчетном году, тыс. руб.
	2876

	7. Налог на прибыль, тыс. руб. (0,24 ( 1830)
	439,2

	8. Чистая прибыль, тыс. руб.
	1390,8

	9. Чистая прибыль от реализации работ, выполненных с использованием лизингового оборудования, тыс. руб. (1390,8 ( 0,65)
	904,02

	10. Рентабельность лизинга по чистой прибыли, %
	31,4

	11. Рентабельность лизинга по прибыли от продаж, %
	41,4


Таким образом, использование механизма лизинга для обновления основных производственных фондов имеет следующие преимущества для лизингополучателя:

1. Оборудование приобретается без значительных единовременных вложений.

2. Лизинговые платежи относятся на себестоимость продукции (работ) (без НДС), что уменьшает налогооблагаемую прибыль.

3. По окончании договора лизинга лизингополучатель имеет возможность выкупить предмет лизинга по остаточной стоимости.

4. Лизингополучатель сам выбирает предмет сделки, активно участвует во всех этапах заключения сделки.

5. Заключение договоров лизинга позволяет избежать потерь, связанных с моральным старением основных производственных фондов, так как могут заключаться на непродолжительный период.

6. Заключение договора лизинга возможно и при временных финансовых трудностях предприятия, так как лизинговые платежи относительно невелики и осуществляются за счет себестоимости продукции.

7. Использование механизма лизинга не исключает возможности привлечения кредита.

4.7. Контрольные вопросы и задания 
для самостоятельной работы

4.7.1. Содержание и цель первого и второго этапов оценки эффективности проекта.

4.7.2. Перечислите затраты, возникающие в связи с реализацией проекта.

4.7.3. Какой показатель (показатели) характеризует результат осуществления проекта?

4.7.4. Методы оценки эффективности инвестиционного проекта.

4.7.5. Перечислите показатели и недостатки простого метода.

4.7.6. Что такое «дисконтирование» и «компаундинг»?

4.7.7. Определите, как возрастет вложенный капитал в сумме 120 тыс. руб. через 7 лет, если норма доходности составляет 14% в год?

4.7.8. Через пять лет необходимо обеспечить получение суммы 500000 тыс. руб. Сколько потребуется инвестировать сегодня, если вложенные средства обеспечивают доходность 12% годовых?

4.7.9. Понятие и показатели коммерческой эффективности проекта.

4.7.10. Содержание притоков и оттоков денежного потока от инвестиционной и операционной деятельности при расчете коммерческой эффективности проекта.

4.7.11. Определите, что предпочтительнее: разместить сумму 420 тыс. руб. в банке на депозите под 18% годовых сроком на один год или вложить в бизнес, где обещают в конце года выплатить сумму 480 тыс. руб.

4.7.12. Что характеризует финансовая реализуемость проекта?

4.7.13. Какие виды деятельности рассматриваются при оценке финансовой реализуемости проекта?

4.7.14. Содержание денежного потока от инвестиционной, производственной (операционной), финансовой деятельности при оценке финансовой реализуемости проекта.

4.7.15. Как определяется текущее сальдо денежного потока и накопленное сальдо по проекту в целом?

4.7.16. Условие финансовой реализуемости проекта.

4.7.17. Показатели эффективности участия предприятия (собственного капитала) в проекте: содержание и порядок расчета.

4.7.18. Как осуществляется учет кредитования в оценке эффективности инвестиционного проекта?

4.7.19. Методы анализа риска инвестиционного проекта.

4.7.20. Какой проект считается устойчивым?

4.7.21. На основе исходных данных (табл. 4.27) дайте оценку эффективности проекта и определите целесообразность участия предприятия в проекте. Оцените риск проекта. Расчеты проиллюстрируйте графиками и диаграммами.
Все инвестиции осуществляются в первый год реализации проекта. Монтаж оборудования и выпуск продукции предполагается начать в первый год. В конце расчетного периода предполагается реализация оборудования. Затраты по реализации оборудования 20 тыс. руб.

Ежегодные текущие затраты на производство и реализацию продукции включают:

1. Переменные затраты (материальные затраты и расходы по оплате труда рабочих с отчислениями на соц. нужды.).

Материальные затраты в первый год – в табл. 4.27. В последующие годы материальные затраты изменяются пропорционально изменению объема производства.

Расходы по заработной плате рабочих с отчислениями на соц. нужды в первый год – в табл. 4.27, с последующим ежегодным изменением пропорционально изменению объема производства.

2. Постоянные затраты (амортизация и прочие постоянные затраты).

Общая сумма постоянных затрат дана в исходных данных (ПЗ). Для выделения из состава постоянных затрат амортизации необходимо осуществить дополнительные расчеты.

Таблица 4.27

Исходные данные к задаче

	Показатели
	

	1. Инвестиции на приобретение технологического оборудования, 

тыс. руб.
	1300

	2. Инвестиции в первоначальный оборотный капитал, тыс. руб.
	220

	3. Инвестиции в нематериальные активы, тыс. руб.
	50

	4. Материальные затраты в первый год, тыс. руб.
	5600

	5. Заработная плата рабочих (с отчислением на соц. нужды), т. р.
	4200

	6. Ежегодная сумма постоянных затрат, тыс. руб.
	3000

	7. Объем реализации продукции в первый год, тыс. куб м 
	207

	во второй год, тыс. куб. м
	207

	в третий год, тыс. куб м
	252

	в четвертый год, тыс. куб м
	252

	в пятый год, тыс. куб м
	290

	в шестой год, тыс. куб м
	340

	8. Цена за 1 куб м продукции, руб.
	65

	9. Продолжительность расчетного периода, лет
	6

	10. Плата за кредит, %
	21

	11. Норма дисконта, %
	10

	12. Ставка налога на имущество, %
	2,2

	13. Ставка налога на прибыль, % 
	24

	14. Превышение рыночной стоимости продажи оборудования по сравнению с балансовой
	1,2

	15. Норма амортизации оборудования, %
	10


Условия кредитования. Размер предполагаемого кредита – 50% от общей суммы инвестиций в начале первого года реализации проекта. Возврат кредита – начиная со второго года равными долями в течение пяти лет. Проценты выплачиваются с первого года реализации проекта. Возврат кредита и выплата процентов осуществляются в конце года. Ставку ЦБ принять действующую на текущий момент.

4.7.22. В каком уровне цен выражаются денежные потоки при оценке коммерческой эффективности проекта с учетом инфляции?

4.7.23. Как определяются стоимость продукции, ресурсов в прогнозном и дефлированном уровне цен?

4.7.24. В чем различие номинальной и реальной нормы дисконта?

4.7.25. Определите номинальную норму доходности, если прогнозируемый уровень инфляции – 12%, а уровень реальной доходности – 16% в год.

4.7.26. Инвестор разместил свои средства в предпринимательскую деятельность с годовой доходностью 20% в год. Какую реальную доходность обеспечит себе инвестор, если прогнозируемый уровень инфляции 14% в год? 

4.7.27. Какие показатели используются для характеристики финансового состояния предприятия – участника проекта?

4.7.28. Что такое «лизинг»? Что может быть предметом лизинга, перечислите субъектов лизинга?

4.7.29. Состав лизинговых платежей.

4.7.30. Назовите критерии эффективности лизинга для лизингополучателя.

4.7.31. В чем преимущества лизинга по сравнению с другими видами инвестирования?

4.7.32. В табличной форме рассчитать ежегодные лизинговые платежи, включая НДС, с учетом следующих предусмотренных лизинговым контрактом условий. Стоимость объекта лизинга без НДС – 10500 тыс. руб. Срок договора лизинга – 9 лет. По окончании срока договора лизингополучатель выкупает объект лизинга по стоимости – 600 тыс. руб. Проценты лизингодателю составляют 14% годовых от остаточной стоимости объекта лизинга. Ставка налога на имущество – 2,2%. Лизингодатель оказывает дополнительные услуги лизингополучателю в виде оплаты за сервисное обслуживание объекта лизинга в размере 1800 тыс. руб. Стоимость сервисного обслуживания оплачивается лизингополучателем в течение всего договора лизинга равномерно.

4.7.33. По данным предыдущей задачи  рассчитать сравнительную эффективность лизинга для лизингополучателя по сравнению с кредитом при следующих исходных данных:

Сумма кредита – на стоимость оборудования с учетом НДС.

Срок кредитования – 4 года.

% за пользованием кредитом – 25%. Ставка ЦБ – 12%.

Погашение кредита и выплата процентов в течение 4 лет.

Норма дисконта – 12%. Расчеты проиллюстрировать графически.

Указания: сравнение произвести на основе расчета цены лизинговой операции и цены оборудования в кредит.

4.7.34. Стоимость объекта лизинга – 2500 тыс. руб. (без НДС).

Срок действия договора – 24 месяца.

Доход лизингодателя – 9% ежемесячно от остаточной стоимости объекта лизинга.

Выкупная стоимость объекта лизинга – 250 тыс. р. (без НДС).

Ставка налога на имущество 2,2%.

Рассчитать лизинговые платежи.

4.7.35. Контрольный тест
1. К капиталообразующим инвестициям относятся:

а) инвестиции в ценные бумаги;

б) инвестиции в основной капитал;

в) приобретение программных продуктов;

г) все перечисленное.
2. Участниками инвестиционной деятельности являются:

а) инвестор;

б) заказчик;

в) подрядчик(и);

г) все перечисленное.
3. Ставка рефинансирования Центрального Банка является элементом

а) налогового регулирования инвестиционной деятельности;

б) амортизационного регулирования инвестиционной деятельности;

в) финансово-кредитного регулирования инвестиционной деятельности;

г) технического регулирования инвестиционной деятельности.

4. Участниками лизинга являются:

а) производитель оборудования;

б) лизингодатель;

в) лизингополучатель;

г) все перечисленное.

5. Лизинговые платежи:

а) относятся на себестоимость продукции;

б) выплачиваются за счет чистой прибыли предприятия;

в)  включаются в материальные затраты;

г) выплачиваются после налогообложения прибыли.

6. Сумма процентов за кредит в пределах ставки ЦБ×1,1:

а) не облагается налогом на прибыль;

б) выплачивается за счет чистой прибыли предприятия;

в) облагается налогом по льготной ставке процента;

г) выплачивается из прибыли после налогообложения.

7. Оценка эффективности инвестиционного проекта предполагает:

а) оценку коммерческой эффективности;

б) оценку финансовой реализуемости проекта;

в) оценку эффективности участия предприятия в проекте;

г) все перечисленное.

8. Внутренняя норма доходности – это норма дисконта, при которой:

а) ЧДД=1;

б) ЧДД=0;

в) ЧДД>1;

г) ЧДД<0.

9. Денежные потоки бывают:

а) в базисном уровне цен;

б) в прогнозном уровне цен;

в) в дефлированном уровне цен;

г) все перечисленное.

10. Затраты, связанные с реализацией производственного инвестиционного проекта - это:

а) инвестиции в основной капитал и в первоначальный оборотный капитал;

б) текущие затраты на производство и реализацию продукции;

в) затраты, связанные с выплатой налогов и других обязательных платежей;

г) все перечисленное.

11. На первом этапе экономической оценки инвестиционного проекта рассчитывается:

а) коммерческая эффективность проекта;

б) финансовая реализуемость проекта;

в) бюджетная эффективность проекта;

г) все перечисленное.

12. Переменные затраты – это:

а) затраты, которые изменяются с изменением цен на ресурсы;

б) затраты, которые изменяются с изменением объема производства продукции;

в) затраты, которые изменяются с изменением структуры продукции;

г) затраты, которые изменяются под влиянием инфляции.

13. Компаундинг – это:

а) приведение будущего потока денежных средств к текущему моменту времени;

б) нахождение будущей стоимости денежных средств;

в) приведение к базовым ценам;

г) все перечисленное.

14. К притокам денежных средств от операционной деятельности относится:

а) выручка от реализации продукции;

б) сумма кредита;

в) собственный капитал;

г) все перечисленное.

15. К показателям эффекта можно отнести:

а) индекс доходности инвестиций;

б) индекс доходности затрат;

в) чистый дисконтированный доход;

г) все перечисленное.

16. Оценка финансовой реализуемости проекта осуществляется на основе денежных потоков:

а) от  инвестиционной деятельности;

б) от операционной деятельности;

в) от финансовой деятельности;

г) все перечисленное

17. Методы анализа риска проекта:

а) анализ чувствительности;

б) расчет точки безубыточности;

в) проверка устойчивости;

г) все перечисленное.

18. Текущая стоимость будущего потока денежных средств определяется по формуле:

а) БС×Е;

б) БС/Е;

в) 
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19. Покупка оборудования – это:

а) капиталообразующие инвестиции;

б) портфельные инвестиции;

в) инвестиции в нематериальные активы;

г) инвестиции в первоначальный оборотный капитал.

20. Капитальные вложения и инвестиции в основной капитал – это:

а) одинаковые понятия;

б) различные типы инвестиций;

в) инвестиции в основной капитал значительно шире капитальных вложений;

г) капитальные вложения значительно шире инвестиций в основной капитал.

21. Вложение средств в ценные бумаги – это:

а) капиталообразующие инвестиции;

б) портфельные инвестиции;

в) инвестиции в нематериальные активы;

г) все перечисленное.

22. Одним из критериев коммерческой эффективности проекта является:

а) ВНД>0;

б)ВНД>Е;

в)ВНД=0;

г)ВНД>1.

23. Капитальные вложения включают:

а) стоимость СМР;

б) стоимость оборудования с учетом стоимости его монтажа;

в) стоимость проектно-изыскательских работ и прочих работ и затрат;

г) все перечисленное.

24. К оттокам денежных средств в финансовой деятельности относится:

а) собственный капитал;

б) погашение основной суммы кредита и выплата процентов за кредит;

в) выручка от реализации продукции;

г) все перечисленное.

25. Критерии приемлемости идеи проекта:

а) технологическая осуществимость;

б) экономическая эффективность;

в) социальная приемлемость;

г) все перечисленное.

26. Условием финансовой реализуемости проекта является:

а) сальдо реальных денег <0;

б)накопленное  сальдо реальных денег >0;

в) сальдо реальных денег > сальдо дисконтированных денежных средств;

г) собственные средства>заемных средств.

27. Показатель ожидаемой эффективности на основе формализованного описания неопределенности можно определить по формуле:

а) Эож=∑Эi •Рi;

б) Эож=∑(Тсi – Кi)•Pi;

в) Эож=∑ЧДДi - ∑Рi;

г) Эож=∑ЧДДi.

28. Уровень инфляции – 30%, реальная норма дисконта – 15%. Номинальная норма дисконта составит:

а) 15%;

б) 45%;

в) 49,5%;

г) –15%.

29. Управление проектами может рассматриваться в аспекте:

а) функциональном;

б) все перечисленное;

в) динамическом;

г) предметном.

 30. Если денежный поток представлен в прогнозных ценах, то при расчете ЧДД следует использовать норму дисконта:

а) реальную;

б) реальную за вычетом уровня инфляции;

в) номинальную;

г) равную уровню инфляции.

 31. Управление проектами – это:

а) управление изменениями;

б) определение, установление, регулирование и развитие связей между элементами проекта, обеспечивающих достижение поставленных целей;

в) совокупность целенаправленных действий по привлечению и использованию капитала для получения определенного эффекта;

г) все перечисленное.

 32. Возникновения в ходе реализации проекта неблагоприятных ситуаций и последствий, которые могут изменить затраты и результат проекта – это:

а) инфляция;

б) риск;

в) потери;

г) все перечисленное.

 33. Денежный поток – это:

а) финансовый результат;

б) разность между притоком и оттоком денежных средств;

в) разность между притоком  денежных средств и налогами;

г) все денежные средства, привлекаемые для осуществления проекта на всех этапах жизненного цикла проекта.

 34. При расчете коммерческой эффективности инвестиционного проекта рассматривают:

а) инвестиционную и операционную (производственную) деятельность;

б) производственную деятельность;

в) финансовую деятельность;

г) все перечисленное.

35. Какой метод анализа риска дает оценку изменения показателей экономической эффективности проекта при некотором изменении одного из исходных параметров проекта:

а) метод корректировки параметров проекта и применяемых в расчетах экономических нормативов;

б) определение точки безубыточности;

в) анализ чувствительности проекта;

г) формализованное описание неопределенности.

 36. К монопроекту можно отнести:

а) проект реконструкции предприятия;

б) комплексную программу или проект преобразования предприятия;

в) целевую комплексную программу;

г) программу реформы ЖКХ.

37. Жизненный цикл проекта – это:

а) промежуток времени между разработкой проекта и вводом объекта в эксплуатацию;

б) промежуток времени от зарождения идеи до ввода объекта в эксплуатацию;

в) промежуток времени от зарождения идеи до достижения проектной мощности объекта проектирования;

г) промежуток времени между моментом появления проекта (идеи) и моментом его ликвидации.

 38. «Кеш-флоу» при оценке коммерческой эффективности – это:

а) разница поступлений от реализации проекта и вложений, приведенная к текущему моменту времени;

б) разница между притоком и оттоком денежных средств от инвестиционной и операционной деятельности на шаге t;

в) разница между выручкой от реализации продукции проекта и текущими затратами на шаге t;

г) все перечисленное.

39. Неопределенность – это:

а) отсутствие всех  данных по проекту;

б) неполнота или неточность информации об условиях реализации проекта;

в) отсутствие источников инвестирования;

г) все перечисленное.

 40. Перечислите риски, относящиеся к техническим рискам:

а) инфляция;

б) угроза забастовки;

в) изменение технологии и ухудшение качества производства;

г) изменение требований потребителя.

 41. Дефлированные цены - это:

а) Цбаз•Iцен;

б) (Цбаз•Iцен):Iипц;

в) Цпрог.•Цбаз;

г) Цбаз: Iипц.

42. Коэффициент дисконтирования – это:

а) Е;

б) (1+Е)t;

в) 1/(1+Е)t;

г) (1+Еt).

 43. Прогнозная цена на продукт определяется:

а) Цбаз•Iц;

б) Цбаз•(∑(Аiр•Iip)+B);

в) Цбаз•(∑(Аiр•Iip);

г) Цбаз•(∑(Аiр•В);

44.  По степени взаимного влияния проекты классифицируют на:

а) независимые;

б) альтернативные;

в) взаимодополняющие;

г) все перечисленное.

 45. ЧДД рассчитывается по формуле:

а) 
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б) 
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г) все перечисленное.

46.  Предприятию для реализации проекта необходимо инвестировать 150000 д.е. Результатом реализации проекта является ежегодное получение прибыли в размере 34000 д.е. Срок окупаемости проекта составит:

а) 5 лет;

б) 3,1 года;

в) 4,4 года;

г) 6 лет.

 47. Дисконтирование – это:

а) нахождение будущей стоимости денежных потоков;

б) нахождение текущей стоимости будущего потока денежных средств;

в) нахождение будущего эквивалента денежной суммы, которая будет затрачена сегодня;

г) все перечисленное.

 48. Объем производства – 10000 шт., сумма постоянных затрат – 15000 ден. ед., сумма переменных затрат на единицу продукции – 3 ден.ед.. Цена за 1 штуку – 6 ден.ед.. Точка безубыточности составит:

а) 3000 штук;

б) 4500 штук;

в) 5000 штук;

г) 6000 штук.

 49. Анализ чувствительности проекта осуществляется:

а) для определения факторов, в наибольшей степени оказывающих влияние на результаты проекта;

б) для сравнительного анализа проектов по отношению к одному фактору;

в) для оценки изменения эффективности проекта в зависимости от изменения исходных параметров проекта;

г) все перечисленное.

 50. К какой стадии инвестиционного проекта следует отнести разработку бизнес-плана:

а) разработка проекта (проектирование);

б) реализация проекта (строительство);

в) предынвестиционная;

г) эксплуатация.

51. Интегральный бюджетный эффект определяется по формуле:

а)
[image: image1099.wmf]å
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в) Бинт = Динт .- Ринт.;

г) все перечисленное;

 52. Текущее сальдо денежного потока – это:

а) сумма потоков реальных денег от инвестиционной и производственной деятельности;

б) поток реальных денег от финансовой деятельности;

в) сумма потоков реальных денег от инвестиционной, операционной и финансовой деятельности;

г) поток реальных денег от производственной деятельности.

 53. Проект с нерегулярным денежным потоком имеет следующее чередование положительных и отрицательных значений потока:
а) - - - +++

б) - - + - ++

в) - - - - - +

г) + + + + + -

 54. К какому типу проектов следует отнести проект создания реабилитационного центра:

а) финансовый;

б) производственный;

в) социальный;

г) коммерческий.

55.  Доход от продажи активов учитывается при расчете:

а) потока реальных денег от финансовой деятельности;

б) потока реальных денег от производственной деятельности;

в) потока реальных денег от инвестиционной деятельности;

г) все перечисленное.

56. Методы снижения риска – это:

а) страхование рисков;

б) распределение рисков;

в) резерв средств;

г) все перечисленное.

  57. Номинальная норма дисконта (по формуле Фишера) – это:

а) е ×и;

б) 
[image: image1101.wmf]и
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г) е – и.

58. Точка безубыточности – это:

а) точка, в которой затраты на производство продукции превышают выручку;

б) объем производства, при котором выручка от реализации продукции равна себестоимости;

в) точка, в которой ЧДД>0;

г) точка, в которой выручка от реализации продукции равна переменным затратам.

 59. Проект считается экономически эффективным, если:

а) ЧДД<0, ИД>1;

б) ЧДД<0, ИД<1;

в) ЧДД>0, ИД>1;

г) ЧДД>0, ИД<1.

 60. Погашение основной суммы кредита учитывается при:

а) определении потока реальных денег от инвестиционной деятельности;

б) определении потока реальных денег от финансовой деятельности;

в) определении потока реальных денег от инвестиционной и производственной деятельности;

г) все перечисленное.
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ПРИЛОЖЕНИЕ 1

Таблица П.1.1

Основные производственно-экономические показатели 
деятельности 000 «Надежда»

	Показатели
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006

	1. Стоимость выполненных СМР в действующих ценах, тыс. руб.
	253125
	277333
	327133
	404211
	568000

	2. Стоимость выполненных СМР в сопоставимых ценах (2001г.),   тыс. руб.
	232875
	229632
	238362
	259181
	348017

	3. Численность работников, всего, чел.
	470
	520
	563
	630
	710

	в том числе рабочих 
	400
	447
	495
	548
	604

	4. Фонд заработной платы работников, тыс. руб.
	46530
	55120
	65308
	79380
	106500

	5. Среднегодовая стоимость собственных основных производственных фондов, тыс. руб.
	14408
	15156
	18685
	21476
	25570

	6. Стоимость арендованных основных производственных фондов, тыс. руб.
	1200
	2500
	3000
	3200
	4600

	7. Себестоимость выполненных работ, тыс. руб.
	235406
	269013
	300962
	351663
	482800

	В т.ч. материальные затраты
	140788
	161408
	183947
	224467
	322250

	8. Себестоимость реализованной продукции (работ), тыс. руб.
	191185
	208971
	258509
	329919
	408192

	9. Выручка от реализации продукции (работ), тыс. руб.
	210094
	222310
	290460
	388140
	510240

	10. Прибыль от продаж, тыс. руб.
	18908
	13339
	31951
	58221
	102048


Таблица П.1.2

Состав собственных основных производственных фондов

	Основные производственные 
фонды, тыс. руб.
	2005
	2006

	
	
	

	1. Здания
	5433,428
	5625,4

	2. Сооружения
	1975,792
	2301,3

	3. Машины и оборудование
	10630,62
	13086,73

	4. Транспортные средства
	2577,12
	3579,8

	5. Производственный инвентарь
	859,04
	976,774

	ВСЕГО
	21476
	25570


Таблица П.1.3

Состав себестоимости выполненных работ по элементам затрат

	Элементы затрат, тыс. руб.
	2005
	2006

	1. Материальные затраты
	224467
	322250

	2. Затраты на оплату труда
и отчисления на соц. нужды
	79380
	106500

	3. Амортизация
	14769
	10022

	4. Прочие
	33047
	44016

	ВСЕГО
	351663
	482800


ПРИЛОЖЕНИЕ 2
Значение коэффициента дисконтирования 
[image: image1103.wmf]a

 
	t
	E

	
	2 %
	3 %
	4 %
	5 %
	6 %
	7 %
	8 %
	9 %
	10 %
	11 %

	1
	0,980
	0,971
	0,962
	0,952
	0,943
	0,935
	0,926
	0,917
	0,909
	0,901

	2
	0,960
	0,943
	0,925
	0,907
	0,890
	0,873
	0,857
	0,842
	0,826
	0,812

	3
	0,942
	0,915
	0,889
	0,864
	0,840
	0,816
	0,794
	0,772
	0,751
	0,731

	4
	0,924
	0,888
	0,855
	0,823
	0,792
	0,763
	0,735
	0,708
	0,683
	0,659

	5
	0,906
	0,863
	0,822
	0,784
	0,747
	0,713
	0,681
	0,650
	0,621
	0,593

	6
	0,888
	0,837
	0,790
	0,746
	0,705
	0,666
	0,630
	0,596
	0,564
	0,535

	7
	0,871
	0,813
	0,760
	0,711
	0,665
	0,623
	0,583
	0,547
	0,513
	0,482

	8
	0,853
	0,789
	0,731
	0,677
	0,627
	0,582
	0,540
	0,502
	0,467
	0,434

	9
	0,837
	0,766
	0,703
	0,645
	0,592
	0,544
	0,500
	0,460
	0,424
	0,391

	10
	0,820
	0,744
	0,676
	0,614
	0,558
	0,508
	0,463
	0,422
	0,386
	0,352

	t
	E

	
	12 %
	13 %
	14 %
	15 %
	16 %
	17 %
	18 %
	19 %
	20 %
	21 %

	1
	0,893
	0,885
	0,877
	0,870
	0,862
	0,855
	0,847
	0,840
	0,833
	0,800

	2
	0,797
	0,783
	0,769
	0,756
	0,743
	0,731
	0,718
	0,706
	0,694
	0,640

	3
	0,712
	0,693
	0,675
	0,658
	0,641
	0,624
	0,609
	0,593
	0,579
	0,512

	4
	0,636
	0,613
	0,592
	0,572
	0,552
	0,534
	0,516
	0,499
	0,482
	0,410

	5
	0,567
	0,543
	0,519
	0,497
	0,476
	0,456
	0,437
	0,419
	0,402
	0,328

	6
	0,507
	0,480
	0,456
	0,432
	0,410
	0,390
	0,370
	0,352
	0,335
	0,262

	7
	0,452
	0,425
	0,400
	0,376
	0,354
	0,333
	0,314
	0,296
	0,279
	0,210

	8
	0,404
	0,376
	0,351
	0,327
	0,305
	0,285
	0,266
	0,249
	0,233
	0,168

	9
	0,361
	0,333
	0,308
	0,284
	0,263
	0,243
	0,225
	0,209
	0,194
	0,134

	10
	0,322
	0,295
	0,270
	0,247
	0,227
	0,208
	0,191
	0,176
	0,162
	0,107


ПРИЛОЖЕНИЕ 3
Таблица П.3.1. Бухгалтерский баланс

	
	
	
	Приложение 

	к приказу Минфина РФ от 22 июля 2003 г. № 67н

	(с учетом приказа Госкомстата РФ и Минфина РФ

	от 14 ноября 2003 г. № 475/102н

	Бухгалтерский баланс
	
	
	

	
	Коды

	на     1 января     2006 г.
	

	Форма №1 по ОКУД
	710001

	Дата (год, месяц, число)
	 

	Организация_________ПСМиК______________________по ОКПО
	 

	Идентификационный номер налогоплательщика                     ИНН
	 

	Вид деятельности  производство строительных материалов________   
	 

	Организационно-правовая форма/форма собственности____ООО__
	 

	_________________________________________по ОКОПФ/ОКФС
	 

	Единица измерения: тыс.руб.                                             по ОКЕИ
	383

	Местонахождение (адрес)___________________________________
	

	
	

	АКТИВ
	Код 
	На начало 
	На конец 

	 
	показа
	отчетного
	отчетного

	 
	теля
	периода
	периода

	I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	 
	 
	 

	Нематериальные активы
	110
	3000
	1600

	Основные средства 
	120
	28696
	35061

	Незавершенное строительство
	130
	3700
	1400

	Доходные вложения в материальные ценности
	135
	
	

	Долгосрочные финансовые вложения
	140
	2400
	600

	Отложенные налоговые активы
	145
	
	500

	Прочие внеоборотные активы
	150
	
	

	ИТОГО по разделу I
	190
	37796
	39161

	II.ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	 
	
	

	Запасы
	210
	40560
	45140

	в том числе:
	
	
	

	сырье, материалы и другие аналогичные ценности
	211
	36750
	44040

	животные на выращивании и откорме
	212
	
	

	затраты в незавершенном производстве 
	213
	
	

	готовая продукция и товары  для перепродажи
	214
	2010
	660

	товары отгруженные
	215
	 
	 

	расходы будущих периодов
	216
	1800
	440

	прочие запасы и затраты
	217
	
	

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	220
	4000
	3240

	
	
	
	


Продолжение табл. П.3.1
	АКТИВ
	Код 

показа

теля
	На начало

отчетного

периода 
	На конец

отчетного периода 

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)
	 230
	
	

	в том числе покупатели и заказчики
	231
	
	

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)
	240
	37280
	42047

	в том числе покупатели и заказчики 
	241
	
	

	Краткосрочные финансовые вложения
	250
	2840
	1760

	Денежные средства
	260
	3000
	3401

	Прочие оборотные активы
	270
	
	

	ИТОГО по разделу II
	290
	87680
	95588

	БАЛАНС
	300
	125476
	134749


	ПАССИВ
	Код
	На начало 
	На конец

	 
	показа
	отчетного
	отчетного 

	 
	теля
	периода
	периода

	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ
	 
	 
	 

	Уставный капитал
	410
	48000
	51000

	Собственные акции, выкупленные у акционеров
	411
	
	

	Добавочный капитал
	420
	1878
	6900

	Резервный капитал
	430
	
	3300

	в том числе:
	 
	
	

	резервы, образованные в соответствии с
	 
	
	

	законодательством
	431
	
	

	резервы, образованные в соответствии с
	 
	
	

	учредительными документами
	432
	
	

	Нераспределенная прибыль прошлых лет
	460
	
	

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	470
	3600
	6101

	ИТОГО по разделу III
	490
	53478
	67301

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	
	

	Займы и кредиты
	510
	12400
	10343

	Отложенные налоговые обязательства
	515
	
	475

	Прочие долгосрочные обязательства
	520
	
	

	ИТОГО по разделу IV
	590
	12400
	10818


Окончание табл. П. 3.1
	ПАССИВ
	Код 

показа

теля
	На начало

отчетного

периода 
	На конец

отчетного периода 

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	
	

	Займы и кредиты
	610
	15600
	8580

	Кредиторская задолженность
	620
	43118
	47610

	в том числе:
	 
	
	

	поставщики и подрядчики
	621
	26000
	35080

	задолженность перед персоналом 
организации 
	622
	2800
	1010

	задолженность перед 
государственными
	 
	
	

	внебюджетными фондами
	623
	4400
	1640

	задолженность по налогам и    

сборам
	624
	4600
	1760

	прочие кредиторы
	625
	5318
	8120

	Задолженность перед участниками (учредителями) по выплате доходов
	 630
	
	

	Доходы будущих периодов
	640
	880
	440

	Резервы предстоящих расходов
	650
	
	

	Прочие краткосрочные обязательства
	660
	
	

	ИТОГО по разделу V
	690
	59598
	56630

	БАЛАНС
	700
	125476
	134749

	Справка о наличии ценностей, учитываемых на забалансовых счетах

	Арендованные основные средства
	910
	 
	 

	в том числе по лизингу
	911
	
	 

	Товарно-материальные ценности, принятые на ответственное хранение
	 920
	 
	 

	Товары, принятые на комиссию
	930
	
	 

	Списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов
	 940
	 
	 

	Обеспечения обязательств и платежей полученные
	950
	 
	 

	Обеспечения обязательств и платежей выданные
	960
	
	 

	Износ жилищного фонда
	970
	 
	 

	Износ объектов внешнего благоустройства и других аналогичных объектов
	 980
	
	 

	Нематериальные активы, полученные в пользование
	990
	 
	 

	
	 
	
	 

	Руководитель______ __________ Главный бухгалтер _______ ________

	 подпись  расшифровка подписи 
	 подпись  расшифровка подписи


Таблица П.3.2. Отчет о прибылях и убытках

	
	
	
	Приложение

	к приказу Минфина РФ от 22 июля 2003 г. № 67н

	(с учетом приказа Госкомстата РФ и Минфина РФ

	от 14 ноября 2003 г. № 475/102н

	Отчет о прибылях и убытках
	
	

	
	Коды

	за ___2005____год__
	

	Форма №2 по ОКУД
	710002

	Дата (год, месяц, число)
	 

	Организация__________ПСМиК_______по ОКПО
	 

	Идентификационный номер налогоплательщика                        ИНН
	 

	Вид деятельности производство строительных материалов   по ОКВЭД
	 

	Организационно-правовая форма/форма собственности_ООО________
	 

	___________________________________________по ОКОПФ/ОКФС
	 

	Единица измерения: тыс.руб.                                                   по ОКЕИ
	383

	Показатель
	За отчетный 
	За 
аналогич-

	наименование
	код
	период
	ный период

	 
	 
	
	предыдущего года

	Доходы и расходы по обычным видам деятельности
	
	
	

	Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов
	  010
	143259 
	122444 

	Себестоимость проданных товаров, продукции,   работ, услуг
	020
	115245
	100213

	Валовая прибыль
	029
	28014
	22231

	Коммерческие расходы
	030
	5442
	5208

	Управленческие расходы
	040
	5274
	5100

	Прибыль (убыток) от продаж
	050
	17298
	11923

	Прочие доходы и расходы
	 
	 
	 

	Проценты к получению
	060
	 
	 

	Проценты к уплате
	070
	1660
	980 

	Доходы от участия в других организациях
	080
	
	

	Прочие операционные доходы
	090
	470
	

	Прочие операционные расходы
	100
	4492
	3497

	Внереализационные доходы
	120
	900
	1134

	Внереализационные  расходы
	130
	1700
	1980

	Прибыль (убыток) до налогообложения
	140
	10816
	6600

	Отложенные налоговые активы
	141
	500
	 

	Отложенные налоговые обязательства
	142
	475
	 

	Текущий налог на прибыль
	150
	3800
	2100

	Штрафы, пени, уплаченные в бюджет 
	154 
	940
	900

	Чистая прибыль (убыток) отчетного периода
	190
	6101
	3600

	СПРАВОЧНО.
	 
	
	 

	Постоянные налоговые обязательства (активы)
	
	 
	 

	Базовая прибыль (убыток) на акцию
	 
	 
	 

	Разводненная прибыль (убыток) на акцию
	 
	 
	 


Таблица П.3.3. Бухгалтерский баланс (для выполнения
задания)

	
	
	Приложение
	

	к приказу Минфина РФ от 22 июля 2003 г. № 67н

	(с учетом приказа Госкомстата РФ и Минфина РФ

	от 14 ноября 2003 г. № 475/102н

	Бухгалтерский баланс
	
	
	

	
	Коды

	на ____1 января___________ 2008 г.
	

	Форма №1 по ОКУД
	710001

	Дата (год, месяц, число)
	 

	Организация___________СМУ-2____________________________по ОКПО
	 

	Идентификационный номер налогоплательщика                                     ИНН
	 

	Вид деятельности________строительство__________________________                                
	 

	Организационно-правовая форма/форма собственности_ОАО__________
	 

	_______________________________________________по ОКОПФ/ОКФС
	 

	Единица измерения: тыс.руб.                                                               по ОКЕИ
	383

	Местонахождение (адрес)__________________________________________
	

	АКТИВ
	Код 
	На начало 
	На конец 

	 
	показа
	отчетного
	отчетного

	 
	теля
	периода
	периода

	I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	 
	 
	 

	Нематериальные активы
	110
	3465
	4134

	Основные средства 
	120
	97184
	111579

	Незавершенное строительство
	130
	8769
	6632

	Доходные вложения в материальные ценности
	135
	
	

	Долгосрочные финансовые вложения
	140
	8004
	6410

	Отложенные налоговые активы
	145
	
	

	Прочие внеоборотные активы
	150
	
	

	ИТОГО по разделу I
	190
	117422
	128755

	II.ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	 
	
	

	Запасы
	210
	42668
	56201

	в том числе:
	
	
	

	сырье, материалы и другие аналогичные ценности
	211
	25600
	39341

	животные на выращивании и откорме
	212
	
	

	затраты в незавершенном производстве 
	213
	6450
	8500

	готовая продукция и товары для перепродажи
	214
	8167
	4360

	товары отгруженные
	215
	
	

	расходы будущих периодов
	216
	2451
	4000

	прочие запасы и затраты
	217
	
	

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	220
	4841
	5857

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)
	230 
	
	

	в том числе покупатели и заказчики
	231
	
	


Продолжение табл. П.3.3

	АКТИВ
	Код 

показа

теля
	На начало

отчетного

периода 
	На конец

отчетного периода 

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)
	240
	39453
	43370

	в том числе покупатели и заказчики 
	241
	
	

	Краткосрочные финансовые вложения
	250
	5035
	8639

	Денежные средства
	260
	6642
	9496

	Прочие оборотные активы
	270
	
	

	ИТОГО по разделу II
	290
	98639
	123563

	БАЛАНС
	300
	216061
	252318


	ПАССИВ
	Код
	На начало 
	На конец

	 
	показа
	отчетного
	отчетного 

	 
	теля
	периода
	Периода

	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ
	 
	 
	 

	Уставный капитал
	410
	55629
	66290

	Собственные акции, выкупленные у акционеров
	411
	
	

	Добавочный капитал
	420
	8894
	21273

	Резервный капитал
	430
	6036
	18809

	в том числе:
	 
	
	

	резервы, образованные в соответствии с
	 
	
	

	законодательством
	431
	
	

	резервы, образованные в соответствии с
	 
	
	

	учредительными документами
	432
	
	

	Нераспределенная прибыль прошлых лет
	460
	15678
	

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	470
	7869
	22774

	ИТОГО по разделу III
	490
	94106
	129146

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	
	

	Займы и кредиты
	510
	38185
	49712

	Отложенные налоговые обязательства
	515
	1500
	

	Прочие долгосрочные обязательства
	520
	
	

	ИТОГО по разделу IV
	590
	39685
	49712

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	
	

	Займы и кредиты
	610
	18603
	16348

	Кредиторская задолженность
	620
	61407
	54645

	в том числе:
	 
	
	

	поставщики и подрядчики
	621
	32500
	28400

	задолженность перед персоналом организации 
	622
	8300
	4200

	задолженность перед государственными
	 
	
	

	внебюджетными фондами
	623
	
	

	задолженность по налогам и сборам
	624
	3000
	4345

	прочие кредиторы
	625
	17607
	17700


Окончание табл. П. 3.3
	ПАССИВ
	Код 

показа

теля
	На начало

отчетного

периода 
	На конец

отчетного периода 

	Задолженность перед участниками (учредителями) по выплате доходов
	 630
	
	

	Доходы будущих периодов
	640
	2260 
	2467 

	Резервы предстоящих расходов 
	650
	
	 

	Прочие краткосрочные обязательства
	660
	 
	 

	ИТОГО по разделу V
	690
	82270
	73460

	БАЛАНС
	700
	216061
	252318

	Справка о наличии ценностей, учитываемых на забалансовых счетах

	Арендованные основные средства
	910
	 
	 

	в том числе по лизингу
	911
	
	 

	Товарно-материальные ценности, принятые на 
	 
	 
	 

	ответственное хранение
	920
	 
	 

	Товары, принятые на комиссию
	930
	
	 

	Списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов
	 940
	 
	 

	Обеспечения обязательств и платежей полученные
	950
	 
	 

	Обеспечения обязательств и платежей выданные
	960
	
	 

	Износ жилищного фонда
	970
	 
	 

	Износ объектов внешнего благоустройства и других аналогичных объектов
	 980
	
	 

	Нематериальные активы, полученные в пользование
	990
	 
	 

	
	 
	
	 

	Руководитель______ ____________ Главный бухгалтер _______ ______

	        подпись  расшифровка подписи
	подпись  расшифровка подписи


Таблица П.3.4. Отчет о прибылях и убытках (для выполнения задания)

	
	
	
	Приложение

	к приказу Минфина РФ от 22 июля 2003 г. № 67н

	(в ред. От 18 сентября 2006г.)

	

	Отчет о прибылях и убытках
	
	

	
	Коды

	за _________________ 2007 г.
	

	Форма №2 по ОКУД
	710002

	Дата (год, месяц, число)
	 

	Организация______СМУ-2___________________________по ОКПО
	 

	Идентификационный номер налогоплательщика                     ИНН
	 

	Вид деятельности__строительство___________                по ОКВЭД
	 

	Организационно-правовая форма/форма собственоти____ОАО____
	 

	___________________________________________по ОКОПФ/ОКФС
	 

	Единица измерения: тыс.руб.                                                  по ОКЕИ
	384/385

	Показатель
	За 
отчетный
	За аналогичный период

	наименование
	код
	период
	предыдущего

	 
	 
	
	года

	1
	2
	3
	4

	Доходы и расходы по обычным видам деятельности
	 
	 
	 

	Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)
	010
	534762
	398152

	Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг
	020
	429868
	318522

	Валовая прибыль
	029
	104894
	79630

	Коммерческие расходы
	030
	20298
	10654

	Управленческие расходы
	040
	19672
	12546

	Прибыль (убыток) от продаж
	050
	64924
	56430

	Прочие доходы и расходы
	 
	
	

	Проценты к получению
	060
	
	

	Проценты к уплате
	070
	6192
	10549

	Доходы от участия в других организациях
	080
	
	

	Прочие  доходы
	090
	2600
	2050

	Прочие  расходы
	100
	23096
	28962

	Прибыль (убыток) до налогообложения
	140
	38236
	18969

	Отложенные налоговые активы
	141
	1500
	

	Отложенные налоговые обязательства
	142
	2400
	1500

	Текущий налог на прибыль
	150
	14562
	9600

	Чистая прибыль (убыток) отчетного периода
	190
	22774
	7869


Таблица П.3.5. Бухгалтерский баланс (для выполнения задания)

	
	
	
	Приложение

	к приказу Минфина РФ от 22 июля 2003 г. № 67н

	(с учетом приказа Госкомстата РФ и Минфина РФ

	от 14 ноября 2003 г. № 475/102н

	Бухгалтерский баланс
	
	
	

	
	Коды

	на     1 января     2006 г.
	

	Форма №1 по ОКУД
	710001

	Дата (год, месяц, число)
	 

	Организация_____ЗАО  «Ирида»   _____________________по ОКПО
	 

	Идентификационный номер налогоплательщика                             ИНН
	 

	Вид деятельности   Строительство,   производство СМ                   
	 

	Организационно-правовая форма/форма собственноти______частная_
	 

	____________________________________________по ОКОПФ/ОКФС
	 

	Единица измерения: тыс.руб.                                                    по ОКЕИ
	383

	Местонахождение (адрес)_________________________________
	

	АКТИВ
	Код 
	На начало 
	На конец 

	 
	показа
	отчетного
	отчетного

	 
	теля
	периода
	периода

	I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	 
	 
	 

	Нематериальные активы
	110
	13
	12

	Основные средства 
	120
	4208
	7867

	Незавершенное строительство
	130
	1631
	2

	Доходные вложения в материальные ценности
	135
	
	

	Долгосрочные финансовые вложения
	140
	14
	14

	Отложенные налоговые активы
	145
	
	

	Прочие внеоборотные активы
	150
	
	

	ИТОГО по разделу I
	190
	5866
	7895

	II.ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	 
	
	

	Запасы
	210
	1566
	2074

	в том числе:
	
	
	

	сырье, материалы и другие аналогичные ценности
	211
	1371
	2040

	животные на выращивании и откорме
	212
	
	

	затраты в незавершенном производстве 
	213
	
	

	товары отгруженные
	215
	195
	

	расходы будущих периодов
	216
	
	34

	прочие запасы и затраты
	217
	
	

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	220
	930
	3761

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)
	230
	
	


Продолжение табл. П.3.5
	АКТИВ
	Код 
	На начало 
	На конец 

	 
	показа
	отчетного
	отчетного

	 
	теля
	периода
	периода

	
	
	
	

	Краткосрочные финансовые вложения
	250
	
	

	Денежные средства
	260
	22
	1886

	Прочие оборотные активы
	270
	
	

	ИТОГО по разделу II
	290
	6879
	26669

	БАЛАНС
	300
	12745
	34564


	ПАССИВ
	Код
	На начало 
	На конец

	 
	показа
	отчетного
	отчетного 

	 
	теля
	периода
	периода

	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ
	 
	 
	 

	Уставный капитал
	410
	60
	60

	Собственные акции, выкупленные у акционеров
	411
	
	

	Добавочный капитал
	420
	1972
	1972

	Резервный капитал
	430
	70
	

	в том числе:
	 
	
	

	резервы, образованные в соответствии с
	 
	
	

	законодательством
	431
	
	

	резервы, образованные в соответствии с
	 
	
	

	учредительными документами
	432
	
	

	Нераспределенная прибыль прошлых лет
	460
	524
	330

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	470
	85
	763

	ИТОГО по разделу III
	490
	2711
	3125

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	
	

	Займы и кредиты
	510
	1138
	1138

	Отложенные налоговые обязательства
	515
	
	

	Прочие долгосрочные обязательства
	520
	
	

	ИТОГО по разделу IV
	590
	1138
	1138

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	
	

	Займы и кредиты
	610
	
	2193

	Кредиторская задолженность
	620
	8475
	27413

	в том числе:
	 
	
	

	поставщики и подрядчики
	621
	5226
	22778

	задолженность перед персоналом организации 
	622
	292
	476

	задолженность перед государственными
	 
	
	

	внебюджетными фондами
	623
	121
	225

	задолженность по налогам и сборам
	624
	1578
	1149

	прочие кредиторы
	625
	1258
	2785


	  Окончание табл. П.3.5

	ПАССИВ
	Код
	На начало 
	На конец

	 
	показа
	отчетного
	отчетного 

	 
	теля
	периода
	периода

	Задолженность перед участниками (учредителями) по выплате доходов
	630 
	
	

	Доходы будущих периодов
	640
	
	

	Резервы предстоящих расходов
	650
	421
	695

	Прочие краткосрочные обязательства
	660
	
	

	ИТОГО по разделу V
	690
	8896
	30301

	БАЛАНС
	700
	12745
	34564

	Справка о наличии ценностей, учитываемых на забалансовых счетах

	Арендованные основные средства
	910
	 
	 

	в том числе по лизингу
	911
	
	 

	Товарно-материальные ценности, принятые на 
	 
	 
	 

	ответственное хранение
	920
	 
	 

	Товары, принятые на комиссию
	930
	
	 

	Списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов
	940 
	 
	 

	Обеспечения обязательств и платежей полученные
	950
	 
	 

	Обеспечения обязательств и платежей выданные
	960
	
	 

	Износ жилищного фонда
	970
	 
	 

	Износ объектов внешнего благоустройства и других аналогичных объектов
	980 
	
	 

	Нематериальные активы, полученные в пользование
	990
	 
	 

	
	 
	
	 

	Руководитель______ ________________ Главный бухгалтер _______ ____

	        подпись  расшифровка подписи
	 подпись   расшифровка подписи


Таблица П.3.6. Отчет о прибылях и убытках

	
	
	
	Приложение

	к приказу Минфина РФ от 22 июля 2003 г. № 67н

	(с учетом приказа Госкомстата РФ и Минфина РФ

	от 14 ноября 2003 г. № 475/102н

	Отчет о прибылях и убытках
	
	

	
	Коды

	за ___2005____год__
	

	Форма №2 по ОКУД
	710002

	Дата (год, месяц, число)
	 

	Организация_______ЗАО  «Ирида»___________________по ОКПО
	 

	Идентификационный номер налогоплательщика                          ИНН
	 

	Вид деятельности_Строительство, производство СМ       по ОКВЭД
	 

	Организационно-правовая форма/форма собственности_частная____
	 

	___________________________________________по ОКОПФ/ОКФС
	 

	Единица измерения: тыс.руб.                                                по ОКЕИ
	383

	Показатель
	За отчетный 

период
	За аналогич ный период предыдущего года

	наименование
	код
	
	

	Доходы и расходы по обычным видам деятельности
	 
	 
	 

	Выручка от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом НДС, акцизов и аналогичных обязательных платежей)
	010
	72783
	28465

	Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг
	020
	60735
	23493

	Валовая прибыль
	029
	12048
	4972

	Коммерческие расходы
	030
	6210
	2277

	Управленческие расходы
	040
	4300
	1708

	Прибыль (убыток) от продаж
	050
	1538
	987

	Прочие доходы и расходы
	 
	
	

	Проценты к получению
	060
	
	

	Проценты к уплате
	070
	
	

	Доходы от участия в других организациях
	080
	
	

	Прочие операционные доходы
	090
	6729
	515

	Прочие операционные расходы
	100
	4816
	548

	Внереализационные доходы
	120
	228
	9

	Внереализационные  расходы
	130
	2123
	269

	Прибыль (убыток) до налогообложения
	140
	1556
	694

	Отложенные налоговые активы
	141
	
	

	Отложенные налоговые обязательства
	142
	
	

	Текущий налог на прибыль
	150
	793
	609

	Штрафы, пени, уплаченные в бюджет 
	154 
	
	

	Чистая прибыль (убыток) отчетного периода
	190
	763
	85

	СПРАВОЧНО.
	 
	
	 

	Постоянные налоговые обязательства (активы)
	
	 
	 

	Базовая прибыль (убыток) на акцию
	 
	 
	 


Таблица П.3.7. Бухгалтерский баланс (для выполнения  задания)

	
	
	
	Приложение

	к приказу Минфина РФ от 22 июля 2003 г. № 67н

	(с учетом приказа Госкомстата РФ и Минфина РФ

	от 14 ноября 2003 г. № 475/102н

	Бухгалтерский баланс
	
	
	

	
	Коды

	на ____1 января___________ 2007 г.
	

	Форма №1 по ОКУД
	710001

	Дата (год, месяц, число)
	 

	Организация________ЗАО «Ирида»__________________по ОКПО
	 

	Идентификационный номер налогоплательщика                             ИНН
	 

	Вид деятельности_____Строительство, производство СМ                                 
	 

	Организационно-правовая форма/форма собственности___частная___
	 

	____________________________________________по ОКОПФ/ОКФС
	 

	Единица измерения: тыс.руб.                                                    по ОКЕИ
	383

	Местонахождение (адрес)_________________________________
	

	АКТИВ
	Код 
	На начало 
	На конец 

	 
	показа
	отчетного
	отчетного

	 
	теля
	периода
	периода

	I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	 
	 
	 

	Нематериальные активы
	110
	12
	91

	Основные средства 
	120
	7867
	9804

	Незавершенное строительство
	130
	2
	2

	Доходные вложения в материальные ценности
	135
	
	

	Долгосрочные финансовые вложения
	140
	14
	1352

	Отложенные налоговые активы
	145
	
	

	Прочие внеоборотные активы
	150
	
	

	ИТОГО по разделу I
	190
	7895
	11249

	II.ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	 
	
	

	Запасы
	210
	2074
	6253

	в том числе:
	
	
	

	сырье, материалы и другие аналогичные ценности
	211
	2040
	3419

	животные на выращивании и откорме
	212
	
	

	затраты в незавершенном производстве 
	213
	
	

	готовая продукция и товары для перепродажи
	214
	
	2774

	товары отгруженные
	215
	
	

	расходы будущих периодов
	216
	34
	60

	прочие запасы и затраты
	217
	
	

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	220
	3761
	4712

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)
	 230
	
	

	в том числе покупатели и заказчики
	231
	
	

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)
	240
	18948
	22913


Продолжение табл. П. 3.7
	АКТИВ
	Код

показа

теля
	На начало

отчетного

периода 
	На конец отчетного периода

	 
	241
	15843
	21751

	Краткосрочные финансовые вложения
	250
	
	40

	Денежные средства
	260
	1886
	529

	Прочие оборотные активы
	270
	
	

	ИТОГО по разделу II
	290
	26669
	34447

	БАЛАНС
	300
	34564
	45696


	ПАССИВ
	Код
	На начало 
	На конец

	 
	показа
	отчетного
	отчетного 

	 
	теля
	периода
	периода

	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ
	 
	 
	 

	Уставный капитал
	410
	60
	294

	Собственные акции, выкупленные у акционеров
	411
	
	

	Добавочный капитал
	420
	1972
	1972

	Резервный капитал
	430
	
	

	в том числе:
	 
	
	

	резервы, образованные в соответствии с
	 
	
	

	законодательством
	431
	
	

	резервы, образованные в соответствии с
	 
	
	

	учредительными документами
	432
	
	

	Нераспределенная прибыль прошлых лет
	460
	330
	407

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	470
	763
	4579

	ИТОГО по разделу III
	490
	3125
	7252

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	
	

	Займы и кредиты
	510
	1138
	1138

	Отложенные налоговые обязательства
	515
	
	

	Прочие долгосрочные обязательства
	520
	
	

	ИТОГО по разделу IV
	590
	1138
	1138

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	
	

	Займы и кредиты
	610
	2193
	1048

	Кредиторская задолженность
	620
	27413
	35444

	в том числе:
	 
	
	

	поставщики и подрядчики
	621
	22778
	28009

	задолженность перед персоналом организации 
	622
	476
	590

	задолженность перед государственными
	 
	
	

	внебюджетными фондами
	623
	225
	268

	задолженность по налогам и сборам
	624
	1149
	1574

	прочие кредиторы
	625
	2785
	5003

	Задолженность перед участниками (учредителями)
	 
	
	

	по выплате доходов
	630
	
	

	Доходы будущих периодов
	640
	
	


Окончание табл. П. 3.7

	ПАССИВ


	Код показа

теля


	На начало отчетного периода

 
	На конец отчетного периода



	Резервы предстоящих расходов
	650
	695
	814

	Прочие краткосрочные обязательства
	660
	
	

	ИТОГО по разделу V
	690
	30301
	37306

	БАЛАНС
	700
	34564
	45696

	Справка о наличии ценностей, учитываемых на забалансовых счетах

	Арендованные основные средства
	910
	 
	 

	в том числе по лизингу
	911
	
	 

	Товарно-материальные ценности, принятые на ответственное хранение
	920
	 
	 

	Товары, принятые на комиссию
	930
	
	 

	Списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов
	 940
	 
	 

	Обеспечения обязательств и платежей полученные
	950
	 
	 

	Обеспечения обязательств и платежей выданные
	960
	
	 

	Износ жилищного фонда
	970
	 
	 

	Износ объектов внешнего благоустройства и других аналогичных объектов 
	980 
	
	 

	Нематериальные активы, полученные в пользование
	990
	 
	 

	
	 
	
	 

	Руководитель______ ________________ Главный бухгалтер _______ ____

	      подпись  расшифровка подписи
	 подпись   расшифровка подписи


Таблица П.3.8. Отчет о прибылях и убытках (для выполнения задания)

	
	
	
	Приложение

	к приказу Минфина РФ от 22 июля 2003 г. № 67н

	(в ред. От 18 сентября 2006г.)

	Отчет о прибылях и убытках
	
	

	
	Коды

	за _________________ 2006 г.
	

	Форма №2 по ОКУД
	710002

	Дата (год, месяц, число)
	 

	Организация____ЗАО  «Ирида»______________________по ОКПО
	 

	Идентификационный номер налогоплательщика                       ИНН
	 

	Вид деятельности  Строительство, производство СМ         по ОКВЭД
	 

	Организационно-правовая форма/форма собственнти___частная___
	 

	___________________________________________по ОКОПФ/ОКФС
	 

	Единица измерения: тыс.руб.                                               по ОКЕИ
	384/385

	Показатель
	За отчетный 
	За аналогичный период

	наименование
	код
	период
	предыдущего года

	Доходы и расходы по обычным видам деятельности
	 
	 
	 

	Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)
	010
	83783
	72783

	Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг
	020
	66440
	60735

	Валовая прибыль
	029
	17343
	12048

	Коммерческие расходы
	030
	6702
	6210

	Управленческие расходы
	040
	5200
	4300

	Прибыль (убыток) от продаж
	050
	5441
	1538

	Прочие доходы и расходы
	 
	
	

	Проценты к получению
	060
	
	

	Проценты к уплате
	070
	66
	

	Доходы от участия в других организациях
	080
	
	

	Прочие  доходы
	090
	5827
	6957

	Прочие  расходы
	100
	5750
	6939

	Прибыль (убыток) до налогообложения
	140
	5452
	1556

	Отложенные налоговые активы
	141
	
	

	Отложенные налоговые обязательства
	142
	
	

	Текущий налог на прибыль
	150
	873
	793

	Чистая прибыль (убыток) отчетного периода
	190
	4579
	763

	СПРАВОЧНО.
	 
	
	 

	Постоянные налоговые обязательства (активы)
	
	 
	 

	Базовая прибыль (убыток) на акцию
	 
	 
	 

	Разводненная прибыль (убыток) на акцию
	 
	 
	 


Таблица П.3.9. Бухгалтерский баланс (для выполнения задания)

	
	
	
	Приложение

	к приказу Минфина РФ от 22 июля 2003 г. № 67н

	(с учетом приказа Госкомстата РФ и Минфина РФ

	от 14 ноября 2003 г. № 475/102н

	Бухгалтерский баланс
	
	
	

	
	Коды

	на ____1 января___________ 2008 г.
	

	Форма №1 по ОКУД
	710001

	Дата (год, месяц, число)
	 

	Организация________ЗАО «Ирида»______________________по ОКПО
	 

	Идентификационный номер налогоплательщика                               ИНН
	 

	Вид деятельности_Строительство, производство СМ                               
	 

	Организационно-правовая форма/форма собственности_частная_______
	 

	____________________________________________по ОКОПФ/ОКФС
	 

	Единица измерения: тыс.руб.                                                       по ОКЕИ
	383

	Местонахождение (адрес)______________________________________
	

	АКТИВ
	Код 
	На начало 
	На конец 

	 
	показа
	отчетного
	отчетного

	 
	теля
	периода
	периода

	I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	 
	 
	 

	Нематериальные активы
	110
	91
	95

	Основные средства 
	120
	9804
	20805

	Незавершенное строительство
	130
	2
	9720

	Доходные вложения в материальные ценности
	135
	
	

	Долгосрочные финансовые вложения
	140
	1352
	18635

	Отложенные налоговые активы
	145
	
	

	Прочие внеоборотные активы
	150
	
	

	ИТОГО по разделу I
	190
	11249
	49255

	II.ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	 
	
	

	Запасы
	210
	6253
	7333

	в том числе:
	
	
	

	сырье, материалы и другие аналогичные ценности
	211
	3419
	7330

	животные на выращивании и откорме
	212
	
	

	затраты в незавершенном производстве 
	213
	2774
	

	готовая продукция и товары для перепродажи
	214
	
	

	товары отгруженные
	215
	
	

	расходы будущих периодов
	216
	60
	3

	прочие запасы и затраты
	217
	
	

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	220
	4712
	5034

	
	
	
	


Продолжение табл. П. 3.9.

	АКТИВ
	Код показа

теля 
	На начало

отчетного

периода 
	На конец

отчетного периода 

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)
	 230
	
	

	в том числе покупатели и заказчики
	231
	
	

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)
	240
	22913
	18134

	в том числе покупатели и заказчики 
	241
	21751
	8249

	Краткосрочные финансовые вложения
	250
	40
	200

	Денежные средства
	260
	529
	12654

	Прочие оборотные активы
	270
	
	

	ИТОГО по разделу II
	290
	34447
	43355

	БАЛАНС
	300
	45696
	92610


	ПАССИВ
	Код
	На начало 
	На конец

	 
	показа
	отчетного
	отчетного 

	 
	теля
	периода
	Периода

	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ
	 
	 
	 

	Уставный капитал
	410
	294
	294

	Собственные акции, выкупленные у акционеров
	411
	
	

	Добавочный капитал
	420
	1972
	1972

	Резервный капитал
	430
	
	

	в том числе:
	 
	
	

	резервы, образованные в соответствии с
	 
	
	

	законодательством
	431
	
	

	резервы, образованные в соответствии с
	 
	
	

	учредительными документами
	432
	
	

	Нераспределенная прибыль прошлых лет
	460
	407
	4526

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	470
	4579
	35588

	ИТОГО по разделу III
	490
	7252
	42380

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	
	

	Займы и кредиты
	510
	1138
	950

	Отложенные налоговые обязательства
	515
	
	

	Прочие долгосрочные обязательства
	520
	
	

	ИТОГО по разделу IV
	590
	1138
	950

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	
	

	Займы и кредиты
	610
	1048
	188

	Кредиторская задолженность
	620
	35444
	48337

	в том числе:
	 
	
	

	поставщики и подрядчики
	621
	28009
	35231

	задолженность перед персоналом организации 
	622
	590
	1018

	задолженность перед государственными
	 
	
	

	внебюджетными фондами
	623
	268
	555

	задолженность по налогам и сборам
	624
	1574
	3330

	Окончание табл. П  3.9.

	ПАССИВ
	Код показа

теля
	На начало

отчетного

периода 
	На конец

отчетного периода

	прочие кредиторы
	625
	5003
	8203

	Задолженность перед участниками (учредителями) по выплате доходов
	 630
	
	

	Доходы будущих периодов
	640
	
	

	Резервы предстоящих расходов
	650
	814
	755

	Прочие краткосрочные обязательства
	660
	
	

	ИТОГО по разделу V
	690
	37306
	49280

	БАЛАНС
	700
	45696
	92610

	Справка о наличии ценностей, учитываемых на забалансовых счетах

	Арендованные основные средства
	910
	 
	 

	в том числе по лизингу
	911
	
	 

	Товарно-материальные ценности, принятые на ответственное хранение
	 920
	 
	 

	Товары, принятые на комиссию
	930
	
	 

	Списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов
	940 
	 
	 

	Обеспечения обязательств и платежей полученные
	950
	 
	 

	Обеспечения обязательств и платежей выданные
	960
	
	 

	Износ жилищного фонда
	970
	 
	 

	Износ объектов внешнего благоустройства и других аналогичных объектов -
	980 
	
	 

	Нематериальные активы, полученные в пользование
	990
	 
	 

	
	 
	
	 

	Руководитель______ ________________ Главный бухгалтер _______ _____

	     подпись  расшифровка подписи
	подпись   расшифровка подписи


Таблица П.3.10. Отчет о прибылях и убытках (для выполнения задания)

	
	
	
	Приложение

	к приказу Минфина РФ от 22 июля 2003 г. № 67н

	(в ред. От 18 сентября 2006г.)

	Отчет о прибылях и убытках
	
	

	
	Коды

	за _________________ 2007 г.
	

	Форма №2 по ОКУД
	710002

	Дата (год, месяц, число)
	 

	Организация____ЗАО  «Ирида»__________________по ОКПО
	 

	Идентификационный номер налогоплательщика                   ИНН
	 

	Вид деятельности  Строительство, производство  СМ_____ по ОКВЭД
	 

	Организационно-правовая форма/форма собственности___частная___
	 

	_______________________________________по ОКОПФ/ОКФС
	 

	Единица измерения: тыс.руб.                                                   по ОКЕИ
	384/385

	Показатель
	За отчетный период
	За аналогич

ный период

предыдущего года

	наименование
	код
	
	

	Доходы и расходы по обычным видам деятельности
	 
	 
	 

	Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)
	010
	190422
	83783

	Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг
	020
	126241
	66440

	Валовая прибыль
	029
	64181
	17343

	Коммерческие расходы
	030
	15234
	6702

	Управленческие расходы
	040
	10200
	5200

	Прибыль (убыток) от продаж
	050
	38747
	5441

	Прочие доходы и расходы
	 
	
	

	Проценты к получению
	060
	
	

	Проценты к уплате
	070
	
	66

	Доходы от участия в других организациях
	080
	
	

	Прочие  доходы
	090
	9611
	5827

	Прочие  расходы
	100
	9580
	5750

	Прибыль (убыток) до налогообложения
	140
	38778
	5452

	Отложенные налоговые активы
	141
	
	

	Отложенные налоговые обязательства
	142
	
	

	Текущий налог на прибыль
	150
	3190
	873

	Чистая прибыль (убыток) отчетного периода
	190
	35588
	4579

	СПРАВОЧНО.
	 
	
	

	Постоянные налоговые обязательства (активы)
	
	
	 

	Базовая прибыль (убыток) на акцию
	 
	
	 

	Разводненная прибыль (убыток) на акцию
	 
	
	 


ПРИЛОЖЕНИЕ 4
ПРОИЗВОДСТВЕННАЯ СИТУАЦИЯ

«ТОЧКИ РОСТА»

Общая характеристика организации


Фирма ООО «Тэнерго» была образована в 1992 г. в форме товарищества с ограниченной ответственностью (ТОО). В настоящее время организационно-правовая форма бизнеса фирмы – общество с ограниченной ответственностью.


Основным направлением деятельности фирмы является жилищное строительство. Данные о деятельности предприятия представлены в табл.1-8.


Масштабы деятельности предприятия в 2007 году следующие:  выручка – 70720 тыс.руб.; среднесписочная численность – 98 чел.; стоимость основных производственных фондов – 48850 тыс.руб. Фирма ООО «Тэнерго» относится к предприятиям малого бизнеса.


В производственную структуру предприятия входят три самостоятельных участка.


Предприятие занимается строительством в центральной части города Тихвина. Основными покупателями и заказчиками являются жители города, АО «Энерго», Комбинат строительных материалов, Управление механизации «Мехис», ООО «Ресурс – МРГ», АО «Железобетон», Силикатный завод, Деревообрабатыващий завод, ТЭЦ.


Данное предприятие практически не занимается инновационной деятельностью, в то же время при строительстве жилых домов стали использоваться утепление стен и установка тройных стеклопакетов согласно новым ГОСТам.


Финансовое состояние фирмы можно охарактеризовать как неустойчивое. Предприятие долгое время работает с убытками.


На данном предприятии линейно-функциональная структура управления (рисунок).


[image: image1104]
Рис. П 4.1.Организационная структура управления

Таблица П 4.1.
Основные технико-экономические показатели 
ООО «Тэнерго» за 2004-2007 гг.
	Показатель
	Единица измерения
	Значения по годам

	
	
	2004
	2005
	2006
	2007

	Объем произведенной (реализованной) продукции в текущих ценах

В том числе по видам строительства:

    жилищное

    социально-культурное

    промышленное

Объем произведенной продукции в сопоставимых ценах, 
в том числе по видам строительства: 

    жилищное

    социально-культурное

    промышленное

Базисные темпы роста объемов в сопоставимых ценах

Численность работников всего

В том числе рабочих

Базисные темпы роста численности работников 

Базисные темпы роста численности рабочих


	тыс.руб.
тыс.руб.
тыс.руб.

%

чел.

%

%
	58820
50640
-

8180
75290
64820
-

10470
-

93

79

-

-
	52880
33790
8410
10680
61510
39530
9480
12500
81,7

96

80

103

101
	75040
46620
12730
15690
79830
49430
13490
16910
106

98

82

105,4

103,8
	70720
43800
14580
12340
70720
43800
14580
12340
93,9

95

79

102,2

100


Продолжение тал. П. 4.1
	Показатель
	Единица измерения
	Значения по годам

	
	
	2004
	2005
	2006
	2007

	Себестоимость в сопоставимых ценах всего

В том числе по элементам затрат:

    материальные затраты

    затраты на оплату труда

    отчисления на социальные нужды

    амортизация

    прочие расходы

Базисные темпы роста себестоимости 

В том числе по элементам затрат

    материальные затраты

    затраты на оплату труда

    отчисления на социальные нужды

    амортизация

    прочие расходы

Выработка работников в сопоставимых ценах 

Базисные темпы изменения выработки

Средняя зарплата работника за месяц:

в текущих ценах

в сопоставимых ценах

Базисные темпы роста зарплаты в сопоставимых ценах 

Среднегодовая стоимость основных фондов

Коэффициент износа основных фондов


	тыс.руб.
%

тыс.руб./чел.

%

руб.

%

тыс.руб.

доли ед.
	78780

39730

16070

6860

2160

13960

-

-

-

-

-

-

809

-

13920

17820

-

9970

0,17
	62690

30420

11970

4290

1850

14160

79,6

76,6

74,4

62,5

85,6

101,4

641

79,2

16260

19030

106,8

29330

0,16
	77440

38890

15370

5370

2130

15680

98,3

97,9

95,6

78,3

98,6

112,3

815

100,7

18680

19800

111

48550

0,04
	71890

36210

13370

5200

1930

15180

91,2

91,1

83,2

75,8

89,4

108,7

744

92,0

19000

19000

106,6

48850

0,04

	Фондоотдача 

Фондовооруженность  труда

Финансовые показатели:

коэффициент текущей ликвидности

коэффициент обеспеченности собственными средствами
	тыс.руб./

тыс.руб.

тыс.руб./чел

доли ед.

доли ед.
	5,9

137

0,6

-2,7
	1,8

357

1

-2,5
	1,5

525

1,5

-2,2
	1,4

514

2,3

-2,1


Таблица П 4.2.
Динамика изменения численности работников
	Показатель
	Единица измерения
	2004
	2005
	2006
	2007

	Численность работников всего

В том числе:

   рабочие

   служащие

Темпы прироста численности работников всего

В том числе:

   рабочие

   служащие


	чел.

%


	93

79

14

-

-

-
	96

80

16

3

1

14
	98

82

16

2

2,5

-
	95

79

16

-3

-3,6

0


Таблица П 4.3.
Показатели, характеризующие движение рабочей силы
	Показатель
	2004
	2005
	2006
	2007

	Коэффициент оборота по приему

Коэффициент оборота по выбытию

Коэффициент текучести кадров 

Коэффициент постоянства состава персонала предприятия
	0,43

0,38

0,12

0,86
	0,42

0,42

0,14

0,83
	0,82

0,77

0,1

0,76
	1,05

1,15

0,15

0,73


Таблица П 4.4.
Показатели движения и технического состояния ОПФ
	Показатель
	2004
	2005
	2006
	2007

	Коэффициент обновления

Коэффициент выбытия

Коэффициент прироста

Коэффициент износа

Коэффициент годности

Среднегодовой процент износа (%)
	0,05

0,1

-0,05

0,17

0,83

22
	0,82

0,09

4,03

0,16

0,84

428
	0,02

0,04

-0,02

0,04

0,95

6
	0,03

0,001

0,03

0,04

0,95

10


Таблица П 4.5.
Затраты на ООО «Тэнерго», тыс.руб.
	Наименование элемента затрат
	2004
	2005
	2006
	2007

	Полная себестоимость продукции (работ)
В том числе:

Переменные расходы

Постоянные расходы
	78780
62670
16110
	62690
49020
13670
	77440
61190
16250
	71890
54780
17110


Таблица П 4.6.
Динамика показателей прибыли ООО «Тэнерго», тыс.руб.
	Показатель
	2004
	2005
	2006
	2007

	Выручка (нетто) от реализации продукции

Себестоимость реализации продукции

Прибыль(убыток) от реализации

Сальдо операционных результатов

Прибыль (убыток) до налогообложения
Нераспределенная прибыль (убыток)отчетного периода
	75290
78780
-3490
40
-3450
-8680
	61510
62690
-1180
-2510
-3690
-7980
	79830
77440
2390
-4610
-2220
-6590
	70720
71890
-1170
-3260
-4430
-4430


Таблица П 4.7.
Агрегированный баланс ООО «Тэнерго» за 2004-2007 гг., тыс.руб.
	Статья
	2004
	2005
	2006
	2007

	                                Актив

	Внеоборотные активы

Запасы

Дебиторская задолженность
(более 12 мес.)

Дебиторская задолженность
 (не более 12 мес.)

Денежные средства 

Итого
	209830
42940
-

36400
20
289190
	176590
39560
-

35610
60
251820
	177230
59180
-

27790
10
264210
	274510
75660
-

57440
5980
413590

	Пассив

	Собственные средства

Долгосрочные пассивы

Краткосрочные пассивы

Кредиторская задолженность

Итого
	155870
-

-

133320
289190
	175640
-

-

76180
251820
	206800
-

-

57410
264210
	351620
-

-

61970
413590


Таблица П 4.8.
Показатели ликвидности ООО «Тэнерго», тыс.руб.
	Показатели
	2004
	2005
	2006
	2007

	                                      Активы

	Наиболее ликвидные активы А1

Быстрореализуемые активы А2

Медленно реализуемые активы А3

Труднореализуемые активы А4
	20
36400
43310
209460
	60
35610
39900
176250
	10
27790
59490
176920
	5980
57440
75950
274220

	Пассивы

	Наиболее срочные пассивы П1

Краткосрочные пассивы П2

Средне и долгосрочные пассивы П3

Постоянные пассивы П4
	8610
124390
163210
-7030
	18430
57260
190530
-14400
	30520
26550
226680
-18430
	45820
15440
375810
-23470
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Рис. 2.6. Структура выполненных СМР





Рис. 2.7. Структура стоимости выполненных работ по объектам 
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Рис. 2.8. Структура выполненных СМР по заказчикам





Рис. 2.9. Структура выполненных СМР (2006 г.)











� При вычислении доли себестоимости в выручке после запятой было оставлено три знака, а не два, как в табл. 3.14. При вычислении абсолютных показателей также после запятой оставлено три знака, а не два. Это вызвано необходимостью более точного расчета влияния факторов. Суммарное влияние факторов должно совпадать с абсолютным отклонением прибыли из табл. 3.14. Чтобы этого достичь, необходимо выполнять более точные расчеты и оставлять после запятой больше знаков, чем при обычных вычислениях.





� При выполнении практических расчетов значение ставки рефинансирования  следует  принимать действующее на данный момент времени.


� Ставка рефинансирования ЦБ на  01.12..08 – 13%.	
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